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EKOBROTTSMYNDIGHETEN 
3:e ekobrottskammaren Stockholm 
Ekorevisor Lars Eriksson 

PROMEMORIA 
Datum 

2019-10-30 

1
Diarienr (åberopas vid korresp) 

EB-4689-16

Nordfin Capital AB, 559027-5300 

1 Sammanfattning 

Nordfin Capital AB beskrivs kortfattat nedan enligt uppgifter från bolagsverket samt lämnade 
årsredovisningar. Särskild granskning har skett avseende överföringar till Nordfin Capital AB 
från Gergeo Invest AB under 2016-2017. Sammanfattningsvis så har det överförts ca 48 MSEK 
fördelat på tio transaktioner. Dessa pengar har till största del i anslutning till insättning förts 
vidare till nedan bolag. Varav den största delen är överfört till dotterbolaget i Finland. 

Datum Mottagare Belopp 
2016-07-15 Alcoc OY 122 727
2016-07-19 Werel OY 3 411 138
2016-10-17 Solid Venture Capital Ltd. 3 000 000
2016-10-31 Solid Venture Capital Ltd. 243 715
2016-09-28 Norden fin Capital OY 4 900 000
2016-09-29 Norden fin Capital OY 4 900 000
2016-09-30 Norden fin Capital OY 4 900 000
2016-10-25 Norden fin Capital OY 4 900 000
2016-10-26 Norden fin Capital OY 4 900 000
2016-11-10 Norden fin Capital OY 2 940 000
2016-12-19 Norden fin Capital OY 3 920 000

2017-07-12
Gergeo Invest AB (kto San 
Marino Banca CIS S.P.A) 4 900 000

43 037 580

2 Uppdraget 

Mitt uppdrag har varit att upprätta en allmän beskrivning av Nordfin Capital AB från bildandet av 
företaget per 2015-09-23 fram till och med räkenskapsåret 2017-12-31. 

Uppdrag har även varit att dokumentera hur de pengar som Nordfin Capital erhöll från Gergeo 
Invest AB under 2016-2017 har använts. Överföringarna till Nordfin Capital AB finns beskrivna i 
promemoria upprättad av Lars-Inge Johansson per 2019-10-07, ”Gransknings PM om till vad 
pengarna från Falcon Funds till Werel och Gergeo-koncernen använts” 

3 Granskat material 

Material som har varit tillgängligt vid min granskning har varit: 

• Handlingar från bolagsverket inklusive inlämnade årsredovisningar räkenskapsåren
2015/2016 samt 2017.
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2
• Optionsavtal 2016-07-01 mellan Magnus Fridlund (Säljare) samt Afram Gergeo, Gergeo

Holding AB (Köpare) avtalas att köparen har rätten att under optionstiden 2016-07-01 –
2018-07-01 köpa samtliga aktier, 500 st, i Nordfin Capital AB, 559027-5300 för 500 000
kr.

• Gergeo Invest AB konto x7808 (SHB)
• Gergeo Invest AB konto x3049 (SHB)
• Nordfin Capital AB konto 7860497 SEK (Nordea)
• Nordfin Capital AB konto 7860497 EUR (Nordea)
• Nordfin Capital AB konto 8062457 SEK (Nordea)
• Transaktionsunderlag från Nordea

4 Allmänt om företaget 

Nordfin Capital AB registrerades hos bolagsverket 2015-09-23 som ett lagerbolag. Verksamhetens 
inriktning har enligt årsredovisning räkenskapsår 2016 samt 2017 varit att erbjuda en nyckelfärdig 
fakturering och finansieringslösning för Nordisk elbolag. Affärsidén är att göra factoringflöden effektivare, 
enklare och mindre kostsam för bolagets kunder. Det första förlängda räkenskapsåret omfattar perioden 
2015-09-23 – 2016-12-31. Räkenskapsåret omfattar därefter perioden januari-december. Företaget har sitt 
säte i Stockholm. Under oktober 2016 startades det upp en verksamhet i Finland via det helägda 
dotterbolaget Norden Fin Capital OY.  

4.1                 Ägarförhållanden 
2016-12-31 
Enligt årsredovisning ägs företaget av Magnus Fridlund till 100% då han innehar samtliga 500 aktier. Ett 
helägt dotterbolag i Finland. Norden Fin Capital OY, 2701303-9. 

2017-12-31 
Enligt årsredovisning är företaget ett helägt dotterbolag till SWEA Holding AB, 559103-2817. Helägt 
dotterbolag är fortfarande Norden Fin Capital OY, 2701303-9 

4.2                 Optionsavtal försäljning samtliga aktier 
Enligt underskrivet optionsavtal 2016-07-01 mellan Magnus Fridlund (Säljare) samt Afram Gergeo, 
Gergeo Holding AB (Köpare) avtalas att köparen har rätten att under optionstiden 2016-07-01 – 2018-07-
01 köpa samtliga aktier, 500 st, i Nordfin Capital AB, 559027-5300 för 500 000 kr. Optionspremie utgår 
med 100 000 kr enligt avtalet och betalas 2016-07-04. Handlingarna är från beslag 2018-9000-BG11-2 och 
avser beslag Söderströms Revisionsbyrå i Gävle och återfanns i årspärmen för Gergeo Holding AB 2016. 
Se avtalet samt betalningen av optionspremien i bilaga 1. 

4.3                 Kontrollbalansräkning 
Uppgifter från årsredovisningar. Se bilaga 2. 

2016-12-31 
Det har upprättats kontrollbalansräkning under räkenskapsåret som visar att det egna kapitalet ej är 
återställt. Kapitalet återställt per 2016-12-31 genom utfästelse om aktieägartillskott.  

2017-12-31 
Det har upprättats kontrollbalansräkning per 2017-06-30 som visar att det egna kapitalet är återställt. 

4.4                 Företagsnamn 
Företagsnamnet har varit Nordfin Capital AB. Namnändring har skett i början av 2019 till Svenska 
fakturaspecialisten AB. Se bilaga 3.  
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4.5                Styrelse 
2015-09-23 – 2015-11-04 
Lagerbolagsbildarna 

2015-11-04 – 2016-03-14 
Patrik Wadheden, 701220-5550, Göteborg, ledamot 
Magnus Fridlund, 780225-0253, Stockholm, suppleant och VD 

2016-03-14 – 2016-09-05 
Patrik Wadheden, 701220-5550, Göteborg, ledamot och ordförande 
Sebastian Hagman, 830324-0553, London, ledamot 
Magnus Fridlund, 780225-0253, Stockholm, suppleant och VD 

2016-09-05 – 2017-07-24 
Patrik Wadheden, 701220-5550, Göteborg, ledamot och ordförande 
Sebastian Hagman, 830324-0553, London, ledamot och VD 
Magnus Fridlund, 780225-0253, Stockholm, suppleant  

2017-07-24 –  
Patrik Wadheden, 701220-5550, Göteborg, ledamot och ordförande 
Sebastian Hagman, 830324-0553, London, ledamot och VD 
Elisabeth Vulin, 710125-4881 Göteborg, suppleant 

Datumen avser när ändringsanmälan inkom till bolagsverket. Se uppgifter från bolagsverket i bilaga 4. 

4.5 Verksamhetens omfattning 
 Av årsredovisning framgår följande förhållanden. 

Räkenskapsår 2015/2016 2017
Omsättning 2 458 403 5 586 275
Resultat efter finansiella poster -4 367 251 -3 780 156
Antal medelantalet anställda 4 4
Personalkostnader 1 773 430 3 496 977
Balansomslutning 45 811 743 25 253 942

5 Pengar från Gergeo Invest AB 2016-2017 

Enligt gransknings PM upprättad av Lars-Inge Johansson per 2019-10-07, ”Gransknings PM om 
till vad pengarna från Falcon Funds till Werel och Gergeo-koncernen använts” framgår på sid 8 att 
det har förts över pengar från Gergeo Invest AB till Nordfin Capital AB under 2016-2017. 

Mitt uppdrag har varit att dokumentera hur dessa pengar har använts hos Nordfin Capital AB 
genom analys av kontoutdrag. Nedan tabell visar överföringar som skett från Gergeo Invest AB´s 
konton i SHB till Nordfin Capital AB´s valutakonto i Nordea. Eftersom transaktionerna avser 
konton i två valutor, både SEK samt EUR, har jag valt att presentera beloppen i SEK i en särskild 
kolumn. Har använt mig av valutakursen 9,80 SEK för EUR.  
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Datum Från konto Belopp Val SEK Till konto
2016-07-13 Gergeo Invest AB kto x7808 SHB 5 000 000 SEK 5 000 000 Nordfin Capital AB kto 7860497
2016-09-19 Gergeo Invest AB kto x7808 SHB 5 000 000 SEK 5 000 000 Nordfin Capital AB kto 7860497
2016-09-27 Gergeo Invest AB kto x3049 SHB 500 000 EUR 4 900 000 Nordfin Capital AB kto 7860497
2016-09-28 Gergeo Invest AB kto x3049 SHB 500 000 EUR 4 900 000 Nordfin Capital AB kto 7860497
2016-09-29 Gergeo Invest AB kto x3049 SHB 500 000 EUR 4 900 000 Nordfin Capital AB kto 7860497
2016-10-19 Gergeo Invest AB kto x3049 SHB 500 000 EUR 4 900 000 Nordfin Capital AB kto 7860497
2016-10-20 Gergeo Invest AB kto x3049 SHB 500 000 EUR 4 900 000 Nordfin Capital AB kto 7860497
2016-10-25 Gergeo Invest AB kto x3049 SHB 500 000 EUR 4 900 000 Nordfin Capital AB kto 7860497
2016-12-13 Gergeo Invest AB kto x3049 SHB 500 000 EUR 4 900 000 Nordfin Capital AB kto 7860497
2017-06-20 Gergeo Invest AB kto x7808 SHB 4 400 000 SEK 4 400 000 Nordfin Capital AB kto 7860497

48 700 000

Hänvisning till kontoutdrag: 
Gergeo Invest AB kto x7808 SHB. Se bilaga 5.  
Gergeo Invest AB kto x3049 SHB. Se bilaga 6.  
Nordfin Capital AB kto 7860497 Nordea. Se bilaga 7-8. 

5.1 Överföring till andra bolags bankkonton 
När pengarna kommer in på Nordfin Capital AB´s konto så görs överföringar i anslutning till 
insättningarna till ett antal bolags konton. Huvuddelen av överföringarna sker till det finska 
dotterbolaget Norden Fin Capital OY. Vidare sker överföringar till Werel AB, Solid Venture 
Capital Ltd. samt till Gergeo Invest AB´s konto i san Marino. Jag har endast dokumenterat de 
transaktioner som möjliggjorts tack vare insättningarna. 

Insättning till Nordfin Capital AB och påföljande överföring till andra bolags konton 
redovisas nedan: 

2016-07-13 sker insättning 5 000 000 SEK (Sid 68) 
Överföring 2016-07-15 122 727 SEK till Alcoc OY Nordea Finland ( Sid 78) 
Överföring 2016-07-19 3 411 138 SEK till Werel OY Nordea Finland. (Sid 79) 

2016-09-19 sker insättning 5 000 000 SEK (Sid 68) 
Överföring 5 000 000 SEK till eget kto 8062457. (Sid 77). 
Överföring 2016-10-17 3 000 000 SEK till Solid Venture Capital Ltd. (Sid 80) 
Överföring 2016-10-17 243 715 SEK till Solid Venture Capital Ltd. (Sid 81) 
Resterande del av insättningen förbrukas via olika betalningar samt överföring till egna konton. Har 
inte kunnat dra några slutsatser avseende dessa. 

2016-09-27 sker insättning 4 900 000 SEK (500 000 EUR) (Sid 70) 
Överföring 2016-09-28 4 900 000 SEK (500 000 EUR) till Norden Fin Capital OY (Sid 82) 

2016-09-28 sker insättning 4 900 000 SEK (500 000 EUR) (Sid 70) 
Överföring 2016-09-29 4 900 000 SEK (500 000 EUR) till Norden Fin Capital OY (Sid 83) 

2016-09-29 sker insättning 4 900 000 SEK (500 000 EUR) (Sid 69) 
Överföring 2016-09-30 4 900 000 SEK (500 000 EUR) till Norden Fin Capital OY (Sid 84) 

2016-10-19 sker insättning 4 900 000 SEK (500 000 EUR) (Sid 70) 
Överföring 2016-10-25 4 900 000 SEK (500 000 EUR) till Norden Fin Capital OY (Sid 85) 

2016-10-20 sker insättning 4 900 000 SEK (500 000 EUR) (Sid 70) 
Överföring 2016-10-26 4 900 000 SEK (500 000 EUR) till Norden Fin Capital OY (Sid 86) 

2016-10-25 sker insättning 4 900 000 SEK (500 000 EUR) (Sid 70) 
Överföring 2016-11-10 2 940 000 SEK (300 000 EUR) till Norden Fin Capital OY (Sid 87) 
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 5 Resterande del av insättningen förs vidare till eget konto där det förbrukas via olika betalningar 
samt vidare överföringar till egna konton. Har inte kunnat dra några slutsatser avseende dessa. 

2016-12-13 sker insättning 4 900 000 SEK (500 000 EUR) (Sid 70) 
Överföring 2016-12-19 3 920 000 kr (400 000 EUR) till Norden Fin Capital OY. (Sid 88) 
Resterande del av insättningen förs vidare till eget konto där huvuddelen förbrukas via olika 
betalningar. Har inte kunnat dra några slutsatser avseende dessa. 

2017-06-20 sker insättning 4 400 000 SEK (Sid 68) 
Överföring 2017-07-12 3 900 000 SEK till eget kto 7860497 EUR kontot (sid 72) vilket medför 
insättning om 400 818 EUR (Sid 75) därefter uttag 2017-07-13 4 900 000 (500 000 EUR)  (Sid 89) 
till Gergeo Invest AB. 

Sammanställning av överföringarna visas i nedan tabell: 
Datum Mottagare EUR Belopp Sid
2016-07-15 Alcoc OY 122 727 78
2016-07-19 Werel OY 3 411 138 79
2016-10-17 Solid Venture Capital Ltd. 3 000 000 80
2016-10-31 Solid Venture Capital Ltd. 243 715 81
2016-09-28 Norden fin Capital OY 500 000 4 900 000 82
2016-09-29 Norden fin Capital OY 500 000 4 900 000 83
2016-09-30 Norden fin Capital OY 500 000 4 900 000 84
2016-10-25 Norden fin Capital OY 500 000 4 900 000 85
2016-10-26 Norden fin Capital OY 500 000 4 900 000 86
2016-11-10 Norden fin Capital OY 300 000 2 940 000 87
2016-12-19 Norden fin Capital OY 400 000 3 920 000 88

2017-07-13
Gergeo Invest AB (kto San 
Marino Banca CIS S.P.A) 500 000 4 900 000 89

43 037 580

5.2 Överföring till Solid Venture Capital Ltd.  
Överföring sker i två poster till Solid Venture Capital Ltd. konto i Metro Bank UK. Kontonummer 
18633663. Se tabellen ovan. Transaktionerna kommer in på kontot 2016-10-19 samt 2016-11-02 
och är på 270 523 GBP samt 21 424 GBP och förbrukas på några dagar. Se bifogat kontoutdrag i 
bilaga 11. 

5.3 Överföring till Norden Fin Capital OY 
Överföring sker i sju poster till Norden Fin Capital OY´s bankkonto i Nordea Finland. 
Kontonummer 167038. Enligt kontoutdrag så förs pengarna vidare till Werel OY. Enligt 
uppgifter på kontoutdragen tillhörande Norden Fin Capital OY så framgår det att 
överföringarna avser ”Invoice purch”, ”Werel invoice” ”Factoring amount for invoice 
batch” ”Werel factoring” ”Invoice fee” samt Finance fee” ”Norden Fin Capital OY 
Financing”” Norden Fin Capital OY Factoring”. Se bifogat kontoutdrag i bilaga 12. 

5.3 Överföring till Gergeo Invest AB (kto San Marino) 
Det sker totalt två överföringar till Gergeo Invest AB´s konto i San Marino Banca, på    
500 000 EUR vardera från Nordfin Capital AB per 2017-07-12 samt 2017-07-13. Varav 
den ena är dokumenterad i ovan tabell. Se kontoutdrag i bilaga 8.  
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Lars Eriksson 

Hänvisningar till underlag: 
Bilaga 1. Optionsavtal. Sid 7. 
Bilaga 2. Årsredovisning.  Sid 16. 
Bilaga 3. Ändring företagsnamn.  Sid 51. 
Bilaga 4. Bolagsverket.   Sid 53. 
Bilaga 5. Gergeo Invest AB Konto x7808 (SHB).  Sid 68. 
Bilaga 6. Gergeo Invest AB Konto x3049 (SHB).  Sid 69. 
Bilaga 7. Nordfin Capital AB konto 7860497 SEK (Nordea).  Sid 72. 
Bilaga 8. Nordfin Capital AB konto 7860497 EUR (Nordea). Sid 75. 
Bilaga 9. Nordfin Capital AB konto 8062457 SEK (Nordea).  Sid 77. 
Bilaga 10. Transaktionsunderlagen från Nordea avseende överföringarna. Sid 78. 
Bilaga 11. Solid Venture Capital Ltd. konto 18633663 Metro Bank UK.  Sid 90. 
Bilaga 12. Norden Fin Capital OY konto 167038 Sid 91. 
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Org-/personnr: 559027-5300

Företagsnamn: Svenska fakturaspecialisten AB

Skatteregistrering: Aktiv »

Revisorsanmärkning: Bokslutsperiod: 2017-12 »

Företagsinformation | 2019-10-09 | 08:38

Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB

Ansvarig för informationen nedan är Bolagsverket

Information om ärendet
Ärendenummer: 19735/2019

Inkom: 2019-01-10 15:06

Ärendestatus: Ärendet är registrerat

Rubricering: Ändring av bolagsordning, Ändring av företagsnamnet

Inbetald avgift: 1 000,00 kr

Stadgad avgift: 1 000,00 kr

OCR-nummer: 200154712810657

Enhet: R8

Telefon: 060-184405

Ombud
Namn: Nordfin Capital AB

Adress: Mailbox 565

Postnummer: 114 11

Ort: STOCKHOLM

Meddelande
Meddelande: Kod 001 Betala avgiften på 1.000 kronor. Snabbast betalar du via bolagsverket.se med kort 

eller internet- bank. Du kan även betala till vårt bankgironummer 5050-0255, men det kan 

då ta några dagar innan pengarna finns hos oss. Kom ihåg att skriva ditt ärendenummer i 

meddelanderaden om du betalar med Bankgirot.

Utskriftsdatum: 2019-01-16

Svar senast: 2019-01-23

Namnförslag
Förslagnummer: 1

Firmaförslag: Svenska fakturaspecialisten AB

Firmatyp: FI

Inkom: 2019-01-10

Förslagnummer: 2

Firmaförslag: Svenska fakturaspecialisten IT AB

Firmatyp: FI

Inkom: 2019-01-10

Ärendeavslut

BILAGA 3 51
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Avslutsdatum: 2019-02-02

Avslutstyp: Ärendet är registrerat

Kungörelsedatum: 2019-02-05

© Bisnode Sverige AB | 169 93 Solna | 08-558 059 00 | information.se@bisnode.com
Ansvarig utgivare Eric Wallin, Bisnode Sverige AB
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Org-/personnr: 559027-5300

Företagsnamn: Svenska fakturaspecialisten AB

Skatteregistrering: Aktiv »

Företagsinformation | 2019-10-09 | 08:35

Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB

Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB

Grundinformation
Postadress: MAILBOX 565

114 11 STOCKHOLM

Bolagsverkets adress: Mailbox 565

114 11 STOCKHOLM

Säte län/kommun: 01 STOCKHOLM 80 STOCKHOLM

Juridisk form: Aktiebolag

Kategori: Privat

Räkenskapsår: 01-01 - 12-31

Anställda: 0

Aktiva arbetsställen: 1

Företaget bildat av stiftarna: 2015-09-23

Bolagsverkets registreringsdatum
-Företag: 2015-09-23

-Företagsnamn: 2019-02-02

-Bolagsordning:

Kallelse till stämma: Kallelse ska ske genom e-post.

Ansvarig för informationen nedan är Bolagsverket

Bolagsordning
Bolagsordning registrerad av Bolagsverket: 2019-01-10 

Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB

Verksamhet/Ändamål

Näringsverksamhet registrerad av SCB
Näringsgren/ar: 64999 Diverse övrig finansförmedling

Sektor: 125300 Finansiella bolag med utlåningsverksamhet(Icke-monetära kreditmarknadsfö

Näringsverksamhet registrerad av Bolagsverket
Verksamhet: Föremåleet för bolagets verksamhet skall vara att, direkt eller indirekt, äga och förvalta fast och lös egendom samt 
bedriva
därmed förenlig verksamhet.

Bisnode Bransch
244410 Finansiell rådgivning

Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB

Koncernstruktur inkl minoritetsägande
Koncernmoder: SEWA Holding AB

Per bokslutsmånad: 2017-12

BILAGA 4
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Nordfin Fin Capital OY

Nordfin Capital AB

SEWA Holding AB

OBS! Dessa företagsnamn gäller vid bokslutstidpunkten

 Koncernstruktur Orgnr K/I    Ägar %

559103-2817

559027-5300 K 100,00 

Finland K 100,00 

Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB

Ägarförteckning
Ägare till Nordfin Capital AB 559027-5300

Endast juridiska personers ägande redovisas. Ägarandel under 15% redovisas inte då uppgift saknas.

Företag Orgnr
K
/I

Ägarandel%
Per 
bokslutsmånad

SEWA Holding AB 559103-2817 K 100,00 2017-12

OBS! Företagsnamnen uppdateras första måndagen varje månad.
Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB
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Registrerade funktionärer och firmatecknare

Inkom till Bolagsverket och gäller fr o m: 2017-07-

24

Senaste funktionärsändring registrerad av 

Bolagsverket: 2018-03-15

Styrelse
Ledamot ,Verkställande direktör
Hagman, Carl Tomas Sebastian 
830324-0553
42 Cadogan Square, SW1X0JW LONDON 
STORBRITANNIEN OCH NORDIRLAND
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Ledamot ,Ordförande
Wadheden, Patrik Daniel 
701220-5550
Almekärrsvägen 159, 443 39 LERUM
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Suppleant
Vulin, Monika Elisabeth 
710125-4881
Småtrollens väg 2, 423 49 TORSLANDA
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Revisor/er
Revisor (auktoriserad)
Ellison, Björn Erik Lennart 
770430-4950
c/o Trevi Revision KB, Töpelsgatan 5 A, 416 55 
GÖTEBORG
Visa aktuella uppdrag

Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Firmateckning
Firman tecknas av styrelsen
Dessutom har verkställande direktören rätt att teckna 
firman 
beträffande löpande förvaltningsåtgärder 

Ordinarie ledamöter Suppleanter
Verkligt 
antal: 2 1
Valt antal: 2 1
Lägst antal: 1 0
Högst antal: 10 10

Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB

Skatteregistrering
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Skatteregistrering
Skatteregistrering: Markerad som aktiv 2016-01-28

F-skatt: Registrerad för F-skatt 2016-01-28

Arbetsgivare: Registrerad som arbetsgivare 2016-02-05

Moms: Registrerad i Momsregistret 2016-01-28

VATnr: SE559027530001

Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB
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Registrerade funktionärer och firmatecknare

Senaste funktionärsändring registrerad av 

Bolagsverket: 2018-01-05

Styrelse
Ledamot ,Verkställande direktör
Hagman, Carl Tomas Sebastian 
830324-0553
42 Cadogan Square, SW1X0JW LONDON 
STORBRITANNIEN OCH NORDIRLAND
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Ledamot ,Ordförande
Wadheden, Patrik Daniel 
701220-5550
Almekärrsvägen 159, 443 39 LERUM
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Suppleant
Vulin, Monika Elisabeth 
710125-4881
Småtrollens väg 2, 423 49 TORSLANDA
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Revisor/er
Revisor (auktoriserad)
Ellison, Björn Erik Lennart 
770430-4950
Brevbäraregatan 1, 431 66 MÖLNDAL
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Firmateckning
Firman tecknas av styrelsen
Dessutom har verkställande direktören rätt att teckna 
firman 
beträffande löpande förvaltningsåtgärder 

Ordinarie ledamöter Suppleanter
Verkligt 

antal: 2 1
Valt antal: 2 1
Lägst antal: 1 0
Högst antal: 10 10

Sid 1 av 1

Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB
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Registrerade funktionärer och firmatecknare

Inkom till Bolagsverket och gäller fr o m: 2017-07-

24

Senaste funktionärsändring registrerad av 

Bolagsverket: 2017-07-26

Styrelse
Ledamot ,Verkställande direktör
Hagman, Carl Tomas Sebastian 
830324-0553
42 Cadogan Square, SW1X0JW LONDON 
STORBRITANNIEN OCH NORDIRLAND
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Ledamot ,Ordförande
Wadheden, Patrik Daniel 
701220-5550
Almekärrsvägen 159, 443 39 LERUM
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Suppleant
Vulin, Monika Elisabeth 
710125-4881
Småtrollens väg 2, 423 49 TORSLANDA
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Revisor/er
Revisor (auktoriserad)
Claesson, Maria Katarina 
650917-4881
Kvarndalsvägen 8 B, 442 95 HÅLTA
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Revisor (auktoriserad)
Ellison, Björn Erik Lennart 
770430-4950
Brevbäraregatan 1, 431 66 MÖLNDAL
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Firmateckning
Firman tecknas av styrelsen
Dessutom har verkställande direktören rätt att teckna 
firman 
beträffande löpande förvaltningsåtgärder 

Ordinarie ledamöter Suppleanter
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Ordinarie ledamöter Suppleanter
Verkligt 
antal: 2 1
Valt antal: 2 1
Lägst antal: 1 0
Högst antal: 10 10

Sid 1 av 1

Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB
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Registrerade funktionärer och firmatecknare

Inkom till Bolagsverket och gäller fr o m: 2016-10-

14

Senaste funktionärsändring registrerad av 

Bolagsverket: 2016-11-01

Styrelse
Ledamot ,Verkställande direktör
Hagman, Carl Tomas Sebastian 
830324-0553
42 Cadogan Square, SW1X0JW LONDON 
STORBRITANNIEN OCH NORDIRLAND
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Ledamot ,Ordförande
Wadheden, Patrik Daniel 
701220-5550
Almekärrsvägen 159, 443 39 LERUM
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Ledamot
Fridlund, Sven Ivar Magnus 
780225-0253
Malmgårdsvägen 26, 116 38 STOCKHOLM
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Revisor/er
Revisor (auktoriserad)
Claesson, Maria Katarina 
650917-4881
Kvarndalsvägen 8 B, 442 95 HÅLTA
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Revisor (auktoriserad)
Ellison, Björn Erik Lennart 
770430-4950
Brevbäraregatan 1, 431 66 MÖLNDAL
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag

Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Firmateckning
Firman tecknas av styrelsen
Dessutom har verkställande direktören rätt att teckna 
firman 
beträffande löpande förvaltningsåtgärder 

Ordinarie ledamöter Suppleanter
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Ordinarie ledamöter Suppleanter
Verkligt 
antal: 3 0
Valt antal: 3 0
Lägst antal: 1 0
Högst antal: 10 10

Sid 1 av 1

Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB
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Registrerade funktionärer och firmatecknare

Inkom till Bolagsverket och gäller fr o m: 2016-09-

05

Senaste funktionärsändring registrerad av 

Bolagsverket: 2016-09-15

Styrelse
Ledamot ,Verkställande direktör
Hagman, Carl Tomas Sebastian 
830324-0553
42 Cadogan Square, SW1X0JW LONDON 
STORBRITANNIEN OCH NORDIRLAND
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Ledamot ,Ordförande
Wadheden, Patrik Daniel 
701220-5550
Almekärrsvägen 159, 443 39 LERUM
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Suppleant
Fridlund, Sven Ivar Magnus 
780225-0253
Malmgårdsvägen 26, 116 38 STOCKHOLM
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Revisor/er
Revisor (auktoriserad)
Claesson, Maria Katarina 
650917-4881
Kvarndalsvägen 8 B, 442 95 HÅLTA
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Revisor (auktoriserad)
Ellison, Björn Erik Lennart 
770430-4950
Brevbäraregatan 1, 431 66 MÖLNDAL
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag

Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Firmateckning
Firman tecknas av styrelsen
Dessutom har verkställande direktören rätt att teckna 
firman 
beträffande löpande förvaltningsåtgärder 

Ordinarie ledamöter Suppleanter
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Ordinarie ledamöter Suppleanter
Verkligt 
antal: 2 1
Valt antal: 2 1
Lägst antal: 1 0
Högst antal: 10 10

Sid 1 av 1

Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB
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Registrerade funktionärer och firmatecknare

Inkom till Bolagsverket och gäller fr o m: 2016-03-

14

Senaste funktionärsändring registrerad av 

Bolagsverket: 2016-04-04

Styrelse
Ledamot ,Ordförande
Wadheden, Patrik Daniel 
701220-5550
Almekärrsvägen 159, 443 39 LERUM
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Ledamot
Hagman, Carl Tomas Sebastian 
830324-0553
42 Cadogan Square, SW1X0JW LONDON 
STORBRITANNIEN OCH NORDIRLAND
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Suppleant ,Verkställande direktör
Fridlund, Sven Ivar Magnus 
780225-0253
Malmgårdsvägen 26, 116 38 STOCKHOLM
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Revisor/er
Revisor
Claesson, Maria Katarina 
650917-4881
Kvarndalsvägen 8 B, 442 95 HÅLTA
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Revisor
Ellison, Björn Erik Lennart 
770430-4950
Brevbäraregatan 1, 431 66 MÖLNDAL
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag

Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Firmateckning
Firman tecknas av styrelsen
Dessutom har verkställande direktören rätt att teckna 
firman 
beträffande löpande förvaltningsåtgärder 

Ordinarie ledamöter Suppleanter
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Ordinarie ledamöter Suppleanter
Verkligt 
antal: 2 1
Valt antal: 2 1
Lägst antal: 1 0
Högst antal: 10 10

Sid 1 av 1

Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB

Registrerade funktionärer och firmatecknare

Inkom till Bolagsverket och gäller fr o m: 2015-11-

04

Senaste funktionärsändring registrerad av 

Bolagsverket: 2015-12-29

Styrelse
Ledamot
Wadheden, Patrik Daniel 
701220-5550
Almekärrsvägen 159, 443 39 LERUM
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Suppleant ,Verkställande direktör
Fridlund, Sven Ivar Magnus 
780225-0253
Malmgårdsvägen 26, 116 38 STOCKHOLM
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Revisor/er
Revisor
Deloitte AB 
556271-5309
113 79 STOCKHOLM
Visa aktuella uppdrag

Firmateckning
Firman tecknas var för sig av
ledamoten 
suppleanten 

Ordinarie ledamöter Suppleanter
Verkligt 
antal: 1 1
Valt antal: 1 1
Lägst antal: 1 0
Högst antal: 10 10

Sid 1 av 1

Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB
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Registrerade funktionärer och firmatecknare

Inkom till Bolagsverket och gäller fr o m: 2015-11-

04

Senaste funktionärsändring registrerad av 

Bolagsverket: 2015-12-11

Styrelse
Ledamot
Wadheden, Patrik Daniel 
701220-5550
Almekärrsvägen 159, 443 39 LERUM
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Suppleant ,Verkställande direktör
Fridlund, Sven Ivar Magnus 
780225-0253
Malmgårdsvägen 26, 116 38 STOCKHOLM
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Revisor/er
Revisor
Deloitte AB 
556271-5309
113 79 STOCKHOLM
Visa aktuella uppdrag
Representeras av:
770316-6921

Huvudansvarig revisor (auktoriserad)
Wall Andersson, A Kornelia B 
770316-6921
Emil Karlssons väg 4, 835 41 DVÄRSÄTT
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Firmateckning
Firman tecknas var för sig av
ledamoten 
suppleanten 

Ordinarie ledamöter Suppleanter
Verkligt 
antal: 1 1
Valt antal: 1 1
Lägst antal: 1 0
Högst antal: 10 10

Sid 1 av 1

Ansvarig för informationen nedan är Bisnode Sverige AB
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Registrerade funktionärer och firmatecknare

Senaste funktionärsändring registrerad av 

Bolagsverket: 2015-09-23

Styrelse
Ledamot
Berggren, Anita Helena 
640719-7166
c/o Svenska Standardbolag AB, Box 292, 791 27 
FALUN
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Suppleant
Eljans, Eva Margareta 
590704-7186
c/o Svenska Standardbolag AB, Box 292, 791 27 
FALUN
Visa aktuella uppdrag
Visa historiska uppdrag
Visa närståendes uppdrag
Visa hushållets uppdrag
Visa folkbokföringsadress

Firmateckning
Firman tecknas var för sig av
ledamoten 
suppleanten 

Ordinarie ledamöter Suppleanter
Verkligt 
antal: 1 1
Lägst antal: 1 0
Högst antal: 10 10

Sid 1 av 1

© Bisnode Sverige AB | 169 93 Solna | 08-558 059 00 | information.se@bisnode.com
Ansvarig utgivare Eric Wallin, Bisnode Sverige AB
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Nordfin Capital AB, 559027-5300 Nordea

Kontonr 7860497
Valuta SEK

Datum Transaktionstyp Textmeddelande Bankintern 
transaktions 

referens

Belopp IN Belopp UT Saldo Motpart

2017-11-07 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 23 906,25 6 200 020,78
2017-11-03 Avgift Avgift 3780 707,90 6 223 927,03
2017-11-01 Överföring Överföring 800787-4 48152 6 038 745,29 6 224 634,93
2017-10-31 Bankgiroinsättning Bankgiroinsättning 5077- 990031518 13 931,00 185 889,64
2017-10-31 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 57 386,58 171 958,64
2017-10-26 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 137 951,56 229 345,22
2017-10-20 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 182 891,00 367 296,78
2017-10-20 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 124 221,00 550 187,78
2017-10-19 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 124 382,00 674 408,78
2017-10-17 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 54 231,78 798 790,78
2017-10-10 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 9952674 39549952674 255 160,00 853 022,56
2017-10-06 Bankgiroinsättning Bankgiroinsättning 5077- 99006532 9 126,00 597 862,56
2017-10-04 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 60 594,25 588 736,56
2017-10-04 Avgift Avgift 3780 589,00 649 330,81
2017-10-02 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 73 570,75 649 919,81
2017-09-27 Överföring Överföring 819067-0 48152 157 877,00 723 490,56
2017-09-27 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 118 762,00 881 367,56
2017-09-26 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 117 575,50 1 000 129,56
2017-09-25 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 85 000,00 1 117 705,06
2017-09-25 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 9754069 39549754069 831 920,00 1 202 705,06
2017-09-20 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 95 221,67 370 785,06
2017-09-18 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 27 111,31 466 006,73
2017-09-06 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 1 120,00 493 118,04
2017-09-05 Avgift Avgift 3780 565,50 494 238,04
2017-08-31 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 18 708,94 494 803,54
2017-08-30 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 43 674,00 513 512,48
2017-08-29 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 12 444,00 557 186,48
2017-08-25 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 103 743,00 569 630,48
2017-08-24 Överföring Överföring 800787-4 48152 500 000,00 673 373,48
2017-08-24 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 186 632,00 173 373,48
2017-08-22 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 119 197,69 360 005,48
2017-08-15 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 9308789 39549308789 139 720,00 479 203,17
2017-08-11 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 38 455,00 339 483,17
2017-08-10 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 47 548,00 377 938,17
2017-08-03 Avgift Avgift 3780 637,40 425 486,17
2017-07-28 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 98 807,32 426 123,57
2017-07-27 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 75 000,00 524 930,89
2017-07-26 Överföring Överföring 819067-0 48152 58 000,00 599 930,89
2017-07-25 Överföring Överföring 819067-0 48152 11 366,00 657 930,89
2017-07-25 Överföring Överföring 819067-0 48152 57 716,50 669 296,89
2017-07-25 Överföring Överföring 819067-0 48152 57 716,50 611 580,39
2017-07-25 Överföring Överföring 819067-0 48152 600,00 669 296,89
2017-07-24 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 116 251,50 669 896,89
2017-07-21 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 601 519,00 786 148,39
2017-07-20 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 504 773,15 1 387 667,39
2017-07-19 Överföring Överföring 800787-4 48152 1 000 000,00 1 892 440,54
2017-07-12 Överföring Överföring 786049-7 48152 3 900 000,00 892 440,54 Överföring eget kto 786049-7
2017-07-11 Överföring Överföring 819067-0 48158019725 200 000,00 4 792 440,54
2017-07-07 Överföring Överföring 819067-0 48152 100 000,00 4 992 440,54
2017-07-07 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 1 170,89 5 092 440,54
2017-07-06 Överföring Överföring 803495-1 48152 541 284,00 5 093 611,43
2017-07-05 Överföring Överföring 819067-0 48152 11 366,00 4 552 327,43
2017-07-05 Avgift Avgift 3780 564,00 4 563 693,43
2017-07-04 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8851248 39548851248 168 280,00 4 564 257,43
2017-06-28 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 83 190,00 4 395 977,43
2017-06-22 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 23 500,00 4 479 167,43
2017-06-22 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 97 050,43 4 502 667,43
2017-06-20 Insättning LÅN 134312901 6111 4 400 000,00 4 599 717,86 Gergeo Invest kto x7808 SHB
2017-06-20 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 127 624,00 199 717,86
2017-06-20 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 221 188,10 327 341,86
2017-06-19 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 55 632,51 548 529,96
2017-06-15 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 189 196,42 604 162,47
2017-06-09 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8553402 39548553402 166 920,00 793 358,89
2017-06-08 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 40 303,50 626 438,89
2017-06-05 Avgift Avgift 3780 597,10 666 742,39
2017-05-30 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 66 139,00 667 339,49
2017-05-23 Överföring Överföring 800787-4 48152 18 000,00 733 478,49
2017-05-23 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 144 866,85 715 478,49
2017-05-22 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 152 416,00 860 345,34
2017-05-22 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 132 076,00 1 012 761,34
2017-05-18 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 51 666,77 1 144 837,34
2017-05-18 Överföring Överföring 786049-7 48152 20 000,00 1 196 504,11
2017-05-17 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 553,00 1 216 504,11
2017-05-17 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 16 853,17 1 217 057,11
2017-05-04 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 11 456,00 1 233 910,28
2017-05-04 Avgift Avgift 3780 567,00 1 245 366,28
2017-05-04 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8113716 39548113716 160 800,00 1 245 933,28
2017-05-03 Uttag utland Uttag utland 717313772 3958717313772 400 000,00 1 085 133,28
2017-05-03 Överföring Överföring 800787-4 48152 1 000 000,00 1 485 133,28
2017-04-28 Överföring Överföring 800787-4 48152 94 467,75 485 133,28
2017-04-24 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 50 000,00 579 601,03
2017-04-24 Överföring Överföring 786049-7 48152 20 000,00 629 601,03
2017-04-24 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 113 153,13 649 601,03
2017-04-19 Överföring Överföring 800787-4 48152 180 000,00 762 754,16
2017-04-19 Överföring Överföring 800787-4 48152 20 000,00 942 754,16
2017-04-19 Överföring Överföring 786049-7 48152 856 242,00 962 754,16
2017-04-19 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 137 472,00 106 512,16
2017-04-19 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 107 003,00 243 984,16
2017-04-18 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 44 610,34 350 987,16
2017-04-17 Överföring Överföring 786049-7 48152 285 348,00 395 597,50
2017-04-13 Överföring Överföring 800787-4 48152 200 000,00 110 249,50
2017-04-11 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 68,71 310 249,50
2017-04-10 Uttag utland Uttag utland 717223181 3958717223181 400 000,00 310 318,21
2017-04-06 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7781528 39547781528 155 360,00 710 318,21
2017-04-06 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7781211 39547781211 165 560,00 554 958,21
2017-04-05 Avgift Avgift 3780 573,40 389 398,21
2017-03-31 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 51 447,00 389 971,61
2017-03-24 Uttag utland Uttag utland 717176892 3958717176892 400 000,00 441 418,61
2017-03-24 Överföring Överföring 786049-7 48152 377 700,00 841 418,61
2017-03-24 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 184 013,73 463 718,61
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2017-03-20 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 156 166,77 647 732,34
2017-03-17 Överföring Överföring 786049-7 48152 468 890,00 803 899,11
2017-03-17 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 36 116,17 335 009,11
2017-03-17 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 133 495,00 371 125,28
2017-03-17 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 15 295,00 504 620,28
2017-03-13 Uttag utland Uttag utland 717005019 3958717005019 400 000,00 519 915,28
2017-03-13 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 3 249,00 919 915,28
2017-03-13 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7463302 39547463302 719,00 923 164,28
2017-03-08 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 107 003,00 922 445,28
2017-03-07 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 1 429,00 1 029 448,28
2017-03-03 Avgift Avgift 3780 508,20 1 030 877,28
2017-03-02 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 74 128,00 1 031 385,48
2017-03-01 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 799,00 1 105 513,48
2017-03-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7320270 39547320270 149 920,00 1 106 312,48
2017-02-27 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 142 566,61 956 392,48
2017-02-24 Uttag utland Uttag utland 716958463 3958716958463 175 760,00 1 098 959,09
2017-02-23 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 46 666,76 1 274 719,09
2017-02-20 Gottskrivning Gottskrivning 1614 372 201,00 1 321 385,85
2017-02-17 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 25 350,49 949 184,85
2017-02-17 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 134 909,00 974 535,34
2017-02-17 Utlandsinsättnlng Utlandsinsättning 7184808 39547184808 175 760,00 1 109 444,34
2017-02-17 Utlandslnsättning Utlandsinsättning 7184391 39547184391 175 760,00 933 684,34
2017-02-15 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 107 003,00 757 924,34
2017-02-13 Överföring Överföring 800787-4 48152 1 767,00 864 927,34
2017-02-13 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 19 688,00 866 694,34
2017-02-13 Utlandsinsättnlng Utlandsinsättning 7128657 39547128657 538,00 886 382,34
2017-02-10 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 289,00 885 844,34
2017-02-09 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 36 437,50 886 133,34
2017-02-03 Pris förtjänst Engagemangsspec ftg 141160033 300,00 922 570,84
2017-02-03 Avgift Avgift 3780 462,80 922 870,84
2017-02-02 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 51 666,77 923 333,64
2017-02-01 Uttag utland Uttag utland 716758300 3958716758300 171 887,66 975 000,41
2017-01-31 Utlandsinsättnlng Utlandslnsättning 6983234 39546983234 478,00 1 146 888,07
2017-01-30 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 37 237,20 1 146 410,07
2017-01-20 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 138 885,00 1 183 647,27
2017-01-19 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 172 003,00 1 322 532,27
2017-01-17 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 88 375,00 1 494 535,27
2017-01-17 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 15 045,22 1 582 910,27
2017-01-17 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 23 541,95 1 597 955,49
2017-01-17 Utland sinsättning Utlandsinsättning 6828825 39546828825 157 400,00 1 621 497,44
2017-01-13 Utlandsinsättnlng Utlandsinsättning 6806365 39546806365 534 130,00 1 464 097,44
2017-01-13 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6801185 39546801185 534 130,00 929 967,44
2017-01-12 Uttag utland Uttag utland 716568545 3958716568545 400 000,00 395 837,44
2017-01-11 Överföring Internal Transfer 803495-1 19075557546 32 066,71 795 837,44
2017-01-11 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 1 596,00 763 770,73
2017-01-11 Utlandslnsättning Utlandsinsättning 6777287 39546777287 240,00 765 366,73
2017-01-09 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 90 120,00 765 126,73
2017-01-05 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 1 973,69 855 246,73
2017-01-05 Utlandsinsättnlng Utlandsinsättnlng 6725243 39546725243 503,00 857 220,42
2017-01-04 Överföring Överföring 806245-7 48152 1 000,00 856 717,42
2017-01-04 Överföring Överföring 819067-0 48152 3 000,00 857 717,42
2017-01-04 Avgift Avgift 3780 2 028,20 860 717,42
2016-12-29 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 114 396,75 862 745,62
2016-12-21 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 51 808,16 977 142,37
2016-12-20 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 51 666,77 1 028 950,53
2016-12-19 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 22 833,39 1 080 617,30
2016-12-16 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 17 279,00 1 103 450,69
2016-12-15 Överföring Överföring 786049-7 48152 968 960,00 1 120 729,69
2016-12-15 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 133 113,00 151 769,69
2016-12-15 Betalning ut 'GIROVISION DB 3780990106 135 510,00 284 882,69
2016-12-14 Uttag utland Uttag utland 716335588 3958716335588 400 000,00 420 392,69
2016-12-14 Överföring Överföring 800787-4 48152 71 289,00 820 392,69
2016-12-14 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 103 125,00 891 681,69
2016-12-13 Överföring Överföring 786049-7 48152 443 343,40 994 806,69
2016-12-05 Avgift Avgift 3780 246,40 551 463,29
2016-12-02 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 52 062,50 551 709,69
2016-11-30 Uttag utland Uttag utland 716286284 3958716286284 169 051,22 603 772,19
2016-11-30 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 50 000,01 772 823,41
2016-11-29 Överföring Överföring 806245-7 48152 322 670,58 822 823,42
2016-11-29 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 98 134,86 500 152,84
2016-11-25 Bankgiroinsättning IBankgiroinsättning 5077- 990025552 282,00 598 287,70
2016-11-25 Betalning ut 'GIROVISION DB 3780990106 23 829,44 598 005,70
2016-11-25 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 5 104,00 621 835,14
2016-11-21 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 5 364,00 626 939,14
2016-11-18 Uttag utland Uttag utland 716222820 3958716222820 400 000,00 632 303,14
2016-11-17 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 39 467,67 1 032 303,14
2016-11-17 Utland sinsättning Utlandsinsättning 6166652 39546166652 407 800,00 1 071 770,81
2016-11-16 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 1 406,00 663 970,81
2016-11-15 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 286 063,00 665 376,81
2016-11-14 Överföring Överföring 803495-1 48152 158 994,42 951 439,81
2016-11-11 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 219 759,00 1 110 434,23
2016-11-11 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 625,59 1 330 193,23
2016-11-09 Överföring Överföring 786049-7 48152 987 970,00 1 330 818,82
2016-11-04 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 43 975,00 342 848,82
2016-11-03 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 61 625,00 386 823,82
2016-11-03 Avgift Avgift 3780 1 549,50 448 448,82
2016-11-02 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 128 153,43 449 998,32
2016-11-01 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 71 750,00 578 151,75
2016-10-28 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 62 500,00 649 901,75
2016-10-28 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 50 213,00 712 401,75
2016-10-25 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 44 800,93 762 614,75
2016-10-19 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 133 113,00 807 415,68
2016-10-19 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 107 385,00 940 528,68
2016-10-17 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 31 263,82 1 047 913,68
2016-10-17 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 1 249,10 1 079 177,50
2016-10-06 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 23 000,00 1 080 426,60
2016-10-05 Överföring Överföring 806245-7 48152 1 000 000,00 1 103 426,60
2016-10-05 Avgift Avgift 3780 87,50 103 426,60
2016-10-04 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 56 250,00 103 514,10
2016-09-29 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 5 425,00 159 764,10
2016-09-23 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 75 988,42 165 189,10
2016-09-22 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 127 383,00 241 177,52
2016-09-22 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 814,00 368 560,52
2016-09-21 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 24 999,90 369 374,52
2016-09-20 Överföring Överföring 806245-7 48152 5 000 000,00 394 374,42 Överföring eget kto 806245-7
2016-09-20 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 114 655,00 5 394 374,42
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2016-09-19 Insättning LÅN 96798432 6111 5 000 000,00 5 509 029,42 Gergeo Invest kto x7808 SHB
2016-09-19 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 24 028,53 509 029,42
2016-09-14 Uttag utland Uttag utland 715681975 3958715681975 123 104,03 533 057,95
2016-09-14 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 115 096,00 656 161,98
2016-09-13 Överföring Överföring 806245-7 48152 600 000,00 771 257,98
2016-09-08 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 10 000,00 171 257,98
2016-09-07 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 22 896,00 181 257,98
2016-09-05 Avgift Avgift 3780 19,50 204 153,98
2016-09-02 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 2 400,00 204 173,48
2016-08-30 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 867,00 206 573,48
2016-08-29 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 11 675,00 207 440,48
2016-08-25 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 41 750,00 219 115,48
2016-08-23 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 86 291,50 260 865,48
2016-08-22 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 69 382,00 347 156,98
2016-08-22 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 32 308,96 416 538,98
2016-08-18 Överföring Överföring 800787-4 48152 124 452,90 448 847,94
2016-08-18 Överföring Överföring 800787-4 48152 124 096,70 324 395,04
2016-08-18 Överföring Överföring 800787-4 48152 124 452,90 448 491,74
2016-08-17 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 25 974,96 572 944,64
2016-08-16 Överföring Överföring 806245-7 48152 62 117,75 598 919,60
2016-08-16 Överföring Överföring 806245-7 48152 74 599,74 536 801,85
2016-08-16 Överföring Överföring 806245-7 48152 46,20 462 202,11
2016-08-16 Överföring Överföring 806245-7 48152 118 392,79 462 155,91
2016-08-16 Överföring Överföring 806245-7 48152 80 216,62 343 763,12
2016-08-16 Överföring Överföring 806245-7 48152 202,93 263 546,50
2016-08-16 Överföring Överföring 806245-7 48152 983 351,22 263 343,57
2016-08-12 Överföring Överföring 800787-4 48152 163 546,15 1 246 694,79
2016-08-12 Överföring Överföring 803495-1 48152 40 881,04 1 410 240,94
2016-08-10 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 260,00 1 451 121,98
2016-08-10 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 127 465,00 1 451 381,98
2016-08-09 Överföring Överföring 800787-4 48152 3 420,10 1 578 846,98
2016-08-09 Överföring Överföring 800787-4 48152 300,00 1 582 267,08
2016-08-04 Överföring Överföring 803495-1 48152 1 268,30 1 582 567,08
2016-08-03 Avgift Avgift 3780 750,50 1 581 298,78

GIROVISION DB 3780990106 85 815,23 1 582 049,28
2016-07-25 Överföring Överföring 803495-1 48152 231,00 1 667 864,51
2016-07-25 Överföring Överföring 803495-1 48152 401 083,10 1 668 095,51 Överföring eget kto 803495-1
2016-07-25 Överföring Överföring 803495-1 48152 1 268,30 2 069 178,61
2016-07-25 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 69 382,00 2 070 446,91
2016-07-25 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 27 662,00 2 139 828,91
2016-07-21 Uttag utland Uttag utland 715406707 3958715406707 2 310,01 2 167 490,91
2016-07-21 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 5 125,00 2 169 800,92
2016-07-20 Betalning ut GIROVISION DB 3780990106 50 601,00 2 174 925,92
2016-07-19 Uttag utland Uttag utland 715337317 3958715337317 3 411 138,49 2 225 526,92 Werel OY kto FI8812375200016246. Nordea Finland
2016-07-18 Uttag NORDEA BUSINESS GOLD 3780980186 25 040,93 5 636 665,41
2016-07-15 Uttag utland Uttag utland 715279585 3958715279585 122 727,03 5 661 706,34 Alcoc OY kto FI6817453000195547. Nordea Finland
2016-07-13 Insättning LÄN FRÅN Gl 87761730 6111 5 000 000,00 5 784 433,37 Gergeo Invest kto x7808 SHB

2016-07-27lBetalning ut
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Nordfin Capital AB, 559027-5300 Nordea

Kontonr 7860497

Valuta EUR

Datum Transaktionstyp Textmeddelande Bankintern 
transaktions referens

Belopp IN Belopp UT Saldo Motpart

2017-11-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 247787 3954247787 1 161,56 7 155,43
2017-11-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 247786 3954247786 2 333,33 5 993,87
2017-11-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 247785 3954247785 263,32 3 660,54
2017-11-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 247784 3954247784 2 916,67 3 397,22
2017-10-26 Uttag utland Uttag utland 717953452 3958717953452 7 750,00 480,55 ?
2017-10-09 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 9943663 39549943663 1 161,56 8 230,55
2017-10-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 9859469 39549859469 263,32 7 068,99
2017-10-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 9859468 39549859468 2 916,67 6 805,67
2017-10-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 9859467 39549859467 2 333,33 3 889,00
2017-09-25 Uttag utland Uttag utland 717826421 3958717826421 7 500,00 1 555,67 ?
2017-09-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 9523063 39549523063 2 333,33 9 055,67
2017-09-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 9523062 39549523062 263,32 6 722,34
2017-09-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 9523061 39549523061 2 916,67 6 459,02
2017-08-22 Uttag utland Uttag utland 717697095 3958717697095 7 750,00 3 542,35 ?
2017-08-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 9174983 39549174983 2 916,67 11 292,35
2017-08-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 9174982 39549174982 2 333,33 8 375,68
2017-08-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 9174980 39549174980 263,32 6 042,35
2017-07-26 Uttag utland Uttag utland 717621494 3958717621494 7 750,00 5 779,03 ?
2017-07-13 Uttag utland Uttag utland 717566483 3958717566483 500 000,00 13 529,03 Gergeo Invest AB kto 

SM72D0353009800000010726651 
Banca SIS S.P.A San Marino

2017-07-12 Överföring Överföring 786049-7 48152 400 818,08 513 529,03 Överföring eget kto 786049-7
2017-07-12 Överföring Överföring 800787-4 48152 102 773,87 112 710,95 Överföring eget kto 800787-4
2017-07-12 Uttag utland Uttag utland 717562606 3958717562606 500 000,00 9 937,08 Gergeo Invest AB kto 

SM72D0353009800000010726651 
Banca SIS S.P.A San Marino

2017-07-07 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8906526 39548906526 500 000,00 509 937,08 ?
2017-07-03 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8844924 39548844924 2 916,67 9 937,08
2017-07-03 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8844923 39548844923 2 916,67 7 020,41
2017-07-03 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8844922 39548844922 263,32 4 103,74
2017-07-03 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8844921 39548844921 2 333,33 3 840,42
2017-06-19 Uttag utland Uttag utland 717472222 3958717472222 12 500,10 1 507,09
2017-06-19 Överföring Överföring 819067-0 48152 4 068,06 14 007,19
2017-06-16 Överföring Överföring 819067-0 48157965737 80 000,00 9 939,13 eget
2017-06-16 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8647434 39548647434 80 000,00 89 939,13 ?
2017-06-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8589722 39548589722 2 916,67 9 939,13
2017-06-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8589721 39548589721 2 916,67 7 022,46
2017-06-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8589720 39548589720 2 333,33 4 105,79
2017-06-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8589719 39548589719 729,98 1 772,46
2017-05-24 Uttag utland Uttag utland 717397022 3958717397022 500 000,00 1 042,48 Gergeo Invest?
2017-05-23 Uttag utland Uttag utland 717392611 3958717392611 500 000,00 501 042,48 ?
2017-05-19 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8310181 39548310181 500 000,00 1 001 042,48 ?
2017-05-19 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8310180 39548310180 500 000,00 501 042,48 ?
2017-05-18 Uttag utland Uttag utland 717360245 3958717360245 18 083,54 1 042,48
2017-05-18 Överföring Överföring 786049-7 48152 2 034,84 19 126,02 eget
2017-05-17 Överföring Överföring 800787-4 48152 300 000,00 17 091,18 eget
2017-05-17 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8282640 39548282640 300 000,00 317 091,18
2017-05-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8088864 39548088864 729,98 17 091,18
2017-05-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8088863 39548088863 2 916,67 16 361,20
2017-05-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8088862 39548088862 2 916,67 13 444,53
2017-05-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8088861 39548088861 1 750,00 10 527,86
2017-05-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8088860 39548088860 2 916,67 8 777,86
2017-05-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8088858 39548088858 2 333,33 5 861,19
2017-05-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 8088857 39548088857 2 916,67 3 527,86
2017-04-24 Uttag utland Uttag utland 717283539 3958717283539 17 500,00 611,19 ?
2017-04-24 Överföring Överföring 786049-7 48152 2 061,62 18 111,19
2017-04-19 Överföring Överföring 786049-7 48152 90 000,00 16 049,57 eget
2017-04-18 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7907845 39547907845 100 000,00 106 049,57 ?
2017-04-18 Överföring Överföring 800787-4 48152 100 000,00 6 049,57 eget
2017-04-17 Överföring Överföring 786049-7 48152 30 000,00 106 049,57 eget
2017-04-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7868069 39547868069 100 000,00 136 049,57
2017-04-03 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7740107 39547740107 2 916,67 36 049,57
2017-04-03 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7740106 39547740106 2 916,67 33 132,90
2017-04-03 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7740105 39547740105 2 333,33 30 216,23
2017-04-03 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7740104 39547740104 2 916,67 27 882,90
2017-04-03 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7740103 39547740103 2 916,67 24 966,23
2017-04-03 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7740102 39547740102 1 750,00 22 049,56
2017-04-03 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7740101 39547740101 1 896,65 20 299,56
2017-03-24 Överföring Överföring 786049-7 48152 40 000,00 18 402,91
2017-03-17 Uttag utland Uttag utland 717079869 3958717079869 18 083,54 58 402,91
2017-03-17 Överföring Överföring 786049-7 48152 50 000,00 76 486,45 eget
2017-03-14 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7491665 39547491665 100 000,00 126 486,45
2017-03-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7350933 39547350933 2 916,67 26 486,45
2017-03-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7350931 39547350931 2 916,67 23 569,78
2017-03-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7350929 39547350929 2 333,33 20 653,11
2017-03-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7350928 39547350928 2 479,98 18 319,78
2017-03-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7350927 39547350927 2 916,67 15 839,80
2017-03-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7350926 39547350926 1 750,00 12 923,13
2017-03-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7350925 39547350925 2 916,67 11 173,13
2017-02-23 Uttag utland Uttag utland 716952364 3958716952364 16 333,52 8 256,46
2017-02-17 Uttag utland Uttag utland 716862595 3958716862595 583,34 24 589,98
2017-02-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7030390 39547030390 2 333,33 25 173,32
2017-02-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7030389 39547030389 2 916,67 22 839,99
2017-02-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7030388 39547030388 2 916,67 19 923,32
2017-02-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7030387 39547030387 2 916,67 17 006,65
2017-02-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7030386 39547030386 1 750,00 14 089,98
2017-02-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7030385 39547030385 583,34 12 339,98
2017-02-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7030384 39547030384 2 479,98 11 756,64
2017-02-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 7030383 39547030383 2 916,67 9 276,66
2017-01-23 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6912469 39546912469 4 083,35 6 359,99
2017-01-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6806808 39546806808 62,27 2 276,64
2017-01-11 Uttag utland Uttag utland 716563167 3958716563167 15 500,00 2 214,37 ?
2017-01-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6689922 39546689922 2 916,67 17 714,37
2017-01-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6689921 39546689921 2 333,33 14 797,70
2017-01-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6689920 39546689920 1 750,00 12 464,37
2017-01-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6689919 39546689919 2 916,67 10 714,37
2017-01-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6689918 39546689918 2 916,67 7 797,70
2017-01-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6689917 39546689917 2 417,71 4 881,03
2017-01-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6689916 39546689916 2 333,33 2 463,32
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Datum Transaktionstyp Textmeddelande Bankintern 
transaktions referens

Belopp IN Belopp UT Saldo Motpart

2016-12-19 Uttag utland INTERNALTRANSFER 310513121 3958310513121 400 000,00 129,99 Norden Fin Capital OY Helsingfors 
kto FI8712373000167038. Nordea

2016-12-15 Överföring Överföring 786049-7 48152 100 000,00 400 129,99 Överföring eget kto 786049-7
2016-12-14 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6481668 39546481668 500 000,00 500 129,99 Gergeo Invest kto x3049 SHB
2016-12-13 Överföring Överföring 786049-7 48152 46 000,00 129,99 eget
2016-12-13 Överföring Överföring 800787-4 48152 110 000,00 46 129,99 eget
2016-12-13 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6472395 39546472395 140 000,00 156 129,99
2016-12-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6355763 39546355763 75,83 16 129,99
2016-12-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6355762 39546355762 2 916,67 16 054,16
2016-12-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6355710 39546355710 2 916,67 13 137,49
2016-12-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6355709 39546355709 1 750,00 10 220,82
2016-12-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6355701 39546355701 2 916,67 8 470,82
2016-12-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6355655 39546355655 96,25 5 554,15
2016-12-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6355645 39546355645 75,08 5 457,90
2016-12-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6355644 39546355644 58,33 5 382,82
2016-12-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6355537 39546355537 2 333,33 5 324,49
2016-12-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6355533 39546355533 74,49 2 991,16
2016-12-02 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 6355524 39546355524 2 916,67 2 916,67
2016-11-11 Överföring Överföring 800787-4 48152 121 962,63 0,00 Överföring eget kto 800787-4
2016-11-10 Uttag utland Uttag utland 716095632 3958716095632 300 000,00 121 962,63 Norden Fin Capital OY Helsingfors 

kto FI8712373000167038. Nordea

2016-11-09 Överföring Överföring 786049-7 48152 100 000,00 421 962,63 Överföring eget kto 786049-7
2016-11-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5999070 39545999070 58,33 521 962,63
2016-11-01 Utland sinsättning Utlandsinsättning 5999069 39545999069 74,49 521 904,30
2016-11-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5999068 39545999068 75,08 521 829,81
2016-11-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5999067 39545999067 2 916,67 521 754,73
2016-11-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5999066 39545999066 2 916,67 518 838,06

2016-11-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5999065 39545999065 2 916,67 515 921,39

2016-11-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5999064 39545999064 96,25 513 004,72

2016-11-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5999063 39545999063 75,83 512 908,47

2016-11-01 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5999061 39545999061 2 916,67 512 832,64

2016-10-26 Uttag utland Uttag utland 716054086 3958716054086 500 000,00 509 915,97 Norden Fin Capital OY Helsingfors 
kto FI8712373000167038. Nordea

2016-10-26 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5919765 39545919765 500 000,00 1 009 915,97 Gergeo Invest kto x3049 SHB

2016-10-25 Uttag utland Uttag utland 716051112 3958716051112 500 000,00 509 915,97 Norden Fin Capital OY Helsingfors 
kto FI8712373000167038. Nordea

2016-10-21 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5868335 39545868335 500 000,00 1 009 915,97 Gergeo Invest kto x3049 SHB

2016-10-20 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5856598 39545856598 500 000,00 509 915,97 Gergeo Invest kto x3049 SHB

2016-10-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5765957 39545765957 2 916,67 9 915,97

2016-10-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5765885 39545765885 75,08 6 999,30

2016-10-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5765884 39545765884 74,49 6 924,22

2016-10-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5765883 39545765883 2 916,67 6 849,73

2016-10-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5765865 39545765865 2 916,67 3 933,06

2016-10-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5765860 39545765860 58,33 1 016,39

2016-10-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5765814 39545765814 150,15 958,06

2016-10-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5765800 39545765800 75,83 807,91

2016-10-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5765789 ^39545765789 96,25 732,08

2016-10-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5765737 39545765737 175,00 635,83

2016-10-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5765653 39545765653 75,83 460,83

2016-10-12 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5765651 39545765651 385,00 385,00

2016-09-30 Uttag utland Uttag utland 715857191 3958715857191 500 000,00 0,00 Norden Fin Capital OY Helsingfors 
kto FI8712373000167038. Nordea

2016-09-30 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5641476 39545641476 500 000,00 500 000,00 Gergeo Invest kto x3049 SHB

2016-09-29 Uttag utland Uttag utland 715852248 3958715852248 500 000,00 0,00 Norden Fin Capital OY Helsingfors 
kto FI8712373000167038

2016-09-29 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5624440 39545624440 500 000,00 500 000,00 Gergeo Invest kto x3049 SHB

2016-09-28 Uttag utland Uttag utland 715849543 3958715849543 500 000,00 0,00 Norden Fin Capital OY Helsingfors 
kto FI8712373000167038

2016-09-28 Utlandsinsättning Utlandsinsättning 5609401 39545609401 500 000,00 500 000,00 Gergeo Invest kto x3049 SHB
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Nordfin Capital AB, 559027-5300 Nordea

Kontonr 8062457
Valuta SEK

Datum Transaktionstyp Textmeddelande

Bankintern 
transaktions 

referens Belopp IN Belopp UT Saldo Motpart Info från avsändaren
2017-11-03 Överföring Överföring 819067-0 48152 210 613,35 699 538,59 eget
2017-10-10 Överföring Överföring 819067-0 48152 24 786,20 488 925,24 eget
2017-10-04 Överföring Överföring 819067-0 48152 81 516,00 464 139,04 eget
2017-09-15 Överföring Överföring 819067-0 48152 235 106,54 382 623,04 eget
2017-07-11 Överföring Överföring 819067-0 48152 69 679,30 147 516,50 eget
2017-07-11 Överföring Överföring 819067-0 48152 77 587,20 77 837,20 eget
2017-01-04 Överföring Överföring 786049-7 48152 1 000,00 250,00 eget
2017-01-04 Avgift Avgift 3780 750,00 750,00
2016-11-29 Överföring Överföring 786049-7 48152 322 670,58 0,00 Överföring eget kto 786049-7
2016-11-03 Avgift Avgift 3780 3,00 322 670,58

2016-10-31 Uttag utland Uttag utland 716065169 3958716065169 243 715,07 322 673,58
Solid Venture Capital Ltd. kto 
GB20MYMB23058018633663 Repayment of loan

2016-10-17 Uttag utland Uttag utland 715894333 3958715894333 3 000 000,00 566 388,65
Solid Venture Capital Ltd. kto 
GB20MYMB23058018633663 Repayment of loan

2016-10-12 Överföring Överföring 800787-4 48152 500 000,00 3 566 388,65 Överföring eget kto 800787-4
2016-10-05 Överföring Överföring 786049-7 48152 1 000 000,00 4 066 388,65 Överföring eget kto 786049-7
2016-10-05 Avgift Avgift 3780 200,00 5 066 388,65
2016-09-20 Överföring Överföring 786049-7 48152 5 000 000,00 5 066 588,65 Överföring eget kto 786049-7
2016-09-14 Överföring Överföring 803495-1 48152 12 331,95 66 588,65 eget
2016-09-13 Överföring Överföring 786049-7 48152 600 000,00 54 256,70 eget
2016-08-22 Överföring Överföring 803495-1 48152 6 481,51 654 256,70 eget
2016-08-16 Överföring Överföring 786049-7 48152 62 117,75 647 775,19 eget
2016-08-16 Överföring Överföring 786049-7 48152 74 599,74 709 892,94 eget
2016-08-16 Överföring Överföring 786049-7 48152 46,20 784 492,68 eget
2016-08-16 Överföring Överföring 786049-7 48152 118 392,79 784 538,88 eget
2016-08-16 Överföring Överföring 786049-7 48152 80 216,62 902 931,67 eget
2016-08-16 Överföring Överföring 786049-7 48152 202,93 983 148,29 eget
2016-08-16 Överföring Överföring 786049-7 48152 983 351,22 983 351,22 eget
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Konto 18633663 Metro Bank UK

Date Transaction Money in (£) Money out (£) Balance (£)

2016-10-13 Account to Account Transfer HIPGNOSIS MUSIC 
LIMITED hypnosis

75 000,00 43 938,28

2016-10-19 Inward Payment NORDFIN CAPITAL AB 270 523,73 314 462,01
2016-10-20 Outward Faster Payment Burlingtons LLOYDS 

BANK PLC
10 000,00 304 462,01

2016-10-20 Outward Faster Payment Sebastian SVC 
HANDELSBANKEN

90 000,00 214 462,01

2016-10-21 Outward Faster Payment Elias LLOYDS BANK 
PLC

300,00 214 162,01

2016-10-21 Outward Faster Payment Joss NAT WEST BANK 
PLC

760,64 213 401,37

2016-10-21 Outward Faster Payment Sebastian SVC 
HANDELSBANKEN

25 714,32 187 687,05

2016-10-21 Outward Faster Payment HMRC Nov 2015 
CITIBANK NA

31 043,14 156 643,91

2016-10-24 Outward Faster Payment HMRC Nov 2015 
CITIBANK NA

100 000,00 56 643,91

2016-10-28 Outward Faster Payment Elias Accountant 
LLOYDS BANK PLC

2 040,00 54 603,91

2016-10-28 Transaction Charges 6,00 54 597,91
2016-10-28 Online Banking Mthly Fee 20,00 54 577,91
2016-11-02 Inward Payment NORDFIN CAPITAL AB 21 424,18 76 002,09
2016-11-04 Outward Faster Payment Burlingtons LLOYDS 

BANK PLC
7 788,00 68 214,09

2016-11-04 Outward Faster Payment Elias Accountant 
LLOYDS BANK PLC

162,00 68 052,09

2016-11-04 Outward SWIFT Charges Innovestic 25,00 68 027,09
2016-11-04 Outward SWIFT Payment Innovestic SW-

HANDSESS
20 500,00 47 527,09
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EKOBROTTSMYNDIGHETEN 
3:e ekobrottskammaren Stockholm 
Ekorevisor Lars Eriksson 

PROMEMORIA 
Datum 
 
2019-09-17 

                       
Diarienr (åberopas vid korresp) 
 
EB-4689-16 

  
 

 
 
 

Handlingar samt mejl från beslag 2017-9000-BG1187-13 
bestående av en MacBook Pro dator 

1 Sammanfattning 
Här görs en beskrivning av vissa handlingar samt mejl från beslag 2017-9000-
BG1187-13. Beslaget avser en MacBook Pro dator beslagtagen vid husrannsakan hos 
Werel AB´s kontorslokaler Kungsgatan 6 Stockholm per 2017-12-14. Datorn har 
använts av Markus Winfridsson. Han var anställd som CSO (Chief Sales Officer) hos 
Werel AB enligt uppgifter från förundersökningen. Markus Winfridsson har använt 
sig av flertalet mejladresser enligt mejlen på denna dator. De mest förekommande är 
marcus.winfridsson@baraspara.se som använts från oktober 2012. Adressen 
markus@werel.net har använts som från april 2016. Det finns endast ett fåtal mejl 
under 2017 där det sista är från början av mars. Handlingar lagrade på datorn samt 
mejl avseende Werel AB avser i huvudsak 2016. Sökning i materialet från datorn har 
skett via ett forensiskt arbetsprogram. Jag har använt mig av olika sökord för att 
sortera fram material. Jag har gjort genomläsning av excel, pdf samt word dokument. 
Jag har läst mejlkonversationer mellan vissa utvalda personer. Jag har från detta 
material sammanställt vissa dokument samt mejlkonversationer som förekommer i 
datorn. Min sökning har omfattat dokumentation som avser Werel AB samt specifikt 
områden som: 
 

    Avsnitt samt underlagen i bilaga 
 
Ägarförhållande m.m.   2 
Organisation    3 
Affärsplaner inkl. budget samt Verksamhetsrapporter 4 
Börsnotering    5 
Styrelsemöten    6 
Nordic Light Package   7 
Solpaneler Nordic Light – Calyxo GmbH  8 
Batterier Nordic Light- Tesvolt  9 
Bankkontakter    10 

 
I datorn finns material som avser Werel AB tidsperioden slutet av 2015 fram till 
början av 2017.   

2 Ägarförhållanden samt diverse 
 
1. Juridisk struktur Werel AB. Saknar datering. (sid 6). 
2. Ägarförhållandena framkommer i en aktiebok där sista noteringen är från 2015-

12-18 där LarmagEnergy Group tilldelas 862 aktier i Werel AB. Längst bak i 
detta dokument har ägarbilden beskrivits: (sid 7). 

 
Georgeo Holding AB    3 500 aktier  
Afram Gergeo     3 500 aktier 
AI Undertaking III Inc    2 000 aktier 
LarmagEnergy Group    1 500 aktier 

1
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Energy Everyting Investments PLC   1 000 aktier 
Summa   11 500 aktier 
 
3. En projektplan som avser första delen av 2016. (sid 12). 
4. Faktura som beskriver de kostnader som faktureras från Werel AB till 

dotterbolaget i Finland. Inkluderat löner till ledningen. (sid 13). 
5. En beskrivning av verksamheten där bl.a. finansieringslösning på 300 MEUR 

beskrivs vara pågående. Likviditeten beskrivs bli ansträngd kvartal 3 utan 
kapitalinjektioner. Att bolaget saknar bankrelation i Sverige första samt andra 
kvartal m.m. (sid 15). 

 
 

3 Organisation 
Mejlkonversationer mellan Afram Gergeo, Markus Winfridsson, Emil Amir 
Ingmansson och Alexander Mathiesen-Öhman som avser synpunkter på 
organisationens storlek. Bl.a. att de spenderar 1 MSEK per månad på VD, vice VD, 
IT, Säljchef, Admin, Team leader och en kundtjänst. Att det är en extrem 
personalstyrka för att driva en startup. (sid 18). 
 

4 Affärsplaner inkl. budget samt 
verksamhetsrapporter 

 
1. Rapport skriven av Peter Swartling i maj 2016 avsedd för styrelse samt 

investerare. Anger att affärsplanen är klar samt att det skett en mycket positiv 
resultatutveckling sedan Q1 2015. Beskrivning av pågående projekt.(sid 25) . 

2. Business plan maj 2016 inkl 5 års budget. För att undvika negativt kassaflöde år 
1 så behövs finansiering med 37 Milj Euro samt vidare 8+5 Milj Euros i 
kortfristig finansiering. Inget framgår om finansiärer. Anger att ett av de främsta 
målen för 2016 är att notera bolaget på Londonbörsen (AIM). (sid 32). 

3. Rapport juli-augusti 2016. Likviditeten är ansträngd och mer kapital behövs. 
Bolaget saknar bank i Sverige. (sid 74). 

4. Rapport november 2016 med budget samt appendix där det framgår att Nordic 
Light Package ska börja säljas Q4, 2016 och att de första 
konsumentinstallationerna ska ske i mars 2017. Att de ska sälja produkten till 
11 800 hushåll under 2016-2017 och att målet på fem är 320 000 hushåll. Priset 
per hushåll är 1 499 SEK/mån. (sid 78). 

5. Rapport 2016-11-28. Man planerar att bli uppköpta av dotterbolaget Werel OY. 
Anledningen beskrivs vara att det ska förenkla börsintroduktionen. Ett tillskott på 
400 000 Euros behövs för att kunna betala löner. (sid 100). 

 

5 Börsnotering samt due diligence 
Mejlkonvesation mellan Markus Winfridsson och Peter Swartling 160416 där 
Swedbank vill ha information om hur ägandet kommer att förändras efter IPO.  
(sid 104). 
 
I melj 160518 till DNB (Norsk finanskoncern/bank) beskriver Markus att Werel 
planerar en börsnotering (IPO) inom 12 månader. (sid 105). 
 
Klas Gustavsson på Stechpartner ger i mejl 160420 Markus Winfridsson ett förslag på 
konsultuppdrag som avser en form av due diligence där man ska analysera bolaget för 
den kommande kapitalanskaffningen. Markus svarar att de behöver arbeta vidare med 
affärsplanen och komma lite längre innan de går in i samarbete. (sid 106). 
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6 Styrelsemöten 
Sammanställning av de protokoll från styrelsemöten 2015-2016 samt årsstämman 
2016 som återfunnits i datorn.  
 
1. Styrelsemöte 151116. Innehållande bl.a. bankfrågor samt finansiell status där 

bolaget anges ha en ”burnrate” på upp till 2 MSEK per månad. (sid 108). 
2. Styrelsemöte 151222. Det informeras om ny ägarstruktur och i samband med det 

en nyemission om ca 40 MSEK. Att hitta en ny bank för bolaget. Att banker 
förväntas kräva finansiella prognoser samt närmare presentation av bolagets 
styrelse samt ägare. (sid 110). 

3. Styrelsemöte 160226. Det beslutas att bolaget måste motverka kundtappet och 
öka försäljningen. (sid 112). 

4. Årsstämma 160510. Innehållande bl.a. föredragning av årsredovisning samt 
revisionsberättelse. Beslutades att förlusten om 10 MSEK balanseras i ny räkning. 
Beslut om emission av teckningsoptioner. Bolaget ska emittera 894+384 totalt 
1 278  stycken teckningsoptioner för nyteckning av aktier vilka endast ska kunna 
tecknas av dotterbolaget samt av vissa nyckelpersoner i bolaget. 
Teckningsoptionerna kan tecknas i perioden 160510-160524 till kursen 5 335 kr. 
Betalning ska ske genom utställande av revers. Varje teckningsoption ger 
innehavaren rätten att teckna en ny aktie till teckningskursen 47 500 kr. 
Tidpunkten när detta kan ske framgår inte. Detta innebär att värdet på en aktie 
måste vara 52 835 kr (5 335+47 500) för att det ska vara lönsamt att lösa in 
teckningsoptionen. Noteras ska att bolaget inte tillförs något kapital då 
teckningsoptionerna ges ut mot revers. (sid 114)  
 
Nyckelpersonerna är: Alexander Mathiesen-Öhman, Linus Lönnroth, Håkan 
Gustavsson (Werel OY) samt Markus Winfridsson. 

 
5. Styrelsemöte 160630. Beslutades att låna ut 2 MSEK till dotterbolaget Werel 

OY. (sid 125). 
 

7 Werels Nordic Light Package 
 
Har sammanställt en del av de dokument samt mejl som avser Werel Nordic Light 
Package.  
 
1. Jämförelse av elkostnad för familjen Andersson med och utan Werels Nordic 

Light. Dokumentet har jag inte kunnat knyta till mejl. (sid 127). 
2. 160503. Mejl mellan Markus Winfridsson och Alexander Mathiesen-Öhman. 

Pratar om kalkyler avseende solceller och batterier. Bifogat till mejl finns en 
excelfil som heter finansieringslösning sol o batteri. Där anges totalkostnad samt 
månadskostnad. (sid 128). 

3. En kalkyl på två sidor daterad 161118. (sid 131). 
4. 161102. Mejl mellan Markus Winfridsson och Alexander Mathiesen-Öhman. Prat 

om Nordic Light avseende handlingsplan, ansvarsfördelning, 
informationsinsamling samt finansiering. (sid 133). 

5. 161115. Mejl från Markus Winfridsson till Alexander Mathiesen-Öhman. Handlar 
om att få upp Nordic Light på hemsidan. (sid 136). 

6. 161123. Mejl från Markus Winfridsson till Niklas Lundgren på Werel. Markus 
anger att han känner stor frustation att de inte kommer vidare med hemsidan. De 
ligger 6 månader efter leverans. (sid 137). 

3

104

PM Beslag BG 1187-13 Markus Winfridsson.pdf

Fup bilaga 13 B



7. Dokument till befintliga Werel kunder som handlar om Nordic Light package. Att 
kunderna kan gå in på hemsidan och välja Nordic Light package. Har inte kunnat 
koppla dokumentet till mejl. (sid 141). 

 

8 Solpaneler–Calyxo GmbH samt Batterier-
Sonnenbatterie  (Nordic Light Package) 

Har sammanställt en del av de dokument samt mejl som avser Werel AB´s kontakter 
med Calyxo GmbH/Sonnenbatterie. 
 
1. 160901. Markus Winfridsson och Alexander Mathiesen planerar att boka möte med 

Calyxo samt Sonnenbatterie i Berlin. (sid 140) 
2. 161007. Bokning av möten med Calyxo samt Sonnenbatterie i Berlin. I senare mejl 

så tackar Markus Winfridsson för ett bra möte med Sonnenbatterie och hänvisar 
även till deras möte med Calyxo. Prat om hur enheter ska kopplas samman. Prat om 
tekniska detaljer samt priser. (sid 144) 

3. 161010-161012. Markus Winfridsson tackar Calyxo för ett bra möte samt deras 
förslag att ta kontakt med Tesvolt. Markus vill att Calyxo skickar 4 paneler samt 
monteringsystem till dem och att de ska skicka fraktkostnaden till Werel AB. 
Calyxo ska göra kalkyler så att Werel får mer exakta siffror. Calyxo bekräftar att de 
skickat utrustningen samt en faktura på frakten. (sid 149). 

4. 161017. Markus skickar vidare fakturan som avser solpaneler från Calyxo till 
ekonomipersonal inom Werel. (sid 153). 

5. 161103. Calyxo hör av sig till Markus Winfridsson och frågar om de har satt upp 
solpanelerna. Markus svarar att de finns på kontoret och att de ska montera dem på 
väggen. (sid 156). 

6. 161120. Markus Winfridsson och Alexander Mathiesen pratar om avtalen med 
Calyxo, Tesvolt samt Sonnen kopplat till Nordic Light. De vill skicka avtalen. (sid 
157). 

7. 161123-161130. Markus Winfridsson har upprättat ett avtalsutkast som han har 
skickat till Calyxo. Han vill att de bokar ett möte tillsammans med Calyxo och 
Tesvolt development team. De pratar om justeringar i avtalstexten. Markus per 
Calyxo att signera två överenskommelser och skicka det till Werel AB. (sid 158). 

8. Har återfunnit tre olika kalkyler som avser solceller samt batterier kopplat till 
Calyxo samt Sonnenbatterie. Dessa finns som tre excelfiler som bifogas. Varje 
excelfil har olika flikar med innehåll som redovisas här. Kalkylerna redovisar 
kostnader för solceller samt batterier inklusive montering samt finansiella 
kostnader. Redovisning av total systemkostnad samt månadskostnad. Det är 
detaljerade kalkyler. Filerna är inte daterade eller funnits kopplade till mejl. (sid 
161-163, 164-166, 167-170) 

9. Ett Memorandum of understanding mellan Calyxo och Werel AB/Werel OY. 
Avser Nordic light enligt texten. Ej underskrivet eller daterat. (sid 171). 

 

9 Batterier – Tesvolt (Nordic Light Package) 
1. 161101. Markus Winfridsson frågar Tesvolt om tekniska detaljet som hur många 

volt det är i batterierna. Tesvolt mejlar Markus Winfridsson och hänvisar till en 
teknisk specifikation som de konsulterat Calaxy med. Markus och Håkan 
Gustavsson Werel OY pratar om vilken kw effekt de klarar samt vad de kostar. (sid 
177) 

10. 161123-161130. Markus Winfridsson skickar ett avtalsförslag/memorandum of 
understanding till Tesvolt och vill boka ett möte med dem samt Calyxo tillsammans 
med Werels utvecklingsteam. Avtalsförslaget/ memorandum of understanding på 
engelska samt tyska bifogas mejlet där det framgår att det avser Nordic Light. Ej 
underskrivet eller daterat. (sid 179). 
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10 Bankkontakter 
 
Har sammanställt en del av den mejlkonversation som avser banker.  

 
1. 160404. Markus Winfridsson mejlar till Billy Lennartsson på Swedbank. Han 

berättar att han slutat på baraspara och gått till Werel för några dagar sedan. Han 
skriver att bolaget saknar bank och att han och VD vill träffa banken för att 
diskutera deras behov i ett framtida samarbete. (sid 194). 

2. 160503. Markus Winfridsson skickar över aktiebok, jurudisk struktur samt 
ägarandelar, affärsplan samt årsredovisning 2015 till Swedbank och skriver att 
bolaget planerar att genomföra en IPO (en typ av börsnotering) inom 12 månader. 
(sid 196). 

3. 160512. Swedbank svarar på ovan mejl och ber bolaget att komplettera den legala 
strukturen, dvs hur Larmag Energy Group, Energy Everything samt AI undertaking 
ägs, hela vägen upp. (sid 197). 

4. 160615. Markus Winfridsson skriver till LLIndustrikonsult och säger att Swedbank 
har frågat varifrån emissionspengarna har kommit, fördelningen, samt hur ägandet 
ser ut nu efter att Ai har blivit mindre ägare. (sid 200). 

5. 160823. Markus Winfridsson mejlar till Swedbank och skriver: ”Glöm inte bort 
mig. Vi vill ju byta från AMFA bank till er nu”. (sid 201). 

6. Dokument daterat 160711.Det framgår att Werel söker efter bank i Sverige för att 
kunna bedriva sin verksamhet. (sid 202). 

7. 160927. Magnus Thoren på Werel mejlar till Markus Winfridsson och skriver: ”Jag 
träffade banken här i Strängnäs igår. Och de ska titta på fakturaköp kontrakts 
finansiering etc. Inget besked och dörren är fortfarande vidöppen de återkomm med 
små frågor idag”. Markus Winfridsson skriver: ”Bra och intressant” (sid 203). 

 
 
 
 
 
 
Lars Eriksson 
Ekorevisor 
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2016-05-XX

─ 

Peter Swartling 
Werel AB, Werel Oy 
Registration no 556935-7048 
645 21, Strängnäs  
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Dashboard (update since last report) 
 
 Fakturering Aktiv kunder Kundtillväxt W1 WL Affiliate 
Sverige:  (rak pil)  4891 (rak pil)  (lite upp)  
 
Finland:  (rak pil)  30196 (rak pil) (pil upp)  
 
 
Omsättning Q1 -> kanske en som en hastighetersmätare där plien pekar på 70 men det finns 
mycekt kvar att göra.  
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Owerview 
This document is intended for the board and investors of Werel (Sweden and Finland) in 
order to highlight the progress of the company.  
 
Executive Summary  
 
 
 
Milestones  
 

I. Årsredovisning och bolagsstämma  
Den 10:e maj hölls bolagsstämman. Årsredovisningen godkändes och styrelse och 
ledning beviljades ansvarsfrihet.  

 
II. Affärsplanen 

Arbetet med affärsplanen är slutfört. Affärsplanen är nu ett solid dokument som 
beskriver hur och vad vi skall göra för att att göra Werel till en viktig spelare på den 
Nordiska elmarknaden.  

 
III. Proforma Q1 

Mycket positiv omsättningsutveckling sedan Q1, 2015. Omsättningen för Q1, 2016 
slutade på 70 mkr vilket kan jämföras med Werels totala omsättning för helåret 2015 
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om 50 mkr. Vi är fortsatt ej lönsamma utan har en Burn-rate om 500 tkr i månaden 
och kommer troligen att ha detta även under Q2 och första delen av Q3 för att 
därefter nå break-even och slutligen innan vi stänger 2016 uppnå någon eller två 
positiva månader.  

 
IV. Avtal med NordFin 

Vi har skrivit avtal med NordFin och kommer under kommande veckor att börja 
provköra deras system för att kunna migrera från Aletum till NordFin. 

 
 
 

Current Operations    

WE®EL Consumer Portal 
Upphandlingen av samarbetspartner för vår consumer Portal, app mm. är i slutfasen. Detta 
är ett mycket viktigt val som kommer att ha påverkan på vår framgång varför den görs 
grundligt. Så snart beslut är taget behöver vi kunna lägga beställning. Vi estimerar att 
arbetat de skall göra i fas I kommer att kosta ca 5 mkr. 
 
Strukturerat och prissatt Werel ONE 
Vi har fortsatt att utveckla produkten Werel ONE. Det lutar åt att vi kommer kalla den W1 
(uttalas v1). För att vara ett prismässigt attraktivt val för alla konsumenter har vi valt att 
skapa fyra olika nivåer, S, M, L o XL. Våra beräkningar visar att vårt TB per snittkund ökar 
med 100% genom den nya affärsmodellen. Till detta skall läggas våra tilläggsprodukter vilka 
även de har ett bra TB, se nedan.  
 
Tilläggsprodukter Werel ONE 
För att göra vår produkt än mer attraktiv och öka vår intjäning per kund kommer vi i 
samband med lanseringen att erbjud följande tilläggsprodukter där alla är klara förutom 
försäkringen.  
 

- Vintersäkring 
- Bra Miljöval 
- Arbetslöshetsförsäkring (80% klar) 
- Second Home 

 
SharePoint 
Vi har digitaliserat alla avtalspärmar. Vi har beslut om mapp och sekretets struktur på alla 
bolagets dokument som nu ligger digitalt på i ett Microsoftsystem – SharePoint.  
 
Uppdaterat Kundavtalet  
Vi har gått igenom vårt avtal mot våra kunder och skapat en uppdaterad version som nu är 
på intern remiss i bolaget innan den går på slutlig granskning av advokat.  
 
Försäljning 
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Vi har tecknat försäljningsavtal med två säljbolag; Gustafsson Invest och Svenska El & 
Försäkrings AB (SEFSAB). Essensen i avtalen är att bolagen får betalt när kunderna de 
leverart in till oss går igång, dvs. ingen up-front.  
 
Båda bolagen har sålt i cirka en vecka med goda resultat; Gustafsson Invest har till dags dato 
sålt X avtal om totalt X gWh och SEFSAB har såld X avtal om totalt X gWh.  
 
Vi arbetar på att skriva avtal med ett par intressanta samarbetspartners, bland annat en 
större kraftigt expanderande inköpsklubb (Lyoness)  med 55 000 medlemmar i Sverige, 85 
000 i Norge och 35 000 i Finland (total 175 000).  
 
Sumer kunder 
Sumer (tidigare Baraspara) har tagit ett strategiskt beslut att lägga ner sin finska verksamhet 
och endast fokusera på den svenska verksamheten men där bredda sin protfölj. De försöker 
därför att sälja sina kunder (medlemmar) till Lumo Energia, Hafslund och oss. Vi har en god 
dialog med bolaget och försöker arbeta fram en lösning som är attraktiv för oss och som gör 
att de går med på affären. Totalt har de 31 000 medlemmar varav vår bedömning är att vi 
inom 24 månader kommer kunna starta ca hälften. Vi återkommer så snart vi når något 
affärsmässigt attraktivt.  
 
White Label/affiliates 
Vi har identifierat ett antal intressanta White Label case (WL). De vi kommer att prata med 
är företag och organisationer vilka kommer att titta på Werels ägare varför vi måste få bort 
AI Undertaking innan kontakt görs. Så snart vi har datum på när detta kan ske kommer vi att 
börja boka möten.  
 
Vidare har dialoger med andra bolag och föreningar initierats, tex. Skattebetalarna med 100 
000 medlemmar. För att gå vidare med dessa är behoven de samma som för WL.  
 
Västervik och Strängnäs 
Beräkningar visar att Västervik är en backaffär om ca 61 tkr i månaden. Vi arbetar på en plan 
att stänga eller lägga över kostnaderna för Västervik och Strängnäs på annan part.  
 
Lokal Stockholm 
Vi följer löpande lokalutbudet i Stockholm. Vi söker i första hand ett kontor med industriell 
karaktär på söder eller Hammarby Sjöstad. Vi har tittat på ett par lokaler på plats 
tillsammans med mäklare men ännu inte hittat någon som vi tycker passar varumärket eller 
ett bolag som skall noteras på AIM-börsen.  
 

Future  

 

31

132

PM Beslag BG 1187-13 Markus Winfridsson.pdf

Fup bilaga 13 B



BUSINESS PLAN: 
CHANGING THE ENERGY GAME 
MAY, 2016   
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The WE®EL Story 
 In July 2015, Serial Entrepreneur Peter Swartling and long term business partner Alexander 

Mathiesen-Ohman met at a hotel in Los Angeles, California to discuss the movement and tech innovation 

impacting the clean energy industry. With the advent of battery storage and smart two-way micro grids 

the market is going through a major transformation, not unlike what happened in telecom and personal 

computing in the 1980’s. Alexander, being a part time California resident, was taken by the impact Elon 

Musk and his Tesla Energy Power wall as it became a major focal point, driving opinion to find a 

sustainable  energy solution. Peter, coming directly from Stockholm, Sweden meeting with Venture 

Capitalist Afram Gergeo who planned to buy a minor Swedish based energy company in order to build a 

larger Nordic entity. Peter was intrigued by Afram’s idea that user base volume, rather than energy volume 

is the way forward in a market where everybody is competing on price.  Two months later Afram had 

bought the Swedish energy company Konsument EL AB with a few thousand customers and acquired the 

user population from Finnish energy company 220 Energia Oy. Peter and Alexander was made co-

founders, the company name was changed to WE®EL and they created a five year business strategy, a new 

business model with a mission to build a major Nordic Customer Centric Service company that provides 

collective benefit to its users and save the planet in the process. 

So why the name WE®EL? It’s quite simple actually. We believe that all thing are bound by electricity: We, 

as humans. Our ability to communicate. Our ability to move. Even our ability to think.  

Isn’t that the best premise in the world for a company trying to contribute in the largest market transition 

happening in the modern age? The day when we can warm our houses, drive to work, write this text, 

prepare our lunch and call our loved ones; all based on renewable energy that doesn't cost us a penny. 

That’s what we do and that´s what we are. 

Simply put: “We are electricity” or WE®EL for short. 
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Business plan: Changing the energy game

Executive Summary 
The five year plan 

 WE®EL AB was founded in 2014 and is a Nordic energy supplier. In the fall of 2015 the company 

saw a new owner who recruited a new management team that revamped the corporate strategy. The 

customer base of Finnish company 220 Energia Oy was acquired, initiating a process resulting in WE®EL’s 

five year plan to become the dominant NON ESTABLISHMENT force in the paradigm shift of the renewable 

energy industry on the nordic market.  

WE®EL is tomorrows energy company today with a focus to seamlessly provide customers in deregulated markets with the 

smartest, simplest renewable energy solution to a fully transparent and the smartest price in the market.  The company strives to 
be in the forefront of the technology development that is currently reshaping the energy market with battery storage, smart 

grids and home produced energy as well as traditional grid supply. 

WE®EL aims to achieve its goals by using strategic alliances, apply an aggressive growth strategy and 

leverage from innovative technology. The company will introduce an updated business model, a single 

product offering and hardware solutions in the aggregation of household produced electricity. 

WE®EL has an energy #zerovision and believes that the cost of electricity will be zero in a 20 years. This 

change of paradigm is already happening in US and to some extent also in Asia and Germany. It will alter 

the global energy market fundamentally.  

 WE®EL’s  target is to, within 5 years,  have a population of 1,767,668 users propelling the company 

to one of the largest energy companies on the Nordic Market. With our Werel One W1 product €15/month 

product offer, the company will introduce a new business model with a strong ethic pathos and the lowest 

energy price offering.  

IN 2020, WE®EL estimates to have a market share of 15% in the Nordic region with an annual 

€266,6 million turnover and EBIT of €163 million on service fees alone.  

Starting in 2016 WE®EL will let the subscribing user buy their electricity at net cost directly from the 

wholesale energy market place, guaranteeing the lowest electricity price per kWh. By offering upgrade 

hardware packages (such as battery storage and solar cell technology) WE®EL’s revenue model will shift 

from selling consumed energy to a long term lease based proposition with a subscription fee.  

WE®EL is a smart energy solution provider (ESP) with a mission to future proof the cost of household 

energy and save the planet in the process.  

Page  6
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Business plan: Changing the energy game

1.1 POSITION & OBJECTIVES 

The future of the energy market is technical innovation  
WE®EL's corporate position is a tech and innovation driven energy company. 

This position is the spearhead in the emerging evolution of the industry.  We will achieve this by focusing 

in three major areas. 

• An autonomous cloud based online consumer portal (including a mobile app) with integrated 

back-end that makes it possible to communicate vertically from spot wholesale (Nord Pool 

Spot) to payment of the energy bill (payment processing) and document storage. 

•  Household energy production with battery storage and solar/wind aggregation will be 

provided by WE®EL and strategic alliances. These partnerships may include purchasing and 

financing of hardware, installation and operation, service and customer support. 

• The possibility to develop household battery storage and clean energy balance facilities 

opens synergies in the analysis and gathering of big data as well as the creation of software 

applications . Big data collection and processing in everyday consumption patterns (smart 

grids allow precise monitoring) is a multi billion industry today (many online companies are 

built on big data i.e google and Facebook to name a few) and presents an interesting business 

area for growth and revenue.  
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Customer growth 2016-2020 

WE®EL and its target markets has had a steady growth in 2015 with the acquisition of 220 Energia Oy in 
Finland adding 34,000 new customers to the WE®EL population. 

The 4 main objectives in 2016 are: 

• Continued growth in key Nordic markets by acquisition and an aggressive marketing and 
online strategy. 

• Completing WE®EL’s new online consumer portal and achieving a streamline autonomous 
product offering from customer acquisition to invoicing and payment.  

• Launching WE®EL’s W1 product strategy, WE®EL’s first energy storage product and initiating 
strategic alliances with battery storage and solar cell suppliers.  

• Publicly listing the company at the London Stock Exchange (AIM) 

WE®EL estimated user base Nordic Market 2016-2020 
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2.1 COMPANY OWNERSHIP 
Financial market and proven entrepreneurial track record 

Capital  
WE®EL is owned by Gergeo Holding AB, a Stockholm, Sweden based Investment company, The LARMAG 

Energy Group, based in Amsterdam, Holland and Everything Energy Ltd based in London, UK. 

Entrepreneurial management  
In 2015, a new management team was recruited by the owners with the sole purpose to implement and 

execute a vision in building a new type of energy company in a converging market place. Mr Peter Swartling 

with a serial entrepreneurial background was hired as CEO and brought with him a team of executives. They 

hold a minority position in the company insuring long term stability and incentive.  
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PRODUCT & SERVICES 
Our product and services offer energy products to consumers and companies in the Nordic countries. At 
present we offer a traditional grid supplied energy service to the lowest variable prices in the market. This 
position is aligned with our belief that the price of energy per kWh eventually will fall to zero. This is a long 
term process and we estimate the transition to take between fifteen and twenty years. Denmark is a front 
runner with mature use of renewable wind power as an example, and today Denmark has a 50% lower 
energy price per kWh than other Nordic markets. 

WE®EL will launch its W1 offering during 2016 and change the traditional energy market offerings of fixed 
and variable price models with an increasingly down spiraling profit margin that slowly reduces the market 
to a non attractive, low margin industry with a disloyal customer base and high volatility.  

Instead WE®EL will offer a member fee, based on user profile and charge for variable consumption without 
any profit margin essentially letting the consumer buy net energy directly from the wholesale market 
exchange (Nord Pool Spot). We call this NON PROFIT ENERGY. 

ETHICS  

The ethical aspect of doing this is the “green” energy market isn’t green at all but diluted. Customers are 
told they are buying renewable energy but the grid can’t tell one electron from another so what comes out 
of your wall outlet is the traditional energy mix (nuclear, hydro, coal, wind). Energy companies are buying 
CO2 emission reduction certificates and marketing their product as green.  

We feel strongly about saving the earth and are driven by our #zerovision of CO2 emissions. We have 
therefore removed all profit from selling what we consider to be “dirty energy”, hence the NON PROFIT 
ENERGY price model.  

This approach removes the price point factor and adds 
transparency towards the consumer.  

The member fee price retains a profit margin of 70% 
and constitutes approximately 10% of the total energy 
utility bill (average mid market consumption pattern).  
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3.1.1 Description 
PRODUCTS & SERVICES 
The game changers   

WE®EL will challenge and push the set standards of the industry in three, game changing, tiers.  

• OUR VOICE: THE MONTHLY MEMBERSHIP (the service, social community and the APP) 

1. The launch of a simpler and more transparent energy service taking control of the energy 
value chain and uniting the customer offer into one price. The consumer will experience 
WE®EL through a community membership that includes personalised information in “My 
Pages” in the web portal, or in the easy to use WE®EL app. The whole interface with 
consumers is web based, including the subscription payment process. The membership 
service offering includes traditional grid supply, insurances, a membership reward 
program and the ability to lease household energy products such as battery storage and 
household solar cell technology. It is also the companies strategic intention to launch a 
community based e-commerce service that focuses on clean energy products such as 
automotive (cars and bikes), mobile devices, solar driven gadgets and other clean energy  
related products. 

• OUR PRODUCT: THE HOME BATTERY (2017) 

2. The most disruptive technological innovation in the energy sector is the advent of 
reliable, affordable and ease of use home battery storage solution. Now the customer 
can store energy, either the self produced energy or energy bought at the lowest spot 
price from the grid, to be used at a later stage. Forerunners such as Tesla Energy and 
German based Sonne leads the way and generates awareness. Tesla’s open patent policy 
offers an opportunity to cost efficiently develop home storage units. In 2016 WE®EL 
started the development of a conceptual household battery called The WE®EL ZPM (Zero 
Point Module). The battery is partially based on Tesla open patents and industry leading 
battery technology from South Korean LG Electronics. The project is expected to be 
unveiled in October 2016. Production and delivery of series one beta units in 2017. The 
Strategy behind the development of a native WE®EL technological product is key in our 
holistic service offering and the ambition to lead the Nordic clean energy market. WE®EL 
will, parallel to our own product, offer Tesla PowerWall and other important key 
products in order to insure a sustainable energy development. 
The product is developed to be a plug and play product and useable with solar cells and/
or integrated with existing grid and smart technology for automatically purchasing 
energy at the lowest cost by charging in ”off peak price” hours only.  
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Below: an early concept of the WE®EL ZPM 1.0 

• OUR STOREFRONT: THE CLEAN ENERGY BALANCE FACILITIES (2018) 

3. The transformation of the energy industry into renewable and clean energy sources 
creates a more volatile market that is dependent on the sun, wind and water phasing out 
fossil energy supply. This puts more pressure in securing a reliable load in energy supply 
thus putting battery storage on the center stage. This is true for the home storage units 
as well as for the customers still relying on grid supply. IN 2020 WE®EL will have a 
customer population of 1,76 million users that will use 1.7 TWh to a cost of €490 million. 
An estimated 5% of the total cost of spot trade is balance trade. So what is balance 
trade? WE®EL has 1.7 million customers that all have their own unique usage behaviour. 
This collection of big data gives us a fair estimate on how much energy our population 
will need for the next month. Based on this knowledge we estimate how much electricity 
we will trade for the month and the provider reserve the capacity for us. We give the go 
ahed to our customers and since they are now guaranteed to buy energy at wholesale 
price they go about their business checking the price fluctuations on the open market 
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and expect to pay as much as the current market price. So comes the two last weeks of 
the month and 30% per cent of our customers increase their usage due to weather 
conditions, which leads to consumption of our population to be 5% higher than 
anticipated. Now we have to pay a retail premium on the additional 5%. That is balance 
trade price and that can exceed the spot price with 500% (Jan, 2016). This does not 
normally present a problem for a traditional energy company. They just bill you the cost 
of the balance cost. Simple, and without taking any responsibility for their poor 
estimates. In our case it is a little bit more challenging. We promised our customers a 
wholesale price on their consumption and they do know what the wholesale price of 
energy is every single day. It is a tradable commodity and anyone can follow the daily 
trade price. Therefore this balance trade might end up a very costly exercise for us. 

So what if there is a way to buy energy when the price is as low as it can be and store it somewhere until you 
need it? 

By using the same principals as storing solar energy in household batteries we could ramp up the model and 
do the same on an industry scale.  

Page  13

The Tesla Gigafactory in Nevada is an example of a larger scale battery powered facility. The property will produce 50GWh annually and is powered by 100 per cent 
clean energy sources. Photo: Tesla Energy
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3.1 PRODUCT & SERVICES 
Pricing Model 
THE OFFER 

In our bespoke product offering the only price that will vary is your monthly fee (member fee) depending if 
you choose additional services or products. The options, add-ons and features will be motivated by three 
primary driving forces;  

➡ Simplicity and bundle advantages (bespoke) 

➡ Securing the the total monthly cost (insurance) 

➡ Variable price  cost reduction (Battery storage and micro production) 

The illustration below illustrates the process. 

In example (A) the user has chosen our fixed member fee of € 15 and added a cold weather insurance (hedge) 
that will keep his variable consumption price at a moderate level if the market fluctuates. This added, non 
regulated, service has a premium of € 2.5 per month and the total monthly fixed price is € 17.5. Added to 
the fixed price the user pays the variable price based on his/hers consumption at net cost.  

In example (B) the user has again chosen our fixed member fee of € 15 and added a cold weather insurance 
(hedge) and his vacation home. The user now have two cold weather insured homes and adds another € 3.5 
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to his/hers monthly fixed cost. Apart from the fixed price the user also pays a variable price based on his/
hers consumption at net cost. 

In example (C) the user has chosen an alternative to the variable consumption based price becoming a self 
sufficient energy producer. He/she relays on battery storage and solar panel aggregated energy installed on 
the roof of the household. The customer still uses the traditional grid as a back-up if solar generation is 
running low compared to life style consumption needs. WE®EL sets up the hardware installation and an 8 
year lease contract is initiated.  

This scenario is the #zerovision customer case that we believe will dominate the future. WE®EL’s business 
model remains unchanged and focuses on a fixed monthly cost structure but the consumption price per 
kWh in reduced to a minimum.  

Your energy bill becomes a leasing contract 

The transformation from a grid based utility service to a household produced energy source changes the 
energy value chain to its core. There will be no more charging for grid or production facilities, no expensive 
access fees nor complex financial models. There is only room for one facilitator and a company that can 
make sure your average utility bill of today is in balance with the lease cost of your solar panels and home 
storage unit.  

We believe that the total monthly spend on energy will remain within 60-70 percent of what it is today but 
with a fundamental change in the value chain and the volatility in customer migration.  

The company that offers a simple, all inclusive clean energy solution that seamlessly provides a customer 
with his or hers energy need will gain a large marketshare in all deregulated Nordic markets. 

Today, an average energy utility customer in the Nordic market can terminate or change supplier within a 
few weeks. This creates a high volatility in customer loyalty and opens up the market to companies with 
questionable client acquisition methods.  

The need for a larger capital investment in solar and battery equipment is equivalent to that of buying real 
estate. A lease hold contract and a service fee is likely to be 8-10 years compared to 8-10 weeks of today.  

This technology transition alters the playbook and presents WE®EL with the opportunity to build a highly 
profitable long term business with very little risk.  

Thus underlining the importance of being able to supply customer demand with attractive and accessible 
hardware solutions.  

Page  15
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Honoring old contracts   

WE®EL acquired the customer base of Finnish energy company 220 Energia Oy in 2015. By this acquisition 
WE®EL retained an additional 35,000 customers that are mainly locked into Fixed fee agreements with a 
high profit consumption margin. WE®EL vill honor these contracts if the customer chooses to prolong 
them. As an option the customers will be offered to upgrade to WE®EL’s W1 offering with lowest price 
guarantee.  

3.2 COMPETITIVE 
COMPARISON 
An innovation branded commodities company  

The WE®EL business model adds great value to our customers. Not only do we offer the lowest price on 
electricity but we also simplify the overall energy offering and translates it into understandable choices in 
an otherwise saturated market with hidden fees, lock-in contracts and aggressive tele marketing sales.  

WE®EL is lean, clean and offers a gateway into the future of clean renewable energy on the terms of the 
consumer as soon as the technology is available.  

By adapting an opposite business model with a premium based on volume of users instead of volume of 
energy we change the game and become unaffected by the “lowest bidder” phenomena that is slowly 
killing the profit margin on energy and generating massive losses to the large energy companies with their 
own production.  

Trends in the energy market are clean energy sources, technology advances in duplex grids (smart grids), life 
style products such as electric cars and bikes, portable energy sources, wearables and the game changer 
house hold battery storage such as the Tesla™  POWER WALL and German SONNE BATTERIES. 

WE®EL’s business model is tailored to adapt to the changing energy climate and offer its population the 
benefits of emerging technology and streamlined services.  

By utilizing strategic partnerships with infrastructural companies like TESLA, SONNE and SOLAR CITY we 
gain a driving position in the public eye and claim an enabling position towards our user population.  

Innovative incentive programs based on consumption of energy (membership), campaigns and 
competitions with life style prices (e-bikes, portable devices etc.) generates pull and customer aggregation 
that sets WE®EL apart.  
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A strong social media presence and proactive generation of content in all media channels gives WE®EL the 
appearance and political advantage of owning the clean energy initiative.  

The energy industry is at present undergoing the largest fundamental shift equivalent to the telecom 
industry, personal computing and the internet two decades ago. It is technology driven and the fossil fuel 
value chain is breaking apart. 

WE®EL will position itself as a non-establishment, tech and innovation driven (like google, youtube, über) 
energy company, rather than a traditional commodities company. This position in combination with a state 
of the art autonomous online distribution platform, strategic partnerships and affiliates, a public listing at 
the London Stock Exchange in Q4 2016 ensures fast growth, higher gross profit margin and future proof 
energy supply.  

The Nordic Energy market consists of 7 large companies that holds a majority of the market. Those 
companies can be divided in two categories. The top tier with their own production (hydro, nuclear, coal 
and renewable), the approx. 380 energy brokers (traders) without production buying spot on the wholesale 
market. These two categories all have the same basic business model. They aspire to make money selling 
energy (kWh) with the best possible profit margin. The two categories both face individual challenges. The 
majors struggle with a large old infrastructural production overhead while energy price and their margins 
are declining. The traders all compete on price and customer aggregation thus reducing overall profit 
margin and killing the spot market.  

WE®EL have neither of these challenges, this puts us in a unique position to reach our goal of becoming the 
third largest Energy company in the Nordic Market.  

3.3 SALES INFORMATION  
An autonomous online process  

WE®EL will launch an autonomous online configurator that provides the potential customer with a tailored 
proposal. Information and competitor comparisons will be a part of the configurator. The customer will be 
able to upgrade his/her current energy subscription with a simple three step process.  

Customer ease and experience is vital and this application is at the core of the WE®EL product offering.  

Tutorials and infomercials will be an important factor in this human to machine UI (user interface) and 
personalization will be a guiding factor.  

WE®EL expects to launch its upgraded online platform thru 2016 in three tiers. A fully functioning 
autonomous customer experience will be achieved by Q1 2017.  
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3.4 CONSUMER PORTAL  
CONSUMER PORTAL: www.werel.net  

WE®EL will launch a fully vertical consumer portal, a mobile app and a social community before 

Q1 2017. The purpose is to create an integrated customer experience. 

The Portal will be the main consumer interface with the WE®EL brand in a subscription based 

relationship, where it will act as the main customer communication platform. On top of this the 

portal will collect data and consumer behaviour in order for WE®EL to develop insight based 

product development and communication.   

The project can be divided into three tiers with the following launch deadlines 

‣ Consumer portal | Q2 2016  

‣ New design and GUI  

‣ Corporate information 

‣ Newsletter and social media functionality 

‣ Sign-up as a new customer  

‣ Login in feature with client data 

‣ Initial back to front functionality (ERM) 

‣ MyPages | Q4 2016  

‣ Client consumption data and analytics 

‣ Autonomous invoicing process 

‣ Social community 

‣ Mobile App 

‣ Integrated CRM to ERM flow 

‣ Brand store & Loyalty program | Q1 2017 

‣ E-commerce  

‣ Branded products and merchandise  

‣ Affiliated products and campaigns 

‣ Loyalty and reward program based on consumption 

‣ Financial services & credit card functionality 

Page  18

49

150

PM Beslag BG 1187-13 Markus Winfridsson.pdf

Fup bilaga 13 B

http://www.werel.net


Business plan: Products & Services

3.5 FUTURE PRODUCTS AND 
SERVICES 

WE®EL intends to expand its products and services as its online population grows and the brand 

position is strengthened. 

Future products and services will include: 

• White Label energy service based on WE®EL online platform towards Non profit 

organizations, businesses and projects. 

• Tesla collaboration on white label energy. Goto market plan launch in late 2016 

• Big Data R&D project, being developed in the Palo Alto hub. To be launched in 2018 

• Subscription based life style products such as entertainment, events and loyalty programs  

• Extended e-commerce products and referral services 

• Life style products and clean energy related goods 

MARKET ANALYSIS 
There are customers in both ends of the energy market that will benefit from WE®EL’s vertical 

value chain.  

End consumers (private households)  

Consumers will benefit from a better and easier service, lower price and added propositions that 

are previously not used in the commodities market. 

Companies and Affiliates 
For companies and affiliates with large consumption and special needs we may create 
bespoke solutions with other charging models than W1. Costs and revenues for these are 

not reflected in the financial calculations of this business plan.

White labeled business customers 

Non profit organizations, corporations, sports clubs and other organizations with large 

supporter bases will benefit from making a profit in our white labeled service offering for 
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example “Greenpeace Energy” based on the WE®EL autonomous platform. Customers will be 

provided with branded communications, invoices and websites.  Emotional driven utility bills are 

an exciting concept and benefits organizations as an alternative to a 24/7 fund raiser.  

We have defined two market segments.  

• Business to Consumer  

‣ Private households 

- Middle aged families with young children (medium income) 

- Students and first home owners (low to medium income) 

- Early adopters house holds (medium to high income)  

• Business to Business (branded white label) 

‣ Non profit organisations  

‣ Corporations  

‣ Sports and recreational organizations  

The Energy market is converging into a clean energy industry driven by the need to find 

sustainable solutions that are appealing to the average consumer. This evolution is driven by 

technology development and the introduction of efficient and smart energy storage. 

Tesla Energy launched their first home battery solution in 2015 (with deliveries starting in 2016) 

and gained a lot of attention and momentum. Until this day a staggering 380,000 households 

have pre-ordered the first generation of the Tesla™ Powerwall compared to Sonnen that in 

February of 2016 delivered their 10,000th battery.  

Being able to store energy locally is a game changer. Traditionally one's energy supply is based on 

a point-to-point delivery model. Turning on the light in your home requires the nuclear power 

plant to be operational. If its not there will be no light. Simple as that.  

This presents all sorts of complexity in delivering energy. There is a need for several layers of 

redundancy in the lack of natural occurring energy sources such as water, sun and wind. Many 

nations relay on fossil fuel, nuclear and coal to keep your lights on at demand.  
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In short this mean that it is impossible to harvest sustainable energy with peak effectiveness in 

relation to when the sun is shining, wind is blowing or when its raining.  

Until now.  

The advent of energy storage and the ability to share over capacity of energy via two way 

electrical grids (smart grids) switches the game up. We can now draw the full potential of the 

worlds largest fusion reactor, the sun, for free and store the energy for when we need it. Within 

the foreseeable future this technology will be sufficient to cater for 90% of the global energy. 

(Renewable energy sources only, will cater for about 80 % of the worlds’s power consumption 

already in 2050, according to the Chairman of the State Grid Corporation of China in a speech 

held at the GEI 2016.) 

This means that getting paid for the production of energy (kWh) will, for the average consumer 

in the future be a strange concept. As weird as using a payphone with coins is to a young 

consumer today. However, that same individual will have no problem at all paying € 150 a month 

for communication services.  

By looking at the Nordic Market from a macro perspective and identifying the differences in the 

break down of the price structure, one thing stood out: The Danish production price per kWh is 

half of the other nordic countries. This has to do with its overcapacity of clean energy produced 

by its wind power infrastructure. If the Danes would be able to store the overcapacity that today 

is being wasted, they could come close to our #zerovision energy price already now. That being 

said the paradigm in the energy industry has already begun.  

The first stage will be infrastructure such as smart grids, battery storage, solar panels and micro 

wind power plants.  

The second stage will be the conversion of households and their energy aggregation, 

automotive and smart analytic technology. 

The third stage will be the conversion of large scale power consuming industry in third world 

counties and heavily regulated industries such as aviation.  
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4.1 MARKET SEGMENTATION 
The Nordic Energy Market consists of approx. 12 million households in four countries (Sweden, 

Finland, Norway and Denmark). The segments can be divided into residential status as follows: 

• Small apartments / student / rental  

• Family home / villa / town hall / condo  

• Vacation home / second  

• Real Estate / HOA / Commercial  

Future Segmentation may include “virtual” or mobile contracts (however, these are likely to be 

add-ons rather than stand alone contracts.  They are 

• Electric transportation (Automotive) 

• Marine Vehicles  

The following table describes the business to consumer (retail) energy market in the Nordic 

countries (households): 

Region  Apartment Family house 

Sweden 2 356 831 2 007 664

Finland 1 310 947 1 549 643

Norway 843 395 1 506 832

Denmark 1 002 953 1 539 664

Total 5 514 126 6 603 803
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4.2 TARGET MARKET 
SEGMENT STRATEGY 
In the B2C segment WE®EL target the customer who want a simple and understandable offer 

that coincides with the average total energy cost per household and month (the invisible bill 

syndrome) with a 96% on-time payment rate.  

These are the 60-80 per cent of mainstream family homeowners with an medium to high 

income.  

Our other focus is the young single or couple still in school or just starting a career. They either 

rent a home or living in a dorm type set-up. This is a typical low energy consumer and would be 

attracted to offers or an emotional approach type of offer. Since WE®EL’s W1 product strategy is 

not based on consumptions, this target group has equal value to our revenue model compared 

with a high volume energy consumer like a business or industry. This group constitutes 35% of 

the apartment households. Our target market segment strategy is described below; 

*TAM Total Attainable Market | **SAM , Served available Market  

Region  Apartment 
(TAM*)  

 Apartment 
(SAM** 35%)  

Family house 
(TAM) 

Family house 
(SAM 60%) 

Sweden 2 356 831 824 891 2 007 664 1 204 598

Finland 1 310 947 458 831 1 549 643 929 786

Norway 843 395 295 188 1 506 832 904 099

Denmark 1 002 953 351 034 1 539 664 923 798

Total 5 514 126 1 929 944 6 603 803 3 962 282

Total Population 12 117 929

Served Available Market 5 892 226
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Service fee (12 month) at 15% market share (Gross income excluding variable consumption) Target Market Share 

4.2.1 MARKET NEEDS 
The energy market needs an over haul. It’s complex, hard to understand and impossible to 

predict. The grid owners overcharge a ridiculous amount without enhancing the product and the 

retailers are destroying their own profit margin.  There are 380 companies that compete on the 

Nordic Energy Market. Their main selling points are that they have the lowest price and that they 

are supplying “Green energy”. There is no such thing as green energy that can be delivered to an 

individual customer. This may come as a surprise to many but the green approach is based on 

origin certificates (renewable). In short there is no way of knowing what kind of energy comes out 

of your outlet from the old grid (infrastructure). The only way to guarantee a renewable source 

(solar or wind) is if the source is directly connected to a home or a smart grid. The solution to 

this is supplying the market with household produced energy and being able to store it in-house. 

We define this as moving away from a confusing green label to a blue energy concept. Clean, 

Stored and free.  

By incorporating two main strategies into our business model: 

• A future blue clean energy solution  

• No profit margin on energy consumption  

WE®EL SAM Success rate Population Market Share Annual Service Fee Gross Income

50 % 2 946 113 24 % 180 € 530 300 331 €

30 % 1 767 668 15 % 180 € 318 180 199 €

10 % 589 223 5 % 180 € 106 060 066 €

3,1 % 182 659 2 % 180 € 32 878 621 €
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We create a unique position in the market where we are able to provide our customers with the 

financially best solution in the market (wholesale) and holding their hands when the energy 

paradigm shift takes place.   

4.2.2 MARKET TRENDS 
The major market trends in energy are technological innovations, energy efficient consumer 

products, mobile applications (as automotive), storage capabilities and renewable source 

aggregation. All these trends point to a converging market whereas the value chain is breaking in 

its links.  

The start-up community and the financial market are focused on the energy market and the 

traditionally slow moving utilities market landscape is rapidly changing.  

4.2.3 MARKET GROWTH 
Switching from fossil fuel to clean energy generates a major growth factor in the clean energy 

segment. The market expects to have a linear growth the next five years. The automotive 

industry, the increased use of mobile devices and interconnectivity will reshape the distribution 

of energy and volatility increases. The need for affordable clean energy is growing.  
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4.3 MAIN COMPETITORS 
Nordic Market 

There are around 380 companies supplying Nordic end-users of power. 

A supplier buys power either directly from a producer, or through Nord Pool Spot (market place). 

In general, a supplier then resells the power to small/medium-sized companies and households. 

There is high competition between energy suppliers within each country. Each end-user chooses 

their preferred supplier and makes a choice between different power contracts. At present the 

end-user cannot choose a supplier from another country. 

WE®EL’s main competitors can be divided into three groups; 

1. Market leaders with their own infrastructure 

Corporations like Vattenfall, Eon, Fortum, Statkraft, Dong and Hafslund to name a 

few are large scale energy companies with +500 000 customers and often their 

own energy production. These traditionally built companies are weighted down by 

infrastructural costs as well as regulations and large organizations. The majority of 

them are publicly traded with a strong governmental ownership. Hafslund 

announced that it will be publicly listed in 2016 to be able to pursue an aggressive 

M&A strategy. None of these are pan Nordic.  

2. Electricity traders (without production) 

Since the deregulation of Nordic retail market in the mid 90’s, sales driven 

companies with margin driven business models offer energy supply to end 

consumers. There are 300+ traders in the Nordic energy market offering similar 

products and mainly competing on price. Companies like Los Energy in Norway, 

Telge Energy  in Sweden, and Loiste (former Eon) in Finland are successful in 

building larger customer bases and are regarded as equals to the companies with 
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their own production.. There are also boutique companies like GODEL in Sweden 

offering a Non profit contribution on their higher spot price.  

3. The clean tech entrepreneurs and innovation driven companies 

Other companies worth mentioning are companies such as Tesla Energy, Sonnen 

battery and german company Lichtblick. The later has a million customers in 

Germany and working on interesting concepts such as shared energy between end 

consumers that owns batteries (swarm energy). Their technology platform is 

scalable and interesting and could easily be adapted in the Nordic market.  

   

STRATEGY AND 
IMPLEMENTATION SUMMARY 

5.1 VALUE PROPOSITION 
Our value proposition is two-fold; 

FOR CONSUMERS: 

We offer our users a service that is: The lowest electricity price in the market, easy to understand 

and tailored to fit each users needs and requirements. Our service is flexible when the 

customer’s needs suddenly change for any reason, and it provides users with the future prospect 

of a clean, sustainable outcome for our planet. For real! 

FOR BUSINESSES AND ORGANIZATIONS: 

With the WE®EL white label program, anybody with a minimum of 500 members can start their 

own energy company and start earning money on the WE®EL WL platform. Upload your client 

database, your logo and company information, choose your profit margin on the kWh spot price 

and WE®EL will provide the product and service set-up in order for your business to maintain the 

customer relation and invoicing. The white label program can be tailored for B2C companies, 
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NGOs, Sport clubs or Charity organisations and it adds on credibility for WE®EL in the 

sustainability and corporate citizenship arena. 

5.2 COMPETITIVE EDGE 
WE®EL is a lean, clean energy machine without the constrains of an aging low tech 

infrastructure or the liquidity problems of a minor player competing for energy volume.  

We simplify, We kill the low margin race by having no margin on the electricity itself, We bring 

technical innovation to our users, We build a product that a consumer understands. We make 

energy fun.  

We are on a mission to change the game.  

5.3 MARKETING STRATEGY 
The marketing strategy is at the core of the main strategy: 

- Emphasize high value, ethics,  high quality products and services  

- Build an relationship oriented business based on virtual and social interaction.  

- Create the first life style oriented energy company  

- Focus on growing a user population, customer satisfaction and brand awareness in key 

markets.  
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5.3.1 PROMOTIONAL 
STRATEGY 
Our promotional strategy will be three-fold; 

The first phase will focus on before, during and six months following our W1 launch. 

The second phase has a focus on the public offering and listing at the London stock exchange. 

The third phase focuses on the long term brand and growth strategy in becoming the third 

largest energy company in the Nordic market.  

First Phase promotions 

Publicity (PR), by engaging Scandinavia’s top PR consultants and the creation of a message 

platform that  tells the story of this company and the journey towards its #zerovision as well as 

changing the energy game.  

- Promotional tools will include; 

➡ Distribution of press releases and internal newsletters 

➡ Social media, blogosphere events, SEO and affiliate programs 

➡ Content creation and generation in clean energy media and life style channels 

➡ Clean energy lobbying and celebrity debate panels (CEO) 

➡ Advertising and entertainment packaged corporate events 

The launch of the WE®EL PORTAL  (a part of phase one) will contain a great deal of educational 

and promotional material. We will use our platform as the main source of service and corporate 

related messages. We will, during the second promotional phase, integrate a life style based 

social community that will be branded under the sub brand “we are electricity”. 
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Second Phase promotions 

In the second promotional phase we will continue with first wave activities adding additional 

markets and focus on building a firm base of financial information and corporate transparency. 

Through the use of targeted strategic alliances and affiliates we will continue to grow awareness 

and push the clean energy movement forward towards our #zerovision. 

5.3.2 POSITIONING 
STATEMENT 
For a customer that wants to have a safe, simple and clean energy solution WE®EL is the service 

of choice. Wether you want to have the cheapest monthly energy price, get off the grid and 

produce your own energy or join the most progressive and cool clean energy movement on 

earth: 

 #we are electricity  
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5.3.3 PRICING STRATEGY 
WE®EL’s change in its pricing strategy constitutes an important milestone and is the starting 

point of the new corporate strategy. The basic concept is to include all cost of selling electricity, 

corporate operating expenses and profit in a monthly fixed subscription based price. The price 

varies depending on consumption. To be an attractive supplier to all types of households, we 

divide customers into four different prize packages (Small, Medium, Large and Extra Large) 

based on individual, historical, household consumption. 

In addition to this monthly fee the users pay a wholesale consumption price that directly 

correlates with the spot (market) price of energy.  

This gives WE®EL’s pricing strategy the following advantages; 

- lowest spot price in any market situation (lowest price guarantee)  

- a sense of a fully transparent energy price  

- a very simple price that is fully customizable toward the individual users needs  

- a double net profit margin from previous price strategy  

- an adaptable model  

- by added services and products long term contract (up to 8 years) can be accomplished 

5.4 GROWTH STRATEGY 
WE®EL’s sales strategy is pretty straightforward. Besides an aggressive acquisition plan, WE®EL 

will launch the  www.werel.net  in 2016. This portal will contain an autonomous sign up feature 

were customers are guided and configured for the best energy offering in the market. Lead 

generation will be achieved by directed online campaigns, price comparison sites, affiliate 

campaigns, search engine optimization and by white labelling energy offers to non profit 

organizations and corporations.  

In order to secure organic growth, WE®EL will have an active sales and marketing organization in 

local markets that will be integrated by a CRM system such as Salesforce™.  An initial sales team 

will be in place in May 2016, including ten sales officers whereof one will be dedicated for the 

white label B2B offer. Customer support will be operational online 24/7 and office hours by voice.  
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The team will promote our products with a laid back yet professional attitude promoting real 

clean energy benefits, lowest cost, life style benefits and innovation.  

The WE®EL offering should be perceived as the cool kid on the block with a million friends. 

5.4.1 SALES FORECAST 
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5.5 MILESTONES 
The following table lists important WE®EL milestones. The milestone schedule indicates our 
emphasis on planning for implementation. 

Quarter 1 Quarter 2 Quarter 3 Quarter 4

2016 Annual report Online Portal Phase 1 Online Portal Phase 2 Road Show

5 year business plan Introduction of W1 offering Product launch Public offering

Budget approval “we are electricity” social 
media launch Marketing campaign

Sales start of White Label 
Product Open Norway office

2017 Roll-out of M&A plan Open Denmark office 300,000 users 75M€ turnover
35M€ EBIT

Launch of ZPM 1.0 
battery

2018 First Balance Power 
facility opens 600,000 users 125M€ turnover

85M€ EBIT
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WEB PLAN SUMMARY 
Our website will be the virtual hub for our customer interaction. 
http://www.werel.net will constitute the most important tool for sales, customer relations and 
one-to-one marketing. 

 The WE@EL portal will also contain individual customer profile pages (my pages) containing 
financials, consumption, “real time” consumption updates, product sales and offerings and 
social functions. 

 The social functions will be used as to build a grass-root 
movement for WE®EL’s #zerovision and contain e-commerce 
functionality pushing clean energy lifestyle products such as 
electric transportation and battery powered homes and alike. 
The website will also function as a hub for affiliated companies 
and products to generate pull sales/upgrades to WE®EL services 
such as providing clean energy.  

The current current WE®EL website [werel.net] is created upon a 

standardized word press template with basic corporate 

information.  

WE®EL intends to launch a vertical consumer portal with back end integration (user 

consumption data), a vertical CRM to ERM process from lead to invoice, social functions, e-

commerce and an overall user experience that will contribute to the making of a lifestyle 

branded commodities/energy company. 

A new GUI and front end will be launched in May 2016 and with individual user functionality (my 

pages) in September 2016. 

6.1 DEVELOPMENT 
REQUIREMENTS 
An extensive evaluation process to choose the development partner for the building of the 
Online portal is initiated in Q1 of 2016 and a partner web agency will be selected before the end 
of Aproil. A first phase launch in the end of Q2 2016, which includes a light refresh, and 
additional functions, of the existing Word Press website. The WE®EL portal will be launched in 
October 2016. 
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MANAGEMENT 
SUMMARY 
Mr. Peter Swartling  Co-founder and CEO of WE@EL AB.  
Mr Swartling’s background as entertainment and technology executive gives 
him the right background to lead a company in the midst of a market 
paradigm shift such as the clean energy industry.  

7.1 MANAGEMENT TEAM  
 
WE@EL AB (group) 

Alexander Mathiesen-Öhman - Co founder and Chief Commercial Officer 
  
Alexander has a C-level background in public and privately held companies as 
CEO, CMO, CCO, SVP Design & Market and have worked in the Technology, 
Entertainment, Advertising, Consumer goods and Internet industries, in a 
global market place for the last 20 years.  

Magnus Thorén - Chief Operative Officer 

Magnus is a seasoned business executive with over 20 years of sales management experience in 
energy, telecom and automotive sectors. He is a specialist in managing complex sales solutions and 
process development. 

Markus Winfridsson - Chief Sales Officer  

Markus is an entrepreneurial leader who is passionate about sales. He has built an innovative service 
business in the energy sector in two Nordic countries. The start-up is now a leading player in these 
markets. Markus is quick to analyse and transform own and others’ ideas into sales and revenues.

Håkan Gustafsson - Country manager Finland 

Mr Gustafsson is specialized in energy retail and keen on numbers and energy volume. From his 11 
years of building energy companies he has a vast understanding of what is required to build a 
succesfull energy supply company from scratch including delivery of energy, energy data 
management, invoicing and debt management.  
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7.2 MANAGEMENT TEAM 
GAPS 
WE®EL is positioned as a tech and innovation driven clean energy company. The company is 
heavily investing in an autonomous cloud based user platform as well as future application 
development.  

The recruitment of a strong and experienced CTO would make a great addition to  the 
management team.  

With the company’s aggressive growth targets and growing user base the need of a senior group 
operations manager is required. 

7.3 PERSONNEL PLAN 
We will carefully recruit our team members as our user population grows. Please see section 8.7 
regarding staffing ramp up assumptions. 
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FINANCIAL PLAN 

8.1 FUNDING 
In order to successfully execute the business plan WE®EL needs to grow by acquisition as well as 
by organic growth. The aggressive growth strategy, the need to invest in an autonomous cloud 
based service and the establishing of new markets requires funding.  

According to the cash flow projections in this Business Plan, not including funds for direct costs 
related to electricity purchases, solely year 1 (2016) will require capital raise to avoid negative 
cash flow. The amount necessary to obtain break even cash flow year one is 37 Million Euros. 
Year 2 through 5 will generate positive cash flow as well as earnings on annual basis. Therefore 
further capital injections should not be necessary as long as periodic in- and out flows are 
carefully planned. 

When it comes to electricity purchases, the amount of electricity bought at spot price and then 
sold at the same spot price to the company’s clients will be held outside of this Business Plan’s 
P&L projections and will only affect short term cash flow projections. The company will need 
short term funding for a period between 4 to 7 weeks ahead of each invoice batch being 
distributed. The amounts needed for these short term fundings will be substantial over the 
period of this business plan’s lifetime and should preferably be financed via revolving credit 
facilities in banking relationships and factoring arrangements rather than by issuing equity. Non 
the less an initial equity raise of 8 million Euros is deemed necessary to cover increased 
electricity volumes in the short term before the afore mentioned credit facilities are in place. 

Last but not least 5 million Euros are needed to optimize the company’s capital structure by 
redeeming a Bond in the company’s balance sheet and replacing it with owner’s equity. 

8.2 USE OF FUNDS 
Apart from the afore mentioned 8 + 5 Million Euros needed for initial spot price electricity outlay 
and capital structure adjustments the required 37 Million Euros will to the largest amount 
finance the Acquisition of a company’s  client-base that will constitute 80% of 2016’s client 
acquisitions. The amount needed to finance this acquisition is assumed to be approximately 31 
Million Euros. The remaining 5 Million Euros will make up for negative cash flow from 
operations. The reason why revenues from newly acquired clients  in this deal will not cover 
operational expenses has to do with the speed by which these clients can be converted into 
Werel customers and start paying invoices. Se below for further details. 
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8.3 ASSUMPTIONS 
WE®EL intend to become one of the largest and most profitable energy companies on the Nordic 
Market. We will achieve this by being smarter, leaner, better positioned and without the liquidity 
issues of the minor player nor the deadweight of the majors.  

BASE CASE 

• The W1 price model 
‣ 15 € per month (base price) service fee with a 40 % net profit margin 
‣ a wholesale net variable spot price (non profit energy) 
‣ 1,7 million subscribers in the four Nordic Countries by the end of 2020 

P&L ASSUMPTIONS  
  

1. Client Target Analysis 
1.1. Markets: Sweden, Finland, Denmark Norway 
1.2. Total Attainable Market (TAM): 12 million households 
1.3. Served available market (SAM): 5,9 million households 
1.4. Marketshare end of year 5: 1,77 million households (15%) 

2. Annual Electricity consumption – Base Case 
2.1. Apartment clients full year: 2,500 KWh 
2.2. Apartment clients first year of service: 1,300KWh 
2.3. Apartment clients acquired 2016 first year of service: 297KWh 
2.4. Home Owner clients full year: 15,000 KWh 
2.5. Home Owner clients first year of service: 8,100KWh 
2.6. Home Owner clients acquired 2016 first year of service: 3750KWh 

3. Revenue assumptions exclusive of spot traded electricity-  Base Case 
3.1. Existing clients: 180 Euros per year 
3.2. New clients: 55 Euros first year of service 
3.3. New Clients 2016: 23 Euros first year of service 

4. Client Acquisition and Marketing per client 
4.1. Year 1: 114EUR 
4.2. Year 2:  38EUR 
4.3. Year 3: 28EUR 
4.4. Year 4: 24EUR 
4.5. Year 5: 23EUR 

5. OPEX per client 
5.1. Year 1: 75EUR 
5.2. Year 2:  55EUR 
5.3. Year 3: 50EUR 
5.4. Year 4: 47EUR 
5.5. Year 5: 46EUR 
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8.4 BREAK-EVEN ANALYSIS 

8.5 PROJECTED P&L AND 
CASHFLOW 
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CLIENT ACQUISITION BREAK-
DOWN 

8.6 PROJECTED EXTERNAL 
COST BREAK-DOWN 
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8.7 PROJECTED STAFF AND 
PAYROLL BREAK-DOWN  

8.8 SUMMARY 5 YEARS 
FORECAST 
SALES: Forecast is based on the assumption of increasing Nordic Market Share to 15% over a five 
year period through acquisitions and aggressive marketing. Revenues will thereby increase from  
12,3MEUR year one to 266,6MEUR year five.  

OPEX: Operational expenses will increase from 22MEUR to 80MEUR over the five year period. 
OPEX as a percentage of sales will, however, decrease from 180% to 30% over the same period. 
It is assumed that 80% of all client acquisition costs will be activated as a capital expense and 
amortized over 5 years 

EBITDA: From -4,5MEUR year one to 200MEUR year 5 

EBIT: Including depreciations and amortizations creates a difference between EBITDA and EBIT 
year one of 5,3MEUR and 13,5MEUR year 5 

CAPEX: It is assumed that most client acquisitions regardless if it they are obtained through 
company acquisitions, affiliate programs or traditional marketing campaigns will be activated as 
capital expense to at least 80% and written off over five years. In year 1 most client acquisitions 
will be obtained through company acquisitions forecasted to 31MEUR. Client acquisitions will 
during year 2-5 be reduced to between 20MEUR and 24MEUR of which 80% will be activated as 
capital expenses.  

CASHFLOW: Adding depreciations and amortization to EBIT and subtracting capital expenses 
will generate a rough cashflow approximated to -37MEUR year one and 158MEUR year 5. Only 
year one will generate negative cash flow in this forecast.  
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SOURCES AND CREDITS 
This document was composed by Peter Swartling  and Alexander Mathiesen-Öhman with 
assistance of the WE®EL executive team in March 2016. This document contains information 
that is considered to be confidential and can not be distributed without the written consent of 
the company WE®EL AB 556935-7048 

Source data and statistics: NordReg Market report 2014. 

For further information or inquiries please contact: 

WE®EL AB 

Box 69 

645 21  Strängnäs  

SWEDEN 

Peter Swartling (CEO)  

Alexander Mathiesen-Öhman (CCO) 

Lena Torlegard (Corp. com.) 

Peter Andersson (PR) 
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2016-09-09 

Peter Swartling  
WE®EL AB, WE®EL OY 

Registration no 556935-7048 
645 21, Strängnäs 

Sweden 
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OVERVIEW  

This document is intended for the Board of Directors and investors of Werel (Sweden and 

Finland) in order to highlight the progress of the company. 

EXECUTIVE SUMMARY  

Number of customers 
Sweden: 4 532 

Finland: 31 686 

MILESTONES 
I. Meeting  

A BoD meeting was held in Gothenburg on August 24 focusing on presenting the 

company’s new platform; portal, website and IOS/Android apps. We also dis-
cussed the launch of said platform and the W1 product, the company’s finances 
and the need for capital injection. Notes from that meeting and a PM from the 
BoD has been distributed to the owners. 

II. Audited semi-annual financial statements 
The audited semi-annual financial statements will be published September 16. 

III. Launch  
We are addressing all our PR and marketing efforts towards a launch Oct 1st. 

IV. Restructuring of Operations in Strängnäs and Västervik.  
 We are transferring office leases, staff and certain inventory to a new  
 company named Wattawatt AB (former project name Wattsson AB).  
 Wattawatt will have two primary business areas: 

1. The company is a White Label partner to Werel. The customer are acquired 
though WattaWatt’s telemarketing department in Västervik and through vari-
ous B2B offerings.  

2. Wattawatt will have a service agreement with Werel. Werel will outsource to 
and Wattawatt will deliver a number of services, a least, until these tasks can 
be handled by Werels own (and new) organization. These services includes cus-
tomer service, billing, accounts payable, payroll, tax returns etc. At the mo-
ment we are working on the transferring of staff and agreements from Werel to 
WattaWatta.  

V. New electricity supply system 
We have been investigating a new electricity supply systems due to the fact that 
our current system (Props) works poorly. We have an opportunity to establish a 
new system within our delivery, through the Wattawatt structure. Our choice for 
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Wattawatt is CST/ZYNERGY from the Danish company EG. The system will now 
be installed and tested. If the system delivers as well as our findings indicate we 
will implement this for Werel AB and Werel OY as well, if not we will choose an-
other system for these companies.	

FINANCES 
I. Turnover 

Sales for the first half of 2016 ended at 11 MEUR (80% Finland, 20% and Sweden). 
Gross margin varied considerably during the period. The reason being our reports 
from our system has gone from being inaccurate, to now being exact. Overall 
gross margin in Finland was just over 16% for the first 8 months of operation. The 
gross margin well covers the depreciation from the purchase of the 220 customer 

base in autumn 2015. 
 
The Werel group is set up for rapid expansion through acquisitions and organic 
growth, which requires marketing expenses, IT investments and organizational 
development. Therefore the group generates a loss and has a negative cash flow. 

The group's "cash burn rate" was 2016 approximately €0.2 million per month 
during the first half of 2016. 

II. Liquidity 
The liquidity at the end of the first half of 2016 was still good, but has become 

strained during the third quarter, needing further capital injections. 

III. Bank 
AMFA Bank has declined to be our bank. We are still operating without a bank in 
Sweden. Swedbank has expressed willingness become Werel AB’s bank if/when AI 

Undertaking III is removed from the owner structure. Our concern is that Swed-
bank may, even after AI is removed, protest against the Bahamian structures  or 
other owners.  

IV. Fund 
We have met with DnB in Stockholm to discuss a bond set up. After having met 
both Mats at Avalon and DnB we feel that Avalon's way of working and speed 
suits us better than DnB. We will continue this process with Avalon.  

V. 220 Energia 
The purchase of 220s client base is now closed. The escrow account is now dis-
solved and the monies distributed based on customers successfully transferred 
according to the agreed settlement. 

VI. Equity in Werel OY 
In Finland, the group has restored the equity in Werel OY. Receivables between AB 
and OY has been re-classified into a so called capital loans, which in Finland can 
be included in the equity. The share capital is still only 2 500 EUR and the recom-
mendation is to increase it at the next meeting. 
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CURRENT  
THE BUSINESS PLAN 

The business plan is late in implementation regarding acquisitions and expansion while the compa-

ny needs the bond capital to proceed according to the plan. 

LYNOESS  
We have received a first draft of the Lyoness app and web landing page. We and the Lyoness-team 

are satisfied with the layout. We will go live with the Lyoness co-operation in the mid/end of Sep-

tember. 

LAUNCH OF WEREL ONE 
We have received a couple of trial versions of the app and the website and are now in the final phase 

of getting everything to look, feel and work the way we want. 

The goal is to make a soft launch of the new Werel website and Werel ONE product in mid Sep-

tember to friends and family and then make the bigger launch last week in September/first week of 

October.  

SALES 
We are working on a refer-a-friend sales system (MLM). The basics is that by recruiting 12 of your 

friends to become Werel ONE customers you get free electricity to your household for a whole year. 

Furthermore we have, with the same methodology, found a way in which non-profit associations 

and sports clubs may receive a part of or all of their electricity bill paid by getting its members to 

become Werel ONE customers (see attached schematic sketch). This shall not be confused with the 

white-label strategi. We’re are at the moment reviewing the system so that it won’t generate any 

legal or tax obstacles. 

QUALITY PROJECT 
We have started an internal quality project which is led by the new controller Arto Niskanen, based 

in Helsinki. Deliveries in the project include: complete flow chart of the group's activities, identifica-

tion and documentation of all key procedures with controllers, control of all data sources that are 
necessary for the operations and personnel inventory and proposals for new recruits. The project 

has started well and is expected to be completed in Autumn, 2016. 
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Year-1 Year-2 Year-3 Year-4 Year-5

Type	of	growth Organic Organic Aggressive Aggressive Aggressive

Revenue

Electricity	Sales 34	834	480 66	469	251 147	337	886 302	104	940 533	100	484
Werel	One 4	328	100 7	152	975 14	204	700 27	036	955 46	036	855
Werel	One+ 1	012	917 3	642	604 10	207	083 22	152	681 39	839	764
Werel	One	Nordic	
Light 39	780 564	840 2	852	640 7	621	965 15	494	489

InstallaJon	Kick-
Backs 1	088	000 13	439	999 51	199	998 87	119	997 141	599	994

Sum	Revenue 41	303	276 91	269	669 225	802	307 446	036	538 776	071	586

COGS

Electricity	
Purchase

−34	834	480 −66	469	251 −147	337	886 −302	104	940 −533	100	484
Gross	Margin 6	468	797 24	800	418 78	464	420 143	931	598 242	971	102

16	% 27	% 35	% 32	% 31	%

Other	External	
Costs
Client	
AcquisiJons

−7	040	000 −8	800	000 −25	090	000 −33	292	500 −52	110	000
Other	External −2	292	419 −4	336	426 −11	584	442 −20	893	111 −34	617	615
SUM	Other	
External −9	332	419 −13	136	426 −36	674	442 −54	185	611 −86	727	615

Staff −4	022	000 −6	437	000 −13	337	000 −23	773	250 −39	039	500
EBITDA −6	885	623 5	226	992 28	452	979 65	972	737 117	203	988

DepreciaJon −1	080	000 −870	000 −3	838	900 −7	233	055 −12	291	349
Finance −594	800 −4	482	121 −15	596	371 −29	434	234 −41	463	615
Earnings	before	
taxes −8	560	423 −125	129 9	017	708 29	305	448 63	449	023

Cash	Flow

DepreciaJons 1	080	000 870	000 3	838	900 7	233	055 12	291	349
Funding	
Electricity	
Purchase

−7	000	000 −24	266	422 −25	943	428 −26	724	695 −30	432	335

NET	CASH	FLOW −14	480	423 −23	521	551 −13	086	820 9	813	808 45	308	037

Original 
(number of customers after 5 year: 1 361 000)
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Organic
(number of customers after 5 year: 756 000)

Year-1 Year-2 Year-3 Year-4 Year-5

Type	of	growth

Revenue

Electricity	Sales 34	834	480 66	469	251 128	506	424 218	677	311 326	367	681
Werel	One 4	328	100 7	152	975 12	572	550 20	147	399 29	270	699
Werel	One+ 1	012	917 3	642	604 8	687	708 15	739	166 24	232	082

Werel	One	Nordic	Light 39	780 564	840 2	291	040 5	084	640 8	850	240

InstallaJon	Kick-Backs 1	088	000 13	439	999 35	839	999 46	079	998 63	999	997

Sum	Revenue 41	303	276 91	269	669 187	897	720 305	728	514 452	720	700

COGS

Electricity	Purchase −34	834	480 −66	469	251 −128	506	424 −218	677	311 −326	367	681
Gross	Margin 6	468	797 24	800	418 59	391	296 87	051	203 126	353	018

16	% 27	% 32	% 28	% 28	%

Other	External	Costs

Client	AcquisiJons −7	040	000 −8	800	000 −12	320	000 −15	840	000 −19	360	000
Other	External −2	292	419 −4	336	426 −9	139	074 −13	467	480 −19	247	345

SUM	Other	External −9	332	419 −13	136	426 −21	459	074 −29	307	480 −38	607	345

Staff −4	022	000 −6	437	000 −11	267	000 −16	787	000 −23	687	000
EBITDA −6	885	623 5	226	992 26	665	222 40	956	724 64	058	674

DepreciaJon −1	080	000 −870	000 −2	398	900 −4	101	055 −5	945	749
Finance −594	800 −4	482	121 −12	140	371 −16	744	234 −18	225	616

Earnings	before	taxes −8	560	423 −125	129 12	125	951 20	111	434 39	887	308

Cash	Flow

DepreciaJons 1	080	000 870	000 2	398	900 4	101	055 5	945	749
Funding	Electricity	
Purchase

−7	000	000 −24	266	422 −25	943	428 −26	724	695 −30	432	335

NET	CASH	FLOW −14	480	423 −23	521	551 −11	418	577 −2	512	206 15	400	723

New		Clients	year-1 80000

New		Clients	year-2 100000

New		Clients	year-3 140000

New		Clients	year-4 180000

New		Clients	year-5 220000
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Year-1 Year-2 Year-3 Year-4 Year-5

Revenue

Electricity	Sales 34	834	480 66	469	251 147	337	886 302	104	940 533	100	484
Werel	One 4	328	100 7	152	975 14	204	700 27	036	955 46	036	855
Werel	One+ 1	012	917 3	642	604 10	207	083 22	152	681 39	839	764

Werel	One	Nordic	Light 39	780 564	840 2	852	640 7	621	965 15	494	489

InstallaJon	Kick-Backs 1	088	000 13	439	999 51	199	998 87	119	997 141	599	994
Sum	Revenue 41	303	276 91	269	669 225	802	307 446	036	538 776	071	586

COGS

Electricity	Purchase −34	834	480 −66	469	251 −147	337	886 −302	104	940 −533	100	484
Gross	Margin 6	468	797 24	800	418 78	464	420 143	931	598 242	971	102

16	% 27	% 35	% 32	% 31	%

Other	External	Costs

Client	AcquisiJons −10	040	000 −9	800	000 −22	880	000 −30	360	000 −47	520	000

Other	External −2	292	419 −4	336	426 −11	584	442 −20	893	111 −34	617	615
SUM	Other	External −12	332	419 −14	136	426 −34	464	442 −51	253	111 −82	137	615

Staff −4	022	000 −6	437	000 −13	337	000 −23	773	250 −39	039	500

EBITDA −9	885	623 4	226	992 30	662	979 68	905	237 121	793	988

DepreciaJon −1	080	000 −870	000 −718	900 −597	055 −502	549

Finance −1	420	866 −6	307	514 −20	112	417 −38	354	964 −56	985	047
Earnings	before	taxes −12	386	488 −2	950	522 9	831	662 29	953	218 64	306	392

Cash	Flow

DepreciaJons 1	080	000 870	000 718	900 597	055 502	549
Funding	Electricity	Purchase −7	000	000 −24	266	422 −25	943	428 −26	724	695 −30	432	335

NET	CASH	FLOW	Excluding	Inst.	Outlay −18	306	488 −26	346	944 −15	392	866 3	825	578 34	376	606

€15 million
(number of customers after 5 year: 1 361 000)
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Year-1 Year-2 Year-3 Year-4 Year-5

Revenue

Electricity	Sales 85	051	711 219	894	234 353	753	390 508	520	443 739	515	988
Werel	One 8	680	500 19	540	574 30	275	099 43	107	355 62	107	254
Werel	One+ 5	064	583 15	174	270 25	167	082 37	112	681 54	799	763

Werel	One	Nordic	Light 198	900 1	981	800 5	220	000 9	989	325 17	861	849

InstallaJon	Kick-Backs 5	440	000 44	159	998 51	199	998 87	119	997 141	599	994
Sum	Revenue 104	435	694 300	750	877 465	615	569 685	849	800 1	015	884	849

COGS

Electricity	Purchase −85	051	711 −219	894	234 −353	753	390 −508	520	443 −739	515	988
Gross	Margin 19	383	983 80	856	643 111	862	179 177	329	357 276	368	861

19	% 27	% 24	% 26	% 27	%

Other	External	Costs

Client	AcquisiJons −28	100	000 −9	800	000 −22	880	000 −30	360	000 −47	520	000
Other	External −5	528	610 −14	638	360 −18	510	867 −27	819	536 −41	544	040
SUM	Other	External −33	628	610 −24	438	360 −41	390	867 −58	179	536 −89	064	040

Staff −9	542	000 −17	477	000 −24	377	000 −34	813	250 −50	079	500
EBITDA −23	786	628 38	941	283 46	094	312 84	336	570 137	225	321

DepreciaJon −2	580	000 −2	070	000 −1	678	900 −1	365	055 −1	116	949
Finance −3	662	714 −18	388	338 −32	065	482 −46	175	230 −73	301	312
Earnings	before	taxes −30	029	341 18	482	945 12	349	930 36	796	286 62	807	060

Cash	Flow

DepreciaJons 2	580	000 2	070	000 1	678	900 1	365	055 1	116	949
Funding	Electricity	Purchase −7	000	000 −24	266	422 −25	943	428 −26	724	695 −30	432	335
NET	CASH	FLOW −34	449	341 −3	713	477 −11	914	598 11	436	646 33	491	674

€30 million
(number of customers after 5 year: 1 481 000)
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Appendix 1 

Disrupting the Nordic energy market  

Strictly Private & CONFIDENTIAL - November 2016   
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The environment has changed
CO2 levels are skyrocketing
Things might get shitty kind of soon 

We want to change that
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WE®EL is tomorrows energy company today with a focus to seamlessly provide customers 
in deregulated markets with the smartest, simplest renewable energy solution to the 
guaranteed lowest price in the market - while saving the planet in the process. 

We are at the forefront of the technology development that is currently reshaping the energy 
market with battery storage, smart grids and home produced energy as well as traditional 
grid supply. 

We are a Scandinavian based clean tech Energy Service Provider (ESP) with a 
mission to future proof the solution for sustainable energy by introducing affordable 
household solar production with integrated smart home functionality and the ability to store 
energy for use any time of the day. 
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Tomorrow

‣ we will launch the WE®EL Nordic Light Package (micro production of electricity)
‣ a turnkey solar production offering with home installation and a 25-30 year guarantee
‣ the first of its kind in the Nordic Market with a price that is 1/2 of our competitors
‣ Lease (10 year subscription) instead of investment eliminates market threshold 
‣ Lease cost substitutes that of an average household utility bill (€150/month)
‣ Strategic partnerships with industry leading companies signed in 2016 

‣ Sales start in Q4, 2016
‣ First end customer installations are made in March 2017  
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Free energy, turns cost to investment, saves the planet and makes WE®EL the most profitable 
energy company in the Nordic Market.

SMART HOME

+ + =
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The Nordic Light Solar package - the energy game changer

WE®EL will be the first European company introducing an autonomous energy solution providing our customers with 
free electricity

Our solution is based on three key components taking advantage of an energy storage phenomena called ”peak shaving”

”Peak shaving” refers to using stored energy to compensate for the volatility in energy production as the disadvantages of 
renewable energy sources lies the unpredictability of weather and in the need of back-up sources

In the future large scale energy storage will reduce the peak volatility in the market, thus the nickname ”peak shaving”

Up until now this has not been cost efficient on a home consumption basis
Technology development and ingenuity is about to change this,

Harnessing solar energy (solar panels1) with the ability to store electricity (smart battery2) for use when the sun isn’t 
shining enables a family to produce its own electricity and cover their daily need. The challenge and the opportunity was to solve 
the peak need for extraordinary power v/s handling the excess electricity generated when nobody is at home. 

WE®EL solves this by using the surplus energy that is produced in favorable conditions (daytime) as a commodity by the smart 
battery (autonomous algorithm), trading the surplus on the open market when the daily energy price (spot) reaches its peak. 
The system works in opposite when the need for electricity exceeds the storage capacity and trades energy on the open 
market when the price is at its lowest.  

WE®EL’s system maximizes this arbitrage model and creates an energy credit line for its members. When this model is applied 
to a network of homes (swarm) with the common goal to equalize their energy cost the system neutralizes the volatility in the 
use of energy and creates an autonomous cloud based energy sharing economy3. 

On a larger scale this models applies to the different conditions from day/night as well seasons like summer/winter.  
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PEAK SOLAR

MORNIG DEMAND EVENING DEMAND 

SMART HOME

SOLAR ROOF

STORED 
SOLAR ENERGY

HOUSEHOLD 
ENERGY CONSUMPTION 

LOW GENERATION 
OF SOLAR POWER

CLOUD BASED 
ENERGY SHARING 

COMMUNITY

HOUSEHOLD
SURPLUS
TRADE
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BENEFITS

WE®EL              

‣ 5X longer contract time than wONE (10 years)
‣ earning money also from the installation and maintenance
‣ collecting big data from the households

CUSTOMERS
‣ TURN COST INTO INVESTMENT
‣ cost neutral to existing bill
‣ 30 years guarantee
‣ roi and free electricity in 10 years
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WE®EL becomes UBER of the Nordic energy market

‣ The first Nordic company to launch sharing economy for electricity.
‣ Cloud based Virtual Power Plant with 320 000 producers (year 5)

 

Industry leading partners 

‣ Calyxo GMBH and Tesvolt GMBH partnership
‣ Smartgrid infrastructure partner

WE®EL ONE Product (wONE)

‣ One set monthly fee and renewable electricity at net market price (spot)
‣ Ease of use and understanding for the customer (interactive and app based)
‣ Customize your electricity bill after your wants and needs (modular)
‣ Top tier option with turnkey NORDIC LIGHT package
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WE®EL White label platform 

‣ Enabling organizations such as NPO’s and Sports clubs to become virtual energy companies
‣ Making these organizations our sales force
‣ Attracting new customers by giving them a product that has meaning to them

WE®EL Online based multi layer marketing model

‣ Enabling Sport clubs to yearly earn money on their member base
‣ Enabling our customers to recruit new customers (friends, family and social networks)
‣ Compensation being one free month of electricity per acquired new customer

Strategic acquisition to build bulk and establishing new markets

‣ 220 Energia (Finland) 2015
‣ Additional ESP to gain access to the markets in Norway and Denmark 2019
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ONE PRODUCT our modular road to success

wONE (BASIC)

Our initial/standard product: 

A fixed monthly fee that includes all 
cost related to electricity trading except 
the cost of the electricity itself which is 
bought at spot price on NordPool with 
no profit margin on the actual kWh 
(NON Profit Energy)
 
There are four different price levels; 

S | M | L | XL based on the households 
previous year's consumption

wONE (PLUS)

Our wONE bundled with one of our 
additional products. 
At the moment we provide three 
additional Packages:

- Winter Package

- Environmental Package
 

- Insurance Package

wONE (NORDIC LIGHT)

Our top tier wONE NORDIC LIGHT 
product bundles solar and battery with 
a financing solution (wONE NORDIC 
LIGHT may also be bundled with our 
additional products and packages)
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NORDIC LIGHT the game changer

Turnkey plug and play system for home production of electricity at 1,499 SEK/month 
including WE®EL Smart Home (replaces the customer's existing energy utility bill)

‣ WE®EL becomes Uber for the Nordic energy market being the first Nordic 
company to launch sharing economy for electricity

‣ 11,800 introductory households estimated to be sold during 2016 and 2017. 

‣ A goal of 320,000 installed Nordic Light systems within 5 years

‣ Strategic development partners with Germany's leading producers of clean tech 
and smart home functionality

‣ The package is prepared for integration with electric cars (integrates the car's 
storage in the house)

WE®EL will challenge existing structures and actors in the energy market to participate in 
WE®ELs mission to create a sustainable infrastructure without adding cost to existing energy 
solutions or affecting lifestyle choices
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ACCUMULATIVE CUSTOMERS per product
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MANAGEMENT TEAM

Peter Swartling - Co-founder and CEO of WE@EL AB. 
Peter has acted as CEO and SVP of leading entertainment and technology companies for the last 30 years. These 
experiences makes him the ideal team leader for a company in the midst of a market paradigm shift

Alexander Mathiesen-Öhman - Co founder and Chief Commercial Officer 
Alexander has a C-level background in public and privately held companies as CEO, CMO, CCO, SVP Design & Market and 
have worked in the Technology, Entertainment, Advertising, Consumer goods and Internet industries, in a global market place 
for the last 20 years

Markus Winfridsson - Chief Sales Officer 
Markus is an entrepreneurial executive who is passionate about sales. He has built an innovative service business in the 
energy sector in two Nordic countries. The start-up is now a leading player in these markets. Markus is quick to analyze and 
transform own and others’ ideas into sales and revenues

Håkan Gustafsson - Country manager Finland 
Mr Gustafsson is specialized in energy retail and keen on numbers and energy volume. From his 11 years of building energy 
companies he has a vast understanding of what is required to build a successful energy supply company from scratch 
including delivery of energy, energy data management, invoicing and debt management

Peter Andersson - PR
The former global director of PR and social media at Volvo Cars was instrumental in the global PR campaigns converting the 
perception of ”the family car” into the high end brand. it is today 
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(wONE) TIMELINE and GOTO MARKET

WE®EL ONE Product (Q3, 2016)

‣ wONE and wONE NORDIC LIGHT upgrade offers live on www.werel.net (November, 2016)

wONE NORDIC LIGHT Prototype Installation in Bitterfeld-Wolfen, Germany  (Q4, 2016)

Nordic Light test installations (Q1, 2017)

‣ Three in Sweden (Stockholm, Gothenburg, Malmo)
‣ One in Finland (Helsinki)

Press release and Sales Event Nordic Light (Q4, 2016)

‣ Pre booking on www.werel.net limited to 15 000 
‣ First installation in March/April 2017
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2016-11-28 

Peter Swartling  
WE®EL AB, WE®EL OY 

Registration no 556935-7048 
645 21, Strängnäs 

Sweden 
WE®EL Report September and October 2016
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Overview   

This document is highlighting the progress of Werel AB and Werel OY (Sweden and 

Finland) and is prepared for the Board of Directors and the investors in the compa-

nies and covers the months of September and October 2016. 

EXECUTIVE SUMMARY  

Number of customers 
Sweden: 4 196 

Finland: 32 857 

Milestones 
I. Werel OY becomes the mother company of Werel group 

The project to merge Werel AB with Werel OY in process. The purpose being to 

consolidate Werel Group in Finland operating in Sweden by order of a branch 
rather than being incorporated. The merger is expected to facilitate the future 
IPO and improve ongoing collaborations with banks and other third party fi-
nancial service providers. Fylgia Lawfirm has been chosen as main project man-
ager. Nordea will become bank for both Werel Oy and the branch in Sweden.  

II. Audited semi-annual financial statements 
The audited semi-annual financial statement was published on the 20th of Sep-
tember 2016: “WE'RE GETTING READY FOR TAKE-OFF”. 

The Q3 statement will be released on or before December 1st, 2016. 

III. Launch  
The webpages, portal and apps are publicly launched. We are working with lan-

guage issues and smaller bugs.  

IV. NORDIC LIGHT: Solar (PV) systems, Batteries and Sharing economy  
NORDIC LIGHT is our package with Solar, batteries, smart home functionality, a 
virtual sharing economy, installation and financing in one simple turnkey solu-
tion. The price of this solution, for a standard home in the Nordic countries, is 

€150/month and covers both the package and all the electricity consumption of 
the home. In other words the price is equal to what the customer pays on his/
hers regular utility bill. Thus we move the customer from paying of their con-
sumption to an investment in their home.  
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FINANCES 

I. Electricity Trading 
We saw sharp increases in electricity prices in October. Had it not been for the de-

rivative position we hold at Axpo the Gross margin would have been less than 4% in 
Finland. We sold physical electricity for 1,28m € and bough physical electricity for 1,24 
m in Finland. With the help of the Hedge we landed on 8,9% in Gross Margin. In 
Sweden consumption landed on approx. 7.000MWh which we bought for 2,84m SEK 
including fees and sold for approx. 3,14m SEK, creating a gross margin of 9,35%. All in 

all a Gross Margin of approx. 180k EUR or 1,75m SEK to cover the rest of the group’s 
costs. (Afore mentioned figures are all estimates based on preliminary data from 
Markedskraft that may change) 

II. Liquidity 

Our weekly cash flow forecast estimated the need for a 400.000€ injection this week 
in order to handle salaries if the electricity prices had remained on +55€ levels. As 
electricity prices has dropped substantially the stress on liquidity has also eased. We 
currently hold approx 21m SEK in total liquidity reserves of which approx 50% is cash 
on Nordea accounts. Liquidity forecast will be updated with new electricity prices and 

distributed shortly. Please note, however, that we are in no way ”out of the woods”. 
We will need more liquidity shortly.   
 
 
 

Current  
Website and App 
The codes to the Website/portal/apps will be delivered to us on the 30th of November.  

Sales 
We are still working on the refer-a-friend sales system (MLM). When the merger of the 

two companies Is completed we will start our White-Label sales.  

Quality project 

Finland: The Finnish team is currently working with rectifying consumption data. They 
are within reach of having correct data but warn that the faults they have observed in 
Finnish data most likely can be found in the Swedish data as well. 

 
Sweden: In Sweden, the work with reconciliation of the 3rd Quarter accounting figures 
has taken longer than expected due to large amount of book keeping mistakes that has 
been necessary to rectify. This job is now done and written routines regulating the ac-
counting process going forward is to a large extent ready for implementation. The last 

part of organizing written routines for the intercompany dealings and consolidation of 
the group figures is almost finalized. The group is now very close to meeting the goal of 
professional accounting standards. 
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Wattawatt 
We had a kick-off with the Wattawatt team in Västervik (22-23 September). The main 
objectives were to explain why we made this transformation and to kick-start the staff in 

the new structure. 

The sales personnel in Västervik moved in to a new office (the 12th of September). The 
office is now equipped with high-speed internet and the new sales figures are starting to 
look good.   

The contracts between Wattawatt and Werel are in effect as of the 1st of November 2016. 
We are now two separate companies. All services are outsourced. 

IT 

We have employed a lead developer, Niklas Lundgren. He has previously worked on com-
panies such as Monyx (www.monyez.se), Sumer (www.sumer.se), Zmartic Fonder 
(www.zmarticfonder.se) and ProMobility (www.promobility.se).  

New Office 

As our new set-up needed bigger office we have moved and our new office is situated 
opposite the Central station in Stockholm. The address is Vasagatan 16.
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EKOBROTTSMYNDIGHETEN 
3:e ekobrottskammaren Stockholm 
Ekorevisor Lars Eriksson 

PROMEMORIA 
Datum 
 
2019-10-28 

                       
Diarienr (åberopas vid korresp) 
 
EB-4689-16 

  
 

 
 
 

Handlingar samt mejl från beslag 2017-9000-BG1175 

1 Sammanfattning 
Här görs en beskrivning av vissa handlingar samt mejl från beslag 2017-9000-
BG1175. Beslaget avser telefoner, datorer samt hårddiskar beslagtagen vid 
husrannsakan 2017-12-14 hos Peter Swartling, Brantbacken 2, Saltsjö-Bo.  
 
Sökning i materialet har skett via ett forensiskt arbetsprogram. Jag har använt mig av 
olika sökord för att sortera fram material. Jag har gjort genomläsning av excel, pdf 
samt word dokument. Jag har läst mejlkonversationer mellan vissa utvalda personer 
med koppling till Werel AB. Jag har från detta material sammanställt vissa dokument 
samt mejlkonversationer. Min sökning har omfattat dokumentation som avser Werel 
AB och avser händelser från och med augusti 2015 då Peter Swartlings kontakter med 
Werel AB inleds. Har särskilt sökt efter mejl samt dokument som avser Nordic Light 
projektet/solceller/batterier. 

 
 Följande personer skrivs ut med förnamn enligt nedan: 

Afram Gergeos (Afram) 
Emil Amir Ingmanson (Emil),  
Peter Swartling (Peter)  
Patrik Wadheden (Patrik)  
Magnus Thoren (Magnus) 
Linus Lönnroth (Linus) 
Alexander Mathiesen-Öhman (Alexander). 

  

2 Internt PM om finansiell status samt historik 
  

PM om Werel AB finansiella status hösten 2016 upprättad av LL Industrikonsult, 
(Linus Lönnroth) 

 PM´et heter ”Kritisk likviditetssituation i Werel hösten 2016”. ”Ett pm om bolagets 
finansiella status samt en beskrivning om hur man hamnade där till verkställande 
direktör”. Sid 5. (BG1175-3). Se även uppdragsavtalet med LL Industrikonsult nedan 
sid 76. 

 

3 Händelser hösten 2015 – våren 2016.  
 

2015-08-22 Mejl där Afram informerar Magnus samt Emil om att Peter kommer in 
som VD 1 september för KELAB (Konsument EL Sverige AB, namnändrat till Werel 
AB under hösten 2015). De bokar möte på Aframs kontor. Sid 11. 
 
2015-08-24 Mejl där Emil informerar Peter om bolagets finansiella status. Att ägarna 
tillskjuter pengar kontinuerligt. Sid 15. 
 
2015-08-27 Mejl som handlar om företagets nya namn, Peter och Alexander. Sid 17. 
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2 
2015-09-04 Mejl där Emil talar om att han avgår som styrelseledamot pga. risk för 
intressekonflikter men kvarstår som långsiktig finansiell partner till bolaget. Sid 19. 
 
2015-09-05 Emil lämnar över till nya styrelsen. Kvarstår som långsiktig finansiell 
partner. Afram kommenterar aktier samt röster. Sid 19. 
 
2015-09-07  En fortsättning på ovan mejl 2015-09-05. Peter frågar hur de ska göra 
med styrelsen. Afram svarar att de skulle kunna ändra i styrelsen när bolaget ska till 
börsen. De ska diskutera saken. Peter vill att de ska registrera www.werel.com. Afram 
anser att de ska köpa .com, .se, .no och .fi. Sid 21. 

 
2015-09-07 Mejl där Patrik frågar Emil, Peter, Magnus och Afram   bl a om vem som 
sköter ekonomin för bolaget idag. Kommenterar namnförslag på bolaget. m.m. Magnus 
svarar att ekonomin sköts löpande av Deloitte samt Helene (anställd). Att de brottas 
med ständiga likviditetsbekymmer. I nytt mejl samma dag visas Aframs svar på Patriks 
frågor avs bolaget. Sid 24. 
 
2015-09-12 Mejl från Emil där han berättar att affären med 220 är klar. (köp av 
elhandelkunder i Finland). Emil lämnar över till Peter. Bifogat till mejl finns två avtal 
om faktureringslösning samt underhållsavtal. Sid 31. 

 
2015-09-14 Mejl där Afram presenterar Kristoffer Sparring (bolagets advokat) och 
Peter för varandra. Att Peter håller på och bygger sitt team samt att han behöver ett 
anställningsavtal. Sid 44. 
 
2015-09-14 Mejl där Emil anger att han lämnar landet och lämnar över till Peter. Han 
kommenterar att teamet är fullständigt och bekräftar att de har kommit överens om 
Linus som CFO. Anger att affären med 220 är klar. Sid 45. 
 
2015-09-14 Mejl där Peter välkomnar Linus Lönnroth som Chief Financial Officer 
(CFO). Linus frågar Peter om när den nya ledningsgruppen kan träffas för första 
gången. Sid 48. 
 
2015-09-14 Mejl där Peter skriver att registreringen ska skötas av Emil samt att 
Linus ska fatta beslut beträffande sina rekommendationer avseende bokföringsbyrå, 
revisor och på vilket sätt han vill bygga upp redovisningen samt controllerfunktionen. 
Sid 51. 

 
2015-09-16 Mejl från Emil till Afram samt ledningsgruppen där han bekräftar att 
nyemission är genomförd och att 30 MSEK finns på kontot. Se bilaga till mejlet som 
visar betalningen. Sid 55. 
 
2015-09-16 Nyemissionen anmäls till bolagsverket. Dessa handlingar bifogas. Sid  

 
2019-09-16 Mejl där Afram och Emil kommenterar Peters uppgifter om att namnet 
WEREL på bolaget är klart. Sid 59. 
 
2019-09-23 Mejl där Afram kommenterar styrelsens arbetsordning. Sid 61. 

 
2015-09-24  Mejl där Magnus frågar Afram, Emil samt Peter om ägarbilden då 
banken vill ha den infon. Afram anger att han äger 100% av Gergeo Invest. Sid 63. 
 
2015-09-24 Mejl där Peter informerar Afram samt Patrik om att Linus börjar 1 
oktober. Sid 66. 

 
2015-09-28 Mejl där Magnus skriver till Sparbanken Rekarne bank. Han skriver att 
han förstår att banken inte längre vill ha bolaget som kund längre. Prat om bankgaranti. 
Sid 69. 
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2015-09-28 Mejl där Alexander informerar bolaget om att hemsidan werel.net är 
uppe på internet. Sid 72. 
 
2015-09-30 Mejl från Finland om garantier som Werel ska ställa ut. Peter informerar 
Emil om det och han svarar att det var nyheter för honom och att hans fokus ligger i att 
få fram 5KK Euro till den 5 oktober då betalning ska göras till 220. Sid 74. 
 
Uppdragsavtal med LL Industrikonsult, Linus Lönnroth Oktober 2015.  
Ett konsultuppdrag avseende ekonomifunktionen i Werel AB. Sid 76. 
 
2015-10-05 Mejl där Emil informerar om att det nu finns 5 MEUR tillgängligt för att 
låna ut till Werel AB. Sid 79. 

 
 2015-10-06 Mejl där Peter, Amir samt Afram diskuterar problem i bolaget. Sid 81. 
 

2015-10-07 Mejl där Emil vill att bifogat dokument 
”BondAgreementWerelABwithA UndertakingIII.docx ska skrivas under så att ”vi” kan 
betala ut pengarna. Han vill ha det skannat och faxat till Malta. Se bifogade dokument 
som är Performance  Linked Bond Agreement mellan Werel AB och ETI Securities 
PLC och AI Undertaking III Inc. Peter svarar att han ska skicka det med fedex. Sid 85. 

 
2015-10-08 Mejl om nyemission per 16 september. Afram har signat 
nyemissionsdokumentet samma dag. Sid 97. 

 
2015-10-14 Mejl som behandlar köpet av kundstocken av 220. Samt bildandet av 
dotterbolaget Werel OY i Finland som ett DB till Werel AB. Sid 100. 
 
2015-11-12 Mejl där Peter ber Emil och Magnus att attestera utbetalningar. Emil 
svarar att han godkänt. Sid 102. 
 
2015-12-22 Mejl där Peter mejlar sig själv. Skriver att Lars Erik Magnusson, Larmag 
Energy Group nu äger 13% , 1 500 aktier. Sid 104. 
 
2016-01-04 Mejl där Johan Palleschitz ber Peter att sända honom business 
plan/rapport/pdf/summary på vad Peter och Alex tagit fram under USA resan. Svar från 
Peter saknas i mejlkonversationen. Sid 105. 

 
 2016-01-07 Mejl som handlar om Werels kontakter med energikoncernen Axpo och 

deras frågor samt Werels svar om ägare m.m. I de tre sista sidorna beskriver Peter 
kapitaltillskott samt ägarbild i bolaget. Sid 107. 

 
 2016-01-21 Mejl från Alexander till Peter som avser Werel Vision Conference jan 

2016. Schema för konferens i Amsterdam 27-29 januari. Larmag är med på mötet. Sid 
112. 

 
 2016-01-26 Mejl där Amir säger att han godkänner överföringen till elhandelskontot, 

att det nu finns 10 MSEK där samt 5 MSEK på det andra kontot. Sid 114. 
 
 2016-03-02 Mejl där Emil ber Peter skicka ett mejl till 

finance@argentariusgroup.com och be dem flytta 1M Euro från AI XII till AI III som 
betalades fel. Instruerar Peter att inte cc Emil eller Phil. Sid 116. 

  
 Samtliga punkter tillhör BG1175-3. 
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4 
4 Werels Nordic Light Paket 

(Solpaneler/batterier) 
 

Här sammanställs de dokument samt mejl som avser solpaneler/batterier, Nordic Light 
projektet.  
 
2015-11-22 Mejl där Peter informerar Alexander om ideér som avser lagring och 
leverans av solenergi. Att solenergi börjar ta in på fosila bränslen. Sid 118. 
 
2015-12-11 Mejl där Peter mejlar sig själv. Skriver om solenergi/solceller och att det 
är det hetaste på marknaden just nu. Sid 120. 

 
2016-10-28 Dokument. ”Uppdaterad affärsplan med hänsyn till tillägget med 
solcells - och batterier paketet (WERELs Nordic Light Paket)” Man skriver bl a. 
”Werel har under 2016 genomlyst marknaden för solceller, batterier samt kringtjänster 
till dessa.”Vidare skriver man: ” WE®EL Smart Home (The Nordic Light Package). 
Developed in Palo Alto, California by WE®EL Inc”. Sid 122. 

 
Årsredovisning 2016 (ej inlämnad till bolagsverket) 
I förvaltningsberättelsen beskrivs väsentliga händelser under 2016. Bl a att man 
påbörjat utvecklingen av Nordic Light – ett paket för villa- och radhusägare som vill 
satsa på solel samt att bolaget inte har fått den tidigare utlovade finansieringen vilket 
föranledde att man fick frångå affärsplanen som omfattade flera förvärv av 
kundstockar. Resultatet är – 50,7 MKR och de likvida medlen uppgår till 100 217 kr. 
Årsredovisningen är underskriven av Peter Swartling. Sid 133. 
 
Deal strategy and structure ”The zero vision initiative” 
En rapport som avser Werels Nordic Light. Beskrivningen innehåller bl a en tidslinje 
som startar i mitten av 2017 med en affärsplan, förhandlingar om köp av Solar 
Generation LLC, beskrivning av finansiering, behovet och användning av 300 MEUR 
fram till en börsnotering (IPO) januari 2019. Sid. 142. 
 
SOLAR Generation LLC 
En rapport per 21 augusti 2017 från Solar Generation LLC. En beskrivning av 
sambandet mellan Werels Nordic Light systemet och ”Solar Generation´s blockchain 
based energy trading platform” . Beskriver status nu samt de framtida tre faser som 
ingår fram till Q2 2018. Sid 149. 

 
Samtliga punkter tillhör BG1175-3. 
 
 

 
 
Lars Eriksson 
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Executive Summary
Likviditetssituation inom Werel är kritisk. Att bolaget är underfinansierat har påtalats vid 
upprepade tillfällen till styrelsen och ägarna sedan ordinarie bolagstämma våren 2015 i samband 
med godkännande av årsrapport. Administrationen har upprepade gånger lovats finansiering av 
ägarna både för att täcka kortsiktiga likviditetsbehov samt långsiktig finansiering för den 
affärsplan som har arbetats fram och anpassats under resans gång med ägarnas godkännande 
vid två stämmor.

Bolaget har fram till September klarat sina likviditetsutmaningar bättre än beräknat tack vare att 
tidseffekten mellan elinköp och fakturering har spelat bolaget i händerna den del av året då 
elförbrukningen sjunker varje månad pga av varmare väder i kombination med den positiva 
tidseffekten mellan fakturering och redovisning av punktskatt, moms och elcertifikat.

Under hösten blir likviditetseffekten emellertid delvis omvänd då vädret blir kallare och 
tidsperioden mellan elinköp och fakturering får negativ likviditetseffekt. Sagt på ett annat sätt – 
när vädret blir varmare ackumuleras vanligtvis likviditet på bruttomarginalsnivå, när vädret blir 
kallare förbrukas vanligtvis likviditet på bruttomarginalsnivå.

Inför hösten har omfattande likviditetsanalyser förberetts, där betalströmmar och 
bankkontobalanser har prognostiserats på veckobasis fram till och med första kvartal 2017. De 
akuta likviditetsbehoven har inledningsvis beräknats till 2,5m EUR för att klara sig året ut och 
därefter ytterligare 3m EUR för att klara 1 kvartal 2017. Tack vara varmare än förväntat väder 
och därmed lägre förbrukning har likviditetsbehovet justerats till 1,6m EUR för att klara sig till 
årets slut, med brasklappen att plötsliga ökningar i elpriset och/eller ökad förbrukning pga kallare 
väder mycket snabbt kan snabba på bolagets behov för akut kortsiktig finansiering.

NordFin Capital har hittills finansierat 1m EUR av höstens likviditetsbehov och har meddelat att 
ytterligare finansiering är uteslutet. Så länge det inte finns några ytterligare konkreta 
finansieringslöften från bolagets ägare anses det absolut nödvändigt att åter belysa situationens 
allvar med följande punkter:

Bolagets likviditetsreserv som är nödvändig för att säkra elhandeln beräknas (a)
understiga nödvändiga nivåer från och med vecka 52 – det kan gå fortare vid 
ogynnsamma väderförhållanden eller kraftiga prisökningar.
Stämmans beslut att ge styrelsen mandat att avyttra hela eller delar av (b)
kundstocken för att på så sätt säkra finansiering för den nyutvecklade 
affärsplanen är på inget sätt garanterat att kunna ske innan vecka 52
Det finska bolagets egna kapital har kraftigt reducerats under tredje kvartal. (c)
Upprättande av kontrollbalansräkning bör omedelbart utredas även om det egna 
kapitalet precis som sist med all sannolikhet kan återställas genom ett s.k. finskt 
kapitallån från Werel AB
Bolaget bör omedelbart gå ned på sparlåga och inte spendera en krona mer än (d)
absolut nödvändigt, vilket bl.a. bör innebära totalt betalningsstopp av 
management fee, alla kostnader kopplade till affärsutveckling knutna till ny 
affärsplan, all utveckling av systemportfölj (props och web), omedelbar 
uppsägning av alla konsulter och leverantörer som inte är kritiska för bolagets 
kortsiktiga överlevnad, om möjligt omedelbar uppsägning av samarbete med 
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Wattawatt, möjlig lönereduktion hos bolagets anställda bör övervägas – t.ex. 
kopplade till en MBO,  en i övrigt total kostnadsdisciplin gällande resekostnader 
och representation (Även med alla dessa kostnadsbesparingar är man långt ifrån 
at ha eliminerat likviditetsbehovet i vecka 52)
Styrelsen bör omedelbart förbereda en akut nödemission som kan genomföras (e)
innan vecka 52 med ett belopp som säkrar bolagets vidare drift fram tills att 
kundstocken är såld, vilket innebär ca. 1-4 m EUR beroende på hur snabbt en 
försäljning kan arrangeras.
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Bakgrund
Efter storaffären hösten 2015 som hade inneburit en finsk inkråmsaffär värderad till i runda slängar 
6m Euro finansierat genom två nyemissioner om 30m respektive 40m SEK samt en obligation om 5m 
Euro, stod bolaget redo att möta det nya året med nytt namn, ny administration, ny styrelse, nya 
ägare, ny finsk kundstock och marknad och snart även en ny affärsplan. Över en natt hade Werel 
förvandlats från ett litet struntbolag med en handfull anställda med försenade skatteinbetalningar, 
betalningsanmärkningar och en omsättning på knappt 5m SEK till ett elhandelsbolag med storslagna 
visioner och en omsättning som under dess första verksamhetsår skulle överstiga 200m SEK. 

Med en uttalad strategi från ägarna om vidare konsolidering av marknaden och börsintroduktion så 
snart som möjligt påbörjade den för ändamålet nyrekryterade administrationen jakten på en revisor 
som kunde granska och signera de rapporter som från och med nu skulle produceras och distribueras 
samt hålla börskvalitet. 

Bolagets tidigare agerande under den tidigare ledning och ägarkonstellation gjorde emellertid inte 
denna uppgift enkel. De ovan nämnda finansieringsrundorna och transfereringar till de finska 
säljarna hade genomförts utan att i förväg informera de lokala bankkontakterna. Konsekvensen blev 
att banken slog bak ut över dessa återkommande och plötsliga transfereringar från utlandet, som de 
förmodligen inte kände sig kunna penningtvättskontrollera. Efter att bolaget inte kunde presentera 
de slutgiltiga ägarna bakom delägaren AI Undertaking sa banken upp kundförhållandet med Werel.

Bolaget fick också snart erfara att revisionsbyråerna inte stod i kö att få Werel som kund när man 
kom dragandes med en historik av sent betalade skatter, betalningsanmärkningar och nu dessutom 
med avsaknaden av en svensk bankrelation. Efter att man hade säkrat Deloitte och Nordea som 
redovisnings- respektive bankpart i Finland ställde Acrevi revision i Göteborg upp på att vara bolagets 
revisor. I Finland etablerades en revisorsrelation med DHS. En bankrelation i Sverige som kunde 
ersätta det uppsagda förhållandet med Sparbanken Rekane i Strängnäs saknas än idag, varvid 
leverantörsfakturor och löner ombesörjs via bolaget IntelliGrid AB.

Bolagets administration hade påbörjat året med en strategikonferens i Amsterdam med syfte att 1) 
färdigställa den nya affärsplanen 2) Träffa den nya delägaren Larmag 3) Säkra den finska 
fastprisportföljen med en derivatposition hos Axpo 4) träffa den potentiella samarbetsparten Tesla. 

Ordinarie Bolagstämma våren 2016
En av Acrevi reviderad årsrapport godkänns på stämman. Revisionsberättelsen är ”oren” pga sent 
betalade skatter, vilket man i förväg visste skulle ske. Revisionsberättelse ackompanjeras även av ett 
pm till styrelsen med förslag på förbättringspunkter på det arbete inom löpande bokföring och 
avstämning som har gjorts i Strängnäs och av Deloitte i Östersund. 

Ett kvalitetsprojekt initieras för att bemöta förbättringspunkterna i revisorernas pm och därefter 
rekryteras under senvåren en controller i Finland samt under sensommaren en kvalificerad 
redovisningsekonom i Stockholm.

Efter att 2015-resultatet samt pro forma första kvartalsresultatet har presenterats på stämman 
uppskattas ”running burnrate” till ca 0,5m SEK i månaden. Det specificeras att likviditetsbehållningen 
är för liten för att den dagliga elhandeln ska kännas trygg. En summa om minst 1-1,5m EUR ombeds 
göras tillgänglig för att säkerställa kortsiktig likviditet och en ansvarfull elhandel.

Affärsplan presenteras med ett finansieringsbehov på 50m EUR
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En arbetsgrupp tillsätts sedermera, bestående av styrelsemedlemmar och ägare, för att hämta in de 
50m EUR mha av en obligation.

Styrelsemöte på Hotell Post i Göteborg i samband med 2Q16
När halvårsresultatet presenteras för styrelsen har man varit tvungen att revidera första kvartals 
intäkterna, vilket får till följd att ”running burnrate” har korrigerats upp från 0,5m SEK i månaden till 
ca 2,5m SEK i månaden (inkluderas finansiell cash flow för låneamortering m.m. stiger summan till 
det dubbla). Bakgrunden för revideringen av intäkter beror på att fel har uppdagats i affärssystemet 
av Operations i Finland. Periodiseringen av finska intäkter och elhandelskostnader måste göras om 
varvid resultatet sjunker. Detta får också till följd att det egna kapitalet i det finska bolaget därmed är 
förbrukat. Det egna kapitalet återställs genom att omvandla fordringar från moderbolaget till ett 
finskt s.k. kapitallån om 2m Euro.

Trots att ”running burnrate” visar sig ha legat på ca 2,5m SEK i månaden och man dessutom har 
återbetalat lån så att man totalt har bränt ca 5m SEK i månaden räddas man av två gynnsamma 
förhållanden: 1) man har under perioden gått in i den varmare årstiden, vilket får till följd att man 
likviditetsmässigt skjuter problemet framför sig, 2) man hjälps dessutom av att man samlar in moms 
och punktskatt som alltid redovisas och betalas två månader senare. Styrelsen använder betydande 
tid på att noggrant genomgå den finansiella statusen. Likviditetsreserven som står till förfogande för 
de åtaganden som bolaget har på elhandelssidan är så låga att de inte kan beskrivas som annat är 
oseriösa. Någon kortfristig likviditet har ännu inte tillförts sedan vårens bolagsstämma och nu 
estimeras likviditetsbehovet till minst 10-25m SEK för att klara sig året ut om förhållandena är 
gynnsamma. Det beslutas att styrelsen omedelbart ska föreslå ägarna en emission om 30m SEK

Status på obligationsprojektet genomgås. Allt ska i princip nu vara klappat och klart i det projekt som 
styrelsen har managerat tillsammans med vp-bolaget Avalon Capital. Minst 3 miljoner Euro skall 
tillföras bolaget under Oktober/November. Avtalet med Avalon Capital signeras

Extraordinarie bolagsstämma i Stockholm November 2016
Under sensommaren/hösten har bolagets nyrekryterade redovisningsekonom tillträtt och 
omedelbart initierat arbetet med att stämma av tredje kvartal för att därefter överta den löpande 
bokföringen från Deloitte och Strängnäs. Det uppdagas ett systematiskt undermåligt bokförings- och 
avstämningsarbete avseende noggrannhet och rutiner hos såväl Deloitte som av personal i 
Strängnäs. Avstämningen av tredje kvartal drar ut på tiden och hinner inte bli klart inför 
bolagsstämman . När tredje kvartals bokslut till slut presenteras avstämt, konsoliderat och klart, har 
den nya redovisningsekonomen identifierat några hundra tusen kronor som har stått kvarglömda hos 
sparbanken Rekane, Amfa-bank och SKV. Dock verkar det inte finnas behov för några materiella 
förändringar i bokförda intäkter och kostnader. Trots bristande noggrannhet i bokföringen så 
stämmer resultaträkningen enligt tidigare. Balansomslutningen stämmer också även om en del 
poster, speciellt gällande koncernens mellanhavanden har omklassificerats. Bolaget kan från och 
med nu med stor sannolikhet uppvisa en professionell och seriös redovisning. 

På stämman genomgås 9månaders resultat och balans. Kassaflödesanalysen som på veckobasis 
genomgår prognostiserade betalströmmar och kontobalanser har tidigare distribuerats och det 
poängteras att man har mottagit finansiering av NordFin Capital motsvarande 1m EURO men att det 
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kommer att behövas minst lika mycket till innan året är slut samt ytterligare kapital under första 
kvartal 2017

Under stämman framkommer indikationer om att finansiering mha obligationslån inte verkar lika 
säkert längre av olika orsaker samt att olika ägarkonstellationer uppenbarligen har haft olika 
uppfattningar om varandras commitment när det gäller att delta i ett detta obligationslån.

Det fattas beslut om att ge styrelsen mandat att undersöka möjligheten för samt även genomföra 
försäljning av kundstocken för att finansiera bolagets vidare drift och det framförs åsikter från en 
ägare om att detta under gynnsamma förhållanden kan göras på en månad. Från administrationen 
poängteras det ånyo att kortsiktiga lån till bolaget bör kunna betraktas som relativt riskfritt nu som 
kundstocken skall säljas. Ett räkneexempel redovisas på stående fot, där 30.000kunder säljs för 200€ 
styck varvid säkerhetsbelopp hos Fingrid och Axpo frigörs, derivatpositioner avyttras och fakturerade 
belopp strömmar in utan att omedelbart behöva finansiera vidare elhandel: 10m EURO bör snabbt 
kunna ackumuleras vid och i kölvattnet av en kundstocksförsäljning varvid alla kortsiktiga lån 
omedelbart kan återbetalas. Närvarande ägare höll med om att kortsiktig finansiering av bolaget 
under dessa förhållanden verkade tämligen riskfritt. Dock mottogs inget lånelöfte från någon part. 

Avslutningsvis: Övervägande sannolikhet att bolaget har så bristfällig likviditet innan året är slut att 
elhandeln tvingas stänga ned och kundstocken går förlorad. Enda sättet att stoppa detta är genom 
att tillföra ytterligare likviditet. I sitt base case scenario måste bolaget tillföras minst 550.000 EURO 
senast vecka 52. Under första kvartal 2017 måste ytterligare 3m EURO tillföras sekventiellt för att 
säkra bolagets vidare drift, skulle kundstockavyttringen inte vara avklarad innan dess. Det ska 
poängteras att detta beräknade scenario är gjort med total avsaknad av säkerhetsmarginal, 
överlikviditet eller så kallad ”luft” i anslagen.

10

314

PM Beslag BG1175 Peter Swartling.pdf

Fup bilaga 13 B

erikslar
Markering

erikslar
Markering

erikslar
Markering

erikslar
Markering

erikslar
Markering



From: 
Sent: 
To: 
CC: 

Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
2015-08-24 10:10:20 +0200 
Afram Gergeo <afram@gergeoinvest.com> 
Magnus Thoren <magnus@konsumentel.se>; Emil Amir lngmanson 
<emil@solidventurecapital.co.uk> 

Subject: Re: Konsument El 

Bokat! 
/Peter 

Sent from ART:ERY iPhone 6+ 

24 aug 2015 kl. 09:29 skrev Afram Gergeo < afram@.gergeoinvest.com >: 

Ja på mitt kontor. 

MvH 

Afram Gergeo 
+46 707 591400 

Sent from my iPhone 

On 24 Aug 2015, at 09:28, Magnus Thoren < magnus@konsumentel.se> wrote: 

OK för mig. 

Hos dig? 

Med vänlig hälsning, 

Magnus T 

24 aug 2015 kl. 09:25 skrev Afram Gergeo < afram@.gergeoinvest.com>: 

Hej 

Idag och imorgon funkar inte. Ska vi boka in onsdag kl 14.00? 

MvH 

Afram Gergeo 
+46 707 591400 

Sent from my iPhone 

On 24 Aug 2015, at 08:44, Magnus Thoren 
< magnus@konsumentel.se> wrote: 

Hej Peter, 

Ja vi har träffats vid ett kort tillfälle, jag är tillgänglig 
under hela veckan. Jag kan idag på EM om det skulle 
funka att ta ett första möte? 
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jag har tel nr 070 332 78 79, vad når jag dig på för Tel 
nr? 

Med vänlig hälsning, 

Magnus T 

23 aug 2015 kl. 00:09 skrev Peter Swartling 
< Reterswartling@.gmail.com >: 

Hej Magnus! 
Har för mig vi träffats som hastigast!? 
Eftersom du måste pallra dig till Stockholm 
så anpassar jag m ig efter dina önskemål. 
Den enda dag som inte är så bra är nu på 
tisdag den 25/8. 
MVH, 
/Peter 

Sent from ART: ERY iPhone 6+ 

22 aug 2015 kl. 22: 51 skrev Afram Gergeo 
< afram@.gergeoinvest.com>: 

Hej 

Magnus möt Swartling 
Swartling möt Magnus 

Magnus, Swartling kommer in 
som VD för KELAB den 1/9. Kan 
du fixa ett mail konto till honom 
så fort som möjligt. Han måste 
också komma in med dig i 
diskussionerna med Cloud Nine. 

Vi skulle behöva boka ha ett 
möte vi alla tre så vi kan gå 
igenom var vi står med bolaget 
nu och vad som ska göras. När 
passar det er? 

MvH 

Afram Gergeo 

OFFICE PHONE: +46 8 511 024 
00 
MOBILE PHONE: +46 70 759 14 00 
EMAIL: afram@gfilgeoinvest.com 

Kungsgatan 6, 6tr 

111 43 STOCKHOLM 
SWEDEN 

This communication, including any 

attochments, is confidential ond must not be 

read by or disc/osed to any person other than 

the above-named addressee{s). Any 

unauthorised party intercepting this 

12

316

PM Beslag BG1175 Peter Swartling.pdf

Fup bilaga 13 B

erikslar
Markering

erikslar
Markering



Return-Path: 
Received: 

Content-Type: 

Mima-Version: 
X-Mailer: 
ln-Reply-To: 
Content-Transfer-Encod ing: 
Massage-Id: 
References: 

Key Value 
Type 

Property list Dictionary 

date-last- Number 
viewed 

date-received Number 

flags Number 

gmail-label-ids Array 

communication is required to forward it to 

its intended destination &/or in/orm the 

sender as soon as possible. The Partnership -

i.e. Gergeo lnvest AB including any and all 

associated businesses - disclaims any liability 

for any action taken in reliance on the 

content of this communication. The 

statements or opinions expressed in this 

communication are not necessarily those of 

the partnership and should not be 

represented as such. Whilst all reasonable 

precautions have been taken to ensure that 

no harmful content is transmitted to any 

third party the partnership accepts no 

responsibility for any inconvenience, loss or 

damage resulting directly or indirectly from 

the use of this communication 

The Swedish National Defence Radio 

Establishment (FRA) may monitor e-mail 

traffic data and also the content of e-mail for 

the purposes of domestic surveillance. 

Value 

<peterswartling@gmail.com> 
from [10.148.55.96] (79.138.131.140.mobile.tre.se. [79.138.131.140]) 
by smtp.gmail.com with ESMTPSA id 
k9sm48400141bp.13.2015.08.24.01.10.21 (version=TLSv1 
cipher=ECDHE-RSA-RC4-SHA bits=128/128); Mon, 24 Aug 2015 
01 :10:21 -0700 (PDT) 
multipart/alternative; boundary=Apple-Mail-04D 1 EOF6-7F8C-4564-
96CF-02857FF3CF8C 
1.0(1.0) 
iPhone Mail (12H143) 
<52D314AD-FOEF-46E7-B8E1-C41081 EAFDCO@gergeoinvest.com> 
7bit 
<SE 1DE805-120D-472C-9F3F-6C55C5A2C01 E@gmail.com> 
<C3DA27F2-9F79-4 77 A-8704-28BEFA 14C27F@gergeoinvest.com> 
<C97770B7-B7D4-4E95-92CB-BB93460E5B2A@gmail.com> 
<CDEA3D2A-8EB5-4A79-B7EE-7E7F36EC7322@konsumentel.se> 
<DA067F 15-9E5C-4F 5F-9696-FF75831039E9@gergeoinvest.com> 
<3343AD2B-09BA-4409-81 D6-B501 OOB98ED0@konsumentel.se> 
<52D314AD-FOEF-46E7-B8E1-C41081 EAFDCO@gergeoinvest.com> 

(6 values) 

1440596361 

1440403821 

8590195713 

(1 values) 
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[OJ 

original­
mailbox 

remote-id 

Number 

String 

String 

131 

imap://peterswartling@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 

131191 
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From: 
Sent: 
To: 
CC: 

Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
2015-08-24 11 :45:48 +0200 
Emil Amir lngmanson <emil@solidventurecapital.co.uk> 
Afram Gergeo <afram@solidventurecapital.co.uk>; Magnus Thoren 
<magnus@konsumentel.se> 

Subject: Re: Rapporter ... 

Check. 
Har snabbat igenom nu. Ska dyka in lite djupare under kvällen. Ska ta lunch nu o sen sitta med Afram 
o Thierry. 
/P 

Sent from ART:ERY iPhone 6+ 

24 aug 2015 kl. 10:48 skrev Emil Amir Ingmanson < emil@solidventurecagital.co.uk>: 

Peter 

Jag bifogar BR/RR rapporter per den sista juni, ÅR per sista dec -14 samt bolagsordning 
och regbevis. 

Notera att vi har skjutit till 1 000 OOOkr sedan rapporten och återställt det egna kapitalet. 

Som du ser så är bruttovinsten ok, men kostnaderna höga och därmed skjuter ägarna 
fortfarande till pengar kontinuerligt. 

Best Regards, 

Emil Amir lngmanson 
+44 7 469 77 66 66 
+356 999 380 99 

<Balansrapport 150630.pdf> 

<Resultatrapport 150630.pdf> 

<5569357048_Årsredovisning_2014-12-31.pdf> 

<5569357048_Registreringsbevis_2015-07-23.pdf> 

<5569357048_Bolagsordning_2013-11-28.pdf> 

X-Antivirus: 
X-Antivirus-Status: 
Return-Path: 
Received: 

Content-Type: 

Mime-Version: 
X-Mailer: 
ln-Reply-To: 

Avast (VPS 16120802) 
Clean 
<peterswartling@gmail.com> 
from [10.148.55.96] (79.138.131.140.mobile.tre.se. [79.138.131.140]) 
by smtp.gmail.com with ESMTPSA id 
g5sm4915461 laf.33.2015.08.24.02.45.51 (version=TLSv1 
cipher=ECDHE-RSA-RC4-SHA bits=128/128); Mon, 24 Aug 2015 
02:45:51 -0700 (PDT) 
multipart/alternative; boundary=Apple-Mail-488A811 F-6FBA-41 CA­
B01 E-DCBD6D8C110B 
1.0 (1.0) 
iPhone Mail (12H143) 
<9FCAED6F-1 E61-49E7-837F­
DD3D5AB92A54@solidventurecapital.co.uk> 
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Content-Transfer-Encod ing: 7bit 
<45EOAE65-6491-4B46-A367-303B208B0385@gmail.com> 
<9FCAED6F-1 E61-49E7-837F­
DD3D5AB92A54@solidventurecapital.co. uk> 

Message-ld: 
References: 

Key Value Type Value 

Property list Dictionary (5 values) 

date-last-viewed Number 0 

date-received Number 1440409552 

flags Number 8623750145 

gmail-label-ids Array (1 values) 

[OJ Number 50 

remote-id String 192196 
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From: 
Sent: 
To: 
CC: 

Emil Amir lngmanson <emil@solidventurecapital.co.uk> 
2015-09-05 11 :01 :21 +0000 
Afram Gergeo <afram@solidventurecapital.co.uk> 

Subject: 
Peter Swartling <peterswarlling@gmail.com>; Patrik Wadheden <wadheden@icloud.com>; Magnus Thoren <magnus@konsumenlel.se> 
Re: KELAB ... 

Gents 

Jag säger åt juristen att ändra enligt nedan. 

Emil Amir Ingmanson 
+44 7469 77 66 66 
+356 999 380 99 

Sent from my iPhone 

On 05 Sep 2015, at 10:22, Afram Gergeo < afram@solidventurecapital.co.uk> wrote: 

Hej 

Det ska stå 7+2+1 

Kind Regards 

Afram Gergeo 
+ 46 707 591400 

Sent from my iPhone 

On 5 Sep 2015, at 10:21, Peter Swartling <peterswartling@.gmail.com> wrote: 

Aktier och röster. 7+3+1=10. 
Ataget att det skall adderas till 11 eller att det ska stå 7+2+ 1. 
/Peter 

Sent from ART:ERY iPhone 6+ 

5 sep 2015 kl. 07:22 skrev Emil Amir Ingmanson < emil@solidventurecaP-ital.co.uk>: 

Peter 

Detta är inte inskickat. Vi skulle såklart inte skicka in något utan styrelsens godkännande och underskrift. 

Jag skickade bara ut det så ni kunde se det och komma med kommentarer, innan vi ses i nästa vecka. 

På vilket sätt är det räknefel? 

Emil Amir Ingmanson 
+44 7469 77 66 66 
+356 999 380 99 

Sent from my iPhone 

On 04 Sep 2015, at 19:55, Peter Swartl ing < peterswartling@.gmail.com> wrote: 

Är detta inskickat? 
Det är räknefel på aktierna. 
Sen har jag fått flera indikatorer på att jag inte kan vara styrelseledamot utan ska vara extern VD om 
bolaget skall börsintroduceras. 
Så om detta inte är inskickat, bra. Om det är bör vi diskutera o gå in med rättelse. 
Magnus: Kollade du namnändring? Fick vi förhandsbesked? 
MVH, 
/Peter 

4 sep 2015 kl. 15:29 skrev Emil Amir Ingmanson < emil@solidventurecapjtaLco.uk>: 

Gents 

Nu när vi är framme vid att skriva avtal med både Patrik och Peter. vilket vi är oerhört nöjda och 
stolta över, så bifogar jag utkast på denna handling avseende förändring av styrelsen i KELAB. 

Jag måste, som alla känner till, avgå som styrelseledamot pga risk för intressekonflikter, men jag 
kvarstår som en långsiktig fi nansiell partner till bolaget. 

Det ska bli oerhört spännande att se vad den nya ledningen kan göra med bolaget i framtiden 
och vi har mycket stort förtroende för Er. 

Jag önskar Er alla en trevlig helg och jag ser fram emot att träffa Er i nästa vecka. 

Best Regards, 

Emil Amir lngmanson 
+44 7469 77 66 66 
+356 999 380 99 
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Delivered-To: 
Received: 
X-Received: 
Return-Path: 
Received: 
Received-SPF: 
Authentication-Results: 
Received: 
Received: 
Received: 
Thread-Topic: 
Thread-lndex: 
Message-lD: 
References: 
ln-Reply-To: 
Accept-Language: 
Content-Language: 
Authentication-results: 
X-originating-ip: 
X-microsoft-exchange-diagnostics: 
X-microsoft-antispam: 
X-microsoft-antispam-prvs: 
X-exchange-antispam-report-test: 
X-exchange-antispam-report-cfa-test: 
X-forefront-prvs: 
X-forefront-antispam-report: 

Received-spf: 
Spamdiagnosticoutput: 
Spamdiagnosticmetadata: 
Content-Type: 
MIME-Version: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-originalarrivaltime: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-fromentityheader: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-id: 
X-MS-Exchange-Transport-CrossTenantHeadersStamped: 
Return-Path: 
X-Microsoft-Exchange-Diagnostics: 
X-OriginatorOrg: 

Key Value Type Value 

Property list Dictionary (6 values) 

date-last-viewed Number 0.0 

date-received Number 1441450889 

flags Number 8590195717 

gmail-label-ids Array (1 values) 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.87.68 with SMTP id v4csp149374iez; Sat, 5 Sep 2015 04:01:29-0700 (PDT) 
by 10.66.142.132 with SMTP id rw4mr19734922pab.19.1441450889678; Sat, 05 Sep 2015 04:01 :29 -
<em il@sol idventurecapital. co. uk> 
from emea01-am1 -obe.outbound.protection.outlook.com (mail-am 1 on0141.outbound.protection.outloo 
pass (google.com: domain of emil@solidventurecapital.co.uk designates 157 .56.112.141 as permitted 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of emil@solidventurecapital.co.uk designates 157.56. 
from DB4PR07MB0528.eurprd07.prod.outlook.com (10.242.195.19) by DB4PR07MB0638.eurprd07.p1 
from DB5PR07MB0902.eurprd07.prod.outlook.com (10.161.196.18) by DB4PR07MB0528.eurprd07.p1 
from DB5PR07MB0902.eurprd07.prod.outlook.com ([10.161.196.18]) by DB5PR07MB0902.eurprd07.1 
KELAB ... 
AQHQ5xWpaXgNJwQfNEelssk7adD5JJ4sp20AgADAMA6AADHgAIAAAFQ7gAAscy4= 
<BC49D 103-EAC1 -4636-B 144-B4AF5EC32B5F@solidventurecapital.co. uk> 
<21 B7E98B-AOA0-4CD9-AB07-4C6466408D3E@solidventurecapital.co. uk> <A292144 F-3D 15-44AC­
<DB9658E2-D05A-49A7 -A 1 D2-80A 1965CC204@solidventurecapital.co.uk> 
en-US 
en-US 
spf=none (sender IP is ) smtp.mailfrom=emil@solidventurecapital.co.uk; 
[185.5.51. 72] 
1 ;DB4PR07MB0528;5:TEtB/yuvAZXkbg99KYtEN/1NgfROPP0v+5/4Rf2p+rqThWNwl2S19V8oJoltMGi 
UriScan:;BCL:O;PCL:O;RULEID:;SRVR:DB4PR07MB0528; 
<DB4PR07MB05289B948A7CF39EOF45BEEB91560@DB4PR07MB0528.eurprd07.prod.outlook.com 
UriScan:; 
BCL:O;PCL:O;RULEID:(601004 )(5005006)(8121501046)(3002001 );SRVR:DB4PR07MB0528;BCL:O;P< 
0690E5FF22 
SFV:NSPM;SFS:(10019020)(71364002)(199003)(24454002)(189002)(2900100001)(102836002)(9251 
( 1 9580405001 )( 189998001 )( 1014 16001 )(827 46002)( 40014501 00002)(93886004 )( 5001 9601 00002)(8 
None (protection.outlook.com: solidventurecapital.co.uk does not designate permitted sender hosts) 
1:23 
NSPM 
multipart/alternative; boundary="_ 000 _ BC49D 1 03EAC 14636B 144B4AF5EC32B5F sol idventurecapital, 
1.0 
05 Sep 201511:01:21.7732 (UTC) 
Hosted 
c6e63a14-c2c1-4a60-9bf4-87e6f112b472 
DB4PR07MB0528 
emil@solidventurecapital.co.uk 
1 ;DB4PR07MB0638;2:941 U0BWQzt100v0kDfw7C1 J6H9wgYAbL 1 QJ2Yj2av820M2o3vhenq 1 JKk3RF 
solidventurecapital.co.uk 

[OJ Number 

original-mailbox String 

remote-id String 

2 

imap://peterswartling@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 

132643 

20

324

PM Beslag BG1175 Peter Swartling.pdf

Fup bilaga 13 B



From: 
Sent: 
To: 
CC: 

Magnus Thoren <magnus@konsumentel.se> 
2015-09-07 08:49:33 +0200 
Afram Gergeo <afram@solidventurecapital.co.uk> 

Subject: 
Peter Swarlling <peterswartting@gmail.com>; Emil Amir lngmanson <emil@solidventurecapital.co.uk>; Patrik Wadheden <wadheden@icloud.com> 
Re: KELAB ... 

Bett om pris nu. 

//M 

7 sep 2015 kl. 08:45 skrev Afram Gergeo < afram@solidventureca12ital.co.uk>: 

Hej 

Han som äger weet com verkar vilja sälja den. Gll till sidan och klicka pil "inquire". 

Kind Regards 

Afram Gergeo 
+46 707 591400 

Sent from my iPhone 

On 7 Sep 2015, at 08:41, Magnus Thoren < magnus@konsumentel,se> wrote: 

~ och wereLnet är köpt övriga lllg det hinder pil . 

//M 

5 sep 2015 kl. 17:19 skrev Peter Swartling < P-eterswartljng@.gmajl.com>: 

Rekommenderar även net. 
Magnus, reggar du? 
/Peter 

Sent from ART:ERY iPhone 6+ 

5 sep 2015 kl. 14:42 skrev Afram Gergeo <afram@solidventureca12ital.co.uk>: 

Vi mllste köps .com, se, no och fi 

Kind Regards 

Afram Gergeo 
+46 707 591400 

Sent from my iPhone 

On 5 Sep 2015, at 14:39, Peter Swartling < 12eterswartling.@.gmail.com> wrote: 

OK. sil gör vi . Kollade även pil verksamt Det ser ut som att werel AB är ledigt. Vi bör regga 
det samtidigt som dessa ändringar samt omedelbums registrera www.werel.com och net om 
det gllr. Magnus ombesörjer du detta? 
Bästa, 
/Peter 

Sent from ART:ERY iPhone 6+ 

5 sep 2015 kl. 14: 14 skrev Afram Gergeo <afram@solidventureca12ital.co.uk>: 

Hej 

Vi skulle kunna ändra i styrelsen sen när vi ska ta bolaget till börsen. Det kommer 
säkert inte vara förens minst lllr. Vi kan diskutera detta sen pil Tisdag. 

Kind Regards 

Afram Gergeo 
+ 46 707 591400 

Sent from my iPhone 

On 5 Sep 2015, at 13:50, Peter Swartling < peterswart!ing@.gmail,com> wrote: 

Hej! 
Hur gör vi med styrelsen? Ska vi ta in en annan och ha mig som 
extern VD? Jag meddelar bara att jag hört att det inte funkar med VD 
i styrelsen vid börsintroduktion!? Vi skulle kanske kunna ta in 
Alexander? Det fllr vi ta med honom pil tisdag isf. Sen bör vi väl 
namnändra samtidigt? Magnus, fick du förhandsbesked pil de tvll, av 
mig, föreslagna namnen (WEREL AB alt. WEEL AB)? 
Bästa, 
/Peter 
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Dellvered-To: 
Received: 
X-Recelved: 
Retu rn-Path: 
Received: 

Received-SPF: 

Authentication-Results: 

X-Halon-lD: 
Authorized-sender: 
Received: 

Content-Type: 
Mime-Version: 
ln-Reply-To: 
Massage-Id: 
References: 

5 sep 2015 kl. 13:01 skrev Emil Amir Ingmanson 
<fililil@.so!idventurecagital .co. uk>: 

Gents 

Jag säger åt juristen att ändra enligt nedan. 

Emil Amir Ingmanson 
+44 7469 77 66 66 
+356 999 380 99 

Sent from my iPhone 

On 05 Sep 2015, at 10:22, Afram Gergeo 
< afram@so!idventurecagital.co.uk> wrote: 

Hej 

Det ska stå 7+2+1 

Kind Regards 

Afram Gergeo 
+46 707 591400 

Sent from my iPhone 

On 5 Sep 2015, at 10:21, Peter Swartling 
< geterswartling@.gmail.com> wrote: 

Aktier och röster. 7+3+1=10. 
Ataget att det skall adderas till 11 
eller att det ska stå 7+2+1. 
/Peter 

Sent from ART: ERY iPhone 6+ 

5 sep 2015 kl. 07:22 skrev Emil 
Amir Ingmanson 
< fililiL@solidventurecagital.co.uk>: 

peterswarUing@gmail.com 

Peter 

Detta är inte inskickat. 
Vi skulle såklart inte 
skicka in något utan 
styrelsens 
godkännande och 
underskrift. 

Jag skickade bara ut 
det så ni kunde se det 
och komma med 
kommentarer, innan vi 
ses i nästa vecka. 

På vilket sätt är det 
räknefel? 

by 10.64.87.68 with SMTP id v4csp934829iez; Sun, 6 Sep 2015 23:49:01 -0700 (PDT) 
by 10.152.204.108 with SMTP id kx12mr83680741ac.20.1441608541387; Sun, 06 Sep 2015 23:49:01 -0700 (PDT) 
<magnus@konsumentel.se> 
from bin-vsp-out-02.atm.binero.net (bin-mail-out-06.binero.net. [195.74.38.2291) by mx.google.com with ESMTPS id 
le1 si7813371 lab.32.2015.09.06.23.49.00 for <peterswarUing@gmail.com> (version= TLSv1 .2 cipher=ECDHE-RSA-AES 128-GCM­
SHA256 bils=128/128); Sun, 06 Sep 2015 23:49:01 -0700 (PDT) 
neutral (google.com: 195.74.38.229 is neither permitted nor denied by best guess record for domain of magnus@konsumentel.se) 
client-ip=195. 74.38.229; 
mx.google.com; spf=neutral (google.com: 195.74.38.229 is neither permitted nor denied by best guess record for domain of 
magnus@konsumentel.se) smtp.mailfrom=magnus@konsumentel.se 
8404b27f-552c-11 e5-bc7c-005056917f90 
magnus@konsumentel.se 
from magnustorensair.lan (unknown [213.67.105.2351) by bin-vsp-out-02.atm.binero.net (Halon Mail Gateway) with ESMTPSA; 
Mon, 7 Sep 2015 08:48:58 +0200 (CEST) 
multipart/alternative; boundary=" Apple-Mail= _ 317BA3C8-970 E-40E7-A306-371887814E5E" 
1.0 (Mac OS X Mail 7.3 1(1878.61)) 
<OF45F6DF-30A9-488C-AFB5-ED192FC4D8C9@solidventurecapital.co.uk> 
<DCD4205E-CE54-4E7C-BDB8-6ADE069DOF85@konsumentel.se> 
<21 B7E98B-AOA0-4CD9-AB07-4C6466408D3E@solidventurecapital.co. uk> <A292144F-3D15-44AC-8122-
0AF8A232C24A@gmail.com> <CCAOBA27-8DD7-4C48-A2AC-3073B4582AB4@solidventurecapital.co.uk> <E88BE229-91 OD-
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X-Mailer: 

4 793-8639-B 1062FC7DAOD@gmail.com> <DB9658E2-D05A-49A7-A 1 D2-80A 1965CC204@solidventurecapital.co.uk> 
<BC49D 103-EAC 1-4636-B 144-B4AF5EC32B5F@solidventurecapital.co. u k> <B522EAF 5-4A4C-4226-B86C-
1 DB2F59062F9@gmail.com> <E4328734-7E0E-4A79-A773-8F444BB3F59C@solidventurecapital.co.uk> <A4CC6E 12-12D8-
4A02-B4CF-1 F1D12EC27EF@gmail.com> <OAD846CD-EE21-4B6E-B995-68A81532D9E5@solidventurecapital.co.uk> 
<6D82E2CD-3EC5-457 4-9D80-828ADF2ADB72@gmail.com>, <24190F2D-6998-4BEF-B6EF-OC22561194 75@konsumentel.se> 
<OF45F6DF-30A9-488C-AFB5-ED192FC4D8C9@solidventurecapital.co.uk> 
Apple Mail (2.1878.6) 

Key Value Type Value 

Property list Dictionary (6 values) 

date-last-viewed Number 0.0 

date-received 

flags 

gmail-label-ids 

[OJ 

original-mailbox 

remote-id 

Number 

Number 

Array 

Number 

String 

String 

1441608541 

8590195713 

(1 values) 

2 

i map ://peterswa rtl i ng@ima p. g mail. com/%5BG mail%5D/ Alla%20ma il 

132876 
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From: 
Sent: 
To: 
CC: 

Patrik Wadheden <wadheden@icloud.com> 
2015-09-07 12:00:45 +0200 
Magnus Thoren <magnus@konsumentel.se> 

Subject: 

Emil Amir lngmanson <emil@solidventurecapital.co.uk>; Peter Swartling 
<peterswartling@gmail.com>; Afram Gergeo <afram@solidventurecapital.co.uk> 
Re: KELAB ... 

Tack Magnus ! 

Du svarade på de frågor du kan ser jag. Jag får säkert svar längs vägen. 

Bra att ha ekonomin inhouse och ett måste att ta kontroll på den och planera likviditeten. Förstår att 
det krävs ett finansiellt omtag där jag ser att man kan spara en hel del pengar för bolaget. Skoj att det 
finns en finansiell plan och att det kommer lösa sig som du skriver. 

Gällande anmärkningen så är beloppet på 1.456.194 SEK från 2015-08-02, vilket tyder på att det skett 
inbetalning tidigare än det allegatet du skickat ? 

Ha de gott! 

/ Patrik 

7 sep 2015 kl. 11:22 skrev Magnus Thoren < magnus@konsumentel.se>: 

Hej Patrik, 

Bifogat finner du utdrag från skatteverket per i fredags betalning av underskottet är 
beordrat men vi avvaktar likvida medel just nu sedan är vi ikapp med skatter. 

Ekonomi sköts löpande idag av deloitte men har inte funkat bra, dåliga processer mellan 
oss och de känns egentligen inte intresserade. Under våren tog jag in Helena för att styra 
upp dessa processer vilket har gett bättre koll på likviditet och flöden. Dock brottas vi med 
ständiga likviditets bekymmer (Detta löser sig de närmaste dagarna) Sista perioden har 
Kelab städat bort engångs kostnader och 

Men gällande Ekonomin bör vi genomlysa detta och sätta rutiner, rapportering och ansvar. 

Idag finns ingen styrelse ansvars försäkring. 

Gällande det praktiska inför Finland: 

• Bolag uppe och i dagarna får vi Handelskod dvs identitet att idka elahandel. 
Processen för att vara elhandlare är klar det är "bara" att trycka på knappen system 
mässigt är Props redo att leverera vi har möte med dem imorgon. Det kommersiella 
bitarna får Emil uppdatera dig på. 

• Gällande personal har vi startat en rekrytering process i strängnäs för finsk talande 
personal dock kommer de på 220 finnas kvar under en övergångs period. Kanske 
längre vet inte vilket vi tycker är bäst. 

Ser fram emot fler "dumma" frågor, de måste ställas ..... Det är enda sättet att utvecklas och 
ta nästa steg. 

Med vänlig hälsning, 

Magnus T 

< skattekonto bet . pdf> 
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7 sep 2015 kl. 10:52 skrev Patrik Wadheden <wadheden@icloud.com>: 

Tjena ! 

Nu har även jag vaknat ... Helgen varit bra hoppas jag för alla. Jag ser en del 
formella frågor som bör utredas i anmälan och generellt i bolaget just nu. 

- Bra namn båda 2 tycker jag. Känns nytt och fräscht. En känsla av "Vår EL 
tillsammans med kunden-- Kundens EL företag " Kan även domänen .eu vara 
bra? 

- Jag tecknar jag inte "ägar" bolagen som äger aktierna och kan inte utse mig 
själv som ordförande. ( Det finns säkert en struktur/ tanke ovan som reglerar 
detta ) 

- Föreslagen firmateckning är aningen vidsynt. VD har självklart teckningsrätt 
för löpande förvaltning enligt rollen och lag, men andra ärenden bör ske i 
föreningen med 2 ledamöter. ( Kan finnas en struktur/ tanke ovan jag inte ser 
) 

- Vi kan senare upprätta en styrelse och vd instruktion som reglerar styrelsens 
arbete vad VD kan besluta och vad skall vara styrelsens beslut. En 
arbetsordning som kan vara bra och tydlig för alla i styrelsearbetet och ge VD 
och styrelsen en bra förutsättning. 

- Vem sköter ekonomin för Konsument EL idag. Vi behöver ha en 
likviditetsprognos samt en ekonomisk lägesrapport. Vi har en anmärkning som 
ligger hos KFM och skuld till staten per 2015-08 som inte är av underordnad art 
:-). Vi måste ha kontroll på detta och att det inte uppstår igen, 
då det kan hämma oss affärsmässigt och tillståndsmässigt. Vill inte släppa in 
myndigheter i bolagen. Nu är det nystart så att säga ..... . 

- Finns det en styrelseförsäkring inom ramen av företagsförsäkringen i bolaget 
idag? 

- Det finns en tyngd och stor trovärdighetsfaktor att jag och Peter går in i 
styrelsen samtidigt som Magnus blir ordinarie för omvärlden tror jag. Tror det 
är jättebra att vi kan synas tillsammans där allihop. ( Dock kan jag inte 
regelverket för börsintroduktion ) 

- Skulle vilja bli uppdaterad på förvärvet i Finland också. 

Med risk för att vara fyrkantig och ny på jobbet så får Ni leva lite med "dumma" 
frågor ett tag framöver. Vänligen ha tålamod med det/ Tack ! 

Ha de gott! 

/ Patrik 

4 sep 2015 kl. 15:29 skrev Emil Amir Ingmanson 
< emil@solidventurecai;iital.co.uk>: 

<Ändringshandlingar Konsument El Sverige 15-09-01[2].pdf> 
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Del ivered-To: 
Received: 

X-Received: 

Return-Path: 
Received: 

Received-SPF: 

Authentication-Results: 

Received: 

X-Proofpoint-Virus-Version: 

X-Proofpoint-Spam-Details: 

Content-type: 

MIME-version: 
ln-reply-to: 
Message-id: 
References: 

X-Mailer: 

Key 

Property list 

date-last-
viewed 

date-received 

flags 

gmail-label-ids 

[OJ 

original-
mailbox 

Value 
Type 

Dictionary 

Number 

Number 

Number 

Array 

Number 

String 

Value 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.87.68 with SMTP id v4csp999340iez; Mon, 7 Sep 2015 
03:00:52 -0700 (PDT) 
by 10.55.27.203 with SMTP id 
m72mr25800974qkh.39.1441620052462; Mon, 07 Sep 2015 03:00:52 
-0700 (PDT) 
<wad heden@icloud.com> 
from st11 p06im-asmtp002.me.com (st11 p06im-asmtp002.me.com. 
[17 .172.125.150]) by mx.google.com with ESMTPS id 
h13si13141886qhc.101.2015.09.07.03.00.52 for 
<peterswartling@gmail.com> (version=TLSv1 .2 cipher=AES128-GCM­
SHA256 bits=128/128); Mon, 07 Sep 2015 03:00:52 -0700 (PDT) 
pass (google.com: domain of wadheden@icloud.com designates 
17.172.125.150 as permitted sender) client-ip=17.172.125.150; 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of 
wadheden@icloud.com designates 17.172.125.150 as permitted 
sender) smtp.mailfrom=wadheden@icloud.com; dmarc=pass (p=NONE 
dis=NONE) header.from=icloud.com 
from patriks-mbp.lan (81-234-37-194-no57.tbcn.telia.com 
[81.234.37.194]) by st11 p06im-asmtp002.me.com (Oracle 
Communications Messaging Server 7.0.5.35.0 64bit (built Mar 31 
2015)) with ESMTPSA id <ONUAOOMPMX571L 10@st11p06im­
asmtp002.me.com> for peterswartling@gmail.com; Mon, 07 Sep 2015 
10:00:48 +0000 (GMT) 
vendor=fsecure engine=2.50.10432:,, definitions=2015-09-07 _01 :,, 
signatures=O 
rule=notspam policy=default score=O 
kscore. is bulkscore=4 .51805259871207 e-13 
compositescore=0.990289343381778 phishscore=O 
kscore. is_ spamscore=O rbsscore=O. 990289343381778 
recipient_ to _ sender _ totalscore=O spamscore=O 
urlsuspectscore=0.990289343381778 adultscore=O 
kscore.compositescore=1 circleOfTrustscore=O suspectscore=2 
recipient_ domain _ to _ sender _ totalscore=O bul kscore=O 
recipient_ domain _ to _ sender _ domain _ totalscore=O 
recipient_ to _ sender _ domain _ totalscore=O classifier=spam adjust=O 
reason=mlx scancount=1 engine=8.0.1-1412110000 definitions=main-
1509070152 
multipart/alternative; boundary="Apple-Mail= _AAA02801-5020-43E 1-
8986-28292C956133" 
1.0 (Mac OS X Mail 8.2 \(2104\)) 
<A656C41C-9885-432F-98FF-6A612881473F@konsumentel.se> 
<A62ABF61-43E6-4289-9EFA-ABAB596FF99E@icloud.com> 
<21 B7E98B-AOA0-4CD9-AB07-
4C6466408D3E@solidventurecapital.co.uk> <F484EEEA-B665-4590-
8422-15537F9F25CE@icloud.com> <A656C41 C-9885-432F-98FF-
6A6128814 73F@konsumentel.se> 
Apple Mail (2.2104) 

(6 values) 

1508163257 

1441620052 

8590195713 

(1 values) 

2 

imap://peterswartling@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 
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From: 
Sent: 
To: 
CC: 

Patrik Wadheden <wadheden@icloud.com> 
2015-09-08 10:19:02 +0200 
Afram Gergeo <afram@solidventurecapital.co.uk> 

Subject: 

Emil Amir lngmanson <emil@solidventurecapital.co.uk>; Magnus Thoren 
<magnus@konsumentel.se>; Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
Re:KELAB 

Toppen Tack ! 

Då har jag fått svar på några frågor till. Ha de gott så syns vi senare i veckan ! 

/ Patrik 

7 sep 2015 kl. 19:44 skrev Afram Gergeo <afram@solidventurecagital.co.uk>: 

Hej Patrik 

Se mina svar nedanför i rött. 

Nu har även jag vaknat ... Helgen varit bra hoppas jag för alla. Jag ser en del 
formella frågor som bör utredas i anmälan och generellt i bolaget just nu. 

- Bra namn båda 2 tycker jag. Känns nytt och fräscht. En känsla av" Vår EL 
tillsammans med kunden~ Kundens EL företag" Kan även domänen .eu vara bra 
? Peter får svara på denna fråga. 

- Jag tecknar jag inte "ägar" bolagen som äger aktierna och kan inte utse mig 
själv som ordförande. ( Det finns säkert en struktur/ tanke ovan som reglerar 
detta) Vi röstar på stämman enligt bifogade handlingar. 

- Föreslagen firmateckning är aningen vidsynt. VD har självklart teckningsrätt 
för löpande förvaltning enligt rollen och lag, men andra ärenden bör ske i 
föreningen med 2 ledamöter. ( Kan finnas en struktur/ tanke ovan jag inte ser 
) Korrekt, vi ändrar. 

- Vi kan senare upprätta en styrelse och vd instruktion som reglerar styrelsens 
arbete vad VD kan besluta och vad skall vara styrelsens beslut. En arbetsordning som 
kan vara bra och tydlig för alla i styrelsearbetet och ge VD och styrelsen en bra 
förutsättning. Jätte bra ide. 

- Vem sköter ekonomin för Konsument EL idag. Vi behöver ha en likviditetsprognos 
samt en ekonomisk lägesrapport. Vi har en anmärkning som ligger hos KFM och 
skuld till staten per 2015-08 som inte är av underordnad art : -). Vi måste ha 
kontroll på detta och att det inte uppstår igen, 
då det kan hämma oss affärsmässigt och tillståndsmässigt. Vill inte släppa in 
myndigheter i bolagen. Nu är det nystart så att säga ...... 

- Finns det en styrelseförsäkring inom ramen av företagsförsäkringen i bolaget 
idag? Vi skaffar en. 

- Det finns en tyngd och stor trovärdighetsfaktor att jag och Peter går in i 
styrelsen samtidigt som Magnus blir ordinarie för omvärlden tror jag. Tror det 
är jättebra att vi kan synas tillsammans där allihop. (Dockkan jag inte 
regelverket för börsintroduktion )Det var så vi tyckte också. 

- Skulle vilja bli uppdaterad på förvärvet i Finland också. Preliminärt ska vi 
skriva på fredag. Vi ska bara stänga emissionen. 
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Med risk för att vara fyrkantig och ny på jobbet så får Ni leva lite med "dumma" 
frågor ett tag framöver. Vänligen ha tålamod med det/ Tack! Det finns inga 
dumma frågor:-) 

Kind Regards 

Afram Gergeo 

MOBILE PHONE: +46 70 759 14 00 
EMAIL: afram@solidventurecaRital.co.uk 
WEB: www.solidventurecaRital.co.uk 

869 HIGH ROAD 
N12 8M, LONDON 
ENGLAND 

This communication, including any attachments, is confidential and must not be read by or disclosed to any person other than 
the above-named addressee(s). Any unauthorised party intercepting this communication is required to forward it to its intended 
destination &/or inform the sender as soon as possible. The Partnership - i.e. Solid Venture Capita/ LTP including any and all 
associated businesses - disc/aims any fia bi/ity for any action taken in reliance on the content of this communication. The 
statements or opinions expressed in this communication are not necessarily those of the partnership and should not be 
represented as such. Whilst all reasonable precautions have been taken to ensure that no harmful content is transmitted to any 
third party the partnership accepts no responsibility for any inconvenience, loss or damage resulting directly or indirectly from 
the use of this communication 

Delivered-To: 
Received: 

X-Received: 

Return-Path: 
Received: 

Received-SPF: 

Authentication-Results: 

Received: 

X-Proofpoint-Virus-Version: 

X-Proofpoint-Spam-Details: 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.87.68 with SMTP id v4csp1478410iez; Tue, 8 Sep 2015 
01:19:13 -0700 (PDT) 
by 10.55.198.9 with SMTP id b9mr32778318qkj.97.1441700353346; 
Tue, 08 Sep 2015 01:19:13 -0700 (PDT) 
<wadheden@icloud.com> 
from st11 p06im-asmtp002.me.com (st11 p06im-asmtp002.me.com. 
[17 .172.125.150]) by mx.google.com with ESMTPS id 
41 si2902943qkz.80.2015.09.08.01.19.12 for 
<peterswartling@gmail.com> (version=TLSv1 .2 cipher=AES128-GCM­
SHA256 bits=128/128); Tue, 08 Sep 2015 01 :19:13 -0700 (PDT) 
pass (google.com: domain of wadheden@icloud.com designates 
17.172.125.150 as permitted sender) client-ip=17.172.125.150; 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of 
wadheden@icloud.com designates 17.172.125.150 as permitted 
sender) smtp.mailfrom=wadheden@icloud.com; dmarc=pass (p=NONE 
dis=NONE) header.from=icloud.com 
from [192.168.60.121] (unknown [213.88.210.170]) by st11 p06im­
asmtp002.me.com (Oracle Communications Messaging Server 
7.0.5.35.0 64bit (built Mar 31 2015)) with ESMTPSA id 
<ONUCOOMI BN3Q6R40@st11 p06im-asmtp002. me.com> for 
peterswartling@gmail.com; Tue, 08 Sep 2015 08:19:05 +0000 (GMT) 
vendor=fsecure engine=2.50.10432:,, definitions=2015-09-08_04:,, 
signatures=O 
rule=notspam policy=default score=O 
kscore.is_bulkscore=2.364 77504245158e-14 
compositescore=0.998184737787051 phishscore=1 
kscore.is_spamscore=O rbsscore=0.998184 737787051 
recipient_to_sender_totalscore=O spamscore=O 
urlsuspectscore=0.998184737787051 adultscore=O 
kscore.compositescore=1 circleOfTrustscore=O suspectscore=O 
recipient_ domain _ to _ sender _ totalscore=O bul kscore=O 

29

333

PM Beslag BG1175 Peter Swartling.pdf

Fup bilaga 13 B



Content-type: 

MIME-version: 
ln-reply-to: 

Message-id: 
References: 

X-Mailer: 

Key 

Property list 

date-last-
viewed 

date-received 

flags 

gmail-label-ids 

[OJ 

[1] 

original-
mailbox 

remote-id 

Value 
Type 

Dictionary 

Number 

Number 

Number 

Array 

Number 

Number 

String 

String 

Value 

recipient_ domain _ to _ sender _ domain _ totalscore=O 
recipient_ to _ sender _ domain _ totalscore=O classifier=spam adjust=O 
reason=mlx scancount=1 engine=B.0.1-1412110000 definitions=main-
1509080137 
multipart/alternative; boundary="Apple-Mail= _7 AB9E22E-8EE0-4F87-
8211-35C9AA6F259A" 
1.0 (Mac OS X Mail 8.2 \(2104\)) 
<993DC4BB-177F-4F63-9D22-
ED71 A619E705@solidventurecapital.co.uk> 
<27563782-C164-4AD4-BC27-410326E7C1 FF@icloud.com> 
<993DC4BB-177F-4F63-9D22-
ED71 A619E705@solidventurecapital.co.uk> 
Apple Mail (2.2104) 

(6 values) 

1442428581 

1441700353 

8590195713 

(2 values) 

70 

146 

imap://peterswartling@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 

132991 
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From: 
Sent: 

Emil Amir lngmanson <emil@solidventurecapital.co.uk> 
2015-09-12 07:01:12 +0000 

To: Peter Swartling <peterswartling@gmail.com>; Patrik Wadheden <wadheden@icloud.com>; Magnus Thoren <magnus@konsumentel.se>; Afram 
Gergeo <afram@solidventurecapital.co.uk> 

Subject: FW: 2 x Avtal, Kelab Finland 
Attachments: 20150911 - ProBill till Kelab Finland.pdf; 20150911 - Underhållsavtal ProBill Finland.p df 

Gents 

Affären med 220 är klar!!! 

Därmed bifogar jag avtalsförslag från props avseende plattform i Finland. 

Jag vill passa på att tacka Er alla för en fantastisk vecka! Det känns faktiskt tråkigt att lämna Sverige och den energi som finns i den här gruppen nu, men 
jag är helt trygg med att lämna över detta till Peter. 

Patrik och Magnus, Jag kan också bekräfta nu att vi har kommit överens med Linus Lönnroth som CFO för KELAB, vilket är fantastiska nyheter:) Jag är 
övertygad om att han kommer bli en stor tillgång för oss. 

Därmed är teamet fullständigt med CEO, CMO, CFO, COO och komplett BOD. 

Jag önskar Er alla en trevlig helg och återigen, tack för en magisk första vecka på WerEI :-) 

Best Reg a rd s, 

Emil Amir Ingmanson 
+44 7469 77 66 66 

+356 999 380 99 

On 11/09/2015 17:29, "Håkan Klintell" <hakan.klintell@props.se> wrote: 

>Hej Emil, 
> 
> 
>KUL att ni kom fram till påskrift etc.! 
> 
>Här kommer ny version av avtalet och supportkontraktet (se filer). Samma 
>som innan, men har ändrat så Kelab står som köpare. 
> 
>Printa ut två (2) ex av respektive dokument, skriv under båda och skicka 
>alla fyra dokumenten till; 
> Att Håkan Angelström 
> Props Utility Solutions AB 
> Hemvärnsgatan 15, vån 1 
> 171 54 Solna 
> 
>Dra ett mail till mig när du skrivit på så startar vi upp processen. 
> 
>Nu kör vi! 
> 
> 
>Hepp, 
> 
>Håkan K 
> 
>--
>Hakan Klintell (Mr.) 
>Founder, Props Utility Solutions 
>Mobile (UAE): +971 55 728 1900 (055 728 1900) 
>Mobile (Sweden): +46 70 710 1190 (070 - 710 1190) 
>Mail: hakan.klintell@props.se 
>Web: www.props.se 
> 
> 
> 

Delivered-To: 
Received: 
X-Received: 
Return-Path: 
Received: 
Received-SPF: 
Authentication-Results: 
Received: 
Received: 
Received: 
Thread-Topic: 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.87.68 with SMTP id v4csp39267iez; Sal, 12 Sep 2015 00:01:23-0700 (PDT) 
by 10.68.139.194 with SMTP id ra2mr6909858pbb.6.1442041283207; Sat, 12 Sep 2015 00:01 :23 -071 
<emil@solidventurecapital.co.uk> 
from emea01-am1 -obe.outbound.protection.outlook.com (mail-am1 on0138.outbound.protection.outloo 
pass (google.com: domain of emil@solidventurecapital.co.uk designates 157.56.112.138 as permitted 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of emil@solidventurecapital.co.uk designates 157.56. 
from AM2PR07MB0513.eurprd07.prod.outlook.com (10.160.31.18) by AM2PR07MB0499.eurprd07.pri 
from HE1 PR07MB0906.eurprd07.prod.outlook.com (10.162.26.13) by AM2PR07MB0513.eurprd07.pr< 
from HE1 PR07MB0906.eurprd07.prod.outlook.com ([10.162.26.13]) by HE1 PR07MB0906.eurprd07.p1 
2 x Avtal, Kelab Finland 
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Thread-lndex: 
Message-lD: 
References: 
ln-Reply-To: 
Accept-Language: 
Content-Language: 
X-MS-Has-Attach: 
Authentication-results: 
X-ms-exchange-messagesentrepresentingtype: 
X-originating-ip: 
X-microsoft-exchange-diagnostics: 
X-microsoft-antispam: 
X-microsoft-antispam-prvs: 
X-exchange-antispam-report-test: 
X-exchange-antispam-report-cfa-test: 
X-forefront-prvs: 
X-forefront-antispam-report: 

Received-spf: 
Spamdiagnosticoutput: 
Spamdiagnosticmetadata: 
Content-Type: 
MIME-Version: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-originalarrivaltime: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-fromentityheader: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-id: 
X-MS-Exchange-Transport-CrossTenantHeadersStamped: 
Return-Path: 
X-Microsoft-Exchange-Diagnostics: 
X-OriginatorOrg: 

Key Value Type Value 

Property list Dictionary (8 values) 

date-last-viewed Number 0 

date-received Number 1442041282 

date-sent Number 1442041272 

flags Number 8590133249 

gmail-label-ids Array (2 values) 

[OJ Number 134 

AQHQ7Kamle7ks7MBpkC91PtbbszNG544mdSA 
<C16AD284-73C2-4C88-9E2C-F9BB913D6A29@solidventurecapital.co.uk> 
<55F2F34C.6040303@props.se> 
<55F2F34C.6040303@props.se> 
en-US 
en-US 
yes 
spf=none (sender IP is ) smtp.mailfrom=emil@solidventurecapital.co.uk; 
1 
[62.119.166.9] 
1 ;AM2PR07MB0513;5:0zf4QrU66+AWB3o05EMIIIC20NOX/PI 1 n0kBD1p1AcymKtQjf+xAAOFLolWfFTL 
UriScan:;BCL:O;PCL:O;RULEID:;SRVR:AM2PR07MB0513; 
<AM2PR07MB0513226E7E4E0196A661A 1 FA915FO@AM2PR07MB0513.eurprd07.prod.outlook.com 
UriScan:; 
BCL:O;PCL:O;RULEID:(601004 )(5005006)(8121501046)(520048)(3002001 );SRVR:AM2PR07MB0513 
06973FFAD3 
SFV:NSPM;SFS:(10019020)(6009001)(189002)(47917 4004 )(24454002)(199003)(33656002)(5004 73( 
( 1 06356001 )( 106116001 )( 1 05586002)(87936001 )( 189998001 )( 461 02003)(367 56003 )(7 4482002)(771 
None (protection.outlook.com: solidventurecapital.co.uk does not designate permitted sender hasts) 
1:23 
NSPM 
multipart/mixed; boundary="_ 003 _ C 16AD284 73C24C889E2CF9BB913D6A29sol idventu recapitalcou k 
1.0 
12 Sep 2015 07:01:12.6610 (UTC) 
Hosted 
c6e63a14-c2c1-4a60-9bf4-87e6f112b472 
AM2PR07MB0513 
emil@solidventurecapital.co.uk 
1 ;AM2PR07MB0499;2:ViljJqKPOl6TRR6Lib4Fvks+uKe029EgWRZ/E+OMOvOic+m4u1JfFnkS6qYXA9// 
solidventurecapital.co.uk 

[1] Number 

original-mailbox String 

remote-id 

subject 

String 

String 

71 

imap://peterswart1ing@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 

133419 

FW: 2 x Avtal, Kelab Finland 
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From: 
Sent: 
To: 
CC: 
Subject: 

Hej 

Kristoffer möt Peter 
Peter möt Kristoffer 

Afram Gergeo <afram@gergeoinvest.com> 
2015-09-14 09:33:21 +0000 
Kristoffer Sparring <kristoffer.sparring@fylgia.se> 
Swartling <peterswartling@gmail.com> 
Konsument El 

Peter, Kristoffer är vår advokat och är den som sköter alla juridiska ärenden för bla Konsument El. 

Kristoffer, som du vet sil har vi anställt Peter till VD för KELAB. Peter håller pil och bygger sitt team och kommer behöva anställnings avtal. 

MvH 

Afram Gergeo 
+46 707 591400 

Sent from my iPhone 

Delivered-To: 
Received: 
X-Received: 
Return-Path: 
Received: 
Received-SPF: 
Authentication-Results: 
Received: 
Received: 
Thread-Topic: 
Thread-lndex: 
Message-lD: 
Accept-Language: 
Content-Language: 
Authentication-results: 
X-originating-ip: 
X-microsoft-exchange-diagnostics: 
X-microsoft-antispam: 
X-microsoft-antispam-prvs: 
X-exchange-antispam-report-test: 
X-exchange-antispam-report-cfa-test: 
X-forefront-prvs: 
X-forefront-antispam-report: 

Received-spf: 
Spamdiagnosticoutput: 
Spamdiagnosticmetadata: 
Content-Type: 
MIME-Version: 
X-OriginatorOrg: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-originalarrivaltime: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-fromentityheader: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-id: 
X-MS-Exchange-Transport-CrossTenantHeadersStamped: 

Key 

Property list 

color 

date-last-viewed 

date-received 

flags 

gmail-label-ids 

Value Type Value 

Dictionary 

String 

Number 

Number 

Number 

Array 

(7 values) 

000000 

1442427973 

1442223208 

8590195845 

(1 values) 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.87.68 with SMTP id v4csp900712iez; Mon, 14 Sep 2015 02:33:28 -0700 (PDT} 
by 10.68.185.132 with SMTP id fc4mr26133027pbc.96.1442223208767; Mon, 14 Sep 2015 02:33:28 -
<afram@gergeoinvest.com> 
from emea01-am1 -obe.outbound.protection.outlook.com (mail-am1 on0117.outbound.protection.outloo 
pass (google.com: domain of afram@gergeoinvest.com designates 157.56.112.117 as permitted send 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of afram@gergeoinvest.com designates 157.56.112.1 
from DB3PR07MB0492.eurprd07.prod.outlook.com (10.160.44.142) by DB3PR07MB0491.eurprd07.p1 
from DB3PR07MB0492.eurprd07.prod.outlook.com ([10.160.44.142]} by DB3PR07MB0492.eurprd07.1 
Konsument El 
AQHQ7tB1wpAUyeq1YEmTgyWriXbMyg== 
<64488B36-20F4-47A5-BD9A-025A2E7C4869@gergeoinvest.com> 
en-US 
en-US 
spf=none (sender IP is } smtp.mailfrom=afram@gergeoinvest.com; 
[5. 150.226.183] 
1 ;DB3PR07MB0491 ;5:5T2th2DJ6ZEUOSAbcdU1b9fE2Lhkb4c4qG85Gaia0mAcoYI KoJRV5v+l5juwpF 
UriScan: ;BCL:O;PCL:O;RULEI D: ;SRVR: DB3PR07MB0491; 
<DB3PR07MB0491 EA7B302285503EE6CBBOC25DO@DB3PR07MB0491.eurprd07.prod.outlook.con 
UriScan:; 
BCL:O;PCL:O;RULEID:(601004 }(5005006)(8121501046)(3002001 };SRVR:DB3PR07MB0491 ;BCL:O;P< 
0699FCD394 
S FV: NSPM ;SFS: ( 1 0019020)(6009001 }( 199003 }( 189002)( 1 06356001 }( 1 06116001 }( 105586002)(22981 
(54356999)(10400500002}(122556002}(36756003)(97736004 )(4001540100001)(5001830100001 )(81 
None (protection.outlook.com: gergeoinvest.com does not designate permitted sender hasts} 
1:23 
NSPM 
multipart/alternative; boundary="_ 000 _ 64488B3620F44 7 A5BD9A025A2E7C4869gergeoinvestcom _" 
1.0 
gergeoinvest.com 
14 Sep 2015 09:33:21.9297 (UTC} 
Hosted 
c6e63a14-c2c1-4a60-9bf4-87e6f112b472 
DB3PR07MB0491 

[OJ 

original-mailbox 

remote-id 

Number 

String 

String 

146 
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From: 
Sent: 
To: 
CC: 

Subject: 

Patrik Wadheden <wadheden@icloud.com> 
2015-09-14 11 :08:53 +0200 
Emil Amir lngmanson <emil@solidventurecapital.co.uk> 
Peter Swartling <peterswartling@gmail.com>; Magnus Thoren <magnus@konsumentel.se>; 
Afram Gergeo <afram@solidventurecapital.co.uk> 
Re: 2 x Avtal, Kelab Finland 

Ett stort lycka till till ER som varit inblandad i förvärvet. Nu finns det alla förutsättningar att göra något 
bra. Skoj med den nya CFO:n. Ytterligare en Göteborgare i teamet:-) 

Hör av Er om det är någon fråga ! 

Trevlig vecka ! 

/ Patrik 

> 12 sep 2015 kl. 09:01 skrev Emil Amir Ingmanson <emil@solidventurecapital.co.uk>: 
> 
> Gents 
> 
> Affären med 220 är klar!!! 
> 
> Därmed bifogar jag avtalsförslag från props avseende plattform i Finland. 
> 
> 
> Jag vill passa på att tacka Er alla för en fantastisk vecka! Det känns faktiskt tråkigt att lämna Sverige 
och den energi som finns i den här gruppen nu, men jag är helt trygg med att lämna över detta till 
Peter. 
> 
> 
> Patrik och Magnus, Jag kan också bekräfta nu att vi har kommit överens med Linus Lönnroth som 
CFO för KELAB, vilket är fantastiska nyheter : ) Jag är övertygad om att han kommer bli en stor tillgång 
för oss. 
> 
> Därmed är teamet fullständigt med CEO, CMO, CFO, COO och komplett BOD. 
> 
> 
> Jag önskar Er alla en trevlig helg och återigen, tack för en magisk första vecka på WerEI :-) 
> 
> 
> Best Regards, 
> 
> 
> 
> Emil Amir Ingmanson 
> +44 7469 77 66 66 
> 
> +356 999 380 99 
> 
> 
> 
> 
> 
> 
> 
> 
> 
> On 11/09/2015 17:29, "Håkan Klintell" <hakan.klintell@props.se> wrote: 
> 
>> Hej Emil, 
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>> 
>> 
> > KUL att ni kom fram till påskrift etc.! 
>> 
> > Här kommer ny version av avtalet och supportkontraktet (se filer). Samma 
> > som innan, men har ändrat så Kelab står som köpare. 
>> 
> > Printa ut två (2) ex av respektive dokument, skriv under båda och skicka 
>> alla fyra dokumenten till; 
> > Att Håkan Angelström 
> > Props Uti I ity Solutions AB 
>> Hemvärnsgatan 15, vån 1 
>> 171 54 Solna 
>> 
>> Dra ett mail till mig när du skrivit på så startar vi upp processen. 
>> 
>> Nu kör vi! 
>> 
>> 
>> Hepp, 
>> 
>> Håkan K 
>> 
>> --
>> Hakan Klintell (Mr.) 
> > Founder, Props Utility Solutions 
>> Mobile (UAE): +971 55 728 1900 (055 728 1900) 
>> Mobile (Sweden): +46 70 710 1190 (070 - 710 1190) 
>> Mail: hakan.klintell@props.se 
>> Web: www.props.se 
>> 
>> 
>> 
> <20150911 - ProBill till Kelab Finland.pdf><20150911 - Underhållsavtal ProBill Finland.pdf> 

Del ivered-To: 
Received: 

X-Received: 

Return-Path: 
Received: 

Received-SPF: 

Authentication-Results: 

Received: 

X-Proofpoint-Virus-Version: 

X-Proofpoint-Spam-Details: 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.87.68 with SMTP id v4csp892260iez; Mon, 14 Sep 2015 
02:08:56 -0700 (PDT) 
by 10.107.150.68 with SMTP id 
y65mr24016201iod.133.1442221736048; Mon, 14 Sep 2015 02:08:56 
-0700 (PDT) 
<wad heden@icloud.com> 
from st11 p06im-asmtp002.me.com (st11 p06im-asmtp002.me.com. 
[17 .172.125.150]) by mx.google.com with ESMTPS id 
a131si8251069ioe.213.2015.09.14.02.08.55 for 
<peterswartling@gmail.com> (version=TLSv1 .2 cipher=AES128-GCM­
SHA256 bits=128/128); Mon, 14 Sep 2015 02:08:56 -0700 (PDT) 
pass (google.com: domain of wadheden@icloud.com designates 
17.172.125.150 as permitted sender) client-ip=17.172.125.150; 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of 
wadheden@icloud.com designates 17.172.125.150 as permitted 
sender) smtp.mailfrom=wadheden@icloud.com; dmarc=pass (p=NONE 
dis=NONE) header.from=icloud.com 
from patriks-mbp.lan (81-234-37-194-no57.tbcn.telia.com 
[81.234.37.194]) by st11 p06im-asmtp002.me.com (Oracle 
Communications Messaging Server 7.0.5.35.0 64bit (built Mar 31 
2015)) with ESMTPSA id <ONUN007CFTEQIV1 O@st11 p06im­
asmtp002.me.com> for peterswartling@gmail.com; Mon, 14 Sep 2015 
09:08:53 +0000 (GMT) 
vendor=fsecure engine=2.50.10432:,, definitions=2015-09-14_01 :,, 
signatures=O 
rule=notspam policy=default score=O 
kscore. is bulkscore=2.2426505097 4282e-14 
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Content-type: 
MIME-version: 
ln-reply-to: 

Content-transfer-encoding: 
Message-id: 
References: 

X-Mailer: 

Key 

Property list 

date-last­
viewed 

Value 
Type 

Dictionary 

Number 

date-received Number 

flags Number 

original- String 
mailbox 

remote-id String 

Value 

compositescore=0.990289343381778 phishscore=O 
kscore. is_ spamscore=O rbsscore=O. 990289343381778 
recipient_ to _ sender _ totalscore=O spamscore=O 
urlsuspectscore=0.990289343381778 adultscore=O 
kscore.compositescore=1 circleOfTrustscore=O suspectscore=2 
recipient_ domain _ to _ sender _ totalscore=O bul kscore=O 
recipient_ domain _ to _ sender _ domain _ totalscore=O 
recipient_ to _ sender _ domain _ totalscore=O classifier=spam adjust=O 
reason=mlx scancount=1 engine=8.0.1-1412110000 definitions=main-
1509140154 
text/plain; charset=utf-8 
1.0 (Mac OS X Mail 8.2 \(2104\)) 
<C16AD284-73C2-4C88-9E2C­
F9BB913D6A29@solidventurecapital.co.uk> 
quoted-printable 
<2F908377-996C-4E83-BDB2-202FF7 457 A87@icloud.com> 
<55F2F34C.6040303@props.se> <C16AD284-73C2-4C88-9E2C­
F9BB913D6A29@solidventurecapital.co.uk> 
Apple Mail (2.2104) 

(5 values) 

1444822211 

1442221736 

8590195717 

imap://peterswartling@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 

133596 
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From: 
Sent: 
To: 
Subject: 

Linus Lonnroth <linus.lonnroth@outlook.com> 
2015-09-14 09:14:24 +0200 
Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
RE: KELAS 

Tack Peter, det här ser jättebra ut. Om jag då har fattat allt rätt så skickas din VD-registrering in till BV 
idag (kom ihåg att betala in de 900kr). 
Då detta är registrerat kan du formellt signera mitt avtal, vilket då bör kunna ske mot slutet av veckan. 
Som diskuterades sist vi sågs kommer mitt avtal att använda ditt avtal som mall (muntligt och 
skriftligt) och bygga på samma principer beträffande kompensation även om nivåerna kan skilja sig 
(syftar då specifikt på bonus, optioner och framtida lönekorrigeringar i samband med t.ex. 
marknadsnotering). Bekräfta gärna att jag har förstått riktigt. 

När detta väl är klart är jag oerhört nyfiken på den kortsiktiga tidsplanen. 
När ser du framför dig att den nya ledningsgruppen kan träffas för första gången? 
Själv är jag pigg på att ta kontakt med Magnus så snart det formella är på plats, för att lära mig 
affärsmodellen, träffa bokföringsbyrån, osv. 
Beträffande förändring av styrelsesammansättning, utgår jag från att vi inte registrerar detta förrän jag 
formellt har börjat i bolaget. 

Vi hörs, 

Linus 

From: peterswartling@gmail.com 
Date: Mon, 14 Sep 2015 00:03:48 +0200 
Subject: KELAB 
To: linus.lonnroth@outlook.com 

Hej Linus, 
bekräftar nedan vår överenskommelse. 
Ska bli kul att göra denna resa med dig! 
MVH, 

Peter Swartling 
CEO 

Titel: Chief Financial Officer 

Bolag: WE®EL AB (f.d. Konsumentel AB) 

Lön: 110 000 kr per månad plus bonus 

Placering: Stockholm/Göteborg 

Anställning: Heltid (tillsvidare) 

Tillträde: Snarast möjligt 
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Uppsägning: 3 månader 

Bonus (KPI): Ja (bestäms i samråd med CEO) 

Incentive: Share Option Programme (TBA) 

Pension: 10% 

Försäkring: Sjukvård (Skandia Liv el. likn.) 

Förmåner: Friskvård 

Resor: Resebudget avseendes pendling TBD men liknande nuvarande villkor 

Utrustning: Dator, Mobiltelefon 

Delivered-To: 
Received: 

X-Received: 

Return-Path: 
Received: 

Received-SPF: 

Authentication-Results: 

Received: 

X-TMN: 
X-Originating-Email: 
Message-lD: 
Return-Path: 
Content-Type: 

lmportance: 
ln-Reply-To: 
References: 
MIME-Version: 
X-OriginalArrivalTime: 

Key Value 
Type 

Property list Dictionary 

color String 

date-last- Number 
viewed 

date-received Number 

flags Number 

gmail-label-ids Array 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.87.68 with SMTP id v4csp855297iez; Mon, 14 Sep 2015 00:14:25 
-0700 (PDT) 
by 10.60.92.199 with SMTP id co7mr9731828oeb.37.1442214865893; 
Mon, 14 Sep 2015 00:14:25 -0700 (PDT) 
<linus.lonnroth@outlook.com> 
from DUB004-0MC2S3.hotmail.com (dub004-omc2s3.hotmail.com. 
[157 .55.1.142]) by mx.google.com with ESMTPS id 
p3si594381 Ooia.49.2015.09.14.00.14.25 for <peterswartling@gmail.com> 
(version=TLSv1 .2 cipher=ECDHE-RSA-AES128-SHA bits=128/128); Mon, 
14 Sep 2015 00:14:25 -0700 (PDT) 
pass (google.com: domain of linus.lonnroth@outlook.com designates 
157.55.1.142 as permitted sender) client-ip=157.55.1.142; 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of 
linus.lonnroth@outlook.com designates 157.55.1.142 as permitted sender) 
smtp.mailfrom=linus.lonnroth@outlook.com; dmarc=pass (p=NONE 
dis=NONE) header.from=outlook.com 
from DUB120-W4 ([157.55.1.137]) by DUB004-0MC2S3.hotmail.com over 
TLS secured channel with Microsoft SMTPSVC(7.5. 7601.23008); Mon, 14 
Sep 2015 00:14:25 -0700 
[7 AhukQUGXUd3xkXs1 Sz8hpOAulj3wBhF] 
[linus.lonnroth@outlook.com] 
<DUB 120-W4928290D3A496EF2 F896B9D5DO@phx.gb1> 
linus.lonnroth@outlook.com 
multipart/alternative; boundary="_54fadd6c-4 769-4 728-9d31-
e91 b4209542a_" 
Normal 
<CE9BC376-FDDF-43AC-92B5-3BDCFFOE6560@gmail.com> 
<CE9BC376-FDDF-43AC-92B5-3BDCFFOE6560@gmail.com> 
1.0 
14 Sep 2015 07:14:25.0144 (UTC) FILETIME=[FC82D780:01DOEEBC] 

Value 

(7 values) 

000000 

1442215063 

1442214865 

8590195845 

(2 values) 
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[OJ 

[1] 

original-
mailbox 

remote-id 

Number 

Number 

String 

String 

70 
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From: 
Sent: 
To: 

Linus Lonnroth <linus.lonnroth@outlook.com> 
2015-09-15 22:01:47 +0200 

Subject: 
Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
Re:KELAB 

Då är det gjort. Min styrelseordförande blev först stressad, men är nu lugnad. Tämligen säker på att 
jag kommer att kunna lämna om inte allt för lång tid. Just nu måste han emellertid bestämma sig för 
om han skall informera marknaden före eller efter stämman på fredag. Räknar med att avtala 
uppsägningsperioden i början av nästa vecka. Bra om mitt avtal är på plats innan dess ifall jag nu kan 
komma loss väldigt tidigt. 

/Linus 

Skickat från min iPad 

14 sep 2015 kl. 22:28 skrev Peter Swartling < P-eterswartling@.gmail.com>: 

Hej Linus, 
vi hann ju talas vid innan jag kunde teckna detta svar så det blir lite upprepning. 
Jag har inte koll på registreringen men den ska skötas av Emil och han kommer inte 
glömma de 900kr. Möjligt att han väntar tills imorgon då vi väntar besked på domännamn. 
Vad gäller ditt avtal så är det inte själva firmateckningen som är puckeln utan snarare 
advokatsn som sagt sig ha 220 affären i Finland på sitt bord först. Jag har fått en 
introduktion till honom av Afram och sedan mejlat om att vi snarast behöver ta fram 
anställningsavtal till dig och CMO. Han har inte svarat. Jag skrev även i detta mejl att jag 
skulle ringa honom imorgon. Som du förstår ligger dessa saker lite utanför min egna 
räckvidd men jag utgår ifrån att vi kan ha detta på plats denna vecka (kan dock ej 
garantera detta). 
Du har förstått det helt korrekt att ditt avtal kommer bygga på samma principer som mitt 
egna beträffande allt du skrev nedan. Du har även fått själva anställningserbjudandet 
skriftligt från mig. 
Jag tänker, som du, att det första som sker efter att du är entledigad är att du sitter i några 
dagar med Magnus. Du måste först in i själva businessen och sedan fatta beslut 
beträffande dina rekommendationer avseende bokföringsbyrå, revisor och på vilket sätt du 
vill bygga upp hela redovisningen och controllerfunktioner för verksamheten. lät spännande 
med det företag du rekommenderade som tydligen hade ett suveränt, cloudbaserat, 
redovisnin~ssystem (kommer inte ihåg vad du sa att de hette). 
Slutligen sa bekräftar jag att du inte kommer att väljas in och registreras i styrelsen innan 
alla dokument är signerade och det står klart hur din nuvarande anställning kommer att 
avslutas. 
MVH, 
/Peter 

14 sep 2015 kl. 09: 14 skrev Linus Lonnroth < linus.lonnroth@outlook.com>: 

Tack Peter, det här ser jättebra ut. Om jag då har fattat allt rätt så skickas din VD­
registrering in till BV idag (kom ihåg att betala in de 900kr). 
Då detta är registrerat kan du formellt signera mitt avtal, vilket då bör kunna ske 
mot slutet av veckan. Som diskuterades sist vi sågs kommer mitt avtal att använda 
ditt avtal som mall (muntligt och skriftligt) och bygga på samma principer 
beträffande kompensation även om nivåerna kan skilja sig (syftar då specifikt på 
bonus, optioner och framtida lönekorrigeringar i samband med t.ex. 
marknadsnotering). Bekräfta gärna att jag har förstått riktigt. 
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När detta väl är klart är jag oerhört nyfiken på den kortsiktiga tidsplanen. 
När ser du framför dig att den nya ledningsgruppen kan träffas för första gången? 
Själv är jag pigg på att ta kontakt med Magnus så snart det formella är på plats, för 
att lära mig affärsmodellen, träffa bokföringsbyrån, osv. 
Beträffande förändring av styrelsesammansättning, utgår jag från att vi inte 
registrerar detta förrän jag formellt har börjat i bolaget. 

Vi hörs, 

Linus 

From: P-eterswartling.@gmail.com 
Date: Mon, 14 Sep 2015 00:03:48 +0200 
Subject: KELAB 
To: linus.lonnroth.@outlook.com 

Hej Linus, 
bekräftar nedan vår överenskommelse. 
Ska bli kul att göra denna resa med dig! 
MVH, 

Peter Swartling 
CEO 

Titel: 

Bolag: 

Lön: 

Placering: 

Anställning: 

Tillträde: 

Uppsägning: 

Bonus (KPI): 

lncentive: 

Chief Financial Officer 

WE®EL AB (f.d. Konsumentel AB) 

110 000 kr per månad plus bonus 

Stockholm/Göteborg 

Heltid (tillsvidare) 

Snarast möjligt 

3 månader 

Ja (bestäms i samråd med CEO) 

Share Option Programme (TBA) 
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Pension: 

Försäkring: 

Förmåner: 

Resor: 
villkor 

Utrustning: 

Del ivered-To: 
Received: 

X-Received: 

Return-Path: 
Received: 

Received-SPF: 

Authentication-Results: 

Received: 

X-TMN: 
X-Originating-Email: 
Massage-ID: 
Return-Path: 
Content-Type: 

Content-Transfer-Encod ing: 
MIME-Version: 
References: 

ln-Reply-To: 
X-OriginalArrivalTime: 

Key Value 
Type 

10% 

Sjukvård (Skandia Liv el. likn.) 

Friskvård 

Resebudget avseendes pendling TBD men liknande nuvarande 

Dator, Mobiltelefon 

Value 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.87.68 with SMTP id v4csp1738165iez; Tue, 15 Sep 2015 
13:01 :59 -0700 (PDT) 
by 10.112.234.199 with SMTP id 
ug7mr245041181bc.116.1442347319665; Tue, 15 Sep 2015 13:01:59 
-0700 (PDT) 
<linus.lonnroth@outlook.com> 
from DUB004-0MC2S1 .hotmail.com (dub004-omc2s1 .hotmail.com. 
[157 .55.1.140]) by mx.google.com with ESMTPS id 
o2si327865wif.93.2015.09.15.13.01.59 for 
<peterswartling@gmail.com> (version=TLSv1 .2 cipher=ECDHE-RSA­
AES128-SHA bits=128/128); Tue, 15 Sep 2015 13:01 :59 -0700 (PDT) 
pass (google.com: domain of linus.lonnroth@outlook.com designates 
157 .55.1.140 as permitted sender) client-ip= 157 .55.1.140; 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of 
linus.lonnroth@outlook.com designates 157.55.1.140 as permitted 
sender) smtp.mailfrom=linus.lonnroth@outlook.com; dmarc=pass 
(p=NONE dis=NONE) header.from=outlook.com 
from DUB405-EAS190 ([157.55.1.137]) by DUB004-
0MC2S1 .hotmail.com over TLS secured channel with Microsoft 
SMTPSVC(7.5.7601.23008); Tue, 15 Sep 201513:01:48-0700 
[x8CGbVprvOe5X1 HiQOTv9Jp/vU31ynhX] 
[linus.lonnroth@outlook.com] 
<DU B405-EAS 190D75FDE42C6262E5EA9989D5CO@phx.gb1> 
linus.lonnroth@outlook.com 
multipart/alternative; boundary="Apple-Mail-FBA5325B-B3CA-4B9E­
AF19-E2C35435FA91" 
7bit 
1.0 (1.0) 
<CE9BC376-FDDF-43AC-92B5-3BDCFFOE6560@gmail.com> 
<DUB 120-W4928290D3A496EF2F896B9D5DO@phx.gb1> 
<DA48801 O-FD71-43BD-8816-F7E63FE877CB@gmail.com> 
<DA48801 O-FD71-43BD-8816-F7E63FE877CB@gmail.com> 
15 Sep 2015 20:01 :48.0848 (UTC) FILETIME=[5B1C4300:01 D0EFF1] 

Property list Dictionary (6 values) 

date-last- Number 1444991978 
viewed 

date-received Number 1442347319 

flags Number 8590195717 

gmail-label-ids Array (2 values) 
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From: 
Sent: 

Emil Amir lngmanson <emil@solidventurecapital.co.uk> 
2015-09-1615:41:47 +0000 

To: Afram Gergeo <afram@solidventurecapital.co.uk>; Peter Swartling <peterswartling@gmail.com>; Peter Swartling <peter@konsumentel.se>; 
Magnus Thoren <magnus@konsumentel.se> 

CC: 
Subject: 

Patrik Wadheden <wadheden@icloud.com>; Kristoffer Sparring <kristoffer.sparring@fylgia.se> 
Nyemission ... 

Attachments: Sparbanken Rekarne AB.pdf 

Gents 

Jag kan nu bekräfta att nyemissionen är genomförd och saldot på KELAB:s konto är drygt 30 miljoner kronor. 

Kristoffer, jag bifogar kvittot att skicka med handlingarna till bolagsverket. 

Best Rega rds, 

Emil Amir lngmanson 
+44 7469 77 66 66 

+356 999 380 99 

Delivered-To: 
Received: 
X-Received: 
Return-Path: 
Received: 
Received-SPF: 
Authentication-Results: 
Received: 
Received: 
Thread-Topic: 
Thread-lndex: 
Message-lD: 
Accept-Language: 
Content-Language: 
X-MS-Has-Attach: 
Authentication-results: 
X-ms-exchange-messagesentrepresentingtype: 
X-originating-ip: 
X-microsoft-exchange-diagnostics: 
X-microsoft-antispam: 
X-microsoft-antispam-prvs: 
X-exchange-antispam-report-test: 
X-exchange-antispam-report-cfa-test: 
X-forefront-prvs: 
X-forefront-antispam-report: 

Received-spf: 
Spamdiagnosticoutput: 
Spamdiagnosticmetadata: 
Content-Type: 
MIME-Version: 
X-OriginatorOrg: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-originalarrivaltime: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-fromentityheader: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-id: 
X-MS-Exchange-Transport-CrossTenantHeadersStamped: 

Key Value Type Value 

Property list Dictionary (8 values) 

date-last-viewed Number 0 

date-received Number 1442418112 

date-sent Number 1442418107 

flags Number 8590132225 

gmail-label-ids Array (1 values) 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.87.68 with SMTP id v4csp2176023iez; Wed, 16 Sep 2015 08:41:52 -0700 (PDT) 
by 10.67.15.36 with SMTP id fl4mr60293343pad.152.1442418112362; Wed, 16 Sep 2015 08:41:52-0 
<em il@sol idventurecapital. co. uk> 
from emea01-am1 -obe.outbound.protection.outlook.com (mail-am1on0103.outbound.protection.outloo 
pass (google.com: domain of emil@solidventurecapital.co.uk designates 157.56.112.103 as permitted 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of emil@solidventurecapital.co.uk designates 157.56. 
from DB5PR07MB0902.eurprd07.prod.outlook.com (10.161.196.18) by DB5PR07MB1144.eurprd07.pr 
from DB5PR07MB0902.eurprd07.prod.outlook.com ([10.161.196.18]) by DB5PR07MB0902.eurprd07.1 
Nyemission ... 
AQHQ8JYyppQzSMtnvkqlzbOZ9f6EgA== 
<27208F24-4C61-4249-97B8-495A34EF8558@solidventurecapital.co.uk> 
en-US 
en-US 
yes 
spf=none (sender IP is ) smtp.mailfrom=emil@solidventurecapital.co.uk; 
1 
[80.0.20.216] 
1 ;DB5PR07MB1144;5:zgF9xrxNGTiht52pzlkl4SQGI 1jGn1 /EBMNOXissWLTGiMse9mQjb5NNMi3XbcF 
UriScan:;BCL:O;PCL:O;RULEID:;SRVR:DB5PR07MB1144; 
<DB5PR07MB114442818D3E00E7 48D1762A915BO@DB5PR07MB1144.eurprd07.prod.outlook.com, 
UriScan:; 
BCL:O;PCL:O;RULEID:(601004 )(8121501046)(520078)(520075)(5005006)(3002001 );SRVR:DB5PR07 
07013D7479 
SFV:NSPM;SFS:(10019020)(6009001)(199003)(189002)(87936001)(81156007)(5001770100001 )(86, 
(68736005)( 1 02836002)( 50047301 00002)( 101416001 )( 1 06116001 )( 461 02003 )(7 4482002)( 1 0635600 
None (protection.outlook.com: solidventurecapital.co.uk does not designate permitted sender hosts) 
1:23 
NSPM 
multipart/mixed; boundary="_ 004 _ 27208F244C61424997B8495A34EF8558solidventurecapitalcou k _" 
1.0 
solidventurecapital.co.uk 
16 Sep 201515:41:47.0583 (UTC) 
Hosted 
c6e63a14-c2c1-4a60-9bf4-87e6f112b472 
DB5PR07MB1144 

[OJ Number 

original-mailbox String 

remote-id 

subject 

String 

String 

134 

imap://peterswartling@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 

133964 

Nyemission ... 
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From: 
Sent: 
To: 

Afram Gergeo <afram@gergeoinvest.com> 
2015-09-16 10:39:16 +0000 

Subject: 
Peter Swartling <peterswartling@gmail.com>; Emil Amir lngmanson <emil@solidventurecapital.co.uk> 
Re:WE®EL 

Werel blir perfekt, bra jobbat! 

MvH 

Afram Gergeo 

OFFICE PHONE: +46 8 511 024 00 
MOBILE PHONE: +46 70 759 14 00 
EMAIL: afram@gergeoinvest.com 

Kungsgatan 6, Gtr 
111 43 STOCKHOLM 
SWEDEN 

This communication, including any attachments, is confidential and m ust not be read by or disc/osed to any person other than the above-named addressee(s}. Any unauthorised party intercepting this communication is 

required ta forward it to its intended destination &/or in form the sender as soon as possible. The Partnership - i.e. Gergeo lnvest AB including any and all associated businesses - disclaims any liability for any action 

token in reliance an the content of this communication. The stotements or opinions expressed in this communication are not necessarily those oj the portnership ond should not be represented as such. Whilst all 

reasonable precautions have been taken to ensure that no harm ful content is transmitted to ony third party the partnership accepts no responsibility for any inconvenience~ loss or damage resulting direct/y ar indirectly 

fram the use af this communication 

The Swedish National Defence Radio Establishment (FRA) may m onitor e·mail traffic data and alsa the content af e·mail for the purposes of damestic surveillance. 

From: Swartling 
Date: Wednesday 16 September 2015 08:34 
To: Emil Amir lngmanson 
Cc: Afram Gergeo 

Subject: Re: WE" EL 

Saft. 
/Peter 

16 sep 2015 kl. 08:33 skrev Emil Amir Ingmanson <gmjJ@solidventurecaP-ital.co.uk>: 

Ok. 

Kollade bara. Vi har säkert uppdaterade handlingar under dagen ... 

Emil Amir Ingmanson 
+44 7469 77 66 66 
+356 999 380 99 

Sent from my iPhone 

On 16 Sep 2015, at 07:28, Peter Swartling <.P-eterswartHng@.gmaiLcom> wrote: 

Jo, men först när han har slutat sin anställning. Känsligt nu och vi har bråttom NU! 
Vi byter ut Magnus mot honom när allt är klart med mig som firmatecknare o. dyl. 
900 spänn till - det får vi ta. 
/Peter 

16 sep 2015 kl. 08:17 skrev Emil Amir Ingmanson < emil@soHdventurecaP-ital.co.uk>: 

Peter 

Uppfattat. Jag skickar detta till juristen. 

Linus ska alltså inte ingå i den nya styrelsen? 

Best Regards, 

Emil Amir lngmanson 
+44 7469 77 66 66 
+356 999 380 99 

From: Peter Swartling 
Date: Tuesday, 15 September 2015 23:38 
To: Emil lngmanson 
Cc: Afram Gergeo 
Subject: WE®EL 

Mina herrar, beslutet är fattat! 
Vi heter WEREL AB. 
Namnet uttalas WE REAL 
Man kan se på loggan som WE R REAL (vi är äkta) 
Även att • :et kan stå för reuseable. Allså: we reusable el (ectricity). 
Vår domän blir www.werel.net 
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Vi måste köra nu och Werel känns t.o.m. bättre än Weel som bara låter som wheel. 
Vi kommer försöka köpa Werel com av den tyska man som äger domänen och bedriver en designverksamhet där. Han heter Werel i efternamn 
och chanserna är väl inte så stora. 
Jag tycker inte det är viktigt. Finns ju en bra koppling till att det handlar om el och elnät. 
Dot net är cool och annorlunda mot alla andra= bra. 
Amir, reggar du omgående på verksamt.se? Bolagsnamn, mig som vd och nya styrelsen (mig, Patrik och Magnus kvar + att du avgår)? Glöm inte 
att betala de 900.- har för mig att det går att göra med kreditkortet. 

Har spenderat em o kväll med Magnus. Mkt bra o informativt. Förstår en del av utmaningarna bättre nu. Vi har en del bekymmer med Props­
avtalet för Finland som är högsta prio just nu. 

Alex har, än en gång, visat sitt värde men det får vi snacka om. Vi ll inte ta det på mejl nu. 

Bästa, 

/Peter 

Delivered-To: 
Recelved: 
X-Received: 
Return-Path: 
Received: 
Received-SPF: 
Authentication-Results: 
Received: 
Recelved: 
Thread-Topic: 
Thread-lndex: 
Message-10: 
References: 
ln-Reply-To: 
Accept-Language: 
Content-Language: 
Authentication-resuHs: 
X-ms-exchange-messagesentrepresentlngtype: 
X-originating-ip: 
X-mlcrosoft-exchange-dlagnostlcs: 
X-microsoft-antispam: 
X-microsoft-antispam-prvs: 
X-exchange-antispam-report-test: 
X-exchange-antispam-report-cfa-test: 
X-forefront-prvs: 
X-forefront-antispam-report: 

Recelved-spf: 
Spamdiagnosticoutput: 
Spamdiagnosticmetadata: 
Content-Type: 
MIME-Version: 
X-OriginatorOrg: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-originalarrivaltime: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-fromentltyheader: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-id: 
X-MS-Exchange-Transport-CrossTenantHeadersStamped: 

Key Value Type Value 

Property list Dictionary (8 values) 

date-last-viewed Number 0 

date-received Number 1442399959 

date-sent Number 1442399956 

flags Number 8590195713 

gmail-label-ids Array (2 values) 

[OJ Number 134 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.87.68 with SMTP id v4csp2028506iez; Wed, 16 Sep 2015 03:39:19 -0700 (PDT) 
by 10.180.93.164 with SMTP id cv4mr18280674wib.10.1442399959857; Wed, 16 Sep 2015 03:39:19 
<afram@gergeoinvest.com> 
from emeaO 1-db3-obe.outbound. protection .outlook.com ( mail-db3on0143.outbou nd. protection. outlook 
pass (google.com: domain of afram@gergeoinvest.com designates 157.55.234.143 as permitted send 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of afram@gergeoinvest.com designates 157.55.234.1 
from DB3PR07MB0492.eurprd07.prod.out1ook.com (10.160.44.142) by Vl1PR07MB0912.eurprd07.prc 
from DB3PR07MB0492.eurprd07.prod.outlook.com ((10.160.44.142]) by DB3PR07MB0492.eurprd07.1 
WE®EL 
AQHQ8Ad4KCAsY60Dm0aN1ZWx2k3FPp4+rrCAgAACwwCAAAGng1AAADUAgABmBIA= 
<3B4A61F2-6BA~983-AE47-A3D131219957@gergeoinvest.com> 
<53620117-7C43-4FDA-AD80-051 D5AB275F7@gmail.com> <OOCED298-FDBF-4FBE-BC24-91 AA6E 
<39731 E47-5219-4A40-B5BB-CA704CD9CCF1@gmail.com> 
en-US 
en-US 
spf=none (sender IP is ) smtp.mailfrom=afram@gergeoinvest.com; 
1 
(193.248.33.9] 
1 ;VI 1 PR07MB0912;5:cEcui9Flsg81VLc+50PwoyPPVEPAWTY2W2/tdU3ficZgBxZPg7STOoHhzzlbUIX 
UriScan: ;BCL:O;PCL:O;RULEI D:;SRVR:VI 1 PR07MB0912; 
<VI 1 PR07MB0912C06EAC5A 7B8C8DBB777DC25BO@VI 1 PR07MB0912.eurprd07.prod.outlook.com 
UriScan:; 
BCL:O;PCL:O;RULEID:(601004 )(520075)(520078)(8121501046)(5005006)(3002001 );SRVR:VI 1 PR07' 
07013D7479 
SFV:NSPM;SFS:(10019020)(252514010)(189002)(24454002)(199003)(16236675004)(450100001)(71 
( 122556002 )(93886004 )( 10400500002 )( 5001920100001 )( 40100003 )( 50018601 00001 )(827 46002)(40 
(104396002);D1R:OUT;SFP: 1102;SCL: 1 ;SRVR:Vl1 PR07MB0912;H:DB3PR07MB0492.eurprd07 .prod. 
None (protection.outlook.com: gergeoinvest.com does not designats perrnitted sandar hosts) 
1:23 
NSPM 
multipart/alternative; boundary="_ 000_ 3B4A61F26BA34983AE47 A3D131219957gergeoinvestcom _" 
1.0 
gergeoinvest.com 
16 Sep 2015 10:39:16.3130 (UTC) 
Hosted 
c6e63a14-c2c1-4a60-9bf4-87e6f112b472 
Vl1 PR07MB0912 

[1] Number 

original-mailbox String 

remote-id 

subject 

String 

String 
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From: 
Sent: 

Afram Gergeo <afram@gergeoinvest.com> 
2015-09-23 15:22:21 +0000 

To: 
Subject: 

Patrik Wadheden <wadheden@icloud.com>; Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
Re: Styrelsens arbetsordning 

Hej Patrik 

Styrelse arbetsordningen ser riktigt bra ut, jag har inga synpunkter. 

MvH 

Afram Gergeo 

OFFICE PHONE: +46 8 511 024 00 
MOBILE PHONE: +46 70 759 14 00 
EMAIL: afram@gergeoinvest.com 

Kungsgatan 6, 6tr 
111 43 STOCKHOLM 
SWEDEN 

This communication, including any attachments, is confidential and must not be read by or disclosed to any person other than the above-named 
addressee(s). Any unauthorised party intercepting this communication is required to forward it to its intended destination &/or inform the sender as soon as 
possible. The Partnership - i.e. Gergeo Invest AB including any and all associated businesses - disclaims any liability for any action taken in reliance on the 
content of this communication. The statements or opinions expressed in this communication are not necessarily those of the partnership and should not be 
represented as such. Whilst all reasonable precautions have been taken to ensure that no harmful content is transmitted to any third party the partnership 
accepts no responsibility for any inconvenience, loss or damage resulting directly or indirectly from the use of this communication 

The Swedish National Defence Radio Establishment (FRA) may monitor e-mail traffic data and also the content of e-mail for the purposes of domestic 
surveillance. 

On 22/09/15 16:24, "Patrik Wadheden" <wadheden@icloud.com> wrote: 

> 
>Hej! 
> 
>Får tacka för ett trevligt möte i Gbg senast Peter. Det är bra personer/ kandidater vi håller på att rekrytera. Hoppas att det 
>går vägen. Jag lämnade bolagsprotokollet m.m till Peter i Gbg och hoppas att det går igenom smärtfritt hos PRV. 
> 
>Bifogar som i ett led av detta ett ramdokument på arbetsordning för styrelsen. Jag har ju finansiell bakgrund och vi bör 
>diskutera om det finns ev branschspecifika inslag vi bör hantera i denna för WEREL ? och att Ni främst känner Er ok i ramverket. 
>Det är viktigt att det blir på riktigt och känns bra och inte ett dokument som finns där bara som katten släpat in. 
> 
>Ytterligare åtar jag mig i samråd med Peter inom kort att titta på försäkringsfrågan och främst VD och styrelsens ansvarsförsäkring 
> 
>Det är bra Peter om du bestämmer när du kan ha styrelsesammanträden inom de 4 kvartalen som föreslås här. 
> 
>Förstår Afram att du kommer att vara adjungerande och medverka i vart fall. Jag utgår där utifrån hur Ni tillsatt styrelsen. 
> 
>Vänligen kom med reflektioner och ha de gott ! 
> 
>/ Patrik 

Delivered-To: 
Received: 
X-Received: 
Return-Path: 
Received: 
Received-SPF: 
Authentication-Results: 
Received: 
Received: 
Thread-Topic: 
Thread-lndex: 
Message-lD: 
References: 
ln-Reply-To: 
Accept-Language: 
Content-Language: 
Authentication-results: 
X-ms-exchange-messagesentrepresentingtype: 
X-originating-ip: 
X-microsoft-exchange-diagnostics: 
X-microsoft-antispam: 
X-microsoft-antispam-prvs: 
X-exchange-antispam-report-test: 
X-exchange-antispam-report-cfa-test: 
X-forefront-prvs: 
X-forefront-antispam-report: 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.163.69 with SMTP id yg5csp4342ieb; Wed, 23 Sep 2015 08:23:21 -0700 (PDT) 
by 10.202.135.139 with SMTP id j133mr18628751oid.126.1443021772773; Wed, 23 Sep 2015 08:22:: 
<afram@gergeoinvest.com> 
from emeaO 1-db3-obe.outbound. protection .outlook.com ( mail-db3on0126 .outbou nd. protection. outlook 
pass (google.com: domain of afram@gergeoinvest.com designates 157.55.234.126 as permitted send 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of afram@gergeoinvest.com designates 157.55.234.1 
from DB3PR07MB0492.eurprd07.prod.oullook.com (10.160.44.142) by DB3PR07MB0492.eurprd07.p1 
from DB3PR07MB0492.eurprd07.prod.oullook.com ([10.160.44.142]) by DB3PR07MB0492.eurprd07.1 
Styrelsens arbetsordning 
AQHQ9UJXkSUelf6qCkCjtl81UXFQF55KXkkA 
<7BA80732-7 AE0-4F8C-AD61-61 FA269794E2@gergeoinvest.com> 
<2C251 OC2-BF7E-4ABF-B49B-EC78EEF4EA4C@icloud.com> 
<2C251 OC2-BF7E-4ABF-B49B-EC78EEF4EA4C@icloud.com> 
en-US 
en-US 
spf=none (sender IP is ) smtp.mailfrom=afram@gergeoinvest.com; 
1 
[5. 150.226.183] 
1 ;DB3PR07MB0492;5:j1 NVZ1 USQWy/oXGIMGgMM1 sDS7seel EcMcDoljQmHWQK9HDvLmU50QCr 
UriScan:;BCL:O;PCL:O;RULEID:;SRVR:DB3PR07MB0492; 
<DB3PR07MB0492ACDF564929EDDOBD07EEC2440@DB3PR07MB0492.eurprd07.prod.outlook.coi 
UriScan:; 
BCL:O;PCL:O;RULEID:(601004 )(2401047)(520078)(5005006)(8121501046)(3002001 );SRVR:DB3PRC 
07083FF734 
SFV:NSPM;SFS:(10019020)(6009001)(252514010)(199003)(189002)(47917 4004 )(24454002)(50026• 
( 1 0400500002)( 19580405001 )(66066001 )(64706001 )( 189998001 )(86362001 )(50986999 )( 1 02836002 
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Received-spf: 
Spamdiagnosticoutput: 
Spamdiagnosticmetadata: 
Content-Type: 
Content-lD: 
Content-Transfer-Encoding: 
MIME-Version: 
X-OriginatorOrg: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-originalarrivaltime: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-fromentityheader: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-id: 
X-MS-Exchange-Transport-CrossTenantHeadersStamped: 

Key Value Type Value 

Property list Dictionary (6 values) 

date-last-viewed Number 1449292064 

date-received Number 1443021772 

flags Number 8590195713 

gmail-label-ids Array (1 values) 

None (protection.outlook.com: gergeoinvest.com does not designate permitted sender hosts) 
1:23 
NSPM 
text/plain; charset="utf-8" 
<8BDB87E27 A352141 BD0CBAC01 B6B9F3A@eurprd07.prod.outlook.com> 
base64 
1.0 
gergeoinvest.com 
23 Sep 2015 15:22:21.5313 (UTC) 
Hosted 
c6e63a14-c2c1-4a60-9bf4-87e6f112b472 
DB3PR07MB0492 

[OJ Number 

original-mailbox String 

remote-id String 

10 

imap://peterswart1ing@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 

134857 
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From: 
Sent: 

Afram Gergeo <afram@gergeoinvest.com> 
2015-09-24 19:13:00 +0000 

To: Magnus Thoren <magnus@konsumentel.se>; Emil Amir lngmanson <emil@solidventurecapital.co.uk>; Peter Swartling 
<peterswartling@gmail.com> 

Subject: Re: Banken vill ha in mer info 
Attachments: Afram.jpg 

Hej 

Ja jag äger själv Gergeo Invest till 100%. Bifogat körkort. 

MvH 

Afram Gergeo 

Gergeo lnvest 

OFFICE PHONE: +46 8 511 024 00 
MOBILE PHONE: +46 70 759 14 00 
EMAIL: afram@gergeoinvest.com 

Kungsgatan 6, 6tr 
111 43 STOCKHOLM 
SWEDEN 

This communication, including any attachments, is confidential and must not be read by ar disclosed to any person other thon the above-named addressee(s}. Any unauthorised party intercepting this communication is 

required ta forward it ta its intended destination &for in form the sender as soon as possibJe. The Partnership - i.e. Gergeo lnvest AB including any and all associoted businesses - discloims any Jiability for any action 
taken in reliance an the content ofthis communication. The statements ar opinions expressed in this communication are not necessarily those ofthe partnership and shou/d not be represented as such. Whilst all 

reasonable precautians have been taken to ensure that na harmful content Is transmitted ta ony thlrd party the portnership accepts no respons/bi/ity far ony inconveniencei loss or damage resulting directly ar indirectly 

from the use o/ this communication 

The Swedish National Defence Radio Establishment (FRA) may monitor e-mail traffic dataanda/so the content af e-mail for the purposes af domestic surveillance. 

On 24/09/15 21:01, "Magnus Thoren" < magnus@konsumentel.se> wrote: 

Hej Alla, 

Då ägandet breddas vill Banken ha in mer info kring ägarbilden i Bolaget innan de ställer ut en bankgaranti till SVK. 

Vilka är personerna bakom bolagen etc. 

Solid Venture är väl oförändrat det är väl du Emil 100% Dig har de uppgifter på. 

Gergeo invest är det du 100% Afram eller hur ser det ut. Behöver även kopia på Körkort etc. då du står som ägare även privat. 

Peter vi behöver träffa banken under måndagen har du något bokat? 

Vi kan höras mer om det imorgon. 

Med vänlig hälsning, 

Magnus T 

Delivered-To: 
Received: 
X-Received: 
Return-Path: 
Received: 
Received-SPF: 
Authentlcatlon-Results: 
Recelved: 
Received: 
Thread-Topic: 
Thread-lndex: 
Message-lD: 
References: 
ln-Reply-To: 
Accept-Language: 
Content-Language: 
X-MS-Has-Attach: 
Authentlcatlon-resuHs: 
X-ms-exchange-messagesentrepresentingtype: 
X-originating-ip: 
X-microsoft-exchange-diagnostics: 
X-microsoft-antispam: 
X-microsoft-antispam-prvs: 
X-exchange-antlspam-report-test: 
X-exchange-antispam-report-cfa-test: 
X-forefront-prvs: 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.163.69 with SMTP id yg5csp634704ieb; Thu, 24 Sep 201512:13:08-0700 (PDT) 
by 10.182.241.41 with SMTP id wf9mr791791obc.76.1443121987947; Thu, 24 Sep 2015 12:13:07 -07 
<afram@gergeoinvest.com> 
from emea01-db3-obe.outbound.protection.outlook.com (mail-db3on0101.outbound.protection.outlook 
pass (google.com: domain of afram@gergeoinvest.com designates 157.55.234.101 as permitted send 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of afram@gergeoinvest.com designates 157.55.234.1 
from DB3PR07MB0492.eurprd07.prod.outlook.com (10.160.44.142) by HE1PR07MB0905.eurprd07.p1 
from DB3PR07MB0492.eurprd07.prod.outlook.com ((10.160.44.142]) by DB3PR07MB0492.eurprd07.1 
Banken vill ha in mer info 
AQHQ9vtdkB8gwKf4AOuaTjQMN69yQZ5MLZ2A 
<CB90C96A-F44D-4409-B936-57DA34E2CB18@gergeoinvest.com> 
<7014BODC-6277-4660-9DEB-AC5F7F2DA 1 E4@konsumentel.se> 
<701480DC-6277-4660-9DEB-AC5F7F2DA 1 E4@konsumentel.se> 
en-US 
en-US 
yes 
spf=none (sender IP is ) smtp.mailfrom=afram@gergeoinvest.com; 
1 
(155.4.74.127] 
1 ;HE 1 PR07MB0905;5:ffpZjqPoqzNo+xnFLcunk7NjozUyJZyrSGCfHyc3optvcPsM 1/SGrUQxgHWSZO+ 
UriScan: ;BCL:O;PCL:O;RULEI D:;SRVR: HE1 PR07MB0905; 
<HE 1 PR07MB09057 A06CD91769B235B3FBOC2430@HE1 PR07MB0905.eurprd07. prod.outlook.com 
UriScan:; 
BCL:O;PCL:O;RULEID:(601004 )(2401047)(520078)(5005006)(8121501046)(3002001 );SRVR:HE1 PRC 
070912876F 
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X-forefront-anlispam-report: 

Received-spf: 
Spamdiagnosticoutput: 
Spamdiagnoslicmetadata: 
Content-Type: 
MIME-Version: 
X-OriginatorOrg: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-originalarrivaltime: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-fromentityheader: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-id: 
X-MS-Exchange-Transport-CrossTenantHeadersStamped: 

Key 

Property list 

color 

date-last-viewed 

date-received 

flags 

gmail-label-ids 

[OJ 

Value Type Value 

Dictionary 

String 

Number 

Number 

Number 

Array 

Number 

(7 values) 

000000 

1443125709 

1443121987 

8590133377 

(2 va/ues) 

52 

SFV:NSPM;SFS:( 10019020)(252514010)(199003)(4 7917 4004 )(24454002)(189002)(122556002)(401 ( 
(107886002)(5001960100002)(46102003)(827 46002)(76176999)(189998001 )(54356999)(195803950 
None (protection.outlook.com: gergeoinvest.com does not designate permitted sender hosts) 
1 :23 
NSPM 
multipart/mixed; boundary="_ 006 _ CB90C96AF44D4409B93657DA34E2CB 18gergeoi nvestcom _" 
1.0 
gergeoinvest.com 
24 Sep 2015 19:13:00.5530 (UTC) 
Hosted 
c6e63a14-c2c1-4a60-9bf4-87e6f112b472 
HE1 PR07MB0905 

[1] 

original-mailbox 

remote-id 

Number 

String 

String 
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From: 
Sent: 
To: 
CC: 
Subject: 

Hej igen Patrik! 

Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
2015-09-24 21 :39: 19 +0200 
Patrik Wadheden <wadheden@icloud.com> 
Afram Gergeo <afram@gergeoinvest.com> 
Re: Styrelsens arbetsordning 

Glädjande nog kan jag meddela att vi idag tecknade Linus anställningskontrakt och att han formellt 
börjar hos oss den 1/10! Han slutar sitt förra jobb den 30/9. Första arbetsdagen blir den 5/10 i 
Sträng näs. 

Jag skulle helst avvakta med att sätta detta styrelsemöte tills vi ser att Linus har kommit in lite i 
bolaget och siffrorna. Med tanke på att styrelsen är så liten menar jag på att vi kan ha en kortare 
framförhållning under de rådande förutsättningarna. Det verkar rimligare att vi kan hålla mötet i slutet 
av november. Men vi får avvakta och se? Då tänker jag även att vi spikar alla fyra möten för 2016. 

MVH, 
/Peter 

> 24 sep 2015 kl. 17:30 skrev Patrik Wadheden <wadheden@icloud.com>: 
> 
>Hej! 
> 
> Toppen att den var ok och att Ni gillade den. Då jobbar vi efter denna tycker jag och antar den 
formellt vid första styrelsesammanträdet KV 4. Där har vi även budget 2016. 
> Kanske lagom att ha mötet mitten November? Det får Peter avgöra ihop med hur tillträdet av ny 
CFO går såklart. 
> 
> Kämpa på killar ! 
> 
> I Patrik 
> 
> 
>> 23 sep 2015 kl. 17:22 skrev Afram Gergeo <afram@gergeoinvest.com>: 
>> 
> > Hej Patrik 
>> 
> > Styrelse arbetsordningen ser riktigt bra ut, jag har inga synpunkter. 
>> --
>> MvH 
>> 
> > Afram Gergeo 
>> 
>> OFFICE PHONE: +46 8 511 024 00 
>> MOBILE PHONE: +46 70 759 14 00 
> > EMAIL: afram@gergeoinvest.com 
>> 
> > Kungsgatan 6, 6tr 
> > 111 43 STOCKHOLM 
>> SWEDEN 
>> 
> > This communication, including any attachments, is confidential and must not be read by or 
disclosed to any person other than the above-named addressee(s). Any unauthorised party intercepting 
this communication is required to forward it to its intended destination &/or inform the sender as soon 
as possible. The Partnership - i.e. Gergeo Invest AB including any and all associated businesses -
disclaims any liability for any action taken in reliance on the content of this communication. The 
statements or opinions expressed in this communication are not necessarily those of the partnership 
and should not be represented as such. Whilst all reasonable precautions have been taken to ensure 
that no harmful content is transmitted to any third party the partnership accepts no responsibility for 
any inconvenience, loss or damage resulting directly or indirectly from the use of this communication 
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>> 
> > The Swedish National Defence Radio Establishment (FRA) may monitor e-mail traffic data and also 
the content of e-mail for the purposes of domestic surveillance. 
>> 
>> 
>> 
>> 
>> 
>> 
>> 
>> 
>> 
>> 
>> 
>> 
>> On 22/09/15 16:24, "Patrik Wadheden" <wadheden@icloud.com> wrote: 
>> 
>>> 
>>> Hej ! 
>>> 
> > > Får tacka för ett trevligt möte i Gbg senast Peter. Det är bra personer/ kandidater vi håller på att 
rekrytera. Hoppas att det 
>>> går vägen. Jag lämnade bolagsprotokollet m.m till Peter i Gbg och hoppas att det går igenom 
smärtfritt hos PRV. 
>>> 
> > > Bifogar som i ett led av detta ett ramdokument på arbetsordning för styrelsen. Jag har ju 
finansiell bakgrund och vi bör 
> > > diskutera om det finns ev branschspecifika inslag vi bör hantera i denna för WEREL ? och att Ni 
främst känner Er ok i ramverket. 
> > > Det är viktigt att det blir på riktigt och känns bra och inte ett dokument som finns där bara som 
katten släpat in. 
>>> 
> > > Ytterligare åtar jag mig i samråd med Peter inom kort att titta på försäkringsfrågan och främst VD 
och styrelsens ansvarsförsäkring 
>>> 
> > > Det är bra Peter om du bestämmer när du kan ha styrelsesammanträden inom de 4 kvartalen 
som föreslås här. 
>>> 
> > > Förstår Afram att du kommer att vara adjungerande och medverka i vart fall. Jag utgår där 
utifrån hur Ni tillsatt styrelsen. 
>>> 
> > > Vänligen kom med reflektioner och ha de gott ! 
>>> 
>>> I Patrik 
> 

Return-Path: 
Received: 

Content-Type: 
Mima-Version: 
ln-Reply-To: 
Content-Transfer-Encod ing: 
Massage-Id: 
References: 

X-Mailer: 

<peterswartling@gmail.com> 
from [192.168.1.6] (2.68.176.1.mobile.tre.se. [2.68.176.1]) by 
smtp.gmail.com with ESMTPSA id 
100sm14181351ft.42.2015.09.24.12.39.21 (version=TLSv1 
cipher=ECDHE-RSA-RC4-SHA bits=128/128); Thu, 24 Sep 2015 
12:39:23 -0700 (PDT) 
texUplain; charset=utf-8 
1.0 (Mac OS X Mail 8.2 \(2104\)) 
<9ADB3E7 A-B9D4-4285-BAF4-E280021 E7823@icloud.com> 
quoted-printable 
<3DF4C40D-C684-4E85-B42F-83770C7F9881 @gmail.com> 
<2C251 OC2-BF7E-4ABF-B49B-EC78EEF4EA4C@icloud.com> 
<7BA80732-7 AE0-4F8C-AD61-61 FA269794E2@gergeoinvest.com> 
<9ADB3E7 A-B9D4-4285-BAF4-E280021 E7823@icloud.com> 
Apple Mail (2.2104) 
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Key Value Type Value 

Property list Dictionary (4 values) 

date-last-viewed Number 1443123881 

date-received Number 1443123559 

flags Number 8623750145 

remote-id String 135057 
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From: 
Sent: 
To: 
CC: 
Subject: 

Hej Erik, 

Magnus Thoren <magnus@konsumentel.se> 
2015-09-28 15:06:08 +0200 
erik.byman@sparbankenrekarne.se 
peter@werel.net 
Re: Möte? 

Men vi vill inte ha en Bankgaranti. .. pantsättnig det är vi som ställer pengarna till förfogande och denna 
affärsmodell har vi varit överens om från början. Vår huvudägares bank är inte verksam i Sverige och 
jag skall se om vi kan byta men detta är inte något som kommer att ske denna vecka det vet du lika 
väl som jag. 

Jag förstår att ni inte vill ha oss som kund längre men vi måste leva med detta just nu och detta är 
verksamhetskritiskt och det vore kanske bra om vi sätter oss ner och tar en diskussion hur vi löser 
detta istället för mailledes Jag tar med vår VD och ta gärna med någon från er sida jag antar att du 
inte har så mycket att säga om saken. 

Med vänlig hälsning, 

Magnus T 

28 sep 2015 kl. 14: 54 skrev <erik.byman@sparbankenrekarne.se> 
<erik.byman@sparbankenrekarne.se>: 

> Hej Magnus! 
> 
> En bankgaranti är att likställa med en kredit, Det är bättre ni vänder er till er huvudägares bank. 
> 
> Med vänlig hälsning 
> Erik 
> 
> 
> 
> -----Ursprungligt meddelande-----
> Från: Magnus Thoren [mailto: magnus@konsumentel.se] 
> Skickat: den 28 september 2015 14:47 
> Till: Erik Byman 
> Kopia: Peter@werel.net 
> Ämne: Re: Möte? 
> 
> Hej Erik, 
> 
> Förtydligande, se sid 6-9 i tidigare sänt avtal det är detta vi vill ha hjälp med dvs rätt benämning är 
Pantsättnig dvs vi ställer 1,5 MSEK på ett konto där vi överlåter rättigheterna till kontot som pant till 
SKV, då de har förmånsrätt till kontot kan vi också öka kravet från SKV vid var tidpunkt utan strul. 
> 
> Ingen kredit endast samma sak ni har hanterat tidigare. 
> 
> Med vänlig hälsning, 
> 
> Magnus T 
> 
> 
> 
> 
> 28 sep 2015 kl. 14: 13 skrev Magnus Thoren <magnus@konsumentel.se>: 
> 
>> Hej Erik, 
>> 
> > Ärendet ligger hos bolagsverket sedan 1,5 veckor tillbaka. Ja vi har i senaste bokslutet ett negativt 
kapital. Men enligt tidigare sänt information till er har vi även gjort en nyemission på 30 MSEK så där 
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ser jag inget problem. Garantin som skulle ställas ut är att vi ställer 1,5 MSEK på ett spärrat konto för 
SVK:s räkning precis som vi har gjort tidigare och jag ser inte att vi skulle behöva någon form av kredit 
från er där måste det ha blivit någon missuppfattning. 
>> 
> > Tror att det är viktigt att träffas när har du tid? 
>> 
>> Har redan pratat med Swedbank i Stockholm och de är av uppfattningen att det skall skötas i 
Strängnäs då vi har säte här. Dock ser jag detta som ett internt problem hos er i Swedbank som jag 
inte kan lägga mig i. Just nu hindrar detta oss att leverera till våra kunder vilket är mycket allvarligt. 
>> 
> > Med vänlig hälsning, 
>> 
>> Magnus T 
>> 
>> 28 sep 2015 kl. 13:59 skrev <erik.byman@sparbankenrekarne.se> 
<erik.byman@sparbankenrekarne.se>: 
>> 
> > > Hej Magnus! 
>>> 
> > > Tack för din förfrågan men jag ser att enligt det senaste bokslutet finns ett negativt kapital i 
bolaget på ca 3,7 miljoner vilket gör det omöjligt för oss att bevilja ytterligare krediter oavsett 
säkerhet. 
>>> 
> > > Eftersom vi jobbar inom Eskilstuna/Strängnäs/Mariefred så kanske det är enklare att ta hjälp av 
en bank i Stockholm då denna affär är komplicerad och kanske för stor för oss på Sparbanken Rekarne. 
Jag kikade och ingenting är registrerat eller klart hos bolagsverket avseende det nya ägandet, kanske 
den nya huvudägaren ( Afram Gergeo/ Gergeo Holding AB) Kan ta hjälp av sin bank? 
>>> 
> > > Med vänlig hälsning 
>>> Erik 
>>> 
>>> 
>>> 
> > > -----Ursprungligt meddelande-----
>>> Från: Magnus Thoren [mailto: magnus@konsumentel.se] 
>>> Skickat: den 28 september 2015 13:25 
>>> Till: Erik Byman 
>>> Ämne: Möte? 
>>> 
> > > Hej Erik, 
>>> 
> > > Jag fick aldrig någon återkoppling. 
>>> 
> > > Med vänlig hälsning, 
>>> 
>>> Magnus T 
>> 
> 

Del ivered-To: 
Received: 

X-Received: 

Return-Path: 
Received: 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.163.69 with SMTP id yg5csp1267578ieb; Mon, 28 Sep 2015 
06:06: 16 -0700 (PDT) 
by 10.112.150.201 with SMTP id 
uk9mr54768841bb.102.1443445576407; Mon, 28 Sep 2015 06:06:16 
-0700 (PDT} 
<magnus@konsumentel.se> 
from bin-vsp-out-05.atm.binero.net (vsp-unauthed02.binero.net. 
[195. 7 4.38.227]) by mx.google.com with ESMTPS id 
pt4si81821461bb.117.2015.09.28.06.06.16 for 
<peterswartling@gmail.com> (version=TLSv1 .2 cipher=ECDHE-RSA­
AES128-GCM-SHA256 bits=128/128); Mon, 28 Sep 2015 06:06:16 
-0700 (PDT) 
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Received-SPF: 

Authentication-Results: 

X-Halon-lD: 
Authorized-sender: 
Received: 

Mime-Version: 
Content-Type: 
ln-Reply-To: 
Content-Transfer-Encod ing: 
Message-ld: 
References: 

X-Mailer: 

neutral (google.com: 195.74.38.227 is neither permitted nor denied by 
best guess record for domain of magnus@konsumentel.se) client­
ip=195. 7 4.38.227; 
mx.google.com; spf=neutral (google.com: 195. 7 4.38.227 is neither 
permitted nor denied by best guess record for domain of 
magnus@konsumentel.se) smtp.mailfrom=magnus@konsumentel.se 
b37be918-65e 1-11 e5-8e 79-005056916f53 
magnus@konsumentel.se 
from magnustorensair.lan (unknown [213.67.105.235]) by bin-vsp-out-
05.atm.binero.net (Halon Mail Gateway) with ESMTPSA; Mon, 28 Sep 
2015 15:06:14 +0200 (GEST) 
1.0 (Mac OS X Mail 7.3 \(1878.6\)) 
texUplain; charset=windows-1252 
<fc85343a6177 4bec84d 1 Oca 1fdeff501 @SRV62319.fspa.myntet.se> 
quoted-printable 
<9BE200CC-85BA-4422-9FBA-8242B6D36C81 @konsumentel.se> 
<21467F65-929F-49F6-858C-4D17E419B78F@konsumentel.se> 
<Od85875983de40899a3d3f2426b8a0d 1 @SRV62319. fspa. myntet.se> 
<A590172B-CF96-4 7C7-9B71-FD4916DF40CA@konsumentel.se> 
<90D9E569-78D1-4603-A8FE-FD7179014C06@konsumentel.se> 
<fc85343a6177 4bec84d 1 Oca 1 fdeff501@SRV62319.fspa.myntet.se> 
Apple Mail (2.1878.6) 

Key Value Value 
Type 

Property list 

date-last­
viewed 

Dictionary (6 values) 

Number 0.0 

date-received Number 

flags Number 

gmail-label-ids Array 

[OJ Number 

original­
mailbox 

remote-id 

String 

String 

1443445576 

8590195713 

(1 values) 

52 

imap://peterswartling@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 

135575 
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From: 
Sent: 
To: 
CC: 

Subject: 

Kick Ass. /A 

Sent from my iPad 

alexander Mathiesen-Öhman <sl14@me.com> 
2015-09-28 15:03:48 -0700 
Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
Afram Gergeo <afram@gergeoinvest.com>; Emil Amir lngmanson 
<emil@solidventurecapital.co.uk>; Magnus Thoren <magnus@konsumentel.se>; Patrik 
Wadheden <wadheden@icloud.com>; Linus Lonnroth <linus.lonnroth@outlook.com> 
Re: We are up! 

On 28 sep 2015, at 15:02, Peter Swartling < Reterswartling@.gmail.com > wrote: 

Gents, 
We are live: www.werel.net 

/Peter 

Delivered-To: 
Received: 

X-Received: 

Return-Path: 
Received: 

Received-SPF: 

Authentication-Results: 

Received: 

X-Proofpoint-Virus-Version: 

X-Proofpoint-Spam-Details: 

Content-type: 

MIME-version: 
X-Mailer: 
ln-reply-to: 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.163.69 with SMTP id yg5csp1501713ieb; Mon, 28 Sep 2015 
15:04:15 -0700 (PDT) 
by 10.50.78.161 with SMTP id c1mr19687931igx.35.1443477855188; 
Mon, 28 Sep 2015 15:04:15 -0700 (PDT) 
<si 14@me.com> 
from pv33p03im-asmtp002.me.com (pv33p03im-asmtp002.me.com. 
[17.143.180.11]) by mx.google.com with ESMTPS id 
j20si14310057ioi.179.2015.09.28.15.04.15 for 
<peterswartling@gmail.com> (version=TLS 1_2 cipher=AES 128-GCM­
SHA256 bits=128/128); Mon, 28 Sep 2015 15:04:15 -0700 (PDT) 
pass (google.com: domain ofsl14@me.com designates 17.143.180.11 
as permitted sender) client-ip=17.143.180.11; 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of sl14@me.com 
designates 17.143.180.11 as permitted sender) 
smtp.mailfrom=sl14@me.com; dmarc=pass (p=NONE dis=NONE) 
header. from=me.com 
from [192.168.1.22] (ip68-106-187-70.sb.sd.cox.net [68.106.187.70]) 
by pv33p03im-asmtp002.me.com (Oracle Communications Messaging 
Server 7.0.5.35.0 64bit (built Mar 31 2015)) with ESMTPSA id 
<ONVE007 J 1 QMDAJ40@pv33p03im-asmtp002.me.com> for 
peterswartling@gmail.com; Mon, 28 Sep 2015 22:03:53 +0000 (GMT) 
vendor=fsecure engine=2.50.10432:,, definitions=2015-09-29_01 :,, 
signatures=O 
rule=notspam policy=default score=O 
kscore.is_bulkscore=1.95871097119493e-12 
compositescore=0.06536201679529 phishscore=O 
kscore. is_ spamscore=O rbsscore=O.06536201679529 
recipient_ to _ sender _ totalscore=O spamscore=O 
urlsuspectscore=0.06536201679529 adultscore=O 
kscore.compositescore=1.97919458599927e-12 circleOfTrustscore=O 
suspectscore=O recipient_ domai n _ to _ sender _ totalscore=O bul kscore=O 
recipient_ domain _ to _ sender _ domain _ totalscore=O 
recipient_ to _ sender _ domain_ totalscore=O classifier=spam adjust=O 
reason=mlx scancount=1 engine=8.0.1-1412110000 definitions=main-
1509280281 
multipart/alternative; boundary=Apple-Mail-118F4C1 E-F6DD-4502-
A31 E-84C564375084 
1.0 (1.0) 
iPad Mail (12H321) 
<37D4E 1 DA-8634-416F-80C4-2DE48F7D7EC5@gmail.com> 
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Content-transfer-encoding: 
Message-id: 
References: 

Key 

Property list 

date-last­
viewed 

Value 
Type 

Dictionary 

Number 

date-received Number 

flags Number 

gmail-label-ids Array 

[OJ Number 

[1] 

original­
mailbox 

remote-id 

Number 

String 

String 

Value 

7bit 
<9067720F-C356-4D33-B329-1 EEB6E8F4A 1 F@me.com> 
<37D4E 1 DA-8634-416F-80C4-2DE48F7D7EC5@gmail.com> 

(6 values) 

1449293286 

1443477855 

8590195713 

(2 values) 

10 

52 

imap://peterswartling@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 

135653 
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From: 
Sent: 

Emil Amir lngmanson <emil@solidventurecapital.co.uk> 
2015-09-30 07:23:09 +0000 

To: 
Subject: 

Hej, 

Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
Re: Garantierna etc. 

Nej, då vi uppenbarligen fick svaret från fingrid nu så hade jag inte med det. 

Mitt fokus just nu ligger att ta fram de €5KK till den 15/10 då betalningen om €3,SKK skall göras till 220. Känns som att det är utmaning nog ... 

Ni har då en budget om €1,2KK plus det som finns nu, vilket bör räcka. 

Budget arbetet utgår jag från att Linus sköter from nästa vecka. 

Best Rega rds, 

Emil Amir lngmanson 
+44 7469 77 66 66 
+356 999 380 99 

From: Peter Swartling 

Date: Tuesday, 29 September 2015 19:57 

To: Emil lngmanson 

Subject: Fwd: Garantierna etc. 

Amir, 
Hade inte hört om detta innan. 
Har du koll på likviditeten med detta? 
/Peter 

Vidarebefordrat brev: 

Hej Alla, 

Inför likviditets planering. Avseende balansansvar i Finland så finns krav frän Fingrid att vi skall ställa ut garantier på 330 000 Euro det skall vara på plats senast 18/10 se nedan info. 

Med vänlig hälsning, 

Magnus T 

Vidarebefordrat brev: 

Från: Markku Vaitomaa <Markku.Vaitomaa@markedskraft.com> 
Ämne: Garantierna etc. 
Datum: 29 september 201510:30:50 CEST 
Till: "Magnus Thoren (!!!s!9nus@konsumentel.se)" <magnus@konsumentel.se>, "jonas@werel.net" <jonas@werel.net> 
Kopia: "marianne@werel.net" <marianne@werel.net> 

Hej. 

Fingrid vill också att garantierna är på plats senast 18.10.2015 om man vill starta balansasvaret 1.11.2015. 

Även information gällande leveranserna/volymerna till olika nätområden behövs då. 

Mvh 
Markku 

Delivered-To: 
Received: 
X-Received: 
Return-Path: 
Received: 
Recelved-SPF: 
Authentication-Results: 
Recelved: 
Recelved: 
Thread-Topic: 
Thread-lndex: 
Message-lD: 
References: 
ln-Reply-To: 
Accept-Language: 
Content-Language: 
Authentication-resuHs: 
X-ms-exchange-messagesentrepresentlngtype: 
X-origlnating-ip: 
X-microsoft-exchange-diagnostics: 
X-microsoft-antispam: 
X-microsoft-antispam-prvs: 
X-exchange-antispam-report-test: 
X-exchange-antispam-report-cfa-test: 
X-forefront-prvs: 
X-forefront-antispam-report: 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.163.69 with SMTP id yg5csp2203192ieb; Wed, 30 Sep 2015 00:23:14-0700 (PDT) 
by 10.180.91.15 with SMTP id ca15mr3125290wib.12.1443597794275; Wed, 30 Sep 2015 00:23:14 ~ 
<emil@solidventurecapital.co. uk> 
from emea01-am1 -obe.outbound.protection.outlook.com (mail-am1 on0139.outbound.protection.ouUoo 
pass (google.com: domain of emil@solidventurecapital.co.uk designates 157.56.112.139 as permitted 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of emil@solidventurecapital.co.uk designates 157.56. 
from HE1 PR07MB0906.eurprd07.prod.outlook.com (10.162.26.13) by HE1 PR07MB0908.eurprd07 .prc 
from HE1 PR07MB0906.eurprd07.prod.outlook.com ((10.162.26.13]) by HE1 PR07MB0906.eurprd07.p1 
Garantierna etc. 
AQHQ+pUDwC5DQg00iE+N2iATH3yHLJ5Ty4EvgAECkQA= 
<A3C12A 1 A-D3D3-4A7D-9271-FMB75204ECB@solidventurecapital.co.uk> 
<FB4D764D-13C5-4C7E-A056-46BAB92659D7@konsumentel.se> <50E97D35-75B5-42C0-92CD-9S 
<50E97D35-75B5-42C0-92CD-998C09A3C668@gmail.com> 
en-US 
en-US 
spf=none (sender IP is ) smtp.mailfrom=emil@solidventurecapital.co.uk; 
1 
(195.158.91.229] 
1 ;HE 1 PR07MB0908;5:Yr90pXdsYqe8hluGsM3eF+Uw1Ztzh 1 dzdp1 r/jb ThRHW1794AbsvBTZrQTBXV 
UriScan: ;BCL:O;PCL:O;RULEI D:;SRVR: HE1 PR07MB0908; 
<HE 1 PR07MB0908708850A3505EF2DCFA03914DO@HE1PR07MB0908.eurprd07.prod.outlook.com 
UriScan:; 
BCL:O;PCL:O;RULEID:(601004 )(2401047)(5005006)(8121501046)(520078)(3002001 );SRVR:HE1 PRC 
071518EF63 
SFV:NSPM;SFS:(10019020)(199003)( 189002)(76176999)(101416001 )(77096005)(16236675004 )(68: 
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Received-spf: 
Spamdiagnosticoutput: 
Spamdiagnosticmetadata: 
Content-Type: 
MIME-Version: 
X-OriginatorOrg: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-originalarrivaltime: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-fromentityheader: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-id: 
X-MS-Exchange-Transport-CrossTenantHeadersStamped: 

Key Value Type Value 

Property list Dictionary (8 values) 

date-last-viewed Number 0 

date-received Number 1443597793 

date-sent Number 1443597789 

flags Number 8590195717 

gmail-label-ids Array (2 values) 

[OJ Number 134 

( 50026401 00001 )( 40015401 00001 )( 1 06356001 )( 1 05586002)(92566002)( 401 00003 )( 189998001 )( 500 
None (protection.outlook.com: solidventurecapital.co.uk does not designate permitted sender hosts) 
1 :23 
NSPM 
multipart/alternative; boundary="_ OOO _ A3C 12A 1 AD3D34A 7D9271 FAAB75204 ECBsolidventurecapital 
1.0 
solidventurecapital.co.uk 
30 Sep 2015 07:23:09.7307 (UTC) 
Hosted 
c6e63a14-c2c1-4a60-9bf4-87e6f112b472 
HE1PR07MB0908 

[1] Number 

original-mailbox String 

remote-id 

subject 

String 

String 
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Uppdragsgivare: Werel AB samt övriga bolag inom koncernen (härefter Werel) 
Organisationsnummer: 556935-7048 

Adress: c/o Convendum, Vasagatan 16, 111 20 Stockholm 
Kontaktsperson: Peter Swartling 

E-mail: peter@werel.net
Telefon: 0727-175170

Uppdragstagare: LL Industrikonsult AB (härefter LL) 
Organisationsnummer: 556861-5719 

Adress: c/o Lönnroth, Gulsparvsgatan 18, 41267 Göteborg 
Kontaktsperson: Linus Lönnroth 

E-mail: industrikonsult@outlook.com
Telefon: 0736-606050 

1. Bakgrund

Werel AB (tidigare Konsument-EL) är ett bolag verksamt inom elhandel som växte kraftigt
under hösten 2015 genom en inkråmsaffär där bolaget tillfördes cirka 40.000 nya kunder. I
samband med affären upprättades ett dotterbolag i Finland från vilken den nya finska
verksamheten skulle bedrivas. Det svenska bolaget har sedan tidigare haft sin löpande
bokföring och redovisning outsourcat till Deloitte samt saknat revisor. Förvärvet av den
finska verksamheten var en del i en större strategi med syfte att på sikt förvandla Werel till
ett börsnoterat elhandelsbolag. Med denna bakgrund anlitades LL som Finanskonsult med
syfte att bistå i upprättandet av den nya koncernens ekonomifunktion samt vidare
strategiarbete i målet mot vidare tillväxt och möjlig börsintroduktion.

2. Omfattningen av detta uppdragsavtal

LL bistår i etableringen av bolagets ekonomifunktion genom att föreslå rekrytering av 
redovisningspersonal och samarbeten med redovisningsbyråer och revisionsfirmor. 
LL bistår i bolagets etablering av skriftliga rutiner och kvalitetsarbete med syfte at 
etablera en professionell arbetsmetodik för bolagets ekonomifunktion 
LL bistår i budget- och prognosarbete med syfte att skapa beslutsunderlag för 
bolagets ekonomistyrning och strategiarbete 
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 LL bistår i bolagets likviditetsstyrning genom utarbetande av kortsiktiga prognoser 
och förslag till transfereringar och överföringar inom bolagets cash management. 

 LL presenterar bolagets ekonomiska status på Styrelsemöten och deltar där som 
sekreterare 

 LL kan i samråd med bolagets VD tilldelas andra projekt som hör naturligt hemma 
inom ett bolags ekonomifunktion 

3. Villkor för uppdraget och Sekretess 

 LLs konsultuppdrag ska inte vara av utåtriktad karaktär där bolaget företräds eller 
kan komma att företrädas mot allmänheten eller delar av allmänheten.  

 LL ska inte företräda bolaget externt eller på annat sätt vara involverad i bolagets 
Investor Relations, Public Relations, Kapitalinhämtning eller myndighetskontakt. 

 Sekretess regleras i övrigt i eget avtal 

4. Ersättning för uppdraget 

 Ersättning för uppdraget uppgår till 158 230,60SEK exklusive mervärdesskatt per 
månad. LL fakturerar fyra gånger per år för tre månader åt gången i förskott med 
15 dagars frist. Faktureringsmånader är Oktober, Januari, April, Juli 

 LL har vidare rätt att vidarefakturera alla utlägg för resor och förplägnad i 
samband med uppdrag enligt detta avtal samt kostnader för bärbar dator, 
mobiltelefon och löpande mobilräkning. Utlägg faktureras en gång per månad med 
15 dagars frist. 

 Vid alla fakturor tillämpas, vid sen betalning, lagen om dröjsmålsränta. 

5. Uppdragets varaktighet 

 Uppdraget löper tills vidare och kan av bägge parter sägas upp med omedelbar 
verkan så länge detta sker skriftligen.  

 Sägs avtalet upp av Werel under påbörjad faktureringsmånad enligt punkt 4 ovan, 
har LL rätt att fakturera för en sista tremånadersperiod. Detta gäller emellertid 
inte om LL har brutit mot detta avtal eller ett signerat sekretessavtal. 

 Sägs avtalet upp av LL har Werel rätt att kräva återbetalning av redan betalda men 
ännu ej påbörjade kalendermånader. Detta gäller emellertid inte om 
uppsägningen beror på att Werel har brutit mot detta avtal eller sekretessavtalet. 
 

6. Ansvar 

 LL skall ha en konsultansvarsförsäkring i den händelse att Werel anser sig ha lidit 
skada som en direkt följd av LLs uppdrag enligt detta avtal. 

 Werel har rätt till en kopia av till var tid gällande försäkringsavtal 
 Werel kan inte hålla LL ansvarig för annat än vad som täcks av denna försäkring 

eller med högre belopp än vad som täcks av denna försäkring. 
 Skulle LL av något skäl stå utan giltig ansvarsförsäkring kan krav på ersättning för 

skada riktas om maximalt 3 basbelopp mot LL. 
 Werel kan inte hålla LL ansvarig för skada på grund av beslut fattade på 

beslutsunderlag producerat av LL. Bägge parter inser att sådant beslutsunderlag 
generellt och Excelmodeller i synnerhet är baserade på framtidsprognoser gjorda 

77

381

PM Beslag BG1175 Peter Swartling.pdf

Fup bilaga 13 B



3 av 3 
 

på förenklade antaganden och formelberäkningar som oberoende av varandra 
ofta innehåller fel och därmed bör betraktas med stor felmarginal. 

 LL kan inte hållas indirekt ansvarig för skada orsakad av annan person. Detta gäller 
oberoende av om skadan har uppstått på grund av agerande från anställda, 
underkonsulter eller andra externa samarbetsparter. 

 Skulle LL ha orsakat bolaget skada genom slarv och misstag som till exempel men 
inte begränsade till - för sent betalade eller på annat sätt felaktigt betalade 
fakturor eller banktransfereringar kan LL maximalt hållas ansvarig för en summa 
motsvarande 3 basbelopp. 

 Skulle Werel ha vunnit ersättning av LL via LLs konsultansvarsförsäkring, alternativt 
nekats ersättning enligt samma konsultansvarförsäkring får inga ytterligare 
skadeståndskrav riktas mot LL. 

7. Tvist 

 Eventuell tvist mellan parterna avgörs i svensk domstol 

8. Övrigt 

Det här avtalet har upprättats i två likalydande exemplar varav uppdragsgivaren och 
uppdragstagaren erhållit varsitt. 

 

Stockholm den 4 Oktober 2015 

 

 

 

 

 

Peter Swartling 
Werel AB 
 
 
 
 
 

 

Linus Lönnroth 
LL Industrikonsult AB 
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From: 
Sent: 
To: 
CC: 

Subject: 
Attachments: 

Hej Kristoffer, 

Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
2015-10-05 13:52:01 +0200 
Kristoffer Sparring <kristoffer.sparring@fylgia.se> 
Afram Gergeo <afram@gergeoinvest.com>; Emil Amir lngmanson 
<emil@solidventurecapital.co.uk> 
Fwd: Bond agreement... 
BondAgreementWerelABwithAI Undertaking 111.docx 

Behöver ditt utlåtande ASAP. 
MVH, 
/Peter Swartling 

Sent from ART:ERY iPhone 6+ 

Vidarebefordrat brev: 

Från: Emil Amir Ingmanson < emil@solidventurecaRital.co.uk> 
Datum: 5 oktober 2015 13:45:47 CEST 
Till: Peter Swartling < Reterswartling@.gmail.com > 
Kopia: Magnus Thoren < magnus@konsumentel.se>, "Patrik Wadheden" 
< wadheden@icloud.com>, Afram Gergeo < afram@solidventurecaRital.co.uk> 
Ämne: Bond agreement ... 

Gents 

Nu finns €5, 000, 000 tillgängligt för att låna ut till WEREL AB. 

Gå igenom detta avtal och kom med kommentarer från ert juridiska ombud. 

Best Regards, 

Emil Amir lngmanson 
+44 7 469 77 66 66 
+356 999 380 99 

X-Antivirus: 
X-Antivirus-Status: 
Return-Path: 
Received: 

Content-Type: 

Content-Transfer-Encod ing: 
Mime-Version: 
Message-ld: 
References: 

X-Mailer: 

Avast (VPS 16120802) 
Clean 
<peterswartling@gmail.com> 
from (10.148.184.175] (79.138.134.127.mobile.tre.se. 
[79.138.134.1271) by smtp.gmail.com with ESMTPSA id 
og8sm41130881bc.5.2015.10.05.04.52.03 (version=TLSv1 
cipher=ECDHE-RSA-RC4-SHA bits=128/128); Mon, 05 Oct 2015 
04:52:04 -0700 (PDT) 
multipart/alternative; boundary=Apple-Mail-06C21 B4C-D4B9-40AC-
9E32-17 A5F3CBFCFF 
7bit 
1.0 (1.0) 
<D5827273-BEED-448D-AA9B-11908BFAB231@gmail.com> 
<61 EAE094-0027-49F2-92F8-
E6DC61327 AED@solidventurecapital.co. uk> 
iPhone Mail (13A404) 
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Key Value Type Value 

Property list Dictionary (5 values) 

date-last-viewed Number 0 

date-received Number 1444045924 

flags Number 8590132481 

gmail-label-ids Array (2 values) 

[OJ Number 52 

[1] Number 50 

remote-id String 189919 
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From: 
Sent: 
To: 

Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
2015-10-06 11 :37:42 +0200 

Subject: 
Afram Gergeo <afram@gergeoinvest.com> 
Re: Problem 

OK. 
/Peter 

Sent from ART: ERY iPhone 6+ 

6 akt. 2015 kl. 11:33 skrev Afram Gergeo < afram@.gergeoinvest.com>: 

Vad är det Kristoffer ska göra som det hänger på!? Escrow avtalet sköter Emil. Är det något annat som hänger 
på honom? 

Som Emil skrev tidigare, är allt annat fixad? 

Det är bättre att rapportera hur det går än skriva såna mails med klagomål. Man kan skriva, kan ni hjälpa mig få 
tag på honom .... Ditt språk är ej ok. 

Vi kan prata så om det inte har med affärer att göra men inte när det gäller affärer. 

Sitter nu på flyget, ska precis starta men jag ringer dig sen så kan vi prata om detta. 

MvH 

Afram Gergeo 
+46 707 591400 

Sent from my iPhone 

On 6 Oct 2015, at 11:26, Peter Swartling < peterswartling.@.gmail.com> wrote: 

Har ju löst Cloud9 och löser, som det verkar, Props. 
Vi kommer ju inte vidare utan Kristoffer just nu och det är sjukt tidskänsligt. Så vissa delar hänger 
definitivt på K. 
Vill du att jag bara ska rapportera av när saker skett och är lösta? 
Jag upplever hittills att jag inte får kontakt o respons från K och då behöver det lösas. Du/ni har ju 
varit väldigt tydliga med att det är honom som vi ska ha så det blir svårt att lösa utan att meddela 
er att det sitter fast där. Vi hinner ju inte heller byta advokat mitt i denna process. 
Jag är lyhörd och vill varken stressa eller irritera dig men ser inte riktigt hur jag ska navigera denna 
situation. 
Vänligen, 
/Peter 

6 okt 2015 kl. 11:16 skrev Afram Gergeo <afram@.gergeoinvest.com>: 

Exakt! Din uppgift är att se till att leveransen och alla verktyg är på plats och det hänger 
inte på Kristoffers jobb. 

Detta har inget med om du tycker Kristoffer är bra eller inte utan du har nu klagat på 
honom, propps och cloud9. Istället för att klaga så löser man saker själv. Det är vad jag 
tycker en VD ska göra. 

MvH 

Afram Gergeo 
+46 707 591400 

Sent from my iPhone 

On 6 Oct 2015, at 11: 10, Peter Swartling < peterswartling.@.gmail.com> wrote: 
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Sorry om du ser detta som gnäll Afram, 
jag är nog van vid mer stringens och snabbare leverans från advokater. 
That's all. 
Min uppgift är ju bl.a. att lösa leveransen på utsatt tid. Behöver då de 
angivna verktygen på plats. 
Så mitt fokus är därför överallt där det behövs. 
Bättre att adressera issues när det fortfarande går att åtgärda än när det är 
försent. 
Bästa, 
/Peter 

6 okt 2015 kl. 11:04 skrev Afram Gergeo 
<afram@.gergeoinvest.com>: 

Peter, lugna ner dig lite. Man löser inget genom att alltid gnälla 
och klaga på dem andras arbeta uppgifter. Ta du och lös dina så 
löser vi våra. 

MvH 

Afram Gergeo 
+46 707 591400 

Sent from my iPhone 

On 6 Oct 2015, at 10:57, Peter Swartling 
< 1:1eterswart!ing.@.gmail.com> wrote: 

Absolut Amir ta detta med Kristoffer o lös degen! : ) 
Det är även escrow avtalet som han suttit på sen 
förra veckan. Så fint om du kan få pluggen ur där 
med. 
Vi jobbar på! 
/Peter 

Sent from ART: ERY iPhone 6+ 

6 okt. 2015 kl. 10:42 skrev Emil Amir 
Ingmanson 
<emil@so1idventureca1:1ital.co.uk>: 

Peter 

Såvitt jag förstod det så skulle pengarna 
sitta pa escrow den 15/10. 

Ni kommer inte kunna göra betalningen 
på torsdag även om vi stänger avtalet 
idag. Han fick avtalet sent igår, så ge 
honom lite tid. 

Låt mig prata med Kristoffer och lösa 
cashen så kan ni foka på Props. Det finns 
mycket att lösa rent praktiskt. 

Är tex bank och Telia hub klart i Finland? 
Fingrid, Edielid? Avtalen som ska tas över 
skulle gås igenom, är det gjort etc ... 
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Return-Path: 
Received: 

Emil Amir Ingmanson 

+44 7469 77 66 66 

+356 999 380 99 

Sent from my iPhone 

On 06 Oct 2015, at 09:28, 
Peter Swartling 
< Reterswartling@.gmail .com > 
wrote: 

Hej, 

Ska här försöka samanfatta 
problematiken för oss just 
nu: 

Kristoffer. 

Om vi ska lösa den önskade 
transfern till den 1:a 
november behöver vi vara i 
Helsingfors nu på torsdag 
morgon för att träffa Nordea 
och 220. Då ska pengarna 
finnas på escrow. Vi har inte, 
trots påminnelser, fått avtalet 
clearat med Kristoffer. Vi har 
heller inte fått feedback på 
låneavtalet (SM€) från 
honom. Han svarar varken på 
telefon eller mejl. Så vi kan 
inte signera, ha escrow uppe 
och vi har inte pengar. 

Står handfallen ... 

Det är alltså inte den 
tekniska leveransen med 
Props som är den springande 
punkten just nu utan den av 
bolget utsedda advokaten. 

Vad göra? 

/Peter 

Sent from ART: ERY iPhone 
6+ 

<peterswartling@gmail.com> 
from [10.162.145.1] (109.58.144.141.bredband.tre.se. [109.58.144.141)) by smtp.gmail.com 
with ESMTPSA id c6sm50216721bp.2.2015.10.06.02.37.43 for <afram@gergeoinvest.com> 
(version=TLSv1 cipher=ECDHE-RSA-RC4-SHA bits=128/128); Tue, 06 Oct 2015 02:37:43 
-0700 (PDT) 
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Content-Type: 
Content-Transfer-Encoding: 
Mime-Version: 
Message-ld: 
References: 

ln-Reply-To: 
X-Mailer: 

multiparUalternative; boundary=Apple-Mail-104C2960-8260-4E78-8F87 -75D78A91 D30C 
7bit 
1.0(1.0) 
<D F258538-FE8D-456C-8142-21 C4F729838A@gmail.com> 
<4C86E6E0-8F50-4A44-97 40-4E38A294A2DA@gmail.com> <81 CDA988-6270-45D9-8338-
8A9383FCDA6A@solidventurecapital.co. uk> <D2802D88-3187 -4A34-A820-
D619989184 79@gmail.com> <2018421 C-CCAA-4808-88EC-
5A288F34 7C05@gergeoinvest.com> <5085EA03-5004-490E-997F-
07EF7C75A6A9@g mail .com> <FDCE3EC5-FA85-4 787 -A884-
641 E 19D4897 A@gergeoinvest.com> <244 7C875-6048-4028-80E4-
F1D38CF97443@gmail.com> <AFA6FDF2-8818-4 76D-8A8A-
E91 E2867AC81@gergeoinvest.com> 
<AFA6FDF2-8818-4 76D-8A8A-E91 E2867AC81@gergeoinvest.com> 
iPhone Mail (13A404) 

Key Value Type Value 

Property list Dictionary (5 values) 

date-last-viewed Number 1444162246 

date-received 

flags 

Number 

Number 

original-mailbox String 

remote-id String 

1444124264 

8590195713 

imap ://peterswartling@imap.gmail.com/%58Gmail%5D/ Alla%20mail 

136654 
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OCTOBER 2015

------------

PERFORMANCE LINKED BOND AGREEMENT

between

WEREL AB

ETI SECURITIES PLC

and

AI UNDERTAKING III INC.
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THIS AGREEMENT is dated  02nd October 2015 

PARTIES

Werel AB incorporated in Sweden with company number 556935-7048  whose 
registered office is at Box 69 , 645 21 Strangnas, Stockholm, Sweden ( “Werel”).

ETI SECURITIES PLC incorporated in Malta with company number C55602 whose 
registered office is at 116/118 St Georges Rd, Saint Julians, STJ320, Malta (“ETI”)

AI UNDERTAKING III INC. incorporated in St. Vincent and the Grenadines with 
company number 21865 IBC 2013 whose registered office is at Trust House, 112 
Bonadie Street, Kingstown, Saint Vincent (“AIU”).

BACKGROUND

In accordance with a prospectus entitled “ETI Securities plc – Securities Note dated 
12 March, 2015” (“Prospectus”) ETI has agreed to issue certain Exchange Traded 
Instruments named “Boardwalk Real Estate ETI” (“Securities”) to third parties.

The Securities constitute direct, secured and unsubordinated obligations of ETI. Any 
payment by ETI in respect of the Securities (and in particular, the redemption 
thereof) to third parties is dependent upon receipt by ETI of payments or proceeds 
from Collateral (as defined in the Prospectus) (“Collateral”)

The Collateral is comprised of performance linked bonds issued by AIU. The terms 
and conditions of the Collateral are attached as Annex I to the Prospectus.

Werel is a company offering electricity supply services but does not carry on any 
regulated activities, as defined by Financial Services and Markets Act 2000 (
“FSMA”) and is not authorised by the Financial Conduct Authority (the “FCA”) under 
FSMA, or any other competent regulatory body.

ETI has agreed to utilise all proceeds of the Securities (net of certain agreed costs) 
to purchase (through its wholly-owned subsidiary AIU), certain bonds to be issued by 
Werel (“Bonds”).

Accordingly, Werel has agreed to issue and AIU has agreed to purchase the Bonds 
on the terms and subject to the conditions of this agreement.

AGREED TERMS

INTERPRETATION1.

The following definitions and rules of interpretation apply in this agreement. 

Definitions:1.1

Business Day: a day other than a Saturday, Sunday or public holiday in 
England when banks in London are open for business.

Underlying: all of the assets of Werel AB

A person includes a natural person, corporate or unincorporated body 
(whether or not having separate legal personality).
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A reference to a statute or statutory provision is a reference to it as it 1.2
is in force as at the date of this agreement.

A reference to a statute or statutory provision shall include all 1.3
subordinate legislation made as at the date of this agreement under that 
statute or statutory provision.

A reference to writing or written includes e-mail but not fax.1.4

Any words following the terms including, include, in particular, for 1.5
example or any similar expression shall be construed as illustrative and shall 
not limit the sense of the words, description, definition, phrase or term 
preceding those terms.

References to clauses are to the clauses of this agreement. 1.6

SUSBCRIPTION FOR BONDS2.

ETI hereby irrevocably and unconditionally undertakes to procure that 2.1
AIU does utilise all and any monies received by ETI from purchasers of the 
Securities (less an amount equal to any costs reasonably and properly 
incurred by ETI PLUS any monies retained for liquidity purposes as disclosed 
in the Prospectus) (“Monies”) for the subscription of Bonds within 3 days of 
any such Monies being received by ETI. 

All Monies are to be transmitted by telegraphic transfer for same day 2.2
value to the euro account of Werel, details of which are:-

Swedbank: Werel AB
IBAN  IBAN SE83 8000 0827 0123 7679 7987
BIC/SWIFT SWEDSESS

The Bonds create a legally binding obligation of Werel to repay the 2.3
amounts received under the Bonds.

The Bonds are not transferable or capable of assignment in any way 2.4
and will remain personal to AIU.

The Bonds will pay an annual coupon of 12% to be paid quarterly on 2.5
1st January, 1st April, 1st July, 1st October in arrears. Payment will be made by 
Werel to the bank account details specified in Clause 3.3. The first payment of 
interest will include interest from the date of the agreement to the date of the 
interest payment.

Werel AB agrees to provide quarterly management accounts by the 2.6
end of the month following the quarterly interest payment dates and Audited 
Annual accounts within six (6) months of the companies financial year end. 
Communication of the accounts will be to the details provided in Clause 14 of 
this agreement.
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REDEMPTION 3.

The Bonds will automatically redeem on the date which is the earlier of 3.1
(i) the twentieth Business Day after Werel gives to AIU written notice of its 
wish to redeem the Bonds and (ii) the fifth anniversary of the date of this 
agreement (the “Redemption Date”). 

In the event that AIU has or has purported to transfer or assign the 3.2
Bonds, then the Redemption Amount will be nil. In all other cases the 
Redemption Amount shall be calculated by Argentarius ETI Management 
Limited (“Argentarius”) in accordance with clause 3.5. The calculations are 
(in the absence of manifest error) final and binding upon all parties to this 
agreement.

On the Redemption Date, Boardwalk will arrange for the transfer of the 3.3
Redemption Amount to the following bank account of AIU:-

Bank: Sparkasse Bank Malta PLC

Account Number: MT07SBMT5505000010000026053000

The Redemption Amount shall be paid net of all applicable taxes, fees 3.4
and other charges directly arising in connection therewith.

Unless it is nil in accordance with clause 3.2, the Redemption Amount 3.5
is determined as follows: 

Underlying(t) 

Redemption Amount(t) = -------------------- * Denomination

Underlying(t0) 

Underlying(t) Value of the underlying at valuation day(t); 

Underlying(t0) Value of the underlying at Initial Valuation Date

but subject always to a maximum rate of return of 12 per cent per annum.

OBLIGATIONS OF BOARDWALK, AIU AND ETI4.

Werel, AIU and ETI must at all material times act in good faith towards 4.1
each other.

CONFIDENTIALITY5.
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Each party undertakes that it shall not at any time disclose to any 5.1
person any confidential information concerning the business, affairs, 
customers, clients or suppliers of the other party or of any member of the 
group of companies to which the other party belongs, except as permitted by 
clause 5.2.

Each party may disclose the other party's confidential information:5.2

to its employees, officers, representatives or advisers (a)
who need to know such information for the purposes of carrying out 
the party's obligations under this agreement. Each party shall procure 
that its employees, officers, representatives or advisers to whom it 
discloses the other party's confidential information comply with this 
clause 5; and

as may be required by law, a court of competent (b)
jurisdiction or any governmental or regulatory authority.

No party shall use any other party's confidential information for any 5.3
purpose other than to perform its obligations under this agreement.

COMMENCEMENT AND DURATION6.

This agreement shall commence on the date hereof (the “Commencement 
Date”) and shall continue until the Bonds have been redeemed in full.
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CONSEQUENCES OF TERMINATION7.

On termination of this agreement, the following clauses shall continue 7.1
in force: clause 1, clause 5 and clause 7 to clause 16 (inclusive).

Termination of this agreement shall not affect any rights, remedies, 7.2
obligations or liabilities of the parties that have accrued up to the date of 
termination, including the right to claim damages in respect of any breach of 
the agreement which existed at or before the date of termination.

NO PARTNERSHIP OR AGENCY8.

Nothing in this agreement is intended to, or shall be deemed to, 8.1
establish any partnership or joint venture between any of the parties, 
constitute any party the agent of another party, or authorise any party to make 
or enter into any commitments for or on behalf of any other party.

Each party confirms it is acting on its own behalf and not for the 8.2
benefit of any other person.

ENTIRE AGREEMENT9.

This agreement constitutes the entire agreement between the parties 9.1
and supersedes and extinguishes all previous agreements, promises, 
assurances, warranties, representations and understandings between them, 
whether written or oral, relating to its subject matter.

Each party acknowledges that in entering into this agreement it does 9.2
not rely on, and shall have no remedies in respect of, any statement, 
representation, assurance or warranty (whether made innocently or 
negligently) that is not set out in this agreement.

Each party agrees that it shall have no claim for innocent or negligent 9.3
misrepresentation or negligent misstatement based on any statement in this 
agreement.

Nothing in this clause shall limit or exclude any liability for fraud.9.4

VARIATION10.

No variation of this agreement shall be effective unless it is in writing and 
signed by the parties (or their authorised representatives). 

ASSIGNMENT AND OTHER DEALINGS11.

This agreement is personal to the parties and neither party shall assign, 
transfer, mortgage, charge, subcontract, declare a trust over or deal in any 
other manner with any of its rights and obligations under this agreement.

WAIVER12.

No failure or delay by a party to exercise any right or remedy provided under 
this agreement or by law shall constitute a waiver of that or any other right or 
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remedy, nor shall it prevent or restrict the further exercise of that or any other 
right or remedy. No single or partial exercise of such right or remedy shall 
prevent or restrict the further exercise of that or any other right or remedy. 

SEVERANCE13.

If any provision or part-provision of this agreement is or becomes 13.1
invalid, illegal or unenforceable, it shall be deemed modified to the minimum 
extent necessary to make it valid, legal and enforceable. If such modification 
is not possible, the relevant provision or part-provision shall be deemed 
deleted. Any modification to or deletion of a provision or part-provision under 
this clause shall not affect the validity and enforceability of the rest of this 
agreement.

If one party gives notice to the other of the possibility that any 13.2
provision or part-provision of this agreement is invalid, illegal or 
unenforceable, the parties shall negotiate in good faith to amend such 
provision so that, as amended, it is legal, valid and enforceable, and, to the 
greatest extent possible, achieves the intended commercial result of the 
original provision.

NOTICES14.

Any notice given to a party under or in connection with this contract 14.1
shall be in writing and shall be:

delivered by hand or by pre-paid first-class post or (a)
other next Business Day delivery service at its registered office (if a 
company) or its principal place of business (in any other case); or 

sent by email to magnusthoren@telia.com in respect of (b)
Werel and to bonds@argentarius-group.com in respect of AIU and to 
bonds@argentarius-group.com in respect of ETI.

Any notice shall be deemed to have been received:14.2

if delivered by hand, on signature of a delivery receipt;(a)

if sent by pre-paid first-class post or other next (b)
Business Day delivery service, at 9.00 am on the second Business 
Day after posting[or at the time recorded by the delivery service.

if sent by email, at 9.00 am on the next Business Day (c)
after transmission.

This clause does not apply to the service of any proceedings or other 14.3
documents in any legal action or, where applicable, any arbitration or other 
method of dispute resolution. 

THIRD PARTY RIGHTS 15.

No one other than a party to this agreement and Argentarius shall have any 
right to enforce any of its terms.
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GOVERNING LAW16.

This agreement and any dispute or claim arising out of or in connection with it 
or its subject matter or formation (including non-contractual disputes or 
claims) shall be governed by and construed in accordance with the law of 
England. 

JURISDICTION17.

Each party irrevocably agrees that the courts of England shall have exclusive 
jurisdiction to settle any dispute or claim arising out of or in connection with 
this agreement or its subject matter or formation (including non-contractual 
disputes or claims). 

This agreement has been entered into on the date stated at the beginning of it.

Signed by Magnus Thorén and 
Peter Swartling together
for and on behalf of Werel AB

Signed by Andreas Wolfl
for and on behalf of ETI Securities 
PLC

.......................................
Director

.......................................
Director

.......................................
Director

Signed by Andreas Wolfl
for and on behalf of AI 
UNDERTAKING III INC. 

.......................................
Director
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From: 
Sent: 
To: 
CC: 

Subject: 

Magnus Thoren <magnus@konsumentel.se> 
2015-10-09 00:55:22 +0200 
Afram Gergeo <afram@solidventurecapital.co.uk> 
Patrik Wadheden <wadheden@icloud.com>; Emil Amir lngmanson 
<emil@solidventurecapital.co.uk>; Peter Swartling <peterswartling@gmail.com>; Kristoffer 
Sparring <kristoffer.sparring@fylgia.se> 
Re: Nyemission WEREL datum 16 sept.pdf 

Jag kommer in på Måndag EM till Kungsgatan det går fortast om vi tar det då. 

//M 

8 okt 2015 kl. 12:49 skrev Afram Gergeo <afram@solidventurecapital.co.uk>: 

> Hej 
> 
> Fick nyemissionens dokumentet idag. Har signat. Magnus kommer du till kontoret på Kungsgatan 
eller ska jag posta den till Strängnäs? 
>-
> Kind Regards 
> 
> Afram Gergeo 
> 
> MOBILE PHONE: +46 70 759 14 00 <tel:+46%2070%20759%2014%2000> 
> EMAIL: afram@solidventurecapital.co.uk <x-apple-msg-load ://4EBA9BC4-613C-4BED-A47A­
CDCB9185D146/afram@solidventurecapital.co.uk> 
> WEB: www.solidventurecapital.co.uk <http://www.solidventurecapital.co.uk/> 
> 
> 
> 869 HIGH ROAD <x-apple-data-detectors://1> 
> N12 8QA, LONDON <x-apple-data-detectors://1> 
> ENGLAND 
> 
> This communication, including any attachments, is confidential and must not be read by or disclosed 
to any person other than the above-named addressee(s). Any unauthorised party intercepting this 
communication is required to forward it to its intended destination &for inform the sender as soon as 
possible. The Partnership - i.e. Solid Venture Capital LTP including any and all associated businesses -
disclaims any liability for any action taken in reliance on the content of this communication. The 
statements or opinions expressed in this communication are not necessarily those of the partnership 
and should not be represented as such. Whilst all reasonable precautions have been taken to ensure 
that no harmful content is transmitted to any third party the partnership accepts no responsibility for 
any inconvenience, loss or damage resulting directly or indirectly from the use of this communication 
> 
> 
> 
> 
> 
> 
> 
> 
> 
> 
> 
> 
> 
> 
> 
> On 07/10/15 19:03, "Patrik Wadheden" <wadheden@icloud.com> wrote: 
> 
>> Hej ! 
>> 
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>> Jag har signat och skickat upp extra bolagsstämman/ nyemissionen till Afram på Kungsgatan. 
Afram och Magnus skall signa också. 
>> 
>> Ha det gott! 
>> 
>> I Patrik 
>> 
>>> 6 okt 2015 kl. 16:03 skrev Emil Amir Ingmanson <emil@solidventurecapital.co.uk>: 
>>> 
>>> Gents 
>>> 
>>> Efter många om och men, här är nyemissionen. 
>>> 
> > > Gå igenom, skriv på och skicka till starta bolag. Inte till Bolagsverket. 
>>> 
>>> <Nyemission WEREL datum 16 sept.pdf> 
>>> 
>>> 
> > > Emil Amir Ingmanson 
>>> +44 7469 77 66 66 
>>> +356 999 380 99 
>>> 
> > > Sent from my iPhone 
>> 

Delivered-To: 
Received: 

X-Received: 

Return-Path: 
Received: 

Received-SPF: 

Authentication-Results: 

X-Halon-lD: 
Authorized-sender: 
Received: 

Content-Type: 
Mime-Version: 
ln-Reply-To: 

Content-Transfer-Encod ing: 
Message-ld: 
References: 

X-Mailer: 

peterswartling@gmail.com 
by 10.64.163.69 with SMTP id yg5csp656327ieb; Thu, 8 Oct 2015 
15:55:20 -0700 (PDT) 
by 10.112.159.168 with SMTP id 
xd8mr48180361bb.118.1444344920322; Thu, 08 Oct 2015 15:55:20 
-0700 (PDT) 
<magnus@konsumentel.se> 
from bin-vsp-out-05.atm.binero.net (bin-mail-out-06.binero.net. 
[195. 7 4.38.229]) by mx.google.com with ESMTPS id 
u14si7571371lfd.70.2015.10.08.15.55.20 for 
<peterswartling@gmail.com> (version=TLSv1 .2 cipher=ECDHE-RSA­
AES128-GCM-SHA256 bits=128/128); Thu, 08 Oct 2015 15:55:20 
-0700 (PDT) 
neutral (google.com: 195.74.38.229 is neither permitted nor denied by 
best guess record for domain of magnus@konsumentel.se) client­
ip=195. 7 4.38.229; 
mx.google.com; spf=neutral (google.com: 195.74.38.229 is neither 
permitted nor denied by best guess record for domain of 
magnus@konsumentel.se) smtp.mailfrom=magnus@konsumentel.se 
a616ab63-6e0f-11 e5-b53c-005056916f53 
magnus@konsumentel.se 
from [10.0.0.227] (unknown [88.131.218.100]) by bin-vsp-out-
05.atm.binero.net (Halon Mail Gateway) with ESMTPSA; Fri, 9 Oct 
2015 00:55:19 +0200 (CEST) 
texUplain; charset=windows-1252 
1.0 (Mac OS X Mail 7.3 \(1878.6\)) 
<340786AA-9762-412F-9FOC-
3340511 FE939@solidventurecapital.co.uk> 
quoted-printable 
<A37707ED-B606-4030-B8C0-80380A5F2544@konsumentel.se> 
<F4A5B69C-8B 15-4E96-AD8F-
C8A8703E 1 BC1@solidventurecapital.co.uk> <D29DC8BA-7609-
4D3B-890C-5FCE4C5A69A7@icloud.com> <340786AA-9762-412F-
9FOC-3340511 FE939@solidventurecapital.co. uk> 
Apple Mail (2.1878.6) 
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color 
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viewed 

Value 
Type 

Dictionary 

String 

Number 

date-received Number 

flags Number 

gmail-label-ids Array 
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original- String 
mailbox 

remote-id String 

Value 

(7 values) 

000000 

1444387982 

1444344920 

8590195841 
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52 

70 

imap://peterswart1ing@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 

137123 
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From: 
Sent: 
To: 
CC: 

Subject: 

Hej igen Patric, 

Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
2015-10-14 13:41:42 +0200 
Patrik Wadheden <wadheden@icloud.com> 
Afram Gergeo <afram@solidventurecapital.co.uk>; Emil Amir lngmanson 
<emil@solidventurecapital.co.uk> 
Re: Gällande styrelse m.m och förvä rv i Finland 

jag har redan svarat på frågorna betr. det finska bolaget o sänt dig handlingarna. 
Betr. den finska affären: 
Vi köper kundstocken av 220. 
Det Finska bolaget under namnändring till Werel OY kommer vara ett helägt dotterbolag till Werel AB. 
Angående både avtalet mellan Werel AB och 200 samt 220s bokslut och EBIT så får jag hänvisa till 
Afram och Emil. Jag har inte avtalet samt har aldrig sett dessa siffror men utgår ifrån att det gjorts en 
noggrann DD. 
MVH, 
/Peter 

> 13 akt 2015 kl. 23: 11 skrev Patrik Wadheden <wadheden@icloud.com>: 
> 
>Hej! 
> 
> Tack för trevligt möte i Stockholm :-) 
> 
> Vad jag förstår så skrev jag på en ändringsanmälan på det Finska bolaget ? Önskar en kopia på den 
Peter/ Tack ! Det räcker med mallen Peter om du har kopia på den i datorn och att den 
överensstämmer med den jag skrev under. 
> 
> Reflekterade efteråt att jag skrev under den ändringen att jasså. Är jag i en styrelse i Finland ? ( 
Vissa kanske vaknar sent som man säger ) Behöver naturligtvis uppdatering just i det avseendet om 
jag finns i styrelsen för det bolaget. 
> 
> Hur är tanken att styrelsen skall se ut i Finland ? Jag vet att Peter kommer att vara VD för det 
berättade han för mig. 
> 
> Om jag skall ingå i den styrelsen, vilket jag kanske redan gör:-), vill jag gärna ha en kopia på de 
handlingarna som ingivits till Finska PRV där mitt namn finns med / Tack ! 
> 
> Vad jag förstår så köper vi inkråmet av "0200" och lägger det i ett nytt bolag ? 
> 
> Är det bolaget tilltänkt som ett dotterbolag till WEREL AB SE ? 
> 
> Hur ser transaktionen ut av förvärvet. Köpeskilling ? och eventuella tilläggsköpeskillingar ? 
> 
> Vad omsätter bolaget senaste reviderade bokslutet och vad var vinsten ? 
> 
> Jag återkommer ytterligare med frågor efter att jag fått svar på frågorna ovan för att finna struktur i 
frågan. 
> 
> Tack på förhand ! 
> 
> I Patrik 

X-Antivirus: 
X-Antivirus-Status: 
Return-Path: 
Received: 

Avast (VPS 16120802) 
Clean 
<peterswartling@gmail.com> 
from [192.168.1.42] (h-226-183.a 137 .corp. bahnhof.se. 
[5.150.226.183]) by smtp.gmail.com with ESMTPSA id 
t188sm1289651lfe.33.2015.10.14.04.41.43 (version=TLSv1 
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Content-Type: 
Mime-Version: 
ln-Reply-To: 

cipher=ECDHE-RSA-RC4-SHA bits=128/128); Wed, 14 Oct 2015 
04:41 :43 -0700 (PDT) 
texUplain; charset=utf-8 
1.0 (Mac OS X Mail 8.2 \(2104\)) 

Content-Transfer-Encod ing: 
<3FC922C1-1 B11-4393-BDOB-EBA758172C36@icloud.com> 
quoted-printable 
<127D9FB5-DF38-4F88-ABOF-A2A38B89COE4@gmail.com> 
<3FC922C1-1 B11-4393-BDOB-EBA758172C36@icloud.com> 
Apple Mail (2.2104) 

Message-ld: 
References: 
X-Mailer: 

Key Value Type Value 

Property list Dictionary (5 values) 

date-last-viewed Number 0 

date-received Number 1444822903 

flags Number 8623750145 

gmail-label-ids Array (1 values) 

[OJ Number 50 

remote-id String 191892 
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From: 
Sent: 

Emil Amir lngmanson <emil@solidventurecapital.co.uk> 
2015-11-12 21:27:43 +0000 

To: Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
CC: 
Subject: 

Helena Thoren - Werel AB <helena@werel.net>; Magnus Thoren - Werel AB <magnus@werel.net> 
Re: Godkännande: Skatteutbetalningar 

Jag har godkänt. 

From: Peter Swartling <12eterswartling@gi:ru!.il.&2m> 
Date: Thursday, 12 November 2015 at 19:40 
To: Magnus Thoren - Werel AB <magnus@werel.net>, Emil Amir lngmanson <emil@solidventurecagital.co.uk> 

Cc: Helena Thoren - Werel AB <helena@werel.net> 

Subject: Re: Godkännande: Skatteutbetalningar 

Hej Emil och Magnus, 
vänligen attestera dessa betalningar omgående, tack! 
/Peter 

12 nov. 2015 kl. 17: 14 skrev Helena Thoren - Werel AB < helena@werel.net>: 

Hej Peter, 
Linus ville att jag skulle maila dig skatteutbetalningarna och att du skulle ge Magnus och Emil ett godkännande att betala ut dessa pengar. 

/Helena 

Från: Helena Thoren - Werel AB 
Skickat: den 12 november 2015 16:57 
Till: 'LL Industrikonsult' <industrikonsult@outlook.com> 
Ämne: Status bank 

Hej, 

Tillgängligt belopp 2 383 322,86 på banken 

Transaktioner som ligger för godkännande: 

Omgående SKATTEVERKET 336 832,00 AG 
Omgående SKATTEVERKET 408 369,00 Moms 
Omgående SKATTEVERKET 676 034,00 Punktskatt 
Omgående SKATTEVERKET 94 635,00 Underskott på skattekonto 
Totalt belopp 1 515 870,00 

Best regards 

Helena ThorE!n 

Finance 

www.werel.net 

Phone: 0771- 17 81 00 

E-mail: customerservice@werel.net 

X-Antivirus: 
X-Antivirus-Status: 
Delivered-To: 
Received: 
X-Received: 
Return-Path: 
Recelved: 
Received-SPF: 
Authentlcation-Results: 
Received: 
Received: 
Thread-Topic: 
Thread-lndex: 
Message-lD: 
References: 
ln-Reply-To: 
Accept-Language: 
Content-Language: 
Authentication-resuHs: 
X-ms-exchange-messagesentrepresentingtype: 
X-originating-ip: 
X-microsoft-exchange-diagnostics: 
X-microsoft-antispam: 
X-mlcrosoft-antlspam-prvs: 
X-exchange-antispam-report-test: 

Avast (VPS 15112000) 
Clean 
peterswartling@gmail.com 
by 10.64.98.234 with SMTP id el10csp615885ieb; Thu, 12 Nov 2015 13:27:46 -0800 (PST) 
by 10.194.47.134 with SMTP id d6mr18469724wjn.27.1447363666188; Thu, 12 Nov 2015 13:27:46 -0 
<emil@solidventurecapital.co. uk> 
from emeaO 1-db3-obe.outbound. protection .outlook.com ( mail-db3on0092.outbou nd. protection.outlook 
pass (google.com: domain of emil@solidventurecapital.co.uk designates 157.55.234.92 as permitted l 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of emil@solidventurecapital.co.uk designates 157.55.: 
from DB5PR02MB0664.eurprd02.prod.outlook.com (10.161 .239.146) by DB5PR02MB0664.eurprd02.1 
from DB5PR02MB0664.eurprd02.prod.outlook.com ((10.161.239.146]) by D85PR02MB0664.eurprd0, 
Godkännande: Skatteutbetalningar 
AQHRHXmUl97UucslaUKtTycucl6MQZ6Y5voA 
<65638EF6-51 EB-444E-9A2F-08421 B64EOFA@solidventurecapital.co.uk> 
<AM2PR09MB04171153C94E406793FC48DEC9120@AM2PR09MB0417.eurprd09.prod.outlook.com 
<224ADAC4-0394-489C-9230-529B 13486ACA@gmail.com> 
en-GB, en-US 
en-US 
spf=none (sender IP is ) smtp.mailfrom=emil@solidventurecapital.co.uk; 
1 
(195.158.91.229] 
1 ;DB5PR02MB0664;5:EHYDyh9to2DX8/RDXLwCBPA2pY5FhoRGRWAOZ0yq4sv1 QhV3xFe8W3cRr.l 
UriScan:;BCL:O;PCL:O;RULE1D:;SRVR:DB5PR02MB0664; 
<DB5PR02MB066462A80219C46DD426566C91120@DB5PR02MB0664.eurprd02.prod.outlook.com: 
UriScan:(189930954265078); 
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X-exchange-antispam-report-cfa-test: 
X-forefront-prvs: 
X-forefront-antispam-report: 

Received-spf: 
Spamdiagnosticoutput: 
Spamdiagnosticmetadata: 
Content-Type: 
MIME-Version: 
X-OriginatorOrg: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-originalarrivaltime: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-fromentityheader: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-id: 
X-MS-Exchange-Transport-CrossTenantHeadersStamped: 

Key Value Type Value 

Property list Dictionary (6 values) 

date-last-viewed Number 0.0 

date-received Number 1447363666 

flags Number 8590195717 

gmail-label-ids Array (2 values) 

[OJ Number 52 

BCL:O;PCL:O;RULEID:(601004 )(2401047)(520078)(5005006)(8121501046)(10201501046)(3002001 ); 
07584EDBCD 
SFV:NSPM;SFS:(10009020)(219900001)(189002)(252514010)(21615003)(199003)(101416001 )(196· 
(81156007)(97736004 )(15975445007)(19580395003)(7 4482002)(86362001 )(122556002)(224303003 
None (protection.outlook.com: solidventurecapital.co.uk does not designate permitted sender hosts) 
1:23 
NSPM 
multipart/alternative; boundary="_000_65638EF651 EB444E9A2F08421 B64EOFAsolidventurecapitalcc 
1.0 
solidventurecapital.co.uk 
12 Nov 2015 21 :27:43.4597 (UTC) 
Hosted 
bcc 7 4039-233f-431 c-bfc6-dd5ec2e4e89b 
DB5PR02MB0664 

[1] Number 

original-mailbox String 

remote-id String 

2 

imap://peterswart1ing@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 

141369 

103

407

PM Beslag BG1175 Peter Swartling.pdf

Fup bilaga 13 B



From: 
Sent: 
Subject: 

peterswartling@gmail.com 
2015-12-22 14:42:18 +0100 
FORTNOX 

FORTNOX 

peter@247687 
pw: 54321 

Holländskt Lars Erik Magnusson (fastighetsmagnat) förvärvat 862 nya aktier nu boardwalks aktier. 
11,500 varav 1,500 ägs av holländska bolaget. 
Lamarg Energy Group 13% 
2,000 AI undertaking 17% (offshore) 
3,500 Afram 
4,500 Gergeo Invest Holding 

lång 
derivaten 
kor 

X-Antivirus: 
X-Antivirus-Status: 
X-Uniform-Type-ldentifier: 
Content-Type: 
Content-Transfer-Encod ing: 
Mime-Version: 
X-Mail-Created-Date: 
X-Universally-Unique-ldentifier: 
Message-ld: 

Key Value 
Type 

Property list Dictionary 

date-last- Number 
viewed 

date-received Number 

flags Number 

original- String 
mailbox 

remote-id String 

Value 

(5 values) 

0.0 

Avast (VPS 15122201) 
Clean 
com.apple.mail-note 
text/html; charset=utf-8 
quoted-printable 
1.0 (Mac OS X Notes 3.3 \(353\)) 
Fri, 11 Dec 2015 18:32:30 +0100 
33E 1D47F-140A-419B-8486-34541 B48D1 AS 
<B73294E4-7C2C-43A4-B66E-C9023BF7F 126@gmail.com> 

1449855150 

8623750145 

imap://peterswartling@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 

145459 
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From: 
Sent: 

Johan Palleschitz - Werel AB <johan@werel.net> 
2016-01-04 21:09:34 +0000 

To: 
Subject: 

Peter Swartling - Werel AB <peter@werel.net>; peterswartling@gmail.com 
Företagspresentation/business plan 

Hej, 

Dålig start på din Finlands resa, 1-2 I baggaget. 

Är du snäll och sänder mig business plan/rapport/pdf/summary på vad du och Alex tagit fram under USA resan. 

Jag behöver infon för en säljspitch/presentation. 

Jag bad om access till management på Asana, är du snäll och godkänner det. 

Vi håller tummarna för att Axpo faller på plats, det hade varit en härlig start på 2016! 

Vi hörs imorgon! 

Best regards 
Johan Palleschitz 

Portfolio Manager 

www.werel.net 

Phone: +356 99999714 
E-mail: j2hfill@werel.net 

~ WE@EL-LOGO-liten-signatur12-5.gif 

X-Antivirus: 
X-Antivirus-Status: 
Delivered-To: 
Received: 
X-Received: 
Return-Path: 
Received: 
Recelved-SPF: 
Authentication-Results: 
DKIM-Signature: 

Received: 
Received: 
Thread-Topic: 
Thread-lndex: 
Message-lD: 
Accept-Language: 
Content-Language: 
X-MS-Has-Attach: 
Authentication-resuHs: 
X-originating-ip: 
X-microsoft-exchange-diagnostics: 
X-microsoft-antispam: 
X-mlcrosoft-antlspam-prvs: 
X-exchange-antlspam-report-test: 
X-exchange-antlspam-report-cfa-test: 
X-forefront-prvs: 
X-forefront-antispam-report: 

Received-spf: 
Spamdiagnosticoutput: 
Spamdlagnostlcmetadata: 
Content-Type: 

Avast (VPS 15123100) 
Clean 
peterswartling@gmail.com 
by 10.64.133.67 with SMTP id pa3csp6994401ieb; Mon, 4 Jan 201613:09:39-0800 (PST) 
by 10.202.85.195 with SMTP id j186mr62564647oib.74.1451941779696; Mon, 04 Jan 2016 13:09:39 · 
<johan@werel.net> 
from emeaO 1-db3-obe .outbound. protection .outlook.com ( mail-db3on0087 .outbou nd. protection. ouUook 
pass (google.com: domain of johan@werel.net designates 157.55.234.87 as permitted sender) client-i 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of johan@werel.net designates 157.55.234.87 as perr 
v=1 ; a=rsa-sha256; c=relaxed/relaxed; d=werel.onmicrosoft.com; s=selector1-werel-net; h=From:To:D 
b=FaBdafYaV5bRtvg2vZmWjrGe1 li4LY2ymdP33ncNBT1 F97LzbE5VM9vUnejfpcKCbd4bJaMySt1PYjll 
from Vl1 PR09MB0032.eurprd09.prod.outlook.com (10.161.104.146) by Vl1 PR09MB0093.eurprd09.pri 
from Vl1 PR09MB0032.eurprd09.prod.outlook.com ((10.161.104.146]) by Vl1PR09MB0032.eurprd09.p 
Företagspresentation/business plan 
AdFHNCBKKbiJokRESACoZerfxrSMdA== 
<VI 1PR09MB00324BFC12BAAD2034453530AOF20@VI 1 PR09MB0032.eurprd09.prod.outlook.com> 
en-GB, en-US 
en-US 
yes 
spf=none (sender IP is ) smtp.mailfrom=johan@werel.net; 
(92.251.6.238] 
1 ;VI 1PR09MB0093;5:c13kHp594WT31HnZUG348vUEVy//MQtMYjKVOgEVOjyXrOJq7PybW30Zpk5ee 
UriScan: ;BCL:O;PCL:O;RULEI D: ;SRVR:VI 1 PR09MB0093; 
<VI 1 PR09MB0093A7938DOB3CEDB9CD11 F5AOF20@VI 1 PR09MB0093.eurprd09.prod.outlook.com> 
UriScan:(68616119895296); 
BCL:O;PCL:O;RULEID:(601004 )(2401047)(520078)(5005006)(8121501046)(10201501046)(3002001 ); 
08118EFC2B 
SFV:NSPM;SFS:(10009020)(189002)(21615003)(252514010)(199003)(19300405004 )(50026401000( 
( 1 89998001 )(3846002 )( 1623667 5004)(5001960100002 )( 50986999)(790700001 )(74316001 )(6606600 
(19580395003)(97736004 )(19625215002)(107886002)(7099028);D1R:OUT;SFP: 1101 ;SCL: 1 ;SRVR:VI 
None (protection.outlook.com: werel.net does not designate permitted sender hosts) 
1:23 
NSPM 
multipart/related; boundary="_004_ VI 1PR09MB00324BFC12BAAD2034453530AOF20Vl1 PR09MBOO: 
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MIME-Version: 
X-OriginatorOrg: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-originalarrivaltime: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-fromentityheader: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-id: 
X-MS-Exchange-Transport-CrossTenantHeadersStamped: 

Key Value Type Value 

Property list Dictionary (5 values) 

date-last-viewed Number 0.0 

date-received Number 1451941779 

flags Number 8590132225 

gmail-label-ids Array (1 values) 

[OJ Number 2 

remote-id String 146444 

1.0 
werel.net 
04 Jan 2016 21:09:34.6129 (UTC) 
Hosted 
e97be181-0c62-4 772-b6fb-afbf45621 a2f 
VI 1 PR09MB0093 
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From: Johan Palleschitz <palleschitz@outlook.com> 
2016-01-07 12:46:24 +0000 Sent: 

To: Emil Amir lngmanson <amir77@me.com> 
CC: Peter Swartling <peterswartling@gmail.com>; Afram Gergeo <afram@gergeoinvest.com> 

Re: WEREL AB update Subject: 

Förslag 

1. Peter mailar och ber om förtydligande. 
2. Vi läser artikeln och punktar ned vad de kommenterar och dokumenterar motsatsen. 
så långt det går, påvisar att Dls påståenden inte hänger ihop. 

Avseende deras frågor; 
1. Enig, otydligt och svårt att svara på. De undrar ju om vad som representerar/representeras av vem ... 
2. Afram, Visa UC utdrag, eller data på när du klivit av kontra konkursdatum i omnämda bolag ... Nått som folk 
litar/tror på som referens/källa. 

Det finns väl dokumentation på att inget fel blev gjort kring ppm flytten? Det skulle ju slå hål på Dis argument direkt... 

Jag tänker högt och försöker mejsla ut vilka alternativ vi har givet 1.axpo 2. Unwinda prissäkringarna/åtaganden mot 
fastpris. 

Andra Förslag? 

Jp 
+356 9999 9714 

From : Emil Amir Ingmanson < amir77@me.com > 
Sent: Thursday, January 7, 2016 13:22 
Subject: Re: WEREL AB update 
To: Johan Palleschitz < galleschitz@outlook.com> 
Cc: Peter Swartling < geterswartling.@.gmail.com>, Afram Gergeo < afram@.gergeoinvest.com> 

Johan 

Om vi ska svara på frågor så måste vi få konkreta frågor att svara på. 

Vilka dokument ska vi konkret ta fram för att motbevisa rykten i DI? 

Vi vill alla få detta på plats Johan. Det är den bästa lösningen, men vi måste veta HUR vi ska lyckas med det. 

Kind Regards 
Emil Amir Ingmanson 
+356 999 380 99 
+44 7469 77 66 66 

Sent from my iPhone 

On 07 Jan 2016, at 16: 17, Johan Palleschitz < galleschitz@outlook.com> wrote: 

Bra inspel! 
Vi tar med oss dessa argument. 

Eller ... 

Vill vi ha detta på plats så får vi lägga principer och åsikter åt sidan och kommer med dokumentation som 
motsäger deras argument. 

Jag bokar flyg nu. Detta måste på plats om werel ska ha en fair chans att lyckas framöver. Vi behöver en 
lina in till marknaden för framtida produkter/erbjudanden. 

Eller så förhandlar vi om alla fastkontrakt omgående, ger bort en fin marginal samt riskerar stort 
kundfrånfall om vi börjar röra om, då en stor del ligger på variabla 14d kontrakt. 

Jp 
+ 356 9999 9714 

From: Emil Amir Ingmanson < amir77@me.com> 
Sent: Thursday, January 7, 2016 12:57 
Subject: Re: WEREL AB update 
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To: Peter Swartling < geterswartling.@.gmail.com> 
Cc: Afram Gergeo < afram@.gergeoinvest.com>, Johan Palleschitz < i;1alleschitz@.outlook.com> 

Peter 

1. Hur kan ägarbilden vara oklar om de har en uppdaterad aktiebok? Kan de inte läsa? 

2. Vilka konkurser? De måste ställa konkreta frågor om de ska få konkreta svar. Det liknar mer en sovjetisk 
rättegång, där man ska försvara sig mot hemliga anklagelser. Det är omöjligt att bevisa en negation ... 

Kind Regards 
Emil Amir Ingmanson 
+356 999 380 99 
+44 7469 77 66 66 

Sent from my iPhone 

On 07 Jan 2016, at 15:41, Peter Swartling < geterswartling.@.gmail.com> wrote: 

Gents, 
Se nedan frågor från Axpo (läs gärna hela tråden så ser ni vad jag svarade senast). 
Kan ni hjälpa mig med svaren? 
Bästa, 
/Peter 

Sent from ART: ERY iPhone 6+ 

Vidarebefordrat brev: 

Från: Johan Palleschitz - Werel AB < johan@.werel.net> 
Datum: 7 januari 2016 12:05:47 CET 
Till: " geterswartling.@.gmail.com" < geterswartling.@.gmail.com> 
Ämne: FW: WEREL AB update 

From: Tomas.Sjoberg@jlXpo.com [mailto:Tomas.Sjoberg@j1Xpo.com] 
Sent: 07 January 2016 11:59 
To: Peter Swartling - Werel AB <Reter@werel.net>; Rar.gustavsson@axRo.com 
Cc: Johan Palleschitz - Werel AB <johan@werel.net> 
Subject: RE: WEREL AB update 

Hej Peter och Johan, 

Vi har fått feedback från compliance. De tycker fortfarande att: 

1. ägarbilden är oklar, och 

2. att vi inte fått svar på händelserna i de olika konkurserna vi läst om i media (framförallt Dl) 
och vad huvudägarens, Afram Gergeos, involvering/roll i dessa bolag har varit. 

Vi tror att vi behöver ha ett möte för att få svar och gå igenom ovan 2 punkter. 

Jag och Pär är uppbokade på onsdag i nästa vecka men kan träffas från torsdag (14 jan). På måndag 
(11 jan) kan compliance eventuellt komma med ytterligare frågor. 

Låt oss veta ifall ni kan komma på torsdag. 

Tomas Sjöberg 

Managing Director Axpo Sverige 

Axpo Sverige AB 

Stortorget 29 I SE-211 34 Malmö 

T +464010 77 72 1M +46 70 610 82 46 1F +46 40 10 77 71 

tomas.sjoberg@mmo.com I www.axRo.com 
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From: Peter Swartling - Werel AB [mailto:Qeter@werel.net] 

Sent: Wednesday, January 06, 2016 5:39 PM 
To: Gustavsson Pär TNO-SP 
Cc: Sjöberg Tomas TNO-S; Johan Palleschitz - Werel AB 

Subject: Re: WEREL AB update 
Importance: High 

Hej igen Pär och Gott Nytt År! 

Jag ligger på lite då detta är av vikt för oss. 

Johan behöver ju ta sig från Malta för att ses och han behöver, tyvärr, veta före kl. 10:00 imorgon om vi 
kan ses på fredag. Annars hinner han inte med flyget. Om så är fallet kan vi ses från kl. 10:00 på fredag 

morgon. Johans plan hem går kl. 15:00 så han bör lämna senast 13:00. 
Saknar ni fortfarande från Schweitz så kan vi tidigast ses på onsdag nästa vecka då Jahan måste vara på 

Malta måndag-tisdag. 

Let us know ... 

Best regards 

Peter Swartling 

CEO 

www.werel.net 

Phone: 0771-17 8100 
E-mail: customerservice@werel.net 

< imageOO 1. png > 

Från: " Qar.gustavsson@axQo.com" 

Datum: onsdag 30 december 2015 15:50 
Till: Peter Swartling 

Kopia: "Tomas.Sjoberg@axQo.com", Johan Palleschitz - Werel AB 

Ämne: RE: WEREL AB update 

Hej Peter, 

Tack för all information. Vi skickar vidare detta till vår compliance och så återkommer vi nästa vecka. 

Mvh Pär 

From: Peter Swartling - Werel AB [mailto:Qeter@werel.net] 

Sent: Wednesday, December 30, 2015 3:41 PM 

To: Gustavsson Pär TNO-SP 

Cc: Sjöberg Tomas TN0-5; Johan Palleschitz - Werel AB 

Subject: WEREL AB update 
Importance: High 

Dear Sirs, 
Werel AB has entered an expansive phase. We have raised new capita! and are planning further 

acquisitions. 

Activities 

Since we did send you our KYC information the following activities has changed in the owner 

structure: 

1. Boardwalk Co Ltd Malta (Afram Gergeo) has sold their 638 shares in Werel 

AB to Larmag Energy Group B.V. 

- htt[!://www.larmag.com/ brochure/ larmag-energyeP-hP-

- htt[!://www.larmag.com/[!eO[!le/ceo.P-!lJ:! 

2. Solid Venture Capita! Ltd Malta (Emil lngmansson) has sold their 1,000 shares in Werel 

AB to Al Undertaking III lnc. 
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X-Antivirus: 
X-Antivirus-Status: 
Delivered-To: 
Received: 
X-Received: 

Return-Path: 
Received: 

These transactions are noted in the company's shares register (attached Share Register 151209). I 

have also attached a PDF called "Legal Structure 151209" with graphics showing the owners per 

this date. 

1. There was a Share lssue in October whereas SEK 30,000,000 was subscribed by Boardwalk 

Co. Ltd Malta. A folder "ETI Securities PLC" describes this transaction and receipts is sent 

via www.wetransfer.com (due to size of the files). Some of these documents will also be 
helpful for the "Bond" transaction (described below). 

2. Bond agreement af€ 5,000,000 between WEREL AB and Al Undertaking III lnc. All 
documents relating ta this can be found in the folder "Al Undertaking 111 lnc" - also sent 

via www.wetransfer.com (due to size of the files). 

3. Just before Christmas we made another Share lssue, this time of SEK 40,945,000 that was 

fully subscribed by Larmag Energy Group B.V. This is the same company that also bought 
the shares from Boardwalk Co. Ltd Malta, so as af today, the SEK 70,000,000 is paid from 
the Dutch company. Larmag has already paid Werel AB for the newly issued shares but 

the documentation is with the Swedish authorities for registration (attached document 

Sharelssue 1.2 and 2.2). 

I have attached another PDF called "Legal Structure 151218". These graphics shows the new 
structure that is in effect after dilution (but will be registered early January 2016). 

1. As you see the UBO of Werel AB is Mr. Afram Gergeo, both privately and as the sole 

owner af Gergeo Holding AB. He controls 69,56% of the shares after last share issue. Mr. 
Gergeo has never been on the board, nor the owner af a company filing for bankruptcy. 

2. Larmag Energy Group B.V. is described in the links above. Please let us know if you wish 

further info an the company. 

3. Al Undertaking 111 lnc. is an offshore entity and is owned by a trust. 

I hope this helps and that we have cleared all issues, if there are any outstanding questions please 
don't hesitate to ask and we will do our best to answer. 

We are looking forward toa fruitful collaboration between our companies. 

Best regards 

Peter Swartling 

CEO 

www.werel.net 

Phone: 0771-17 81 00 

E-mail: customerservice@werel.net 

<image001.png> 

Avast (VPS 16010600) 
Clean 
peterswartling@gmail.com 
by 10.64.133.67 with SMTP id pa3csp466090ieb; Thu, 7 Jan 2016 04:46:50 -0800 (PST) 
by 10.182.111.198 with SMTP id ik6mr17055336obb.14.1452170810580; Thu, 07 Jan 2016 04:46:50 
-0800 (PST) 
<palleschitz@outlook.com> 
from DUB004-0MC2S 15.hotmail.com ( dub004-omc2s 15.hotmail.com. [157 .55.1.154]) by 
mx.google.com with ESMTPS id 1126si5492221oib.103.2016.01 .07.04.46.50 for 
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Received-SPF: 

<peterswartling@gmail.com> (version= TLS1_2 cipher=ECDHE-RSA-AES 128-SHA bits=128/128); 
Thu, 07 Jan 2016 04:46:50 -0800 (PST) 
pass (google.com: domain of palleschitz@outlook.com designates 157 .55.1.154 as permitted sender) 
client-ip=157.55.1.154; 

Authentication-Results: mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of palleschitz@outlook.com designates 157.55.1.154 
as permitted sender) smtp.mailfrom=palleschitz@outlook.com; dmarc=pass (p=NONE dis=NONE) 
header. from=outlook.com 

Received: 

X-TMN: 
X-Originating-Email: 
Message-lD: 
Return-Path: 
ln-Reply-To: 
References: 

MIME-Version: 
Content-Type: 
X-Mailer: 
X-OriginalArrivalTime: 

Key 

Property list 

color 

date-last-viewed 

date-received 

tlags 

gmail-label-ids 

[OJ 

[1] 

remote-id 

from DUB405-EAS244 ([157.55.1.1361) by DUB004-0MC2S15.hotmail.com overTLS secured 
channel with Microsoft SMTPSVC(7.5.7601.23008); Thu, 7 Jan 2016 04:46:25 -0800 
[FJSMVsrcxpgON2KvoWqJ+k6rBhVifBT] 
[palleschitz@outlook.com] 
<DUB405-EAS2446733314D99520D563C45B7F50@phx.gb1> 
palleschitz@outlook.com 
<62892D75-EF9A-4606-A5FD-548268AFFBF8@me.com> 
<Vl1 PR09MB003290A9E1 BC96E3D2120AD9AOF50@VI 1 PR09MB0032.eurprd09.prod.outlook.com> 
<F8D1 C1 C1-DA30-46DE-A2F4-3C6055D614B1@gmail.com> <9776FAF2-F46B-441 E-83AC-
1127C2C917B5@me.com> <DUB405-EAS7749821 OE8F6200EEBA8ABB7F50@phx.gb1> 
<62892D75-EF9A-4606-A5FD-548268AFFBF8@me.com> 
1.0 
multipart/alternative; boundary="----= _Part_ 4 7192_ 87 4227 449.1452170784396" 
Outlook for iOS and Android 
07 Jan 2016 12:46:25.0575 (UTC) FILETIME=[6884A370:01D14949] 

Value Type Value 

Dictionary (6 values) 

String 000000 

Number 0 

Number 1452170810 

Number 25770065025 

Array (2 values) 

Number 58 

Number 71 

String 146722 
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From: 
Sent: 

Alexander Mathiesen-Öhman <amo@gergeoinvest.com> 
2016-01-21 19:45:20 +0000 

To: 
Subject: 

Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
WE®EL Vision Conference Jan '16 

Om du gillar så kan jag skriva ihop till killarna. 

Deltagare; 

Peter Swartling 
Alexander Mathiesen-Öhman 
Magnus Thoren 
Linus Lönnrot 
Håkan Gustafsson 
Johan Palleschitz 

Date: 

Wednesday 27 Januari (PM) 

• Check in at the W Amsterdam (httg://www.wamsterdam.com/nl) 
• 20.00 Dinner at De KAS ( htt(!://www.restaurantdekas.nl/home) 

o Social and discussions 

Thursday 28 Januari 

• 07.30 - 08.15 Breakfast at hotel 
• 08.30 - 17.00 Full day conference with lunch break at the W 

o Visen and Mission - What are we and where are we going 
o Brand and Culture 
o Look and Feel - Creative brief and visual direction 
o Brand DNA - Corporate culture 
o Lunch 
o Customer and target groups per market 
o Product Strategy - product portfolio and future growth 
o Online and customer experience 
o The five year strategy 

• 20.00 Dinner at the Supper Club (httg://www.suggerclub.amsterdam/en) 

Friday 29 Januari 

• 07.30 - 08.30 Breakfast 
• 08.45 - 12.00 Half day conference and conclusions 

o Check out and trave/ 
• 12.00-17.00 Meeting and presentation with LARMAG (part of group) 

X-Antivirus: 
X-Antivirus-Status: 
Delivered-To: 
Received: 
X-Received: 
Return-Path: 
Received: 
Received-SPF: 
Authentication-Results: 
DKIM-Slgnature: 

Received: 
Received: 
Thread-Topic: 
Thread-lndex: 
Message-lD: 
Accept-Language: 
Content-Language: 
Authentication-results: 
X-ms-exchange-messagesentrepresentlngtype: 
X-originating-ip: 
X-microsoft-exchange-diagnostics: 
X-microsoft-antispam: 
X-ms-office365-filtering-correlation-id: 
X-microsoft-antispam-prvs: 
X-exchange-antispam-report-test: 
X-exchange-antlspam-report-cfa-test: 
X-forefront-prvs: 
X-forefront-antispam-report: 

Received-spf: 
Spamdiagnosticoutput: 
Spamdiagnosticmetadata: 
Content-Type: 
MIME-Version: 
X-OrlglnatorOrg: 
X-MS-Exchange-CrossTenant-orlglnalarrlvaltlme: 

Avast (VPS 16012700) 
Clean 
peterswartling@gmail.com 
by 10.64.133.67 with SMTP id pa3csp391337ieb; Thu, 21 Jan 2016 11 :45:25 -0800 (PST) 
by 10.202.210.151 with SMTP id j145mr33096071oig.114.1453405525196; Thu, 21 Jan 2016 11 :45:2! 
<amo@gergeoinvest.com> 
from emeaO 1-db3-obe.outbound. protection .outlook.com ( mail-db3on0133.outbou nd. protection. outlook 
pass (google.com: domain of amo@gergeoinvest.com designates 157.55.234.133 as permitted sende 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of amo@gergeoinvest.com designates 157.55.234.13 
v=1 ; a=rsa-sha256; c=relaxed/relaxed; d=SolidVentureCapital.onmicrosoft.com; s=selector1-gergeoin1 
b=lol1GrpV0FDh1Bqaso6e31ptUGphjvjSJ29Q89V9a+p1WRi7rfEtHdL4V6vhjr7+hdBztDTn/POBN/Cehz: 
from Vl1 PR07MB1358.eurprd07.prod.outlook.com (10.164.92.148) by Vl1PR07MB1359.eurprd07.pro, 
from Vl1 PR07MB1358.eurprd07.prod.outlook.com ((10.164.92.148]) by Vl1PR07MB1358.eurprd07.pr, 
WE®EL Vision Conference Jan '16 
AQHRVIRCiAUxu0rmYk641w7VWRhflw== 
<1 CBDA300-8D7D-4724-935C-537D86B 1 C63B@gergeoinvest.com> 
en-US 
en-US 
spf=none (sender IP is ) smtp.mailfrom=amo@gergeoinvest.com; 
1 
(217.210.253.56] 
1 ;VI 1 PR07MB 1359;5:2/retscclNtMrkdGlq9mFH4m5VamUkXYBRFfvaq/kC+Q5fkkl9wUOwuwUcLrhyOd 
UriScan: ;BCL:O;PCL:O;RULEI D: ;SRVR:VI 1PR07MB1359; 
b59f8e 10-93bb-4e9e-d 106-08d3229b65a9 
<VI 1 PR07MB 1359067DB52C07E9F3FB9A58D8C30@VI 1 PR07MB 1359.eurprd07.prod.outlook.com> 
UriScan:; 
BCL:O;PCL:O;RULEID:(601004 )(2401047)(520078)(8121501046)(5005006)(10201501046)(3002001 ); 
08286A0BE2 
SFV:NSPM;SFS:(10019020)(30513003)(189002)(199003)(110136002)(40100003)(16236675004)(18! 
( 19617315012)(106356001 )(36756003)(66066001 )(2900100001 )(92566002)(15975445007)(8371600 
(104396002);DIR:OUT;SFP: 1102;SCL: 1 ;SRVR:Vl1 PR07MB 1359;H:Vl1PR07MB1358.eurprd07 .prod.o 
None (protection.outlook.com: gergeoinvest.com does not designate permitted sender hosts) 
1:23 
NSPM 
multipart/alternative; boundary="_ 000 _ 1CBDA3008D7D4724935C537086B 1 C63Bgergeoinvestcom _" 
1.0 
gergeoinvest.com 
21 Jan 2016 19:45:20.4493 (UTC) 
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X-MS-Exchange-CrossTenant-fromentityheader: Hosted 
c6e63a14-c2c1-4a60-9bf4-87e6f112b472 
VI 1 PR07MB 1359 

X-MS-Exchange-CrossTenant-id: 
X-MS-Exchange-Transport-CrossTenantHeadersStamped: 

Key 

Property list 

date-last-viewed 

date-received 

flags 

gmail-label-ids 

[OJ 

[1] 

original-mailbox 

remote-id 

Value Type Value 

Dictionary (6 values) 

Number 

Number 

Number 

Array 

Number 

Number 

String 

String 

1508155577 

1453405524 

8590195713 

(2 values) 

2 

52 

imap://peterswart1ing@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 

148292 
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From: 
Sent: 
To: 

Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
2016-01-26 22:36:03 +0100 

Subject: 
Emil Amir lngmanson <amir77@me.com> 
Re: insättning 

Tack. 
/Peter 

26 jan. 2016 kl. 17:07 skrev Emil Amir Ingmanson < amir77@me.com >: 

Jag har godkant överföringen till elhandelskontot. 

Nu sitter det 10MSEK dar samt SMSEK pa det andra kontot. 

Best Regards, 

Emil Amir Ingmanson 
+356 999 380 99 
+447469 77 66 66 

X-Antivirus: 

On 26 Jan 2016, at 16:43, Peter Swartling < Reterswartling@.gmail.com > 
wrote: 

Mitt jobb gav resultat. 
/Peter 

Vidarebefordrat brev: 

Från: Magnus Thoren - Werel AB <magnus@werel.net> 
Ämne: insättning 
Datum: 26 januari 2016 16:34:33 GET 
Till: Peter Swartling <Reterswartling.@gmail.com> 
Kopia: LL <industrikonsult@outlook.com> 

Hej vi fick in 7,8 MSEK idag se bilaga för saldo. 

Med vänlig hälsning, 

Magnus T 

<saldo 2016-01-26.webarchive> 

X-Antivirus-Status: 
Avast (VPS 16120802) 
Clean 
<peterswartling@gmail.com> Return-Path: 

Received: from [192.168.1.7] (109.58.145.30.bredband.tre.se. [109.58.145.30]) by 
smtp.gmail.com with ESMTPSA id d 1 Osm429211 lfd.11.2016.01 .26.13.36.06 for 
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Content-Type: 

Message-ld: 
Mime-Version: 
References: 

ln-Reply-To: 
X-Mailer: 

Key 

Property list 

date-last-viewed 

date-received 

flags 

gmail-label-ids 

[OJ 

remote-id 

<amir77@me.com> (version=TLS 1 cipher=ECDHE-RSA-AES 128-SHA 
bits=128/128); Tue, 26 Jan 2016 13:36:06 -0800 (PST) 
multipart/alternative; bou ndary="Apple-Mail= _ 6B3CC3FO-D08D-4DB 1-BF25-
C47746913C84" 
<OD3A9250-1183-44B2-8084-E4FAF4D 1 DOEO@gmail.com> 
1.0 (Mac OS X Mail 9.2 \(3112\)) 
<83BFC3BF-8435-420A-BD19-6FD6F319F77 4@werel.net> <95289624-9CF8-
46A 1-91 DA-5F724E 11 C709@gmail.com> <5FCB9AA2-30C3-4F64-9127-
F2F8112E70FA@me.com> 
<5FCB9AA2-30C3-4F64-9127-F2F8112E70FA@me.com> 
Apple Mail (2.3112) 

Value Type Value 

Dictionary (5 values) 

Number 0 

Number 1453844167 

Number 8623750145 

Array (1 values) 

Number 50 

String 190588 
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From: 
Sent: 
To: 
CC: 
Subject: 

Peter 

Emil Amir lngmanson <amir77@me.com> 
2016-03-02 20:27:03 +0700 
Peter Swartling <peterswartling@gmail.com> 
Afram Gergeo <afram@me.com> 
SVC repayment. .. 

Skicka ett mail direkt till finance@argentarius-group.com och be dem flytta €1M från AI XII till AI 111 
som betalades fel. 

De kommer då göra detta asap och problemet är löst. 

Lägg inte mig eller Phil på cc. 

Best Regards, 

Emil Amir Ingmanson 
+356 999 380 99 
+447469 77 66 66 

X-Antivirus: 
X-Antivirus-Status: 
Delivered-To: 
Received: 

X-Received: 

Return-Path: 
Received: 

Received-SPF: 

Authentication-Results: 

Received: 

X-Proofpoint-Virus-Version: 

X-Proofpoint-Spam-Details: 

Content-type: 
Content-transfer-encoding: 
Message-id: 
MIME-version: 

Avast (VPS 16030102) 
Clean 
peterswartling@gmail.com 
by 10.27.145.71 with SMTP id t68csp2250578wld; Wed, 2 Mar2016 
05:27:18 -0800 (PST) 
by 10.55.195.142 with SMTP id 
r14mr32184017qkl.59.1456925238854; Wed, 02 Mar 2016 05:27:18 
-0800 (PST) 
<amir77@me.com> 
from st11 p01 im-asmtp001.me.com (st11 p01 im-asmtp001.me.com. 
[17.172.204.151]) by mx.google.com with ESMTPS id 
q89si36010336qkl.83.2016.03.02.05.27.18 for 
<peterswartling@gmail.com> (version=TLS 1_2 cipher=AES 128-GCM­
SHA256 bits=128/128); Wed, 02 Mar 2016 05:27:18 -0800 (PST) 
pass (google.com: domain of amir77@me.com designates 
17.172.204.151 as permitted sender) client-ip=17.172.204.151; 
mx.google.com; spf=pass (google.com: domain of amir77@me.com 
designates 17.172.204.151 as permitted sender) 
smtp.mailfrom=amir77@me.com; dmarc=pass (p=NONE dis=NONE) 
header. from=me.com 
from [10.186.220.56] (unknown [119.63.66.137]) by st11 p01 im­
asmtp001.me.com (Oracle Communications Messaging Server 
7.0.5.36.0 64bit (built Sep 8 2015)) with ESMTPSA id 
<003EOOLABYP55E30@st11 p01 im-asmtp001.me.com> for 
peterswartling@gmail.com; Wed, 02 Mar 2016 13:27:11 +0000 (GMT) 
vendor=fsecure engine=2.50.10432:,, definitions=2016-03-02_05:,, 
signatures=O 
rule=notspam policy=default score=O spamscore=O clxscore=1015 
suspectscore=O malwarescore=O phishscore=O adultscore=O 
bulkscore=O classifier=spam adjust=O reason=mlx scancount=1 
engine=8.0.1-1510270003 definitions=main-1603020252 
texUplain; charset=utf-8 
quoted-printable 
<246935AB-F679-4637-B7E8-7D80A3E627F9@me.com> 
1.0 (Mac OS X Mail 8.2 \(2104\)) 
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X-Mailer: Apple Mail (2.2104) 

Key Value Value 
Type 

Property list 

date-last­
viewed 

Dictionary (6 values) 

Number 1456957214 

date-received Number 

flags Number 

gmail-label-ids Array 

[OJ Number 

original­
mailbox 

remote-id 

String 

String 

1456925238 

8590195713 

(1 values) 

2 

imap://peterswartling@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 

152994 
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From: 
Sent: 

Alexander Mathiesen-Öhman <sl14@me.com> 
2015-11-22 17:36:49-0800 

To: 
Subject: 

Peter Swartling <swartling@me.com> 
Re: Kompis till mig! 

Bara att köra och äga segmentet. 

Alexander Mathiesen-Ohman 
Senior Partner 
Rumble Fish Production Inc 

Phone (SE) +46 709 519793 
Phone (US) +1 (805) 453 2566 

22 nav. 2015 kl. 16:53 skrev Peter Swartling < swartling.@me.com >: 

Kolla in den här uppdateringen tr3n Lars Jacobsson 

"The Holy Grail", or "the game changer" in solar energy is now ready for commercialization. The United Sun Systems 
"Oasis" will be able to produce and deliver viable electricity, not only during the sunny hours but as well during the dark 
hours, on peak demand. Now solar will be able to start compete with traditional and fossil fuel energy for real. 

Original Post: httRs://www.linkedin.com/hRl!J.Rdate/6074210904315092992 

Skickat via Linkedln för iPhone 

Sent from ART:ERY iPhone 6+ 

X-Antivirus: 
X-Antivirus-Status: 
Return-path: 
Received: 

Original-recipient: 
Received: 

Content-type: 
Content-transfer-encoding: 
MIME-version: 
Message-id: 
References: 
ln-reply-to: 
X-Mailer: 
X-MANTSH: 

X-CLX-Spam: 
X-CLX-Score: 
X-CLX-Shades: 
X-CLX-UnSpecialScore: 
X-Proofpoint-Virus-Version: 
X-Proofpoint-Spam-Details: 

avast (VPS 17110602) 
Clean 
<si 14@me.com> 
from nk11 p10mm-asmtp001.mac.com ([17.158.185.185]) by ms27511.mac.com (Oracle Communications 
Messaging Server 7.0.5.36.0 64bit (built Sep 8 2015)) with ESMTP id 
<ONY800GDDV5F9W80@ms27511.mac.com> for swartling@me.com; Mon, 23 Nov 2015 01 :36:51 +0000 
(GMT) 
rfc822;swartling@me.com 
from [192.168.1.20] (ip68-106-187-70.sb.sd.cox.net [68.106.187.70]) by nk11p10mm-asmtp001.mac.com 
(Oracle Communications Messaging Server 7.0.5.35.0 64bit (built Mar 31 2015)) with ESMTPSA id 
<ONY80051 KV5DTV50@nk11 p1 Omm-asmtp001.mac.com> for swartling@me.com (ORCPT 
swartling@me.com); Mon, 23 Nov 2015 01 :36:51 +0000 (GMT) 
multipart/alternative; boundary=Apple-Mail-D33D6C52-B 162-464A-91 CA-8F2FD 12A 7CC8 
7bit 
1.0 (1.0) 
<4B17ED48-C86E-418E-B 1 BE-8A2197919AF1@me.com> 
<4A61487 4-F3AF-462F-90F4-86C 1484F3E66@me.com> 
<4A61487 4-F3AF-462F-90F4-86C 1484F3E66@me.com> 
iPhone Mail (13B143) 
1 TEIXREEbG1 oaGkdHB0IGUkdDRl5PWBoaHxEKTEMXGx0EGx8SBBscHwQdGBAbHho 
fGhEKTFkXGxoaHxEKWUOXZEVeYF9EQREKX1 kXGBkdEQpZSRcdH3EbBhsfGncGGxkYBhoGGgYaB 
hpxGhAadwYa8hsaBhka8gcbGgYaBhpxGhAadwYaEQpZXhdoY3kRCkNOF0sbGBpiTk0caB99Rhl 
4cwdrZBobGRxFHBEKWOMXGmRzEhoaHxthfB9ufnwfGhEKWFwXGQQaBBgfBOOTH0sSTh1TBRsdB 
BsfEgQbHB8EHRgQGx4aHxoRCl5ZF2RDaGBkEQpMWhd4a2lraxEKRVkXTWsRCkxfF3oFBQUFBQU 
FBQUYEQpNThdvEQpMRhdia2sRCkNaFxwS8BsaHAQbEh0EHRoRCl50FxsRCkJFF2ZnZAVbYR1TG 
Od0EQpCThdscGB5QB1iUmkaYhEKQkwXaW0ZckQbYRMfAR8RCkJuF2h8eXxyem91YR5oEQpCbBd 
vQhJLWWNBeEIBGhEKQkAXYUFnYG14XmYeSxgRCkJYF21CWmVISV5CRQFkEQpCeBdueB4cGgV/G 
k1wfBEKcGgXYx5aX2hnGxJDXklQBxkaEQpwaBdhBVwcfOtmG15uGRAHGRoRCnBoF2QdQ3MeZn1 
QRBpTEAcZGhEKcGgXaXlmbGsZRGIAUkwQBxkaEQpwaBduW1pAbUUZYUBYWRAHGRoRCnB/F2Z5H 
WV/aQEcT2tkEBwRCnBfF2xwbEZ+ T3gBeVx4EBoRCnB/F2ZtfUIFZ2lhZEZbEB0EGREKcF8XY1x 
FXkJ DYEZTf2UQGxgRCnBsF294G35abGh/RnNTEAcZGhEKcEwXaEZfRWtMR 1 p5ElsQBxkaEQptf 
hcaEQpYTRdLEQ== 
false 
1005 
NotJunk 
237 
vendor=fsecure engine=2.50.10432:,, definitions=2015-11-23_01 :,, signatures=O 
rule=notspam policy=default score=O kscore.is_bulkscore=O kscore.compositescore=1 
compositescore=0.9 suspectscore=O phishscore=O bulkscore=O kscore.is_spamscore=O rbsscore=O 
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Key 

Property list 

date-last-viewed 

date-received 

flags 

remote-id 

spamscore=O urlsuspectscore=0.9 adultscore=O classifier=spam adjust=O reason=mlx scancount=1 
engine=B.0.1-1510090000 definitions=main-1511230029 

Value Type Value 

Dictionary (4 values) 

Number 0 

Number 1448242611 

Number 25770064897 

String 366 
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From: 
Sent: 
Subject: 

peterswartling@gmail.com 
2015-12-11 22:21:17-0800 
Asset Back Securities (ABS) 

Asset Back Securities (ABS) 

Collaterize the cashflow in bonds 

Depreciation and finance not included in the budget. 

Till exempel har Apple, som tillverkar en stor del av sina telefoner och datorer i Kina, i höst invigt en 
stor solcellspark i Sichuanprovinsen. 

Solenergi hetast 

Medan kineserna sitter och säger nej i Paris, säger de ja hemma i Kina. 

Solenergi är det hetaste på marknaden just nu. På tio minuter har solens strålar kastat lika mycket 
energi över jordens yta som hela mänskligheten förbrukar under ett helt år. Nu tas den till vara. USA 
må bromsa på klimatmötet, därhemma satsar regeringen 15 miljarder på solenergiindustrin. Fortsätter 
utvecklingen i samma takt som nu kommer sol och vind att stå för hälften av jordens 
elenergiförsörjning år 2030. 

peter@werel.net 
LePwsk29 

asiakaspalvelu@werel.net 
myynti@werel.net 
info@werel.net 

Props utbildning 

Skype for business eller 

Kan man ha egna konto på Nordpool 

Stats kraft 
Axpo 

X-Antivirus: 
X-Antivirus-Status: 
X-Uniform-Type-ldentifier: 
Content-Type: 
Content-Transfer-Encod ing: 
Mime-Version: 
X-Mail-Created-Date: 
X-Universally-Unique-ldentifier: 
Message-ld: 

Key Value Value 
Type 

Property list Dictionary (5 values) 

Avast (VPS 15121600) 
Clean 
com.apple.mail-note 
text/html; charset=utf-8 
quoted-printable 
1.0 (Mac OS X Notes 3.3 \(353\)) 
Wed, 14 Oct 2015 03:47:53 -0700 
6F86C340-7866-48C 1-8130-676A4MEA236 
<60383D75-A710-429B-BF73-9035206A01 CD@gmail.com> 
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date-last-
viewed 

date-received 

flags 

original-
mailbox 

remote-id 

Number 

Number 

Number 

String 

String 

0 

1444819673 

8590195713 

imap://peterswartling@imap.gmail.com/%5BGmail%5D/Alla%20mail 

144946 
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Stockholm 2016-10-28

 

Konfidentiellt
Uppdatering av WE®EL Affärsplan med hänsyn till tillägget med solcells - och batterier paketet (WERELs Nordic Light Paket) 
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Bakgrund

WE®EL har under 2016 genomlyst marknaden för solceller, batterier samt kringtjänster till 
dessa. Syftet med genomlysningen har varit att identifiera och utveckla en nyckelfärdig 
lösning för mikroproduktion av energi anpassat för det genomsnittliga nordiska hushållet, 
eliminera höga investeringskostnader för hushållen genom en attraktiv finansiell modell samt 
att etablera en framtidsäker modulär plattform som hanterar ett helt hems energi och 
transportbehov (Elektriska fordon).

Av kvalitetsskäl har vi förnärvarande exkluderat alla kinesiska tillverkare och beslutat att 
teckna strategiska partnerskap med ledande tyska tillverkare inom solcells produktion 
(photovoltaic celler) samt hushålls batterier för lagring av solenergi. 

Detta underlättar även logistiska utmaningar samt ger WE®EL större möjlighet att påverka 
och utforma hårdvaran som utgör basen för WE®ELs framtida smarthems lösningar. 

Under Q4 2016 samt Q1 2017 kommer WE®EL lansera en nyckelfärdig lösning för 
egenproduktion av energi genom solkraft kallat Nordenpaketet eller Nordic Light™.

Produktbeskrivning 
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WE®EL Smart Home (The Nordic Light Package) 

Developed in Palo Alto, California by WE®EL Inc

Manufactured in Germany by TechVolt Gmbh and Calyxo Gmbh

Introduced on the Nordic Market in March 2017 

Paketet är ett instegserbjudande baserat på en medelstor bostad (radhus eller mindre villa) 
och är avsett för att passa de flesta hushållen i Norden.

Instegspaketet innehåller komplett installation av;

WE®EL Thin film Sol Paneler (Gen 2) av Calyxo GMBH-

75 paneler ingår i basinstallationen (6 kWh)
Calyxo™ Black Aluminium monterings system
Kablage och snabbkopplingar
Montering på plats av certifierade WE®EL montörer
Funktionsgaranti i 30 år
Första årets underhåll ingår i baspaket 

WE®EL Main Storage Unit-

WE®EL 6 Kwh Battery Storage av Sonnen GMBH eller TesVolt GMBH
Inverter med smartfunktionalitet
WE®EL Smartphone App  (iOS and Android) 
We®EL Portal med övervakning, Energi optimering och Smarthem funktionalitet
Elbilskompatibelt (använder din bils batteri integrerat i systemet)
Installation och inkoppling
Funktions och kapacitets garanti i 30 år
Utbyggbart och uppgraderingsbart system med Gen 3 batteri celler (Samsung SDI celler (2018))

WE®EL ONE Nyckelfärdigt -

WE®EL ONE Medlemskap
Sömnlös distribution av energi 
En månadskostnad  
10 års kontraktstid 
Månadskostnaden motsvarar kundens nuvarande energikostnad per månad

SEK 1499 i månaden 
 
Simuleringar vi gjort visar att hushållet kan göra denna investering och var kostnadsneutral 
mot att köpa elen på börsen under 10 år. Därefter äger de utrustningen och produktionen ger 
energi samt överskott till hushållet motsvarande den tidigare månadskostnaden. 
Investeringen ger uppskattningsvis en nettoförtjänst på 300 procent och bör inverka mycket 
positivt på fastighetens värde. 

Staten har förnärvarande generösa bidrag för investeringar i solenergi och batterier. 
Dock tar dessa bidrag lång tid (förnärvarande 12-24 månader) att få utbetalt. 

För att klara vårt mål om 1499 kr/mån behöver vi från vår vinst per paket finansiera räntan för 
de statliga bidragen (ca 70 tkr i bidrag att finansiera per hushåll). 

Det är idag ingen annan leverantör som tänker så vilket gör oss ytterligare unika. 
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Normala solcellsinstallationer går idag att räkna hem på 10-12 år. Batterier är svårare att 
räkna hem men kan i kombination med solcellerna göra solcellerna något effektivare. Vidare 
finns det i ett av batterierna vi tittar på teknik som optimerar energianvändningen i hushållet 
(fokus på värmesystemet) och till det andra batteriet kan vi enkelt addera sådan teknik. Det 
som gör batterierna i hemmen väldigt intressanta är att ägaren av batteriet kan ”dela” ström 
med andra Werel kunder vilket leder till en av de största innovationerna på 
energimarknadenoch den potensiellt största hotet mot de etablerade energibolagen.  

WE®EL blir Nordens Uber för energimarknaden  

Werel kommer att bli först i norden med att lansera delningsekonomi för energi (sk 
sharing economy med smartfunktionalitet för nästa generations hemfunktioner). WE®EL 
räknar med att kunna lansera dessa tjänster under senare delen av 2017. 

Vertikal distribution skapar unika 
konkurrensfördelar 

Värt att nämna är att vi i de förhandlingar vi sitter i med tillverkarna i för (solceller och batteri) 
är billigare än vad bara solcellerna efter bidrag kostar hos flera av våra konkurrenter. 

Samarbetspartners 
(Ett varumärke i installerade hem)

Samtliga strategiska partners är WHITE LABELS. Det innebär att alla komponenter som 
installeras i hushållen kommer att vara märkta och paketerade WE®EL. Detta bidrar till att 
marknadsföra WE®EL som en komplett leverantör av framtidens energilösningar och i 
konsumentens ögon jämställa WE®EL med konkurrenter såsom Vattenfall, Fortum och Eon. 
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Nedan följer en kort sammanfattning av WE®Els strategiska samarbetspartners

Sonnen-Batteris 
(www.sonnenbatterie.de)

Batteritillverkare med komplett Turnkey system. Sonnen satsar mer på marknadsföring och 
kundupplevelse än själva produkten – batteri. De har precis tagit in $85 miljoner i förnyat 
riskkapital. 

Till dags dato har det gjorts ca 20 000 batteriinstallationer i Tyskland av vilka Sonnen gjort 
över 13 000. Vi har mycket god relation med deras försäljningschef och deras 
Geschäftsführer Philipp Schröder kommer att flyga upp till Stockholm för att träffa oss den 
8:e november. 

Tesvolt 
(www.tesvolt.com)

Ingenjörs driven batteritillverkare som har ett exklusivt  utvecklingssamarbete med Samsung. 
De menar att BMW och Porsche kommer att lansera 100% elbilar efter att Samsung i Q2, 
2017 släpper nästa generations batteri, detta batteri har Tesvolt enligt sig själv varit en viktigt 
del i att ta fram och det är detta batteri som vi vid eventuellt samarbete kommer att erbjuda 
våra kunder.

Tesvolt säljer idag endast till företag och har inget konsument fokus och inga system såsom 
Sonnen varför vi vid ett samarbeta kommer behöva dra ett tyngre lass. Vi tror oss kunna 
skapa ett Sonnenlikt interface till relativt låg kostnad. Tesvolt gör idag stora installationer i 
Afrika på uppdrag av Warren Buffet vilket WE®EL kan använda som referens i 
marknadsföringssyfte.  

Calyxo 
(www.calyxo.com)

Solcellstillverkar med 2:a generationens tunna svart solceller vilka möjliggör snygga 
installationer som bättre än tidigare system behåller hustakens estetik.
Samtliga paneler kommer att WE®EL brandade.  

WE®EL Smart Hub (Inverter eller växelriktare)

Invertern är produkten som tar emot energin som skapas i solcellspanelerna (likström) och 
gör om den till växelström som kan;
 

användas i hemmet-
skickas ut i elnätet -
lagras i batteriet. -

Vissa modeller av inverters har smart teknik som optimerar solcellerna, de flesta inverter kan 
på något sätt kommunicera med internet och visa data över solelsproduktionen. 
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Några modeller har funktioner eller tillbehör som möjliggör att det blir en sk. Gateway in i 
hemmet från vilken det tex. går att styra värmepumpen, larm, lampor mm.

WE®EL kommer att fokusera på att inkludera en smart hems inverter i Nordic Light paketet 
som möjliggör tilläggsprodukter och administrerar delningsekonomiska funktioner.  

Lansering och go to marknad 

Strategin är att skapa välutbildade WE®EL ambassadörer och Energi coacher som reser runt 
i väl utvalda områden i Sverige och Finland med rätt demografisk profil för Nordic Light 
paketet. Lanseringen kommer att ske i två steg;

WE®EL kommer att leasa två WE®EL brandade elbilar (Tesla X) och skapa lokala 1.
lanserings event i Stockholm/Göteborg/Malmö samt några mindre städer såsom 
Linköping/Jönköping/Helsingborg med syfte att sälja och marknadsföra Nordic Light 
paketet.

 I nästa steg avser vi att teckna avtal med byggvaruhandlarna (Bauhous, K-rauta, 2.
Byggmax mfl.) och bygga miniatyr system i shop-in-shopar där man skapar VIP 
inbjudningar, energiföreläsningar och prova på kvällar.  

Press and Storyline 

I tillägg till detta går det att göra press på många delar i denna utrullning:

WE®EL lanserar nyckelfärdigt plug and play system för 
egenproduktion av EL.

WE®EL Nordic Light, ett komplett villapaket för 1499 kr/mån.

WE®EL lanserar delningsekonomi för el och utmanar hela industrin. 
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15 000 introduktions hushåll beräknas installeras under 2017 

Målet är 320 000 installerade Nordic Light system på Nordiska 
marknaden inom 5 år. 

Strategiska utvecklingspartners med Tysklands ledande producenter 
inom clean tech och smarthems funktionalitet

Nordic Light paketet är elbils förberett och integrerar bilens 
lagringskapacitet som en integrerad del. 

Upgraderingen till WE®EL ONE medför inga merkostnader utan 
ersätter bara kundens existerande energikostnad.

Decentraliseringen av energiindustrin och introduceringen av 
mikroproduktion samt delningsekonomi är den största förändringen av 
en branch sedan introduktionen av persondatorn och mobiltelefonen. 

Utvecklingen är driven av teknologi (solceller och lagring tillsammans 
med avancerad smartfunktionalitet) 

WE®ELs CEO Peter Swartling vill utmana existerande strukturer och 
aktörer på energimarknaden att delta i WE®ELs uppdrag att skapa en 
hållbar infrastruktur för hushåll och persontransport som är enkel att 
förstå och använda utan att kosta mer än existerande energilösningar 
och försämra livstilsval. 

Betala tillbaka miljön på 2,5 år och var helt 
självförsörjande på 10 år. 

Kundperspektivet – uppgradera till framtidens mest progressiva energierbjudande

Genom att producera din egen energi är du helt säker på att konsumera clean energi. Inte 
det som idag marknadförs av WE®ELs konkurrenter som grön el. Vilket i själva verket är en 
blandning av kolkraft, kärnkraft och annan fossil energiproduktion.  

Det tar idag ca 2,5 år för en normal solcellsinstallation att till naturen återbetala vad det tog i 
kraft för att få dem till producerande enheter. Vidare finns det många ekonomiska vinster. 

Mest självklart är att kunden slipper betala ett elbolag för sina kWh och ett nätbolag för de 
kWh som transporterats till fastigheten. Vidare får producenten sk. elcertifikat och en 
skattereduktion om 60 öre per levererad kWh till nätet. 
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Våra system som alla har batterier möjliggör även att det går att styra när egenproducerad el 
skall skickas in i nätet för att erhålla bäst pris på de kWh som producerats och så går det 
såklart att köpa el när den är som billigast och spara i batteriet till dygnets dyra timmar. 

WE®ELs Nordic Light paket innehåller utöver egen energiproduktion omfattande 
smartfunktionalitet inbyggt i hjärtat av systemet. Dessa funktioner omfattar energioptimerings 
funktionalitet, smarthems applikationer och möjligheter att expandera systemet inom andra 
hemservicetjänster såsom säkerhet (larm), kommunikation och underhållning.

WE®EL Perspektivet – resan från lågmarginal el till högmarginal smarthems tjänster. 

WE®EL tjänar pengar på försäljningen/installationen av paketen men framförallt ligger den 
ökade nettomarginalen på att etablera ett 10 års kontrakt som bygger på att förflytta 
intäktsmodellen från lågmarginal försäljning av kWh till fasta medlemsavgifter och en 
finansiell leasing modell med höga marginaler. 

Möjligheten att etablera en teknologisk och finansiell infrastruktur i hemmet öppnar dörrarna 
till att erbjuda kunderna en obegränsad mängd tjänster där WE®EL direkt eller indirekt via 
tredje part avtal förlänger avtalstiden och adderar antalet tjänster. 

(För beräkningar se bifogad fil)

Ett smart hem med egen energiproduktion och intjäningsmöjligheter förändrar 
värderingsmodellen för fastigheter 

En Nordic Light installation höjer värdet på fastigheten och möjliggör gratis energiproduktion 
efter 10 år. I tillägg till gratis energiproduktion via Solpaneler och batterilagring öppnar Nordic 
Light paket för möjligheten att Villans parkeringsplats blir en intäktgenerande laddstation för 
besökande fordon under dagtid. Allt enkelt administrerat genom WE®ELs smartphone app.

Delningsekonomin ger oanade möjligheter och vi kan endast spekulera om hur framtidens 
smart hem kommer att se ut.  

WE®EL ONE – ett abonnemang som passar alla 

Från nettokostnad på kWh till egenproducerad energi - kundperspektiv

WE®ELs filosofi är enkel. Energi skall vara lätt att förstå, förnyelsebar, gratis och en naturlig 
del av våra medlemmars liv från det att man skaffar sitt eget boende till den första el bilen 
och villan med inbyggd energiproduktion. Med den grundfilosofin har vi under 2016 
revolutionerat sättet att se på värdekedjan inom den traditionella energiindustrin och tagit ett 
beslut om att inte längre vara en del av den. 

Vi kallar detta produktkoncept för WE®EL ONE och dess primära byggsten är någonting vi 
kallar Non Profit Energy. 

Non profit Energy bygger på att traditionellt distribuerad energi via existerande nät är oren 
och en blandning mellan fossil produktion, kol och kärnkraft och annan miljöpåverkande 
framställningsmetoder. Vi vill inte medverka till vinster på bekostnad av vår existens samt vår 
planets framtid. 
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Baserat på denna grundfilosofi har vi skapat en roadmap to change som börjar med 
uppgraderingen av ditt tidigare elabbonemang till en fast avgift där vi tar bort all vinst på 
produktionen av orena kWh och låter kunden handla till nettokostnad på elbörsen (Nordpool) 
där våra konkurrenter tjänar sina pengar på att addera marginal på handeln. Vi vill inte 
medverka till detta utan tar ut våra kostnader i en transparent fast månadsavgift.

Detta är WE®EL ONE i basutförande och kostar 150 kr i månaden plus nettokostnaden för 
den energi som medlemmen förbrukar. 

Genom att sedan lägga till tilläggstjänster såsom maxkostnadsskydd, försäkringar, grön el, 
elbilstillägg, certifikat för att nämna några kan man skräddarsy sitt abonnemang att passa sin 
livsstil och situation i livet. 

WE®EL ONE är ett helt modulärt system där tjänster och månadskostnad förändras med 
kundens behov från 150 kr i månaden för netto el till 1500 kr i månaden för ett komplett 
solcell producerande smart hem för hela familjen. 

Adderade tjänster och produkter skapar ökade marginaler – WE®EL perspektiv

WE®EL ONE (BAS) 

Vår instegsprodukt med en fast månadsavgift och kWh pris enligt vad elen kostar på 
NordPool (ingen vinst på elhandeln till Werel). 

Vinst per kund och år €80 på fastkostnadsavgift. 

WE®EL ONE (PLUS)

Vår ONE BAS men en eller flera av våra tilläggstjänster. För närvarande har vi följande 
tilläggstjänster:

Vinstersäkring-
Miljöel-
Försäkring vi arbetslöshet-
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Vinst per kund och år €110.

WE®EL ONE (NORDIC LIGHT)

Våran ONE produkt kombinerad med vårt Nordic Light innehållande solceller och batterier. 
Självklart går det att till detta paket köpa våra tilläggstjänster. 

Vinst per kund och år €140 - €210.
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Finansiellt behov

För kostnads- och lönsamhetsberäkningar på kundnivå samt sälj mål för 2017 – 2022. 
(se bifogade excelfiler) 

Dessa beräkningar kommer att skickas till en för solenergi erkänd rådgivningsbyrå 
(www.bodeckerpartners.com) för validering innan vi lanserar. 

Friskrivningar mot kund

Våra priser gäller om kunden tecknar sig för vårt el-abonnemang. 

Vi finansierar bidragen så länge staten ger bidrag men kunden står risken för att bidragen ej 
betalas ut. 

Ansluter kunden inte till oss när kundens elavtal från annan leverantör upphör fakturerar vi 
bidragen plus ränta till kunden. 

Likviditetsbehov

Från säljstart av Nordic Light till vi börjar installera systemen har vi ett likviditetsbehov om ca 
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10 mkr. 

Så snart vi installerar systemen generar de direkt ett överskott och vi kan om allt går enligt  
plan börja generar in kapital (ackumulerat) redan månad 8. 
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Werel AB
Org.nr. 556935-7048

Styrelsen och verkställande direktören får härmed avlämna årsredovisning för räkenskapsåret 2016-01-01 - 2016-12-31
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Werel AB
Org.nr. 556935-7048

FÖRVALTNINGSBERÄTTELSE

Årsredovisningen är upprättad i svenska kronor, SEK.

Verksamheten

Allmänt om verksamheten
Werel AB är ett elhandelsföretag. Företaget har ingen egen produktion av el utan köper el på den nordiska elbörsen Nordpool Spot 
som sedan säljs vidare till företagets kunder. 

Företagets säte är Stockholm

Väsentliga händelser under räkenskapsåret
Under 2016 fortsatte vi att utveckla Werel för att bli Nordens mest intressanta elbolag. Ett antal kvalitetsprojekt  genomfördes och vi 
har tagit kontroll över bokföringen internt. 
Vi färdigutvecklade och lanserade vår nya produkt WerelOne i augusti. Ett nytt koncept där kunden betalar en medlemsavgift för att få
tillgång till börspris på el. Vi säljer alltså el till våra kunder utan något som helst påslag på energipriset. Vi erbjuder vidare ett antal 
tilläggsprodukter såsom grön el, vintersäkring och sjukförsäkring.

Hela året jobbade vi intensivt för att under oktober lansera en ny webbportal med väsentligt utbyggd funktionalitet. Här kan kunder 
uppgradera sina elavtal, följa sin egen konsumtion och elpriser för att kunna konsumera el på ett smartare sätt. Samtidigt lanserade vi 
också en app som gör samma sak fast i mobilen. Appen har utvecklats för både iOs och Android systemen. 
Med dessa nya tjänster lämnar vi den traditionella affärsmodellen i branschen, att tjäna pengar på att sälja el. Vi måste förändra vårt 
beteende för att rädda klimatet och planeten. Den nya tekniken har idag kommit så långt att den tillåter oss att göra det. Werel och 
våra kunder ska ligga i framkant.

Bolaget påbörjade även utvecklingen av ett paket för villa- och radhusägare som vill satsa på solel. Vår ambition med det nya 
erbjudandet ”Nordic Light” är att vända upp-och-ned på relationen mellan oss och våra kunder. I stället för att betala för sin 
elförbrukning gör vi det möjligt för vanligt folk att investera sig till gratis el. Vi planerar att lansera detta paket under hösten 2017.
Under hösten framkom att vi inte skulle erhålla den tidigare utlovade finansieringen och detta föranledde att vi fick frångå den delen 
av vår affärsplan som omfattade flera förvärv av kundstockar. Omstöpningen av vår affär ställde helt nya krav på organisationen så vi 
nödgades genomföra ett antal rationaliseringar. I november lade vi ut kundtjänst och administrativa funktioner i ett separat bolag som 
överläts på medarbetarna. Deras avsikt är att bli ett outsourcingbolag som säljer el produkter åt oss och andra samt löser kundservice 
och administration under eget varumärke. 

Det beslutades att fusionera Werel AB in i dotterbolaget Werel Oy som även startade verksamhet i Sverige via filial.

Vi gick så in i 2017 som ett, i många avseenden, nytt bolag.

Flerårsöversikt

2016 2015 2013/2014
Nettoomsättning 36 772 577 20 329 903 6 983 199
Resultat efter finansiella poster -50 749 323 -10 725 160 -4 903 374
Soliditet (%) 4,42 44,72 -60,37

Definitioner av nyckeltal, se noter
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Werel AB
Org.nr. 556935-7048

Förändringar i eget kapital
Uppskrivn.- Reserv- Överkurs- Övrigt fritt

Aktiekapital fond fond fond eget kapital
Belopp vid årets ingång 1 150 000 0 0 70 795 036 -11 710 122
Årets resultat -50 749 323
Belopp vid årets utgång 1 150 000 0 0 70 795 036 -62 459 445

2016-12-31 2015-12-31
Villkorade aktieägartillskott uppgår till: 3 728 412 3 728 412

Resultatdisposition

Medel att disponera:
Balanserat resultat -11 710 122
Överkursfond 70 795 036
Årets resultat -50 749 323

8 335 591
Förslag till disposition:
Balanseras i ny räkning 8 335 591

8 335 591

Beträffande bolagets resultat och ställning i övrigt hänvisas till efterföljande 
resultat- och balansräkningar med tillhörande noter.
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Werel AB
Org.nr. 556935-7048

RESULTATRÄKNING 2016-01-01 2015-01-01
Not 2016-12-31 2015-12-31

Rörelseintäkter, lagerförändringar m.m.
Nettoomsättning 36 772 577 20 329 903
Övriga rörelseintäkter 35 410 877 26 717 541
Summa rörelseintäkter, lagerförändringar m.m. 72 183 454 47 047 444

Rörelsekostnader
Handelsvaror -56 263 887 -17 267 002
Övriga externa kostnader -24 597 435 -35 906 544
Personalkostnader 2 -12 948 821 -4 158 462
Av- och nedskrivningar av materiella och immateriella 
anläggningstillgångar -857 916 -485 437
Övriga rörelsekostnader -1 467 560 0
Summa rörelsekostnader -96 135 619 -57 817 445

Rörelseresultat -23 952 165 -10 770 001

Finansiella poster
Övriga ränteintäkter och liknande resultatposter 10 693 685 802
Nedskrivningar av finansiella anläggningstillgångar och 
kortfristiga placeringar -18 832 800 0
Räntekostnader och liknande resultatposter -7 975 051 -640 961
Summa finansiella poster -26 797 158 44 841

Årets resultat -50 749 323 -10 725 160
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Werel AB
Org.nr. 556935-7048

BALANSRÄKNING 2016-12-31 2015-12-31
Not

TILLGÅNGAR

Anläggningstillgångar

Immateriella anläggningstillgångar
Goodwill 3 1 812 555 2 295 903
Summa immateriella anläggningstillgångar 1 812 555 2 295 903

Materiella anläggningstillgångar
Inventarier, verktyg och installationer 4 738 106 1 112 674
Summa materiella anläggningstillgångar 738 106 1 112 674

Finansiella anläggningstillgångar
Andelar i koncernföretag 5 9 590 439 23 539
Summa finansiella anläggningstillgångar 9 590 439 23 539

Summa anläggningstillgångar 12 141 100 3 432 116

Omsättningstillgångar

Varulager m.m.
Färdiga varor och handelsvaror 548 208 0
Summa varulager 548 208 0

Kortfristiga fordringar
Kundfordringar 7 405 598 2 498 126
Fordringar hos koncernföretag 187 242 083 81 718 590
Övriga fordringar 1 107 245 5 264 326
Förutbetalda kostnader och upplupna intäkter 5 754 712 6 257 450
Summa kortfristiga fordringar 201 509 638 95 738 492

Kassa och bank
Kassa och bank 100 217 35 506 079
Summa kassa och bank 100 217 35 506 079

Summa omsättningstillgångar 202 158 063 131 244 571

SUMMA TILLGÅNGAR 214 299 163 134 676 687
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Werel AB
Org.nr. 556935-7048

BALANSRÄKNING 2016-12-31 2015-12-31
Not

EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital

Bundet eget kapital
Aktiekapital 1 150 000 1 150 000
Summa bundet eget kapital 1 150 000 1 150 000

Fritt eget kapital
Överkursfond 70 795 036 70 795 036
Balanserat resultat -11 710 122 -984 962
Årets resultat -50 749 323 -10 725 160
Summa fritt eget kapital 8 335 591 59 084 914

Summa eget kapital 9 485 591 60 234 914

Långfristiga skulder 6

Övriga skulder till kreditinstitut 0 758 814
Övriga skulder 47 834 500 45 675 000
Summa långfristiga skulder 47 834 500 46 433 814

Kortfristiga skulder
Övriga skulder till kreditinstitut 0 1 200 000
Leverantörsskulder 3 162 545 4 806 659
Skulder till koncernföretag 114 752 110 0
Övriga skulder 32 727 877 20 302 060
Upplupna kostnader och förutbetalda intäkter 6 336 540 1 699 240
Summa kortfristiga skulder 156 979 072 28 007 959

SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 214 299 163 134 676 687
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Werel AB
Org.nr. 556935-7048

NOTER

Not 1 Redovisningsprinciper

Årsredovisningen är upprättad i enlighet med årsredovisningslagen och Bokföringsnämndens allmänna råd (BFNAR 
2016:10) om årsredovisning i mindre företag.

Immateriella anläggningstillgångar
 Tillämpade avskrivningstider:  Antal år

Goodwill 5

Materiella anläggningstillgångar
 Tillämpade avskrivningstider:  Antal år

Inventarier, verktyg och installationer 5

Noter till resultaträkningen

Not 2 Medelantal anställda 2016 2015

Medelantal anställda

Medelantalet anställda bygger på av bolaget betalda
närvarotimmar relaterade till en normal arbetstid.

Medelantal anställda har varit 12,00 7,00

Noter till balansräkningen

Not 3 Goodwill 2016-12-31 2015-12-31

Ingående anskaffningsvärden 2 416 740 0
Inköp 0 54 323 704
Försäljningar/utrangeringar 0 -51 906 964
Utgående anskaffningsvärden 2 416 740 2 416 740
Ingående avskrivningar -120 837 0
Årets avskrivningar -483 348 -120 837
Utgående avskrivningar -604 185 -120 837
Redovisat värde 1 812 555 2 295 903

Not 4 Inventarier, verktyg och installationer 2016-12-31 2015-12-31

Ingående anskaffningsvärden 1 872 840 1 823 000
Inköp 0 49 840
Utgående anskaffningsvärden 1 872 840 1 872 840
Ingående avskrivningar -760 166 -395 566
Årets avskrivningar -374 568 -364 600
Utgående avskrivningar -1 134 734 -760 166
Redovisat värde 738 106 1 112 674
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Werel AB
Org.nr. 556935-7048

NOTER

Not 5 Andelar i koncernföretag 2016-12-31 2015-12-31

Företag Antal
/Kapital-

Redovisat Redovisat

Organisationsnummer Säte andel % värde värde
Werel OY 9 590 439 23 539
27043043 Helsingfors 100,00%

9 590 439 23 539

Uppgifter om eget kapital och resultat Eget kapital Resultat
Werel OY (Euro) 445 515 -2 556 985

Werel OY
Ingående anskaffningsvärden 23 539 0
Inköp 0 23 539
Tillskott 28 399 700 0
Utgående anskaffningsvärden 28 423 239 23 539
Årets nedskrivningar -18 832 800 0
Utgående nedskrivningar -18 832 800 0
Redovisat värde 9 590 439 23 539

Not 6 Långfristiga skulder 2016-12-31 2015-12-31

Förfaller senare än 5 år 0 0

Övriga noter

Not 7 Ställda säkerheter 2016-12-31 2015-12-31

Belånade fordringar 6 062 542 1 167 392
Pantsatt Bankkonto 100 217 100 217

Not 8 Eventualförpliktelser 2016-12-31 2015-12-31

Garantiåtaganden 0 100 000
0 100 000

Not 9 Väsentliga händelser efter räkenskapsårets slut

Fusioneringsarbetet fortlöpte och det påbörjas en process att avyttra hela den befintliga kundstocken. Detta för att göra 
bolaget skuldfritt, stärka det egna kapitalet samt skapa likviditet för bolagets nya inriktning.

Not 10 Koncernförhållanden

Bolaget är moderbolag, men med stöd av ÅRL 7 kap 3 § upprättas inte någon koncernredovisning.

Not 11 Definition av nyckeltal

Soliditet
Justerat eget kapital i procent av balansomslutning
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Werel AB
Org.nr. 556935-7048

NOTER

Stockholm 

Peter Swartling
Verkställande direktör

Vår revisionsberättelse avviker från standardutformningen och har lämnats den                     

Björn Ellison Maria Claesson
Auktoriserad revisor Auktoriserad revisor
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SUMMARY 

DEAL STRATEGY AND STRUCTURE 
"THE ZERO VISION INITIATIVE" 

The Scandinavian utility company WE®EL intends to convert their Scandinavian client base into 
households that produces Solar Energy with its turnkey product NORDIC LIGHT™ (Solar panels, 
battery storage and a smart home box with energy management functionality). 

Their business model is to offer a flat fee lease package with a fixed monthly payment equivalent 
to your existing energy bill i.e. if your existing traditional bill from your energy supplier is €180 per 
month (standard household) your new flat fee will be €180 including a € 30 000 installation of 
hardware and solar panels. 

WE®EL also offers an array of added home centric products such as smart home products, 
security, insurance and others made possible by the WE®EL home smart controller. 

WE@EL's soft and hardware is developed by two US based companies based in California. 
Rumble Fish Production lnc will design WE®EL's smart home box that is compatible with ECHO 
BASE platform developed and operated by the entech (energy tech) company SOLAR 
GENERATION LLC. 

The company's global energy trade platform is built on block chain technology and utilizes optimal 
geolocations for solar harvesting (production), trading between regulated and deregulated 
markets and financial arbitrage between countries and territories. 

WE®EL is operating by licens for the usage of the ECHO BASE platform which is a vertical part of 
the Nordic Lights product offering. 

In addition to Solar Generation's energy trade platform, the company has developed a energy 
centric Artificial lntelligence Algorithm (JOULES) the will predict energy consumption patterns, 
household needs and have functionality such as energy management, big data collection and 
smart home optimization. JOULES™ was activated on July 30th and startad to predict energy 
usage patterns in a balancing group of a 1000 households in a staging environment. 

JOULES™ is apart of the ECHO BASE platform and included in the WE®EL home smart box. 
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DEAL STRUCTURE AND ACQUISITION STRATEGY 

BACKGROUND 

WE®EL, SOLAR GENERATION LLC and RFP INC are all part of a vertical value chain that lets a 
single household on the Scandinavian market benefit from virtually free energy. This value 
proposition is valid and without any serious competition on the Scandinavian market. 

It is the best interest of the share holders of WE®EL to secure this value chain and its 
components in a vertical product offering from harvesting sun in California and providing it to a 
subscribing household in Scandinavia. 

OVERALL STRATEGY 

Build WE®EL or other Uti I ity Structure into the next generation Scandinavian power house 
Clean Energy Bond M€ 300 
Acquiring SOL GEN LLC with tech and talent (USA-list plus investors) 
100 000 Micro Solar customers in 5 years 
WE®EL or other Uti I ity Structure changes name to SOLAR REPUBLIC (country) 
IPO 24-36 months (list TBD) 

STEPS AND TIMELINE: 

WE®EL creates a business plan/financial plan that includes the vertical chain as 
above (July/August/September 2017) 

WE@EL negotiates an non exclusive option to acquire 49% of SOLAR GENERATION 
LLC within 24 months for€ 50 million the rest of the 51 % will be done by Share Swap. 

• Purchase option to be done by September 15. (price?) 

Clean energy Europe S.A list and raises €300 million to (use of funds); 

• Acquire Solar Generation LLC 
• € 50 million cash 

• Ramp up production of Solar production facilities in Nevada US and Perth AU. 
• € 50 million 

• Acquire clients (utility companies) in Sweden and Finland. (+250 000 
customers) 

• €100 million 

• Acquiring customer bases in New Markets (Danmark, Norway, Germany and 
Austria) 

• € 100 million 

IPO WE®EL in January 2019 (est value €1 billion) 
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USER Profitability Analysis 

WE®EL VERTICAL Households Nordic Light Pack (subscription Profit (€35/ Annual profit 
fee €200) month) 

Micro Solar Home 1 000 200 000 € 35 000 € 420 000 € 

Micro Solar Home 10 000 2 000 000 € 350 000 € 4 200 000 € 

Micro Solar Home 25 000 5 000 000 € 875 000 € 10 500 000 € 

Micro Solar Home 50 000 10 000 000 € 1750000 € 21 000 000 € 

Micro Solar Home 100 000 20 000 000 € 3 500 000 € 42 000 000 € 

Micro Solar Home 250 000 50 000 000 € 8 750 000 € 105 000 000 € 

Micro Solar Home 500 000 100 000 000 € 17 500 000 € 210 000 000 € 
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STAKEHOLDERS 

WE®ELOY 
Afram Gergeo 30,43 % 

Larmag Energy Group B.V. 17,39 % 

Gergeo Holding AB 13,91 % 

DB8 Opportunity Fund LLC 12, 17 % 

Energy Everything lnvestments PLC 8,70 % 

DB7 Opportunity Fund LLC 8,70 % 

Al Undertaking 111 lnc. 8,70 % 

Larmag Energy Group B. V. is 100 per cent owned by Larmag Holding B. V. which is 100 per cent owned by Rebus lnvestments B. V. (Curaqao B. V.) which is 

100 percent ultimately owned by Lars-Erik Magnusson. Gergeo Holding AB is 100 per cent u/timately owned by Afram Gergeo. 088 Opportunity Fund LLC 

and 087 Opportunity Fund LLC have identical ownership structures and are owned by eight qualified investors. The largest investor holds 24,38 per cent 

meaning that the largest investor, through his ownership in 088 Opportunity Fund LLC indirectly holds 2,97 per cent of Werel AB and through his 

ownership in 087 Opportunity Fund LLC indirectly holds 2, 12 per cent of Werel AB. lnvestment Manager of 088 Opportunity Fund LLC and 088 

Opportunity Fund LLC is BBK Capita/ Partners AG. Owner of BBK Capita/ Partners AG is David Bisang. 

Scandinavian utility company (Energy) 

Scandinavian Market 

Turnkey Solar Panels/Batteries installations under the product name "NORDIC LIGHT" 

Traditional utility and lease based business medel 

Owns a subsidiary C/ean Energy Europe S.A (Luxembourg) created to list a publicly 

traded BOND on the lrish Stock Exchange (ISE) 
Bond size € 300 million 
Bond ticket 6. 7% 

Bond length 5 years 
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SOLAR GENERATION LLC 
100% owned by Alexander Mathiesen-Ohman and Susanne Jonsson 

(Stock Options to key individuals and co-founders TBA, Gap table conditioned on development contracts) 

Developer of Block Chain Energy trading Platforrn (through RFP) 
Developer of the crypto commodity eBOLT (based on the Ethereum Block Chain) 
Developer of the Solar Power Production Plants in NEVADA/CALIFORNIA 

Graph: Future Gap Table; 

(Post M€1.2 development contract) 

e AMO 
e OLDWE®EL 
e OLDWE®EL 
e A-ROUND (AMO FLOAT) 
• Marek Kowalski 
• Susanne Jonsson 
• Board of Directors 
• Scott Chaplan 
• Deborah Siegal 

RUMBLE FISH PRODUCTION LLC 
100% owned by Alexander Mathiesen-Ohman and Susanne Jonsson 

Design Studio for the WE®EL SMART BOX 

Developer of the world first EAI, JOULES, Energy Artificial lntelligence 
JOULES is the underlying machine learning software (Al) that runs Solar Generations 

trading platform as well as WE®EL's SMART BOX. 

Funding development of WE®EL Smart box, BC trading Platform, JOULES (Al) and 
business concept The Zero Vision. (MUSD 2 by September, 2017) Moved to SOL GEN 
post ext funding. (estimated A round, € 3-5) 

IP (Block Chain trading platform and eBOLT, crypto commodity) to be moved to SOL 

GEN 
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EXIT STRATEGY 

The Zero Vision exit strategy has two tiers; 

Q2,2018 

The acquisition of SOLAR GEN LLC by WE®EL (MUSD 50 CASH and MUSD 50 in Shares) 

Q4,2020 

IPO WE®EL in 24 to 36 months (Muso soo) 

SOI.OEN(Poot) (Q2 2018) - --M Debora'1 Slegel 

12,:5 "" 12bS 

WMEL(IPO) (Q2 2021) - --M DtborlhSi.gal E~ ..... 12.5 % &.2:5% . .,,. "' ... .. 2.:5'4 " '" 
C... (Waa) HMOOOO.N t a1m-...c II MIOOD,N C 1UOOOOO,OOC 

Tot 

Tot 

"'" 

148

452

PM Beslag BG1175 Peter Swartling.pdf

Fup bilaga 13 B

erikslar
Markering



SOLAR 
GENERATION 

21 August, 2017, WE®EL- STATEMENT OF WORK 

Prepared for Peter Swartling, CEO, WE®EL OY 

Prepared by Marek Kowalski, CTO, and Deborah Siegel, VP BD, of Solar Generation LLC, CA, USA 

© SOLAR GENERATION 2017 - SOW WE®EL NORDIC LIGHT 
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1. CLIENT BACKGROUND 

WE®EL was founded in 2012 and isa nordic based energy supplier. In the autumn of 2015 
the company revamped its strategy and recruited a new management team, acquired the 
finnish company 220 Energia and initiated a process that will result in a five year plan to 
become the dominant force in the transitioning global clean energy industry on the nordic 
market. 

WE®EL is tomorrow's energy company today with a focus to seamlessly provide customers 
in deregulated markets with the smartest, simplest renewable energy solution to the 
guaranteed lowest price in the market. The company strives to be in the forefront of the 
technology development that is currently reshaping the energy market with battery storage, 
smart grids and home produced energy as well as traditional grid supply. 

WE®EL has a energy #zerovision and believes that the cost of electricity will be zero in a 20 
years. Thus, altering the global energy market in its core and killing fossil fuel. 

WE®EL is a smart energy service provider (ESP) with a mission to future proof the cost of 
household energy and save the planet in the process. 

2. OVERVIEW 

WE®EL Nordic Light is a product consisting of a turnkey household solar system for 
energy micro producing with energy storage and smart home functionality. lt's responsible 
for metering production and consumption of each member. Members are arranged into 
Balancing Groups. The system estimates, by third party license (Solar Generation™), 
production and consumption forecasts and trades energy on Nord Pool's day-ahead market. 

The Nordic Light system uses the Solar Generation's blockchain based energy trading 
platform and takes advantage of peer-to-peer global trade between balancing groups in 
order to equalize time-of-day, seasons and inequality in energy prices. The ultimate goal of 
WE®EL Nordic Light is to provide each balancing group with free energy against a monthly 
subscription fee. 

© SOLAR GENERATION 2017 - SOW WE®EL NORDIC LIGHT 
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3. DELIVERABLES 

A FULLY FUNCTIONAL STANDALONE BILLING SYSTEM 

The system is in charge of the customer base of households arranged in Balancing Groups. It 
supports the complete life-cycle. The onboarding process is synchronized with the DSO. 
The system produces a invoice for each customer. Customers can opt in for receiving 
invoices by email in which case system sends them out automatically. lnvoices for customers 
who don't have automatic send-out configured are passed for the print-out in combined 
PDF. 

System is compatible with CRM systems such as SalesForce™. 

MANAGING HOUSEHOLD INSTALLATIONS 

System manages Nordic Package installed in customer households. Each installation consist 
of SMA inverters, PV panels, TESVOLT™ home batteries and the Control Unit. Control Unit 
which reads metering and reports back to the backend. 

PURCHASING ENERGY 

Households are arranged into Balancing Groups, one for each Bidding Area in Sweden and 
Finland. Based on history metering data and weather forecast the next-day demand is 
calculated and the energy is purchased on day-ahead market. 

FORECASTING ENERGY CONSUMPTION/PRODUCTION 

The prediction mechanism relies on JOULES™ (Artificial lntelligence built by Solar 
Generation) which analyzes historical meter data, weather forecast and habit patterns of the 
household inhabitants. 

The trade is performed automatically on day-ahead market on Nord Pool Spot platform. 

BALANCING GROUP RESPONSIBILITIES 

Backend sends and receives automatic messages from/to DSO to facilitate the process of 
customers changing the energy provider. Backend receives MSCONS EDI files with 
consumption readings with hourly resolution from Teliasonera. 

© SOLAR GENERATION 2017 - SOW WE®EL NORDIC LIGHT 
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USAGE OF HOME BATTERIES 

Home batteries are used as the balancing power and for arbitrage on daily energy price 
fluctuations. The system monitors execution of the daily plan and coordinates usage of home 
batteries. It uses them to match the energy consumption as close as possible to the plan. lt's 
goal is to minimizes the volume of trades done on imbalance markets and produce savings. 

Excess battery capacity is used by JOULES™, the Al algorithm, to make more efficient 
energy purchases. The goal is to charge batteries when energy is cheaper and to use 
discharge batteries during daily price peaks. This cuts down the costs of buying power for 
the energy supplier. 

PROCESS VISIBILITY 

The control panel available in the web browser shows to authorized users metering data. It 
presents the performance statistics of prediction mechanism for each Balancing Group as 
well as individual households. It offers full visibility of externa! communication initiated and 
received by the backend system. The system administrator can review all the energy 
purchases and analyze the forecast produced by JOULES™ which led to taking certain 
decisions. 

© SOLAR GENERATION 2017 - SOW WE®EL NORDIC LIGHT 
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4. TECHNICAL DISCUSSION AND 
SOLUTION 

HOUSEHOLD INSTALLATION (WE®EL Nordic Light) 
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An SMATM lnverter is connected to PV Panels. It converts DC to AC, stores surplus in 
batteries, transmits electricity to and from electrical network. It also provides interface for 
querying electricity consumption and generation (Modbus interface) and integration with 
Sunny Portal (b.tlgs://www.sunnygortal.com). 

Control Unit reports electricity consumption, production and the battery status to the 
metering backend. Reporting is done using HTTPS protocol with the frequency of every 5 
minutes. 

All SMA™ components are connected toa simple ethernet LAN switch. Network Switch is 
connected toa home router for WAN access. 

CONSUMER ONLY HOUSEHOLD 

Prosumer Household 

( Home Router ) 

® 
I 

I 
I 

I 
I 

AC 
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The system also supports consumer-only installation for households which for any reason 
cannot have the PV installation included. In this case we only require installation of: 

• SMA Energy Meter 
• LAN Switch 
• Control Unit 

Consumer-only clients are a part of the same balancing group as the Prosumer clients. 

COMMUNICATION WITH SMA COMPONENTS 

Control Unit communicates with SMA components to read consumption and production 
statistics. It uses Modbus interface to read the consumption and production for: Battery 
inverter, PV inverter and Energy Meter. 

CONTROL UNIT 

ARCHITECTURE 

Raspberry Pi 3 runs Ubuntu Core 16 system. lt's connected to the same LAN switch as SMA 
components, which allows it to access their Modbus interfaces. 

All services run in Docker containers to enhance security, provide consistency among all 
devices, allow easier updating and testing. 

RESPONSIBILITIES 

• Reading energy consumption and production using Modbus interface. 
• Reporting current production/consumption to coordination unit - a system 

responsible for supervision of the execution of the daily plan. 
• Controlling home battery to smooth out divergences from the daily plan. 
• Updating software with new Docker images. 
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TRADING ON DAY-AHEAD AND BALANCING MARKETS 

Solar G..r,eratiOO IW putct1as.; ·r,om Nor~ 
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Figure above shows the daily responsibilities of the trading component. 

1. Generate forecast of production/consumption, later referred as "Daily plan". 
2. Translate the Daily plan into the order on Nord Pool market. 

a. Part of this order may or may not be fulfilled by the Solar Generation EU, which 
is the energy trader. lf this is a case the settlement between SG and WE®EL is 
settled in the crypto commodity 1 eBOLT for 1 MWh. lf Solar Generation EU 
purchase the energy it immediately reports it to eSett as a bilateral trade to 
WE®EL. 

b. lf not whole daily demand is covered by the purchase of SG, Werel will buy 
energy from Nordpool directly. This transaction is settled in a standard way 
using fiat currency per market price. 

3. The Nord Pool market closes at 12:00 CET. 
4. The execution of the Daily plan starts 12 hours later. During the day, the system 

monitors the metering data and switches on and off the home batteries to make the 
actual reading as close to the daily plan as possible. 

5. After the day finishes, system receives the metering data from DSO meters. Based on 
this system prepare the daily report summarizing how much off were the reading from 
DSO energy meters from what was purchased for the balancing group. The difference 
is settled automatically by the DSO by the regulating market prices. 
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METER DATA RETENTION 

Each Control Unit report the current meter data with 5-minute resolution. We will store 
meteres from: 

• Energy meter (going to the Grid) 
• PV inverter 
• Battery inverter 

Differences between these values will also allow us to calculate actual household 
consumption. 

FORECAST NEXT DAY CONSUMPTION/PRODUCTION 

History data with combination with the weather forecast is used to produce the forecast for 
next day's production and consumption. This forecast is translated into the Day-Ahead order 
and is sent to the Nord Pool Spot ordering system. 

Each step of the process is recorded in the database: 

• Weather forecast 
• Forecast for production/consumption for each hour 
• Requestto Nord Pool Spot 
• Response from Nord Pool Spot 

System administrator can review each of these artifacts using the web browser. 

NORD POOL 

Most of the energy is bought on Day-ahead market. It requires to specify usage (buy/sell 
amount) for every hour of next day with resolution of 100 kWh. The deadline for the trade is 
12:00 AM GET preceding day. 

BEING BRP 

Each prosumer has two metering points: for production and for consumption. Production 
metering point is part of imbalance settlement performed by eSett. Consumption metering 
point is part of imbalance settlement depending on settlement method agreed in BRP 
agreement. DSO (Distribution System Operator) meters both points and sends production 
and consumption to eSett. 

The trade to Nord Pool on Day-ahead market is reported to eSett by Nord Pool. 

Bi lateral trades between Solar Generation EU and WE®EL are reported to Svenska 
Kraftnat in Sweden and Fingrid in Finland. 

BRP (Balance Responsible Party) system sends planned production to Svenska Kraftnat 
using the EDIFACT message DELFOR (bttgs://www.ediel.se/lnfo/edielanvisningfil). It is 
forwarded by SVK to eSett the next day. 
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RECEIVE IMBALANCE REPORT FROM DSO 

Every day the system receives the lmbalance report (Energy Account Report) from DSO and 
responds with Acknowledgement Document. This is part of the responsibility of BRP 
(Balance Responsible Party). 

All communication with Ediel counterparts is done using an XML protocol over the e-mail. 

System stores in database all the messages sent and received to the Ediel Actors for future 
inspection. 

DISCREPANCY SCORE 

The lmbalance report is parsed and compared with the imbalance calculation done using the 
energy metered by the DSO meters. This results in calculation of "discrepancy score" 
measured in MWh. In case of scoring higher than defined tolerance level human alert is 
raised. 

COORDINATE USAGE OF HOME BATTERIES 

Me:lered ,electrlcity Daily plan 

' 

I 

Now 

I Discha,rging batteries 

f Ct, arging baUer i,es 

Time [h] 

Each household installation comes with the TesVolt™ home battery. The idea is to use the 
batteries to make the actual energy consumption/production profile closer to the daily 
predictions submitted to the Day-Ahead market. 

This allows to minimise the volume of transactions WE®EL does with on the Balancing 
Market and optimizes costs. 
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COORDINATION MECHANISM 

System gathering the metering data verifies the current hourly usage against the daily plan. It 
publishes the statistics visible to all the Control Units. The statistics includes: 

• Current power divergence in comparison with the daily plan (in MWh) 
• Combined total system capacity (in MWh) 
• Current charge level of the combined capacity (in%) 
• Number of unit in the Balancing Group 

These statistics are combined into the mathematical formula expressing the probability that 
some a battery should be turned to charging/discharging/off. 

The formula promotes: 

• Convergence towards the daily plan 
• Equal usage of batteries 

HANDLING DOWNTIME 

In the event of the downtime of the system publishing the statistics all the Control Units 
revert to default algorithm of using batteries: 

• lf more energy is produced than consume charge the battery towards 50% 
• lf more energy is consumed than produced switch the battery off 

STAGING SYSTEM (SIMULATION ENVIRONMENT) 

Before the system goes live with the real PV installations connected it need to be thoroughly 
tested and reliable. This is purpose of the staging system. Staging system is as similar to the 
production as possible, only the bare minimum parts are substituted. 

HOUSEHOLD INSTALLATION 

Using real PV panels and SMA inverters is not an option, as this is expensive hardware. This 
part is substituted with a simple simulation backend running few thousand instances on 
AWS. 

• The backend uses a stochastic simulation to mimic the daily profile of energy 
consumption and production. 

• It has a simple built in "home battery" mechanism. Battery with 3 states: off, charging, 
discharging. Depending on its state it adds/removes a fixed power to/from the output. 

• The backend is used as a drop-in substitute for a backend used for communication 
with the SMA inverter, so that all the remaining layers work same way as in 
production. 
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NORDPOOL 

The day-ahead order is sent to testing endpoint of Nord Pool Spot instead of the production 
one. 

EDIEL 

Staging system has it's own inbox for message from Ediel counterparts. There isa simple 
generator sending lmbalance report (Energy Account Report) to this inbox to simulate 
calculating the metrics. 

5. PHASES AND MILESTONES 
There are three main deliverables/phases included in the timeframe leading up until Q2 2018. 

PHASE 1 

• Existing Scandinavian energy market IT systems analysis 
• Hardware setup and system design 
• Trade flow and blockchain licensing 
• System architecture 
• Enterprise, billing and onboarding energy customers 
• Roadmap 

PHASE2 

• Development infrastructure: 
O Continuous integration 
0 Repositories 
0 Cloud infrastructure on AWS 
O Incident tracking 

• Staging deployment 
• Mechanism for parsing MSCONS files 
• Integrations of forecast module for Joules™ to predict consumption of group of 

consumers 
• Statistics modules of Balancing Group consumption to present consumption against 

predictions 
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• Integration with Nord Pool market to manage daily order of energy purchase 
• Integration of view of all the messages exchanged with DSO for each Balancing 

Group 
• Coordination with RumbleFish hardware design and residential smart box 

PHASE3 

• Integration with TeliaSonera 
• Beta system deployment 
• Integration with Solar Generation blockchain trading platform 
• Integration of Artificial lntelligence (Joules™) feature to plan ahead daily usage of 

batteries to optimize costs of purchased energy 
• Integration with DSO (Svenska/Fingrid) to facilitate the process of onboarding 

customers 
• lnvoicing customers with an option to send out emails with PDFs 
• Integration with SalesForce CRM system 
• Business processes monitoring 

6. TIMELINE & COST 

The total cost for the adaptation of the WE®EL utility user license and and bespoke 
development as described above is USD 1 200 000 and will be divided in three installments 
as below; 

• Q3 2017 
• Q4 2017 
• Q1 2018 

(Phase 1) 

(Phase 2) 

(Phase 3) 

$ 400 000 
$ 400 000 
$ 400 000 

© SOLAR GENERATION 2017 - SOW WE®EL NORDIC LIGHT 

163

467

PM Beslag BG1175 Peter Swartling.pdf

Fup bilaga 13 B

erikslar
Markering

erikslar
Markering

erikslar
Markering



7. LEAD TEAM 

PROJECT MANAGEMENT (SANTA MONICA, USA) 

Deborah Siegel - VP Business Development and Project Leader 

Marek Kowalski - CTO and Head of Software Development 

Scott Chaplan - Partner and Head of Legal Affairs 

Susanne Jonsson - Project Oversight and European Development team coordination 

PROJECT DEVELOPMENT (CRACOW, EU) 

Olga Degtiarova - President of Solar Generation EU and Account Manager 

Mateusz Probachta - Senior Full Stack Developer, Technical Leader 

Piotr Grzesik - Full Stack Developer 

Bartlomiej Lisiecki - Full Stack Developer 

Kamil Rogalski - Full Stack Developer 

Krzysztof Drabek - Backend Developer 

Arkadiusz Szaleniec - Frontend Developer 

Magdalena Strug - Graphic Designer 

8. DEPENDENCIES 

DEPENDENCIES 

• Project and documentation language is English 

• Turn-around time for input from Client 

• Deploying deliveries on Staging Platform 

• Feedback and system critical iterations 

GENERAL CONDITIONS 

• Changes in the scope will be agreed within the overall objectivs of the project 

• The client has obtained all legal releases for the use of collateral (assets, imagery, fonts, 
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code etc) as well as ensures that functionality adheres to legal practices in relevant markets 

• The client will be available for feedback 

• The time of feedback should take no longer than 2 working days from presented to prevent 
down time 

• The client will provide one dedicated point of contact for consolidating and delivering 
feedback to Solar Generation LLC 

• Additional iterations required outside the number specified in this scope of work will be 
addressed as part of Solar Generation LLC change request process 

OUTOFSCOPE 

• Changes after sign off of deliverables 

• Any travel costs and 

• Reporting (Implementation, analytics reports) 

9. CHANGE REQUESTS 
A change request refers to a request for features, functionality or services related to this 
project that are out of scope (i.e. have not been included in this scoping document and been 
signed off as part of the deliverables, costs and timings). 

This includes, but is not limited to, a change in the way a feature or deliverable should 
behave or be built/developed, additional rounds of feedback or amends, addition iterations 
of deliverables or any other deliverables not explicitly agreed in the scope. 

It is important to understand that any changes requested require time by the project team to 
investigate and respond to, so in order to avoid jeopardizing the existing agreed scope and 
project timings which is already being delivered, some change requests will need to be 
discussed before being taken further. 

lf it is agreed to proceed with the change request, a document detailing the change and 
resulting consequences (i.e. additional project costs, extended project timings, or the 
removal of an originally scoped deliverable to accommodate the new request) will be 
produced. 

This document must be signed off before the change request is done and will accompany 
the original scope of work to dictate the final project deliverables, project costs and project 
timings / launch date. 

© SOLAR GENERATION 2017 - SOW WE®EL NORDIC LIGHT 

165

469

PM Beslag BG1175 Peter Swartling.pdf

Fup bilaga 13 B



10. PROJECT RISKS 
The following risks have been identified. The risks will be monitored by the team, and 
measures will be taken to mitigate the impact of these risks. 

Risk lmpact Description of risk Strategy 

Low Change in SOW Solar Generation LLC will 
use change request control 

process 

High Late feedback/ approval Solar Generation LLC to 
revise project timings to 
reflect delay. This could 

have cost and timing 
implications 

High Data from third party systems lf the third party systems 
is not available for integration does not support a 

sufficient 
level of integration 

Solar Generation LLC will 
try to find workarounds to 

enable 
functionality, if this is not 
feasible we need adjust 
deliverables accordingly 
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11. OWNERSHIP AND RIGHTS 

WE®EL owns a limited right (licence) to use all original source files and services produced 
and provided by Solar Generation LLC. (described in this SOW) in order to trade and 
administrate energy balancing groups in Sweden and Finland. 

The terms of the license is described below; 

Solar Generation LLC operates a energy trading platform (ECHO BASE™). WE®EL has the 
non exclusive right to offer its customer access to the ECHO BASE blockchain trading and 
energy balancing, Al (JOULES™) prediction and energy management as apart of the Nordic 
Light product offering. 

WE®EL (prosumers) pay a monthly usage license (ECHO BASE household account) of €25 per 
client and household as apart of the WE®EL Nordic Light product offering. 

Solar Generation LLC supplies balancing energy (eBOLT) in order accordance with Nordic 
Light consumption flat fee estimations. 

Estimated balancing energy per month (standard license) and household is 750 kWh. 
Additional consumption is billed according to user license agreement. 

Solar Generation LLC has the right use the the WE®EL case as a reference. 
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12. PAYMENT AND CONDITIONS 

The project will be invoiced according to the payment plan below. Additional costs may 
occur such as third party technology solutions, travel, accommodation, scanning, image 
rights, retouch, deliveries, packaging, domain addresses, hosting etc. 

Calculations on the above mentioned will be based on mutual agreements between the client 
and Solar Generation LLC. lf any other costs occur, not stated above, an invoice will be sent 
separately. 

lnvoice payment is per installments below; 

First lnstallment (Phase 1) 

Second lnstallment (Phase 2) 

Third installment (Phase 3) 

August 30, 2017 

November 30, 2017 

January 31, 2018 

USD 400 000 

USD 400 000 

USD 400 000 

Any dispute arising out of or in connection with this Agreement and/or any Statement of 
Work, including any question regarding its existence, validity or termination, shall, in so far as 
they cannot be resolved amicably, shall be finally settled by arbitration administered at a 
Californian Court of Law. The arbitration shall take place in California, USA. 

13. CANCELLATION OF CONTRACT 

WE®EL, with cause, may terminate this Agreement forty-five (45) days after providing written 
notice of termination to Solar Generation LLC ("Termination Notice"), provided that WE®EL 
pays to Solar Generation LLC for all Services performed through the effective date of 
Termination. With respect to projects priced on a fixed-fee basis, We®EI and Solar 
Generation LLC shall determine in good faith the portion of the fixed fee earned through the 
effective date of termination with the minimum of two thirds of full delivery. (Phase 1 and 2) 

In addition, Solar Generation LLC shall be entitled to invoice WE®EL for all expenses and 
other costs prior to the effective date of term i nation e.g booked resources, including 
termination costs and non-cancellable costs, such as costs arising from subcontracts and 
employment costs, to the extent reasonably mitigated by Solar Generation LLC. This 
Agreement may be terminated for convenience by Solar Generation LLC at any time by 
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giving to WE®EL not less than ninety (90) days prior written notice. In this case, any payment 
shall be settled and reimbursed to the client in accordance to the amount of work that has 
been carried out in the project. 

Either Party may terminate this agreement and any of the licenses granted hereunder (save 
for those expressed to be irrevocable) at any time forthwith by written notice to the other 
Party if the other Party: 

a) is in material breach of any of its obligations under this Agreement which is not 
remediable, or if remediable, has not been remedied within thirty (30) days of written notice 
requiring it to be remedied; or 

b) ceases to do business, becomes unable to pay its debts as they fall due, becomes or is 
deemed insolvent, has a receiver, manager, administrator, administrative receiver or similar 
officer appointed in respect of the whole or any part of its assets or business, makes any 
composition or arrangement with its creditors, takes or suffers any similar action in 
consequence of debt or an order or resolution is made for its dissolution or liquidation (other 
than for the purpose of solvent amalgamation or reconstruction). 

Upon termination or expiration of this Agreement, (i) WE®EL shall promptly return all data, 
materials and other property of the other held by it; and (ii) WE®EL shall pay Solar 
Generation LLC for all work performed by Solar Generation LLC as of the date of termination. 
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14. AGREEMENT 
This agreement has been printed and signed in two identical copies whereas each part has 
received an individual copy. 

Signature 

Peter Swartling 

(geter.swartling@werel.net) 

Chief Executive Officer 

WE®ELOY 

VAT No. 556935-7048 

Sweden 

Signature 

Deborah Siegel 

(deborah .siegel@thesolargeneration.com) 

Key Account EU Market 

Solar Generation LLC 

Tax ID No. 

330 Wilshire Blvd., 

90401 Santa Monica 

USA 

Date 

Date 
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EKOBROTTSMYNDIGHETEN 
3:e ekobrottskammaren Stockholm 
Ekorevisor Lars Eriksson 

PROMEMORIA 
Datum 

2019-10-08 

Diarienr (åberopas vid korresp) 

EB-4689-16

Sammanfattning av handlingar samt mejl överlämnat av 
Alexander Mathiesen-Öhman till förundersökningen 

1 Sammanfattning 
Här görs en sammanfattande beskrivning av handlingar som överlämnades av 
Alexander Mathiesen vid ett förhör per 2019-02-21. Handlingarna överlämnades via 
ett USB-Minne och innehåller totalt 55 handlingar i pdf-format daterade i perioden 
2016-02-04 – 2017-08-22. Det är till största del mejlkonversation. Jag har läst igenom 
alla handlingar och valt att beskriva innehållet i ett antal av dessa enligt nedan. De 
dokumenteras som bilagorna 1-19. Beskrivning i kronologisk ordning förutom den 
inledande sammanfattningen som Alexander Mathiesen skrivit.

1. Kort summering av uppdrag och kontakter. Ett dokument skrivet av Alexander
Mathiesen som en sammanfattning av hans tid hos Werel AB och uppdrag åt
Gergeo Invest AB. Att Alexander Mathiesen var anställd i Werel samt hade ett
uppdrag som konsult i marknadsföringsfrågor för Gergeo Invest AB och deras
projekt som var relaterade till Werels verksamhet. Hans uppdrag började i oktober
2015. Först i mars/april 2016 lämnar han uppgifter om hans inblandning i Werels
Nordic Light paket. Sid 3-9

2. 2016-03-08. Anteckningar finns på dokumentet att det avser ett mejl från LL till
Alex och Peter 2016-03-08. Innehåller en femårsbudget/affärsplan samt text som
beskriver finansieringsbehovet. Att det initiala finansieringsbehovet uppgår till 50
MEUR (36+9+5). Det första året ska vara 2016. Sid 10-13

3. 2016-03-31. Mejl från Peter Swartling till bla. Alexander Mathiesen. Peter
Swartling kallar till möte med anledning av att Markus Winfridsson ska börja som
säljchef på Werel AB den 1 april 2016. Sid 14.

4. 2016-04-22 - 2016-04-23. Mejl från Markus Winfridsson till bla. Alexander
Mathiesen. Beräkning av månadskostnad avseende solceller inklusive batteri samt
installation för privatpersoner. Målet är att hamna på en månadskostnad runt
1 500 kr. Sid 15-17.

5. 2016-05-25 - 2016-09-25. Mejl mellan Peter Swartling, Linus Lonnroth, Mats
Löfgren. Avser finansiering Werel. Olika versioner på finansiering. Finansiering
på 300 MEUR de tre första åren nämns. Inget om hur finansieringen ska lösas. Det
anges att vissa delar av kalkylerna är ”fullständigt hypotetiska” i det sista mejlet
per 2016-09-25. Sid 18-24.

6. 2016-10-26. Mejl från Markus Winfridsson till Alexander Mathissen. Avser sol-
och batteripaketet. Att de arbetar för att få kalkylen på 1 500 kr/månad att gå ihop.
De nämner de leverantörer av batterier samt solceller som är aktuella. De pratar
om framtida pressreleaser. Att arbetsnamnet på paketet med
batteri/solceller/smartahemmet är Norden Paketet. Att de kommer att börja med
ett antal teststationer i Sverige och Finland ganska omgående. Att de räknar med
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320 000 installationer i norden på 5 år. Att Peter Swartling ska resa 300 
MEUR för att genomföra detta. Sid 25-27.

7. 2016-12-08. Mejl från Håkan Gustafsson till Peter Swartling mfl. ”Linus säger 
våra pengar räcker till i morgon, Kommer vi klara mån=agen?”. Sid 28.

8. 2016-12-09. Mejl från Håkan Gustafsson till Peter Swartling mfl. Håkan 
Gustafsson vidarebefordrar ett mejl som har rubriken ”Bud på Werel´s 
kundeportfölje”. Sid 29-30.

9. 2016-12-10 – 2016-12-12. Mejl mellan Markus Winfridsson och Sonnenbatterie. 
Markus Winfridsson anger att Werel inte kan betala för de första 20 enheterna i 
december. Sonnenbatterie svarar att de skickar faktura med betalningsdag i 
februari. De vill då ha en bekräftad order från Werel på 20 Sonnenbatterier. Sid 
31-32.

10. 2016-12-13. Mejl angående pressrelease final version. Leasing-Paket för solkraft. 
Sid 33-35.

11. 2016-12-12 – 2016-12-20. Mejl avseende försäljning av avtalsportfölj Sverige 
med företaget Hafslund Norge. I sista mejlet finns ett bud på Werels kunder. Sid 
36-43.

12. 2017-03-10. Mejl från Håkan Gustafsson till Peter Swartling mfl. En 
tidningsartikel från Kundkraft som anger att batterilösningar i kombination med 
solcellsanläggningar inte är en lönsam affär idag pga. att batterierna är för dyra 
men att de kan bli lönsamma om tio år. Sid 44-45.

13. 2017-08-22. Mejl från Håkan Gustafsson till Peter Swartling mfl. Information om 
att Werels första solcellsanläggning är såld. Sid 46-48. 

Lars Eriksson 
Ekorevisor 
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1 
 

Sammanträde med Werel AB/556935-7048 
 

Tid:  2017-06-08, klockan 10.00 – 11.15 

Plats:  Werels lokaler, Kungsgatan 6, 111 43 Stockholm 

 

Närvarande från Werel:  

Peter Swartling; styrelseledamot, Pernilla Ekholm; ekonomiansvarig. 

 

Från SKV:  
Helén Söderlund, Sten Mittermaier. 

 

 

Sammanträdet inleddes efter att Peter och Pernilla hälsat välkomna. 

 

Helén och Sten förklarade följande kring vad revisionen innebär för företaget. Revision 

innebär generellt en fördjupad utredning inbegripandes en kontroll av bolagets räkenskaper. 

I detta fall är revisionen avgränsad till perioden 2015-01-01 – 2017-04-30 samt till 

skatteslaget moms; dvs. mervärdesskatt. Revisionen sorterar under en insats som heter 

”Gränsöverskridande handel” och det är just företagets gränsöverskridande handel med 

Finland som har föranlett revisionen.  

 

Vidare förklarades att absolut sekretess råder avseende revisionen, vilket innebär att 

sekretessen gäller även gentemot kollegor som inte är direkt involverade i revisionen. Dock 

blir ett eventuellt beskattningsbeslut med anledning av revisionen offentligt. De skattefrågor 

som Skatteverket eventuellt har synpunkter på kommer att kommuniceras till företaget och 

resultatet av granskningen presenteras i ett skriftligt förslag till beslut. Företaget har därefter 

två veckor på sig att bemöta Skatteverkets synpunkter. Beslut fattas därefter av 

Skatteverkets processförare. Beslutet kan omprövas och överklagas.  

 

Peter uppgav därefter att han lämpligen blir företagets kontaktperson i revisionen. 

 

Sten förklarade därvid att revisionens preliminära färdigdatum beräknas bli i november 

2017. 

 

Efter detta ställde Skatteverket följande frågor: 

 

Allmänt 

 

1. Berätta om verksamheten. Hur ser marknaden ut och hur bedömer ni er utveckling? 

 

546

Anteckningar från SKV besök hos WEREL.pdf

Fup bilaga 13 B



202017-02-10 

      

    
 Datum    

 2017-06-08    

   

Sten Mittermaier 

010-574 60 48 

sten.mittermaier@skatteverket.se 

   

 

2 
 

Peter förklarar att han kom in i en ”färdig struktur”. Företaget hade nyligen 

förvärvat en kundstock från ett finskt elbolag. I dag finns drygt 40 000 elabonnenter i 

Finland och ungefär 12 000 i Sverige. 

 

Företaget har tidigare varit baserat i Strängnäs. I dag finns ett kontor på 

Kungsgatan 6 i Stockholm, där sex personer arbetar. I det finska dotterbolaget 

arbetar nio personer. Företaget befinner sig i slutskedet av en fusion i vilket det ska 

bli dotterbolag till sagda finska dotterbolag. 

 

Företaget fungerar i dag förenklat som elåterförsäljare. Elektriciteten köps in på 

Nord Pool Spot (el-börs). Företaget har en ambition att frångå denna verksamhet till 

fördel för en verksamhet där moduler för hemproduktion av el ska leasas ut. Detta 

paket innehåller enligt bolaget fem avgörande element: 

 

 De mest moderna solcellerna 

 De mest moderna batterierna 

 En ”smart inverter”; för kontroll av elförbrukningen 

 En leasingmodell, där avgiften ska ersätta elkostnaden under de första tio åren 

och ge gratis el under följande 25 åren (varefter utrustningen beräknas vara 

uttjänt). 

 En virtuell plånbok för eventuell överproduktion av el. 

 

En enhet kostar c:a 250 000 kr och företaget räknar med att ha en marginal på c:a 

17 000 kr per enhet. 

 

2. a) Hur har ni finansierat eventuella investeringar? 

 

Företaget har ännu inte gjort investeringar i form av moduler för hemproduktion av 

el utan beräknar att köpa in mellan 50 och 100 moduler först under hösten 2017.  

 

Dessa ska finansieras genom lån och förhandlingar har förts med Nordea och med 

Wasa Kredit. 

 

b) Har ni utländska finansiärer? 

 

Företaget har genomfört en kapitalinjektion om 50 mnkr. Olika hedgefonder har 

investerat i företaget och det pratas om att pengar har kommit vid ”Falcon Funds”. 

 

3. Vem är företrädare för bolaget? 

 

Peter är ensam styrelseledamot och en suppleant; Maximilian Sandberg finns. 

Maximilian företräder Larmag, som är en av ägarna i företaget. 
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4. Vem är ägare av bolaget? Har ni en kopia på aktieboken? 

 

Ägare, enligt aktieboken (2017-04-17) är: 

 Gergeo Holding AB,  1 000 aktier 

 Afram Gergeo,   3 500 aktier 

 AI Undertaking III Inc., 1 000 aktier 

 Larmag Energy Group, 2 000 aktier 

 Nordic Power Inc., 1 000 aktier 

 DB7 Opportunity Fund LLC 1 300 aktier 

 DB8 Opportunity Fund LLC 1 700 aktier  

 Totalt  11 500 aktier 

 

Peter uppger att det är [Afram] Gergeo som i olika former äger företaget. Peters 

uppfattning är att Gergeo innehar 48 % av ägandet i företaget. 

 

5. Vem sköter löpande verksamheten och är aktiva i bolaget? Vem gör vad? 

 

Det är Peter som styr företagets inriktning och verksamhet. Han uppger att han 

ibland behöver övertala ägarna, men att det är han som styr. 

 

6. Vilka bankkonton finns i bolaget?  

 

Företaget har tidigare haft Sparbanken Rekarne (Strängnäs) som bank. Efter alla 

skriverier kring ”Falcon Funds”har dock Sparbanken valt att avsluta samarbetet 

med företaget. Samarbetet ska ha upphört i februari 2016. 

 

Peter uppger att betalningar sker via Nordea i Finland. Efter det att fusionen har 

genomförts kommer den blivande svenska filialen att kunna ha ett bankkonto hos 

Nordea i Sverige. 

 

Inköp 

 

7. Enligt era skattedeklarationer har ni gjort inköp motsvarande dryga 53 mnkr under 

2015 och dryga 55 mnkr under 2016. Vilka tjänster och varor köps in? 

 

Inköpen avser, nästan uteslutande, inköp av elektricitet. 

 

8. Vilka är den/de huvudsakliga leverantörerna?  

 

All el köps in via Nord Pool spot. 
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Försäljning 

 

9. Enligt era skattedeklarationer har ni haft en omsättning på över 27 mnkr under 2015 

och på över 74 mnkr under 2016.Vilken verksamhet bedrivs och vilka varor och 

tjänster omsätts?  

 

10. Omsättningen har ökat markant mellan 2015 och 2016. Ändå har era inköp förblivit 

relativt oförändrade. 

 

a) Hur har ni kunnat öka er omsättning utan att inköpen har ökat nämnvärt? 

 

Pernilla kan inte besvara varför omsättningen har ökat relativt mer än 

inköpskostnaderna. Hon ska återkomma i frågan. 

 

b) Hur stor beräknas omsättningen vara 2017? 

 

Omsättningen beräknas bli ungefär hälften av 2016 års omsättning. 

 

11.  Avseende periodiska sammanställningar: 

 

a) I de periodiska sammanställningarna för 2016 har ni redovisat försäljning av tjänster 

till finska Werel OY med ett belopp på dryga 11 mnkr. Vad avser dessa tjänster? 

 

Pernilla vet inte vad den redovisade omsättningen avser och ber att få återkomma i 

frågan. 

 

b) Ni har redovisat en försäljning av varor till Werel OY i den periodiska 

sammanställningen avseende perioden mars 2016. Beloppet uppgår till 23 218 925 

kr och har inte redovisats i skattedeklarationen. Vad beror detta på och vad avser 

försäljningen? 

 

Pernilla vet inte vad den redovisade omsättningen avser och ber att få återkomma i 

frågan. 

 

12. Hur får ni kontakt med era kunder? Varför väljer kunderna att handla från er? 

 

Peter nämner sitt kändisskap som ett instrument för att värva kunder. Han menar 

även att genom s.k. ”White-labeling”; dvs. genom att sälja genom andra 

organisationers rekommendation (exempelvis Världsnaturfonden etc.) kan man nå en 

stor kundkrets genom en förhållandevis enkel åtgärd. 
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Redovisningen 

 

13. Vem sköter 

- löpande redovisningen och upprättar bokslut? 

- deklarationer (moms, AG, inkomst)  

 

Pernilla 

 

14. Vem sköter periodiska sammanställningar? 

 

Pernilla  

  

15. Var finns bokföringen fysiskt? 

 

I lokalerna på Kungsgatan 6 
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EKOBROTTSMYNDIGHETEN 
3:e ekobrottskammaren Stockholm 
Ekorevisor Lars Eriksson 

PROMEMORIA 
Datum 

2019-12-09 

Diarienr (åberopas vid korresp) 

EB-4689-16

Mejl från och till Emil Amir Ingmanson 

1 Sammanfattning 
Här görs en beskrivning av vissa handlingar samt mejl från beslag 2017-9000-
BG1175-3 . Beslaget avser apple dator, Mac Book Air beslagtagen vid husrannsakan 
2017-12-14 hos Peter Swartling, Brantbacken 2, Saltsjö-Bo.  

Jag har sökt fram mejl som har avsändare samt mottagare Emil Amir Ingmanson 
med mejladressen emil@solidventurecapital.co.uk . Har sammanställt 
mejlkonversationer som har avsändardatum efter 2015-09-16. Observera att tidigare 
mejl återfinns i FUP bilaga 13b sid 305-.

Följande personer skrivs ut med förnamn enligt nedan: 
Afram Gergeos (Afram) 
Emil Amir Ingmanson (Emil),  
Peter Swartling (Peter)  
Patrik Wadheden (Patrik)  
Magnus Thoren (Magnus) 
Linus Lönnroth (Linus) 
Alexander Mathiesen-Öhman (Alexander). 

2 Mejl i kronologisk ordning 

2015-09-29 
2015-09-30 Konversation mellan Emil och Peter. Avser finska verksamheten. Emil 

anger att han fokuserar på att få fram pengar avseende betalningen till 
220. Sid 3.

2015-10-02 Emil informerar Afram, Peter och Patrik att han vill introducera 
Johan Palleschitz för dem. Sid 4.

2015-10-05 Emil informerar Peter, Magnus, Patrik och Afram om att det nu finns 
5 miljoner euro tillgängligt för att låna ut till Werel AB. Sid 5.

2015-10-06 Emil skriver om betalningen av 220 i Finland. Ställer frågor om vad 
som är gjort till Peter. Peter svarar. Sid 6.

2015-10-06 Emil skriver till Peter, Afram samt Magnus. Emil har pratat med 
Håkan och sagt att vi förväntar oss att alla håller tidsplanen. Sid 7.

2015-10-06 Emil skriver att ..”här är nyemissionen, Gå igenom, skriv på och skicka 
till starta bolag. Inte till Bolagsverket.” . Sid 9.

2015-10-06 Emil informerar Peter, Afram, Patrik samt Magnus om att ”Bond 
agreement klart. Skickades ut för påskrift ikväll. Escrow klart. 
Kommer ikväll.” . Sid 10.

2015-10-06 Peter informerar Emil och Afram om en kommande artikel om Werel. Sid 12 

1
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2015-10-07 Emil skriver till Peter, Magnus och Patrik. ”Får jag detta påskrivet i 
morgon så att vi kan betala ut pengarna. Behöver det skannat och med 
FedEx till Malta”  
Bifogat dokumentet heter BondagreementwerelwithA1Undertaking.  
Dokumentet har ej gått att återskapa. Sid 14.

2015-10-07 Magnus frågar Emil om det är den versionen som de fick från Sparring. 
Emil svarar att det är den versionen han skickade till Magnus. Sid 15.

2015-10-08 Patrik informerar Emil att de sannolikt behöver mer pengar. Sid 16.

2015-10-08 Peter ber Emil skicka adressen på Malta avs Bond avtalet som ska 
med FedEx.  Sid 18.

2015-10-09 Emil svarar Peter med adress till Malta. Sid 19.

2015-10-09 Emil till Peter om att Phil Richards ska vara attention på FedEx. Sid 20.

2015-10-11 Emil talar om för Peter, Patrik, Afram och Magnus att Linus 
(CFO) måste omedelbart sägas upp. Sid 21.

2015-10-11 Emil återkommer i mejltråden senare samma dag och skriver till Peter, 
Patrik, Afram och Magnus. Anger att Johan fortfarande är det 
viktigaste mötet i morgon. Sid 22. 

2015-10-14 Emil frågar Peter om Alexander skulle kunna komma till Malts o 
arbeta med Falcons hemsida och varumärke. Peter svarar att det går 
bra. Sid 23. 

2015-10-14 Emil skriver till Peter, Patrik, afram och Magnus. ”Här kommer 
betalningen. Pengarna bör sitta på kontot idag eller i morgon.” Bifogat 
till mejl finns dokument med namn: A1Undertaking3_werel.pdf. 
Dokumentet har ej gått att återskapa. Sid 24.

2015-11-12 Peter ber Emil och Magnus att attestera utbetalningar för Werel. Sid 26

2016-01-07 Emil svarar på Peters mejl om att Axpo vill ha svar på ägarbild 
samt aframs roll i konkurser som det skrivits om i DI. Sid 28.

2016-01-26 Emil skriver till Peter att han har godkänt överföringen 
till elhandelkontot. Sid 32.

2016-03-02 Emil ber Peter skicka ett mejl till finance@argentariusgroup.com och be 
dem flytta 1M Euro från AI XII till AI II som betalades fel. Instruerar 
Peter att inte cc Emil eller Phil . Sid 34.

2
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  Datum Sida 
 Tjänsteanteckning 2019-12-13            1 (2) 

1:a ekobrottskammaren, Stockholm  
 

Dnr 

EB4689-16 Ekorevisor Gunilla Stare  EB-4689-16 

 
 

 

 

 

Tjänsteanteckning avseende genomgång av ansökan om rättslig hjälp från 

San Marino.  
 

1. Sammanfattning MLA från San Marino. 

 

San Marino har genomfört en preliminär utredning avseende 

Mr  FURLAN Michele, Italiensk medborgare 

Ms JOHANSEN GERGEO Sara, Svensk medborgare 

 

2017-07-04 öppnade Furlan fyra konton i Banca CIC SpA, CIS för GERGEO INVEST AB. 

Furlan hade fullmakt från Sara Gergeo såsom företrädare för Gergeo Invest. 

 

Under perioden 2017-07-04—2017-08-24 har sammanlagt 1 450 000 EUR satts in på 

kontona vid fyra tillfällen. 

 

2017-08-09 beordrade Sara Gergeo att 700 000 EUR skulle överföras till Denver Consultants 

FZE. Banken genomförde inte transaktionen. 2017-11-10 belades kontona med kvarstad. 

 

Av de dokument som presenterats för banken framgår att den ende aktieägaren i Gergeo 

Invest är Gergeo Holding. Gergeo Holding ägs i sin tur av Sara Gergeo. 

 

2. Insättningar. 

 

I juli skedde två överföringar till GI,  

2017-07-13 500 000 EUR från NordFin Capital AB, återbetalning lån (loan return) 

2017-07-14 500 000 EUR från NordFin Capital AB, återbetalning lån (loan return) 

 

Som underlag för överföringen presenterades ett ”Loan Agreement” daterat 2016-09-16. 

Låneavtalet är undertecknat av Afram Gergeo/Sebastian Hagman/Daniel Wadheden för 

Gergeo Invest och Magnus Fridlund för Nordfin Capital AB. 

 

Ytterligare två överföringar skedde i augusti, 

2017-08-16 200 000 EUR från Ocean Holding Ltd, återbetalning lån (loan return) 

2017-08-24 250 000 EUR Från Ocean Holding Ltd, återbetalning lån (loan return) 

 

Det avtal som presenterades var undertecknat 2016-11-22 av Afram Gergeo för Gergeo 

Invest och Christian Störseth, svensk medborgare född 1986-05-24 i Oslo men bosatt på 

Malta. 

 

3. Uttag. 

 

Uttagen 2017-08-09 skulle ske i två delar på vardera 350 000 EUR till Denver Consultants 

FZE, dessa transaktioner stoppades. 
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Som underlag för transaktionen presenterades en kopia av en faktura daterad 2017-07-14 

utgiven av Denver Consultants till Gergeo Invest. Det var vid granskningen av dessa 

dokument som San Marino ifrågasatte om detta var en riktig transaktion. 

 

4. San Marinos utredning. 

 

Något som väckte misstanke var att en affär som Denver Consultants hade föreslagit var att 

den tilltänkte investeraren Gergeo Invest skulle köpa onoterade Werelaktier av sin ende 

aktieägare Gergeo Holding, och att det för denna affär skulle utgå 10% kommission. 

 

Ytterligare dokument som presenterades var aktieöverlåtelseavtal, undertecknat 2016-06-

30/2016-07-07, med säljare Gergeo Holding AB/Afram Gergeo och köpare DB8 Opportunity 

Fund, Cayman Islands, avseende förvärv av 1400 Werelaktier. Även aktieboken bifogades. 

 

Den utredning som sedan vidtagits av Werel visar att bolaget bildades i juli 2013 och 

likviderades i juli 2017. Bland aktieägarna fanns Sara Gergeo, Afram Gergeo och Gergeo 

Holding tillsammans med ett antal utländska bolag. Samtidigt var Emil och Daniel 

Wadheden styrelseledamöter i Nordfin Capital AB.  

 

Av utredningen framgår att Emil är länkad till Denver Consultants FZE, den tilltänkte 

mottagaren av 700 000 EUR. 

 

2017-10-17 har Klas-Göran Karlsson besökt CIS och presenterat sig som företrädare för 

Gergeo Invest AB. 

 

Sedan följer en genomgång av vad man vet om vår utredning. 

 

Av begäran följer att San Marino har säkrat 1 450 000 EUR. 

 

 

 

Gunilla Stare 
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From: Sara Gergeo <Sara@gergeoinvest.com>
Sent: 2017-08-23 09:00:28 +0000
To: laura.sampaoli@bancacis.sm
CC: serravalle@bancacis.sm; marco.mularoni@bancacis.sm
Subject: Re: updates and documents
Attachments: Aktiebok WEREL engelska.pdf; image001.png; image002.png; 

image003.png

Laura

Thank you for making the point about how you view this banking relationship.  

It was never agreed that I would make deposits only. I make deposits and payments as part 
of my business operations. I clearly declared from the outset that I would invest in hedge 
funds and keep deposits in the bank, as well as doing transactions, although very few.

I wasn't aware that your bank doesn’t do business with third party countries, a must 
remarkable quote as the bank is domiciled in San Marino, which basically makes the whole 
world a third party. 

I'm sorry, I find it very hard to understand your second point. Aren't foreign companies 
welcome as clients in your bank or is it only Abu Dhabi based companies which aren't 
welcome?

Just to be clear, Denver FZE isn't an Abu Dhabi company, it's domiciled in Ras Al Khaimah, 
UAE. May I also add that the UBO of Denver FZE is a Swedish passport holder, resident in 
the UK. 

1. I have ordered the requested translations. It will take a couple of days. 

2. I will send the wire receipts with the translated agreements. 

3. I attach the english version of the WEREL AB share registry in this email. 

Please explain what you mean with "asserted document"?

-- 

Kind Regards

Sara Johansen Gergeo

den 30 oktober 2019Re: updates and documents

Sida 1 av 6file:///K:/SBE%20utredningar/Prinsen%20Falcon%20EB4689_16/Beslag/BG1184-11...
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Från: "laura.sampaoli@bancacis.sm" <laura.sampaoli@bancacis.sm>
Datum: tisdag 22 augusti 2017 15:52
Till: Sara Gergeo <Sara@gergeoinvest.com>
Kopia: "serravalle@bancacis.sm" <serravalle@bancacis.sm>, 
"marco.mularoni@bancacis.sm" <marco.mularoni@bancacis.sm>
Ämne: R: updates and documents

Dear Sara,

I write to you in order to make the point about pending subjects, as follows.

First of all, as initially agreed, It had been established that your banking operations would 
concern deposits in our bank: so after the first transfer of 1 million we did not expected to 
make a third parties transfer towards  other countries,  like Abu Dhabi.

Secondly, we would like you to know that in our bank the operations of foreign company with 
no equivalent countries, like Abu Dhabi is not welcome.

As your requests have been modified, please we are now kindly asking to you, in order to 
consider the operations requested :

1. the English translation of agreement between Nordfin Capital Ab and Gergeo Invest Ab, 
referring to the two transfers of 500.000,00 each;

2. banking receipts, referring to the initial loan of 1,5 milion of euro between Gergeo and 
Ocean Ltd;

3. the Werel Ab shareholder Register,  translated and asserted, where we can see the 
property transfer.

Upon receipt of the above documentation, we will evaluate your new requests.

Regards,

Dott. Laura Sampaoli

Responsabile Prodotti e Servizi Bancari / Assicurativi

den 30 oktober 2019Re: updates and documents

Sida 2 av 6file:///K:/SBE%20utredningar/Prinsen%20Falcon%20EB4689_16/Beslag/BG1184-11...
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BANCA CIS S.p.A

FILIALE DI DOGANA CENTRO TONELLI

Via III Settembre, 11

47891 Dogana - Repubblica di San Marino

Tel : 0549/874184 - Fax: 0549/874186

E-mail: assicurazioni@bancacis.sm

laura.sampaoli@bancacis.sm

Sito web: www.bancacis.sm

Questa e-mail contiene informazioni di carattere confidenziale rivolte 
esclusivamente al/i destinatario/i sopra indicati. E' vietato l'uso, la diffusione, 
distribuzione o riproduzione da parte di ogni altra persona. Nel caso aveste 
ricevuto questa e-mail per errore, siete pregati di segnalarlo immediatamente 
al mittente e distruggere quanto ricevuto senza farne copie. Qualsivoglia 
utilizzo non autorizzato del contenuto di questo messaggio costituisce 
violazione dell'obbligo di non prendere cognizione della corrispondenza tra 
altri soggetti, salvo più grave illecito, ed espone il responsabile alle relative 
conseguenze. 
Confidentially notice. This e-mail transmission may contain legally privileged 
and/or confidential information. Please do not read it if you are not the 
intended recipient(s).
Any use, distribution, reproduction or disclosure by any other person is 
strictly prohibited.

Da: Sara Gergeo [mailto:Sara@gergeoinvest.com] 
Inviato: sabato 19 agosto 2017 12:08
A: laura.sampaoli@bancacis.sm
Cc: serravalle@bancacis.sm; marco.mularoni@bancacis.sm
Oggetto: Re: updates and documents

Im really sorry laura but when did you request to have the documents in english? You asked 
in a email if it was possible to havet hem in english on the 2017-07-27. I wrote to you the 
same day that I dont havet them in english. You didnt asked more about that. Now, almost 
1month later when I want to have a invoice payed you asked about the translatsions.

den 30 oktober 2019Re: updates and documents

Sida 3 av 6file:///K:/SBE%20utredningar/Prinsen%20Falcon%20EB4689_16/Beslag/BG1184-11...
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I dont have any translation, you have recieved the original documents you requested. I want 
the invoice payed now, thank you.

-- 

Kind Regards

Sara Johansen Gergeo

Från: "laura.sampaoli@bancacis.sm" <laura.sampaoli@bancacis.sm>
Datum: fredag 18 augusti 2017 14:30
Till: Sara Gergeo <Sara@gergeoinvest.com>
Kopia: "serravalle@bancacis.sm" <serravalle@bancacis.sm>, 
"marco.mularoni@bancacis.sm" <marco.mularoni@bancacis.sm>
Ämne: R: updates and documents

Dear Sara,

as requested we need to received the translation in English language, referring to the 
Swedish contracts, you send few days ago.

thank you in advance for your cooperation.

Da: Sara Gergeo [mailto:Sara@gergeoinvest.com] 
Inviato: venerdì 18 agosto 2017 12:20
A: laura.sampaoli@bancacis.sm
Cc: serravalle@bancacis.sm; marco.mularoni@bancacis.sm
Oggetto: Re: updates and documents

Hi Laura

den 30 oktober 2019Re: updates and documents

Sida 4 av 6file:///K:/SBE%20utredningar/Prinsen%20Falcon%20EB4689_16/Beslag/BG1184-11...
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I realy need to do the payment to Denver regarding the 700 000€. I have provided you with 
all the documents.

-- 

Kind Regards

Sara Johansen Gergeo

Från: "laura.sampaoli@bancacis.sm" <laura.sampaoli@bancacis.sm>
Datum: onsdag 16 augusti 2017 15:17
Till: Sara Gergeo <Sara@gergeoinvest.com>
Kopia: "serravalle@bancacis.sm" <serravalle@bancacis.sm>, 
"marco.mularoni@bancacis.sm" <marco.mularoni@bancacis.sm>
Ämne: updates and documents

Dear Sara,

i hope my mail will find you well.

I write to you in order to make the point about some pending subjects, as follows.

1. We are still waiting about the 800.000,00€ referring to the  1 million repayment of the 
loan: today only 200.000€ arrived by transfer

2. As agreed, please send us as soon as possible Ocean Ltd society documents, necessary 
to open the new requested account in our branch

3. We are still waiting about the translation of agreement, referring to the two transfers of 
500.000,00 each

Waiting for your answer, I send you my regards.

den 30 oktober 2019Re: updates and documents

Sida 5 av 6file:///K:/SBE%20utredningar/Prinsen%20Falcon%20EB4689_16/Beslag/BG1184-11...
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Dott. Laura Sampaoli

Responsabile Prodotti e Servizi Bancari / Assicurativi

BANCA CIS S.p.A

FILIALE DI DOGANA CENTRO TONELLI

Via III Settembre, 11

47891 Dogana - Repubblica di San Marino

Tel : 0549/874184 - Fax: 0549/874186

E-mail: assicurazioni@bancacis.sm

laura.sampaoli@bancacis.sm

Sito web: www.bancacis.sm

Questa e-mail contiene informazioni di carattere confidenziale rivolte 
esclusivamente al/i destinatario/i sopra indicati. E' vietato l'uso, la diffusione, 
distribuzione o riproduzione da parte di ogni altra persona. Nel caso aveste 
ricevuto questa e-mail per errore, siete pregati di segnalarlo immediatamente 
al mittente e distruggere quanto ricevuto senza farne copie. Qualsivoglia 
utilizzo non autorizzato del contenuto di questo messaggio costituisce 
violazione dell'obbligo di non prendere cognizione della corrispondenza tra 
altri soggetti, salvo più grave illecito, ed espone il responsabile alle relative 
conseguenze. 
Confidentially notice. This e-mail transmission may contain legally privileged 
and/or confidential information. Please do not read it if you are not the 
intended recipient(s).
Any use, distribution, reproduction or disclosure by any other person is 
strictly prohibited.

den 30 oktober 2019Re: updates and documents

Sida 6 av 6file:///K:/SBE%20utredningar/Prinsen%20Falcon%20EB4689_16/Beslag/BG1184-11...
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Nordfin	Capital	AB	
Org.	nr.	559027-5300	
Mailbox	565,	114	11	Stockholm	

	
	
	
	

Stockholm,	11	July	17	
	
	

Attention:		
Sara	Johansen	Gergeo	
Gergeo	Invest	AB	
556902-2055	
	
	
	
	
Nordfin	 Capital	 AB,	 559027-5300,	 hereby	 confirms	 the	 repayment	 of	 EUR500,000.00	 to	
Gergeo	Invest	AB,	556902-2055.	Payment	was	executed	on	the	11th	of	July	2017	to	Gergeo	
Invest	AB	Banca	account	below;	
	
Bank:	BANCA	CIS	S.P.A.	
Branch	number:	09800	
BIC:	CRRNSMSMXXX	
IBAN:	SM72D0353009800000010726651		
	
	
----	
	
	
-------------------		
Sebastian	Hagman	
CEO	
Date:	11/7/17	
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Nordfin	Capital	AB	
Org.	nr.	559027-5300	
Mailbox	565,	114	11	Stockholm	

	
	
	
	

Stockholm,	12	July	17	
	
	

Attention:		
Sara	Johansen	Gergeo	
Gergeo	Invest	AB	
556902-2055	
	
	
	
	
Nordfin	 Capital	 AB,	 559027-5300,	 hereby	 confirms	 the	 repayment	 of	 EUR500,000.00	 to	
Gergeo	Invest	AB,	556902-2055.	Payment	was	executed	on	the	12th	of	July	2017	to	Gergeo	
Invest	AB	Banca	account	below;	
	
Bank:	BANCA	CIS	S.P.A.	
Branch	number:	09800	
BIC:	CRRNSMSMXXX	
IBAN:	SM72D0353009800000010726651		
	
	
----	
	
	
-------------------		
Sebastian	Hagman	
CEO	
Date:	12/7/17	
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